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RESULTADQOS 3T 2026

ABANCA eleva un 2,4% su beneficio antes
de impuestos, hasta 765 millones, y situa la
rentabilidad en el 12,2%

e Solida rentabilidad sustentada en el crecimiento eficiente del negocio
recurrente y la buena gestion del balance

e El beneficio antes de impuestos aumenté un 2,4% interanual

e El beneficio neto, 579 millones, refleja la normalizacién de la tasa fiscal
(del 7% al 28%); a tipo comparable creceria al mismo ritmo que el
resultado operativo

e ABANCA eleva un 6,4% interanual su volumen de negocio, que se sitUa
por encima de los 142.000 millones de euros

e Intenso crecimiento comercial: mas de 116.000 nuevos clientes
captados en el mercado ibérico

e Las familias y empresas reciben un total de mas de 14.000 millones de
euros de nueva financiacion

e La ratio de capital CET1 se situa en el 13,3%, con 1.900 millones de
euros de holgura en capital

e Perfil de liquidez estable: ratio créditos / depdsitos del 88,6% y base de
depdsitos granular

e La tasa de mora mejora hasta situarse en el 1,8%, con una cobertura
de activos dudosos que sube hasta el 88,4%

27.10.2026. ABANCA obtuvo en los primeros nueves meses de 2026 un beneficio antes de
impuestos de 764,5 millones de euros, un 2,4% mas en términos interanuales. El beneficio
después de impuestos se situd en 579,1 millones, un 13,6% menos que en el mismo periodo del
aflo anterior, debido al incremento de la tasa fiscal efectiva provocado por el menor uso de
créditos fiscales. La rentabilidad ROTE se situd en el 12,2% vy la rentabilidad sobre CET 1 en el
14,8%, con una elevada holgura sobre el coste del capital.
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La solidez de sus fundamentales permite a la entidad afrontar el entorno de incertidumbre
desde una base robusta. La combinaciéon de amplia solvencia (1.900 millones de colchén de
capital), elevada calidad del activo (mora 1,8%, cobertura 88%) y holgada posicién de liquidez
sitian a ABANCA como una de las entidades mas soélidas del sector.

Como en trimestres anteriores, el resultado obtenido se basa en el crecimiento eficiente del
negocio recurrente y la buena gestién del balance. La entidad sigue mostrando un elevado
dinamismo comercial, con una intensa captacion de nuevos clientes que refuerza su franquicia
ibérica. La entidad ha incorporado en lo que va de afio mas de 116.000 nuevos clientes en el
conjunto de Espafia y Portugal, la mayoria (7 de cada 10) en areas distintas a su zona de origen.

Este fuerte ritmo de crecimiento se ve acompafiado de elevados indices de satisfaccion: tres de
cada cuatro nuevos clientes valoran su relacién con la entidad con una nota de 9 0 mas puntos
(sobre 10), destacando la excelente percepcién de la calidad de servicio.

En paralelo a la captacion de clientes, la evolucion del negocio sigue mostrando una gran solidez.
El volumen de negocio se ha situado en 142.859 millones de euros, lo que supone un 6,4% mas
que en septiembre de 2025.

El banco destind un total de mas de 14.000 millones de euros en nueva financiaciéon para apoyar
a familias y empresas, con crecimientos de las nuevas formalizaciones del 83% y el 5,6%
respectivamente. Por su parte, los recursos de clientes aumentaron un 5,5% en el periodo, con
crecimiento tanto en los depdsitos como en el fuera de balance. La domiciliacion de néminas
crecié enun 11,3%.

En el mercado de seguros, la entidad alcanzé un hito muy relevante al superar el millén de
poélizas gestionadas, gracias a una estrategia diferencial basada en productos propios. Las
primas de seguros generales y vida riesgo crecieron un 11,5% respecto a hace un afio, hasta los
746 millones de euros. El nimero de pdlizas se sitla en el entorno de los 1,2 millones, con mas
de 750.000 clientes.

Por su parte, B100, la propuesta 100% digital de ABANCA, continda su evolucién con fuertes
incrementos desde septiembre del afio pasado en numero de clientes (73%) y volumen de
negocio (61%). B100 desempefia un papel esencial en la estrategia de crecimiento en mercados
sin presencia fisica y de competencia frente a las entidades con modelos de negocio sélo
digitales.

El buen desempefio comercial de ABANCA es diferencial respecto al sector, como demuestran
las ganancias de cuota de mercado en practicamente todos los productos. Son especialmente
relevantes los incrementos de cuota en seguros generales (35 p.b), fondos de inversion (25 p.b.),
TPVs (19 p.b.) y tarjetas en circulacion (18 p.b.).

Durante el trimestre, la entidad ha seguido avanzando en su transformacién tecnoldgica a través
de una adopcién intensiva de la IA, con una estrategia digital orientada al cliente, Ila
ciberseguridad y la excelencia operativa. Los 250 casos de uso de IA implantados para la
transformacion de los procesos permiten una mayor personalizacién de la oferta y un
importante ahorro de tiempo que se refleja en mejor atencién al cliente.
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Resultados sélidos y diversificados

En los nueve primeros meses del afio el beneficio antes de impuestos alcanzé los 764,5 millones
de euros, un 2,4% mas que en el mismo periodo del ejercicio pasado. El margen bruto crece un
3,7%, por encima de los gastos de explotaciéon, lo que posibilita una mejora de la eficiencia
operativa. El coste del riesgo se mantiene controlado, evidenciando una elevada prudencia en la
identificacion y provision de riesgos. La rentabilidad ROTE se ha situado en el 12,2%, superando
claramente el coste del capital.

La gestion de precios y volumenes permite la mejora del margen de intereses, que aumentd en
el tercer trimestre de 2026 un 5,3% respecto al mismo periodo del ejercicio pasado. La entidad
espera que esta progresion positiva continde en los proximos trimestres.

Los ingresos por prestacion de servicios y negocio asegurador se incrementaron en un 14,1%.
Destacan especialmente las lineas de seguros, cuyos ingresos crecieron un 29,9%, servicios
bancarios, con un 31,6%, y gestién del ahorro, con un 14,9%.

La obtencién de sinergias procedentes de las operaciones corporativas y la aplicacién de
politicas de racionalizaciéon se tradujeron en un crecimiento de los costes inferior al de los
ingresos (3,6% frente a 3,7%) y también inferior a la media del sector (5,1%) e inflacion (+4,9%).
Gracias a ello la ratio de eficiencia mejor6 en el tercer trimestre del afio en 21 p.b. frente al
anterior.

ABANCA sigue aplicando una politica de maxima prudencia en la dotacién de provisiones y
refuerza sus ya soélidos niveles de cobertura. El coste del riesgo esta situado en el 0,22%, la ratio
de dudosos en el 1,8% y su cobertura en el 88,4%.

Crecimiento en todos los negocios y geografias

El volumen de negocio gestionado por la entidad se situd, a cierre del tercer trimestre del afio,
en 142.859 millones de euros, cifra un 6,4% superior a la de hace un afio. El crédito a la clientela
se situé en 56.579 millones de euros, mientras que los recursos totales alcanzaron los 86.280
millones. El crédito en situacién normal alcanzé los 56.271 millones de euros, un 7,9% mas
respecto a septiembre de 2025. La cartera de crédito al sector privado, que supone el 84% del
total, crecié un 4,7% interanual.

El volumen de recursos totales de clientes crecié un 5,5% interanual, hasta los 86.280 millones
de euros. Por tipologia de productos, los depdsitos a la vista y a plazo suponen el 74% vy los
recursos fuera de balance (fondos de inversion, pensiones y seguros de ahorro) el 26% restante.

Los depdsitos de clientes aumentaron un 1,7% interanual, situandose en los 63.855 millones de
euros. Los saldos a la vista crecieron un 2,9%. La cartera presenta un perfil netamente minorista:
sobre el total, el 95% corresponde a familias y empresas, y la mayoria (69%) tiene un saldo
inferior a los 100.000 euros.
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La entidad sigue creciendo con intensidad en fuera de balance y comercializacién de seguros. El
volumen de recursos fuera de balance se situé en 22.425 millones de euros, cifra que supone un
18,4% mas respecto a septiembre del ejercicio pasado.

Las primas de seguros generales y de vida riesgo aumentaron un 11,5%, hasta los 746 millones
de euros. Por lineas, las primas de seguros de decesos crecieron un 26%, las de vida riesgo un
24%, las de empresas un 18%, y las de salud un 14%.

Sélido perfil financiero

ABANCA es una de las entidades mas sdlidas del mercado ibérico atendiendo a sus ratios de
solvencia, calidad del activo y liquidez.

En solvencia, los ratios alcanzan el 17,7% en capital total y el 13,3% en CET1. La elevada
rentabilidad sobre el capital CET1 (14,8%) permite una sélida generacién organica de capital. La
entidad dispone de un amplio colchdn de capital sobre requisitos de 1.892 millones para crecer
con solvencia manteniendo un elevado nivel de capitalizaciéon. El exceso sobre requisitos MREL
es de 292 millones de euros.

La entidad continud reduciendo los saldos dudosos, que descendieron un 10,6%, con lo que la
tasa de mora se situd en el 1,8%. Los adjudicados, por su parte, suponen un residual 0,1% del
balance. En paralelo al descenso del crédito dudoso, el banco increment6 sus niveles de
cobertura hasta el 88,4% para estos activos.

La estructura de financiacidon es netamente minorista, con un 87% de depdsitos minoristas sobre
el total y una ratio LTD minorista del 88,6%. En términos de ratios regulatorios de liquidez,
ABANCA presenta ratios del 137% en financiacién neta estable (NSFR) y del 174% en cobertura
de liquidez (LCR), cumpliendo holgadamente los requisitos.

ABANCA dispone de 20.354 millones de euros en activos liquidos, cifra equivalente a mas de 4
veces sus vencimientos previstos de emisiones. Adicionalmente dispone de una capacidad de
emision de cédulas de 7.992 millones de euros, lo que eleva su posicion de liquidez hasta una
cifra de 28.345 millones de euros.

Banca responsable y sostenible

El desarrollo de la estrategia de sostenibilidad de ABANCA dio lugar en el trimestre a nuevas
acciones en los ambitos financiero, cultural, medioambiental y de voluntariado. La excelente
practica ESG de ABANCA es reconocida por la agencia de calificacién Sustainalytics, del grupo
Morningstar, que mantiene a la entidad como la segunda mejor a nivel mundial en su categoria.

ABANCA esta enfocada en el acompafiamiento al tejido productivo hacia un modelo mas
sostenible, para lo que ha impulsado, entre otras iniciativas, mas de 30 acuerdos sectoriales que
benefician a mas de 45.000 asociados. Ademas, mas del 50% de la financiacion concedida esta
dedicada a aquellos menos sensibles a la transicion.
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La concesién de financiacion a proyectos de energias renovables se traduce en la generacién de
un volumen de energia equivalente al abastecimiento de unos 715.000 hogares. Ademas, la
financiacién de ABANCA para vivienda verde supone un ahorro de energia equivalente al
consumo eléctrico anual de mas de 4.000 hogares. Por otro lado, el banco ha reducido en un
16,84% sus emisiones, situdndose como la segunda mejor entidad espafiola.

Por lo que respecta a la actividad de Afundacién, la obra social de ABANCA, en el ultimo
trimestre se han celebrado nuevas acciones de voluntariado medioambiental y social; de
difusién de la cultura, con exposiciones en diferentes localidades de toda Espafia; y de
concienciacion y cuidado medioambiental.
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1. Principales mensajes

ABANCA eleva un 2,4% su beneficio antes de impuestos,

hasta /65 millones, v situa la rentabilidad en el 12,27%

Solvencia
y liquidez

‘ Rentabilidad

/64 bme

Beneficio antes de impuestos

+2,4% l.a

579, 1me

Beneficio atribuido

2.2

ROTE

14 8%

Rentabilidad s/ CET1

‘ Negocio

>1472.000me

Volumen de negooo

+6,40/o l.a.

>116.000

Altas de clientes
en el ano

>14.000me

Nueva financiacion
a familias y empresas

YAy

Ratio de
capital total

13,3%

Capital CET1

83,0%

Ratio LTD
minorista

Calidad
del riesgo

17567

Ratio
Texas

1.8%

Morosidad

38,4%

Cobertura de
activos dudosos
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La entidad mantiene una rentabilidad soélida
sustentada en el crecimiento eficiente del
negocio y la buena gestion del balance

Aumentamos nuestro beneficio antes de
impuestos y generamos un ROTE del 12,2%

ABANCA eleva su volumen de negocio
por encima de los 142.000 millones

Intenso crecimiento comercial: >116.000
nuevos clientes captados en todo el

mercado ibéerico durante el afio

Canalizamos mas de 14.000 millones de euros
de nueva financiacion a familias y empresas

La ratio de capital CET1 se sitUa en el
13,3%, lo que supone 1.900 millones
de euros de holgura en capital

Perfil de liquidez estable: ratio créditos /
depositos del 88,6% y base de depdositos granular

Se mantiene la elevada solidez del balance, con
una ratio Texas del 17,3%, a la cabeza del sector

Tasa de mora mejora al 1,8% mientras que la
cobertura de activos dudosos en el 88,4%



1. Principales mensajes

Nuestros principales mercados continuan mostrando
solidos fundamentales de crecimiento y empleo

,fu['l Entorno macro

Crecimiento economico Empleo
(% var. anual PIB) (% var. anual)
2025 26
® 2026 53
26 26 '
@ 20 5% 50
2.2
1.8
19 1.7
' 1.8
13 1.4
0.9 I 07
Eurozona Espafa Portugal Espafia Portugal

Fuente: Banco Central Europeo, Banco de Espafia y Banco de Portugal
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Inflacion
(% var. anual)

3.9
3.7
31
2.7
2.4
2.2 | |

Espafia Portugal
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1. Principales mensajes Resultados 3T26

Avanzamos en la captacion de nuevos clientes en todo el mercado iberico

Volumen de negocio con particulares y empresas

= >116.000

altas de clientes en el ano

51«

liderado

V0 SN S

de las altas fuera incremento
277 Q del mercado interanual de

17%

Portugal

liderado nominas®

a liderar

/5% +1

de nuestros nuevos IPN total
clientes se declaran con respecto
fans de ABANCA® a hace un afo

.

(1) Nominas, desempleo, pension, ingreso minimo vital y similares (2) Clientes que valoran su relacion con ABANCA con 9 o mas (escala 10) 5
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1. Principales mensajes Resultados 3T26

Seguimos creciendo con intensidad
y batiendo al sector en todas las lineas de negocio

Volumen de negocio Cuotas de mercado
(millones euros) (variacion) +35 b
p.

142 859
134.279
+6,4%

interanual +19 pb
/ +18 p.b

+25p.b

L«

~
e
o e
+9 p.b x\é %ff ‘Qﬂ
+3 o e ~
p.b v &\%5 |ql|
2
< S 8 o
Captacion Credito Tarjetas en TPVs Fondos de Seguros
sep-25 sep-26 de recursos  a clientes circulacion inversion generales
de clientes

N

Datos de cuotas en Espafia. Fuente: BAE, STMP e ICEA. Ultima informacién disponible vs mismo periodo afio anterior (crédito, captacion y fondos de inversion: ago 26, tarjetas, TPVs y seguros generales: jun’ 26) 6



1. Principales mensajes

Destinamos mas de 14.000 millones de nueva financiacion

para apoyar a familias y empresas

Nuevas formalizaciones
de crédito a particulares

(millones euros)

3,132

3,593

/

sep-25

sep-26

+8,3

interanual

Nuevas formalizaciones
de creédito a empresas

(millones euros)

10,575

11,166

./

sep-25

sep-26
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interanual



/ABANCA

Resultados 3T26

1. Principales mensajes

Crecemos con intensidad en el negocio de seqguros, superando el
Millon de polizas emitidas

Amplia oferta de Propuesta P”maslde Seggros
productos propios diferencial E?neifoizas Sjrg/s)vl e
(Fj’;o;:;:gisén @ Decesos Atencion 746
- personalizada ~J y M 669
Plan de o y agilidad en +11, 5°/o
pensiones I\ \Vida s S .
I ii e dular la res.o.luoon Polizas oo
simplificado del siniestro
digital e /C;i%
Seguro de innovador
’_ ahorro ABANCA @“© Hogar
Rentabilidad
Creciente Estabilidad >75 O . O O O
- y largo Clientes
l Negocios ﬁ Salud plazo

sep-25

sep-26
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Desarrollamos con exito B100, la marca 100% digital del Grupo ABANCA,
logrando fuertes aumentos en el numero de clientes y el volumen de negocio

a )
Volumen Numgro Invertir e
de negocio de clientes -
Mis inversiones M

(mill ) ° (et Y,
sl +61/O . +73/O < Detalle del fondo

Atraccion de clientes

.. ISIN (ES0113691 )
de servicio avanzado basado N(Ea01t3591035)

en productos diferenciales GRS  7ortaria

Euro
con un Componente de

salud y sostenibilidad Riesgo DFI Rentabilidad afioan
] ) 2/7 curso ®@

Esencial en la estrategia #e00000 0,12%
de crecimiento en mercados 5

. P volucio,
sin presencia fisica y n delfondo
competencia frente a otros 1" | 6mes | Taflo | 2aos [ENEES
competidores digitales 12000

Menos del 5% de nuestros 11500
clientes son compartidos o
con "neobancos’

105,00
Refuerza nuestro M

2024

. 2
compromiso con la salud i

y la sostenibilidad personal,

3T25 4725 1726 2T26 3726 3T25 4725 1726 2T26 3726
financiera y del planeta
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Avanzamos en la transformacion tecnologica del banco con una adopcion
iNntensiva de la |A dentro de nuestra estrategia digital y de ciberseguridad

Qe Principios de adopcion IA
Al
©

"
Gobernanza ética: Modelos

Estrategia digital Ciberresiliencia Eficiencia e IA 100% rastreables y explicables
ante stakeholders.

Q!

Q Excelencia operativa: Optimizacion

Excelencia de plazos de comercializacion y
operativa estandares de calidad mediante IA.

Orientada

al cliente Confianza

© Mitigacidn de riesgos: Control
frente a brechas de seguridad y

. . filtraciones.
Personalizacion © Evolucion de talento: 85%
5 O de la oferta del equipo ABANCA usa con

2 m Incremento de frecuencia herramientas con A

@..." tiempo comercial @ Soberania critica: Preservacion

Cgsos de uso IA ] del conocimiento técnico frente
implantados @ Transformacion a la automatizacion masiva.
| de procesos
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2.1. Negocio: Resultados

La entidad eleva su beneficio antes de impuestos
hasta los 765 millones de euros, con un 12,27% de rentabilidad

(millones euros) sep-26 sep-25 var.
MARGEN DE INTERESES 1.211,5 11997 =By
Ingresos por prestacion de servicios 307.1 275,2" "N iEG)
MARGEN BASICO 1.518,6 14749  3,0%
Dividendos y resultados por metodo de la participacion 59 il 1L -
Resultado de operaciones financieras (neto) 62,6 41,0 52,8%
Resultado por contratos de seguros 58,0 44,6 29,9%
Otros (neto) 23,5 47,0  -50,0%
Gastos de explotacion 856,9 826,9 3,6%
MARGEN ANTES DE PROVISIONES 811,7 7818  3,8%
Provisiones y deterioros 59,2 61,3 -3,4%
Dotaciones de crédito 95,5 80,1 19,2%
Recuperaciones singulares y otros -36,3 -18,8  92,8%
Otros 12,1 26,2 -53,8%
BAI /64,5 746,6  2,4%
Impuestos y otros 185,4 76,2 -

BENEFICIO ATRIBUIDO 5791 6704 -13,6%
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El margen bruto
crece por encima de
los gastos de explotacion

Mejorando la eficiencia operativa

Coste del riesgo controlado

Elevada prudencia en la identificacion
y provision de riesgos

El beneficio neto
refleja la normalizacion
de la tasa fiscal

Del 7% al 28%

ROTE del 12,27%
(Rentabilidad s/ capital CET1 del 14,8%)

superando claramente
el coste del capital
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2.1. Negocio: Resultados Resultados 3T26

Progresion positiva del margen de intereses, que aumenta un
5,37% en terminos trimestrales

=

Evolucion margen de intereses

(millones euros) = .
La geonn de precios

y volumenes nos
permite mejorar el
margen de intereses

418.7
397.6 397.8 3gg 5 404.3

Impacto de la
curva de tipos de
interés

Continuaremos con la
progresion positiva del
margen en oS proximaos

trimestres
3725 4725 1T26 27126 3T26
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2.1. Negocio: Resultados Resultados 3T26

Crecemos en todas las lineas de ingresos por servicios,
destacando especialmente sequros y gestion del ahorro

Ingresos por prestacion Desglose ingresos por prestacion

de servicios + negocio asegurador de servicios + negocio asegurador
(millones euros) (millones euros)

3651 +29,9%
319,9 interanual
LN 114 1, oyl 58.0

interanua Servicios
3199 t l bancarios 446 572 +31'6°/0
‘ ;Z(;:é%ss 434 interanual
® ...,
seguros 1061 1055 _0'50/0
interanual
144.5
125.7 +14,9
interanual
sep-25 sep-26 sep-25 sep-26
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2.1. Negocio: Resultados Resultados 3T26

Las sinergias vy las politicas de racionalizacion permiten que nuestros costes
crezcan por debajo de los Ingresos y por debajo del sector

Evolucion trimestral
(millones euros)

_=/ . Ratio de eficiencia
856.9 +3 6% C:
rioe -|—3’7°/o 288.6 2857 282 7

Incremento interanual
del margen bruto

Gastos de explotacion
(millones euros)

826.9

L1

- Senda de mejora de la ratio de
eficiencia: El tercer trimestre alcanza
el 51,0% y mejora 21 p.b el del 2T2026,
CON un margen bruto que aumenta
por encima del de los gastos de
explotacion.

- Crecimiento de la base de gastos
por debajo del sector* (+5,1%)
y de la inflacion (+4,9%)

1726 2726 3726

- Realizacién de sinergias procedentes

sep-25 sep-26 de las operaciones corporativas / 2 1 Ratio de eficiencia
P.0 s 272026)

15

* Media aritmética de las previsiones de consenso de mercado de Bloomberg para entidades cotizadas espafio



2.1. Negocio: Resultados

Prudencia en la dotacion de provisiones
reforzando los solidos niveles de cobertura

Provisiones y deterioros
(millones euros)

Dotaciones de Dotaciones de Recuperaciones Total provisionesy
credito sep-25 crédito sep-26 singulares y otros deterioros sep-26

(=7 0,22% Coste del riesgo
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33,4

Cobertura NPL

S

1,8%

Ratio NPL
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2.2. Negocio: Evolucién Resultados 3T26

El volumen de negocio supera los 142.000 millones con un crecimiento del 6,4%

Volumen de negocio Composicion volumen de negocio
(millones euros) (millones euros)

el 6.4 86,280
interanual
134,279
56,5/9
sep-25 sep-26 Crédito a Recursos totales
la clientela de clientes

18
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2.2. Negocio: Evolucién Resultados 3T26

La cartera de credito a particulares y empresas se incrementa un 4,/%

Crédito a la clientela Total crédito a la
en situacion normal clientela por tipologia
(millones euros)

Portugal C?
. Espana 56271 - +7I90/o g
52152 interanual o
o 'i"‘t,:;’ﬁ%; Eniizigi

o
8,591 interanual 40/0
47,315 Sector Particulares
privado
43,561

16%

Administraciones
Publicas

Ny

sep-25 sep-26

19

* Incluye otras sociedades financieras por importe de 1,602M€ y crédito promotor por importe de 1.397Mé (peso del 2,5% del total de crédito a la clientela)



2.2. Negocio: Evolucién

Crecemos un 5,5% en el volumen de recursos de clientes

Recursos totales Estructura
de clientes de recursos
(millones euros) de clientes
Portugal
Srw, 86.280 +5,5
81758 IEECIEL
12,238
11,793
69965 74,042
sep-25 sep-26

Saldos vista
y a plazo

/4%

/ABANCA

Resultados 3T26

Recursos
fuera de
balance

26%

20



2.2. Negocio: Evolucién

Los depdsitos de clientes crecen un 1,77% hasta los 64.000 millones

Depositos de clientes
(millones euros)

Portugal

- . 63.855
813
9207 9,027
54,828
53,606
sep-25 sep-26

+1,7

interanual

/ABANCA

Resultados 3T26

95

Depdsitos
de familias
y empresas
s/total

69

Depositos
< 100.000¢

+2,9%

interanual

Saldos vista

21



2.2. Negocio: Evolucién

Crecemos con intensidad en recursos fuera de balance
y en la comercializacion de segquros

Recursos fuera de balance
(millones euros)

Portugal
. Espafa
18.945
2,586
16,359
sep-25

22.425

3,211

19,214

sep-26

Primas de seguros
generales y vida riesgo
(millones euros)

+18,4

/

/ABANCA

Resultados 3T26

+26%

Primas
sequros
decesos

+11’50/o +24y

interanual

Primas
seguros
vida riesgo

+18%

Primas
sequros
empresas

+14%

Primas
seguros
salud

22
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N solido perfil

Nnanclero




2.3. Negocio: Solvencia, calidad del riesgo y liquidez

Mantenemos un amplio colchon de capital
sobre requisitos regulatorios para crecer con solvencia

Estructura de
capitalizacion

2 14.8;
@ , %

@ . o . 2 5% Rentabilidad
26/0 27/0 . S/ CETl

19% I 1.9% 1.9%
+290b

Generacion
13.8% organica de capital
. 13.3% en el trimestre

13.3%

Capital asignado al
crecimiento del credito
en el trimestre: 13 p.b.

Incremento de autocartera
y ajustes de valor: 60 p.b.

sep-25 jun-26 sep-26

/ABANCA

Resultados 3726

1.892Mm€e

Exceso sobre
requisitos de capital

ya
297 Mme

Exceso sobre
requisitos MREL*

o

* Requisitos regulatorios: 22,10% compuesto por el 19,08% de requisito MREL propiamente dicho y el 3,02% de colchon de conservacion; 2,50% de colchon de conservacion de capital general,
0,52% de colchon de capital anticiclico aplicable a 30 de septiembre de 2026 (calculado en base exposiciones a 30 de septiembre de 2026, incluyendo 0,39% principalmente por las exposiciones en Espafia y 0,13% por las exposiciones en Portugal). 24
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2.3. Negocio: Solvencia, calidad del riesgo y liquidez Resultados 3T26

Reducimos credito dudoso mientras
reforzamos los niveles de cobertura

Evolucion saldos dudosos Evolucion cobertura NPL
(millones euros) (%)
1,8¢
1,166 ! /° 88.4%

Ratio NPL

1,042
-10,6~

ih 81.8%
\ interanua 1, 8 O/o /

2. 1%

sep-25 sep-26 U

@ O,l% Peso adjudicados s/ balance

sep-25 sep-26

25



2.3. Negocio: Solvencia, calidad del riesgo y liquidez

Posicion de liquidez estable basada en depositos minoristas

Estructura de

financiacion

Depdsitos
§D8r 60/0 minoristas
minorista 870/o

Interbancario
(o)
7%
Emisiones

6%

s

* En caso de instrumentos con call antes de vencimiento, se toma como referencia la fecha de call

Posicion de
financiacion mayorista
(millones euros)

Vencimientos de emisiones”

0 /00

2026 2027

3,950

>2027

15/% NSFR

Ratio de financiacion
neta estable

1/4% LCR

Ratio de cobertura HQLA
de liquidez

/ABANCA

Resultados 3726

7992
T 20,354

x4,4
4650 |
[l

Vencimientos Activos
totales liquidos +
capacidad de
emision
cedulas

12.442m¢

26



3. Conclusiones

Principales conclusiones de nuestros resultados

Modelo de crecimiento
rentable y solvente

basado en el negocio
recurrente

Crecemos un 6,4% en volumen

de negocio, superando los 142.000
millones y reforzando nuestro
posicionamiento ibérico

Mantenemos un ritmo

elevado en la captacion de nuevos
clientes valor, tanto en los canales
tradicionales como en B100

/ABANCA

Resultados 3T26

Avanzamos con intensidad

en fondos, seguros y medios de
pago, 0 que nos permite aumentar
la calidad de nuestros ingresos

Sélidos fundamentales que nos
permiten afrontar el entorno de
iIncertidumbre desde una base
robusta (ratio Texas del 17,3%)

Capacidad de generacioén recurrente
de capital que nos permiten crecer
de manera solvente manteniendo
una solida capitalizacion

27
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Apéndice

Sostenibilidad: nuevas acciones gue amplifican
el Impacto de nuestra contribucion a la sociedad

Q Voluntariado:

+ 2.000 horas de
voluntariado
medioambiental
y social

@,D?Q: Cultura:

+ Exposiciones
Afundacion
en Pamplona,
lran, Madrid...

Q Medioambiente:

+ Campanas
concienciacion
turistica PLANCTON

+ Voluntariado
medioambiental:
390 kg de residuos
recogidos y 3.042 kg
de planta invasora
eliminados

ISR | SUSTAINALYTICS

@ Riesgo inapreciable

@ Finanzas
sostenibles
+ >50% del crédito,
a sectores menos
sensibles a
transicion

+ Acompafamiento
tejido productivo:
+30 convenios
sectoriales, con
oferta sostenible,
con un alcance de
45.000 asociados

entidad
d mundial en
su categoria

©

Seguimiento del
impacto ambiental de la
financiacion alineada

+ Generacion de energia
por financiacion de proyectos
renovables: 2.350 GWh/afo
(estimacion: abastecimiento
de energia limpia a
>715.000 hogares)

+ Consumo de energia evitada
por financiacion de vivienda
verde: 12,57 GWh/afio
(estimacion: equivalente al
consumo eléctrico anual de
>4.000 hogares)

HOORNNGSIAR

Sustainalytics
Regional Industry
ESG Leader ESG Leader

2026 2026

HOORNNGSTAR
Sustainalytics

/ABANCA

Resultados 3726

@ Huella operativa

& economia circular:

+ 16,84% reduccion
de tCO2e en
2025 vs. 2024

+ 22 entidad con
mayor reduccion
de emisiones en
alcances1ly?2
vs. 2024

+ 289.000 tarjetas
bancarias recogidas,
1.443kg reciclados

HOORNNGEAR

Sustainalytics
Global
ESG Leader

2026
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Evolucion del margen comercial

Evolucion margen comercial
(tasas)

. Rendimiento de crédito . Coste depositos $ Spread con clientes

5.4 3.3 3.3

T T

27%  27% 27% 27% 2%

| |

—@ o——o—9©
0.6 0.6 0.6 0.6 0.7
3T 2025 4T 2025 1T 2026 2T 2026 3T 2026

Activo - nueva

produccion vs cartera
(tasas)

4.235%

3.43%

Back book Front book
3T 3T

Plazo - nueva

produccion vs cartera
(tasas)

161% 1.63%

Back book  Frontbook
3T 3T

/ABANCA

Resultados 3T26

E%zy

/5,6%

Depositos
vista s/
captacion
en balance

18,1

Depositos
a plazo s/
recursos
totales

30
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Evolucion de la cartera de renta fija

Cartera de renta fija Estructura de la cartera Reparto de la cartera
(millones euros) de renta fija (%) ALCO* por rating (%)
22%
16230 1694 St B 7% AAA
31%
Otros paises
de la UE

/ 6 8 % 3 6 /O A—I_
Deuda a coste
amortizado

— 1% A-

— 50% BBB+

O
o 11%
15% 21/0 ° .
ABANCA Vida
SAREB Deuda y Pensiones
a valor

razonable

sep-25 sep-26

TIR Duracion
19%

Otros paises 2% 2 ’ 40/0 3 7 9

de la UE Deuda espariola

* Total cartera de renta fija excluyendo la renta fija de ABANCA Vida y Pensiones y los bonos SAREB 31
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Distribucion del balance 84.977 84.977

! De clientes minoristas 63.855
Valores representativos de deuda 16.941
A la vista 48.252
Instrumentos de - . 1.184 - , A plazo 15.603
patrimonio y asociadas Efectivo, saldos Depositos de Ajustes por valoracion 39
en efectivo en Bancos Centrales 060
bancos centrales Cesion temporal de activos 3.
Total 17.274 e
otros depositos
/ a?a vista Cédulas hipotecarias emitidas y otros 400
Total crédito a la clientela (neto) (1) 56.679 1.993
Dep(')s_\tos Total 67.355
Particulares 22.788 de entidades
de credito Cédulas hipotecarias emitidas 1.750
Grandes empresas y PYMES 23.072 17.274
Construccion . Carier e 67.355 Deuda subordinada 1.750
y promocion inmobiliaria valores D D : Del que: Otros valores convertibles 750
epositos
Obra civil 44 de la clientela Otros valores no convertibles 2.000
Resto de finalidades 21.221 58.647 Valores propios (1.250)
. —— 4.202 <— . =
Administracion publica 9.216 Toial erédio Velores Ajustes por valoracion (48)
Otras sociedades financieras 1.602 de deuda emitidos UEEL Lz
Total crédito a 1968 Pasivos por impuestos 176
entidades de crédito :
2.384 Derivados 675
: : Egsr\vc?; ﬁrgﬁtgasrados Provisiones 347
Activos tangibles 1.370 de seguros o Pasivos incluidos en grupos enajenables
3.776 — reaseguro clasificados como mantenidos para la venta 543
Activos no corrientes y grupos Activos por )
enajenables clasificados como 1.298 TSRS oE Otros pasivos 786
mantenidos para la venta P
S -_ 2.526 Total 2.526
erivacos 667 Otros pasivos Fondos propios 6.810
Activos intangibles
d 467 4.096 6.517 Otro resultado global acumulado (293)
. - E
Ot ti )
ros activos 294 Otros activos Patrimonio neto Intereses minoritarios -

Total 6.517

Total 4.096 ]
Activo

Wincluye: prestamos a clientes, titulos de deuda asociados a operaciones de credito a clientes, adquisicion temporal de activos y otros activos 32

Pasivo y Patrimonio
Neto
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ABANCA Portugal

Principales indicadores

21.260M¢

Volumen de negocio

9.022M¢€

Creédito a la clientela

9.02/M€

Depositos de clientes

3.211Me

Recursos fuera
de balance

100,0%

LTD minorista

2, 1%

Ratio NPL

30,0%

Cobertura NPL

11,4%

ROTE ¢

19,1%

Ratio CET1

1dos al nivel de referencia CET1 definido

(millones euros)

MARGEN DE INTERESES
Ingresos por prestacion de servicios

MARGEN BASICO

Otros (neto)

MARGEN BRUTO

Gastos de explotacion
MARGEN ANTES DE PROVISIONES

Provisiones y deterioros

Oftros
BAI

Impuestos y otros

BENEFICIO ATRIBUIDO

sep-26

186,8
53,9
2407
12,5
253,2
145,0
108,3
9,9
0,7
99,0

2ON

69,3

50,5
2551
11,6
248,3
158,0
90,2
7,3
82,9
251

57,8

1,7%

77%
2,0%
-8,3%
20,0%
34,5%
19,5%
18,5%

19,9%

/ABANCA

Resultados 3T26
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DISCLAIMER

> ABANCA Corporacion Bancaria, S A. ("ABANCA") advierte que este documento es meramente informativo, y debe utilizarse unicamente como complemento a la informacion
disponible al publico, excluyéndolo por tanto como base o fundamento para la realizacion de cualquier inversion, © como un acuerdo, compromiso u obligacion legal de
ABANCA con terceros.

> Su contenido puede basarse en datos e informacion resumida, no auditada, y no revisada o aprobada por la Comision Nacional del Mercado de Valores o cualquier otra
autoridad nacional o internacional, por o que en ningun momento constituye una oferta, obligacion u asesoramiento sobre contrataciones, inversiones, compraventas de

cualqguier tipo de producto, instrumento o servicio financiero.

> Las opiniones, proyecciones o estimaciones que puedan estar contenidas en este documento constituyen una valoracion de ABANCA a la fecha de su elaboracion, pero en

ningun caso pueden considerarse como una prevision de resultados, rendimientos o acontecimientos futuros.

> ABANCA, cualquier entidad de su grupo y sus directivos, empleados o administradores (los “Representantes’) no responderan por las pérdidas, directas o indirectas, ocasionadas
por el uso de la informacion aqui expuesta, por su inexactitud, asi como por la actualizacion y/o modificacion de dichos datos que pueda hacer ABANCA o sus Representantes a

Su conveniencia, pudiendo omitir total o parcialmente cualquiera de los elementos de este documento.

> El contenido de la presentacion esta regulado por la legislacion espafniola aplicable a la fecha de realizacion, por lo gue no se entendera vigente para otras jurisdicciones o en

caso de modificaciones legales posteriores.
> Queda completamente prohibida la reproduccion o distribucion de este documento o extractos del mismo por cualquier medio sin la previa autorizacion de ABANCA.

> Copyright ©2025 Morningstar Sustainalytics. Esta presentacion contiene informacion desarrollada por Sustainalytics (www.sustainalytics.com). Dicha informacion y datos son

propiedad de Sustainalytics y/o de sus terceros proveedores (Third Party Data) y se proporcionan Unicamente con fines informativos. No constituyen un respaldo de ningun
producto o proyecto, ni asesoramiento en materia de inversiones y no se garantiza que sean integras, exactas o adecuadas para un proposito particular. Su utilizacion esta sujeta

a las condiciones disponibles en https://www.sustainalytics.com/legal-disclaimers. Calificacion recibida tras ultima actualizacion de eventos por parte de la agencia: Mayo 2026.
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