RESULTADOS CUARTO " TUBACEX
TRIMESTRE 2023

Estimados accionistas, clientes y socios de Tubacex,

Me dirijo a ustedes hoy, no solo para compartir los resultados extraordinarios alcanzados en el ejercicio 2023, sino también
para presentar un hito significativo en nuestra trayectoria: la actualizacién de nuestro plan estratégico, ahora denominado
NT?, "Una Nueva Tubacex en la Transicion Energética".

Este afno, hemos superado no solo nuestras expectativas, sino también los objetivos marcados en el anterior plan estratégico
2021-2025, y lo hemos hecho con antelacién. Este logro histérico se refleja en una facturacién récord de 852,4 millones de
euros, un incremento del 19,3% con respecto al aio anterior, y un EBITDA que crecié un 35,6%, alcanzando los 125,2
millones de euros. La eficiencia y la solidez del Grupo se manifiestan en un margen sobre EBITDA del 14,7%, las mejores
cifras en la historia de Tubacex.

Estos resultados son el fruto de la incansable apuesta por la diversificacién, la innovacion, y sobre todo, nuestra capacidad
para anticiparnos a las necesidades del mercado, especialmente en el segmento low carbon, donde la oferta de soluciones
premium multi-sector ha encontrado una demanda creciente. Por su parte, la cartera de pedidos se mantiene robusta, en
niveles historicos de alrededor de los 1.600 millones de euros, demostrando la confianza que nuestros clientes depositan en
nosotros.

Con el lanzamiento del NT?, renovamos nuestro compromiso no solo con el crecimiento y la innovacion, sino también con el
liderazgo en sostenibilidad y en el aseguramiento del suministro energético dentro de nuestro sector. Mantenemos los pilares
fundamentales de nuestro plan anterior, ampliando nuestra mirada hacia 2027, y estableciendo metas bien definidas: liderar
el segmento low carbon, reducir a un tercio nuestra exposicién al sector de oil&gas, y alcanzar una facturacién entre 1.200
y 1.400 millones de euros, con un EBITDA superior a 200 millones de euros y un ratio deuda/EBITDA inferior a 2 veces.

La diversificacidon de nuestras operaciones y nuestra expansion internacional, marcada por hitos como los mas de 30 acuerdos
a largo plazo firmados con clientes multisector, o la puesta en marcha de nuestra planta CRA-OCTG en Abu Dabi, reflejan
nuestra capacidad para adaptarnos y crecer en un contexto global complejo. Por otro lado, avanzamos en el compromiso con
la sostenibilidad con el objetivo final de lograr una operacién libre de emisiones de CO2 situando a Tubacex en la vanguardia
de la transicion energética y contribuyendo a la descarbonizacién de la industria.

Quiero expresar mi mas sincero agradecimiento a todo el equipo humano de Tubacex por su esfuerzo y dedicacién, que han
sido fundamentales para alcanzar estos resultados excepcionales. Igualmente, mi gratitud a nuestros clientes, proveedores y
accionistas por su confianza y apoyo continuo.

Juntos, afrontamos los actuales retos anticipando el futuro con optimismo, comprometidos con un crecimiento sostenible y
responsable.

N,
Jesus Esmoris

Conséjéro Delegado
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PRINCIPALES CONSIDERACIONES

Las cifras de Ventas de 852,4M€ y de EBITDA de 125,2M€ son las mas altas de la historia de Tubacex

El margen EBITDA sigue mejorando marcando un récord histérico en 14,7% anual y se sitGa en el pico de
14,9% en el Ultimo trimestre del afo, asentando los niveles objetivo del plan estratégico

Se mantiene la tendencia de desapalancamiento vy el ratio de endeudamiento se sitia en 2,2x, consolidando el
cumplimiento del objetivo estratégico y con una posicion de liquidez por encima de los 300M€

Apuesta por la diversificacion de sectores con crecimiento importante en el sector de energia nuclear, asi como
en productos del drea Low Carbon, alineados con la transicion energética

Alto nivel de entrada de pedidos que permite mantener la cartera en niveles de 1.600M<€ v sitla el book-to-bill
ratio en 0,94x, nivel muy significativo en un ejercicio de facturacion historica

Anticipaciéon del cumplimiento de los objetivos estratégicos anunciados para 2025 y lanzamiento de nuevo Plan
Estratégico

La obtencién de estos resultados en el actual entorno entorno macroeconémico y geopolitico, pone en valor la
apuesta estratégica del Grupo Tubacex y refuerza su papel como actor clave no solo en la transicion energética,
sino en el aseguramiento del suministro energético

Dado el entorno actual esperamos una primera mitad de 2024 en linea con el aflo anterior, con potencial alcista
en el segundo semestre, y con niveles de captacion que permitiran anticipar un alto crecimiento en 2025

El consejo de administracion propone el reparto de un dividendo bruto por importe de 14,5M€, lo que supone
un pay-out del 40%

FORTALEZA DE
RESULTADOS

LA CARTERA SE MANTIENE EN
NIVEL HISTORICO

IMPORTANCIA CRECIENTE
LOW CARBON SOLUTIONS

ANTICIPACION DE LOS
OBJETIVOS ESTRATEGICOS

RESULTADOS HISTORICOS EN
ENTAS, EBITDAY MARGEN




RESUMEN DE MAGNITUDES FINANCIERAS
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PRINCIPALES CIFRAS DE LA CUENTA DE RESULTADOS

VENTAS
Mill.€ 852.4

714,7

FY 2022 FY 2023
EBITDA
Mill.€

1252

92,3

FY 2022 FY 2023

== Mg EBITDA
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187,7
4T 2022 4T 2023
314
250

4T 2022 4T 2023

Las ventas del ejercicio se sitian en 852,4 millones de euros, un 19,3% por
encima de las de 2022

(Precio medio niquel 16,3% inferior al precio medio de 2022 y con una caida
acumulada del 45,8% en el aiio)

En un entorno de caida importante de materias primas, el buen
posicionamiento con clientes estratégicos y el mix de producto han generado
un importante incremento de las ventas y la rentabilidad estructural del

El EBITDA del afo alcanza los 125,2 millones de euros, un 35,6% por
encima de la cifra lograda en 2022 y marca un récord historico del Grupo

El margen EBITDA del 14,7% supone otro récord anual para el Grupo
ademas de la consolidacion del margen en los niveles estratégicos objetivo

(El margen EBITDA del cuarto trimestre marca el pico dentro del aiio y se sittia en
14,9%)

Todas las unidades del Grupo han consolidado reducciones de costes
estructurales y estdn orientadas al valor anadido, no al volumen de
produccion

El ejercicio de 2023 ha supuesto un ano histérico de Ventas, EBITDA y
Margen EBITDA para el Grupo
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PRICIPALES CIFRAS DE LA CUENTA DE RESULTADOS

Evolucion del EBITDA trimestral (Mill.€) Evolucion del EBITDA anual (Mill.€)

Promedio 2023:

Promedio 2022: 31,3M€
23,1M€ 1259

Promedio Pre

33,9 314
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*EBITDA Trimestral promedio en los periodos de referencia
S El BUEN MOMENTO DE MERCADO Y BUEN POSICIONAMIENTO EN CLIENTES ESTRATEGICOS HAN =----eeveeeeee i
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PRINCIPALES CIFRAS DEL BALANCE: CAPITAL CIRCULANTE

-
| L A M

GRAN ESFUERZO EN CONTENER EL CAPITAL CIRCULANTE A PESAR
DEL IMPORTANTE CRECIMIENTO DE LAS VENTAS
El capital circulante se sitia en 234,5 millones de euros, 4,5M€ por encima de la

cifra de cierre de 2022, en una situacién de negocio con un crecimiento de ventas 230,0 234,5
del 19,3%

Capital Circulante (M¢€)

LA CIFRA DE INVENTARIOS HA AUMENTADO 32,8 MILLONES DE
EUROS EN EL ANO

La mayor parte de la cifra de stocks se corresponde con producto acabado de alto
valor anadido vendido en firme pero todavia no facturado

EL AUMENTO DE LA CIFRA DE INVENTARIOS REFLEJA EL
CRECIMIENTO EN PRODUCTO EN CURSO YA VENDIDO

Producto premium en fabricacion: estrategia de valor vs. Volumen o
% ventas

Capital Circulante

EL PORCENTAJE DE CAPITAL CIRCULANTE SOBRE VENTAS CUMPLE EL
OBJETIVO ESTRATEGICO DE SITUARSE POR DEBAJO DEL 30%
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PRINCIPALES CIFRAS DEL BALANCE: DEUDA FINANCIERA NETA

Deuda Financiera Neta

Mill.€ Parte de la caja generada en 2023 se ha destinado a la compra de la participacion minoritaria en Arabia
0871 Saudi, la adquisicion de una participada en Noruega, el comienzo de la inversion en la planta de Abu Dabi y
’ 280,/ el pago del dividendo con cargo a resultados de 2022
Estas operaciones junto con el Capex de la compania han supuesto una salida de caja de mas de 55M€
Dic 22 Dic 23 La capaudad dg generacion de caja de la Compaﬁ@ se aprecia en la reduccion de 6,4 millones de euros de
la deuda financiera neta en un afno de fuerte crecimiento
== N/ EBIT DA .
El ratio de Deuda Financiera Neta sobre EBITDA ha mantenido una tendencia de mejora a lo largo de
todo el afo vy se sitla en diciembre en 2,2x, cumpliendo holgadamente el objetivo estratégico
EVOlUCION STOCKS
Mill.€ La estrategia de fabricacion contra pedido de Tubacex hace que la deuda financiera neta esté
estrechamente ligada al capital circulante, mayoritariamente ya vendido
La cifra de Existencias de 411,1M€ corresponde principalmente a producto en curso y terminado
378,83 B
- Solidez financiera del Grupo con 179,0M€ en caja y una posicion de liquidez por encima de los 300M€
dic-22 dic-23
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DESGLOSE DE VENTAS

E&P Gas Sagh ] PRODUCTOS PREMIUM

5’ El buen posicionamiento con clientes estratégicos unido a la estrategia de firma de
acuerdos a largo plazo estd permitiendo mantener un mix de productos éptimo vy
consolidar los méargenes en niveles estratégicos

ENTRADA DE PEDIDOS
| 35.0% 19 0% La entrada de pedidos se mantiene en niveles altos, aungue la actual incertidumbre
E&P Oil geopolitica y entorno macroeconémico estadn provocando ciertos retrasos en la

' adjudicacién de algunos proyectos que se esperan en el segundo semestre del afio

Industria

7,0%

PowerGen

DESGLOSE POR SECTOR

Africa

. 3,0%
UPSTREAM GAS EN ASIA Y ORIENTE MEDIO ' Elregs

El sector de Upstream de Gas v la region geografica de Asia y Oriente Medio i % 21,0%
experimentan un avance significativo en las ventas del Grupo, en linea con los e

Asia&ME
objetivos estratégicos 43,0%

ENTORNO MACROECONOMICO Y TIPOS
El entorno macroecondmico vy las subidas de tipos de interés estan provocando una 33.0%

ralentizacion de las ventas de productos de menor valor afadido !
América

DESGLOSE POR MERCADO
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DESGLOSE DE VENTAS POR DESTINO FINAL

FUROPA 21%

= Demanda muy fuerte de productos
mecanizados complejos en el Mar del
Norte

= Contratos alargo plazo con
fabricantes de umbilicales

® = Oportunidades en el segmento
nuclear en Francia

Z = Buenas perspectivas en plantas de
AM ER|CA 33% procesado de gas en el area del Mar

® Caspio

= |mportancia creciente del

segmento H&I AS|A & ME 43%

= Récord de pedidos en el sector
aeronautico y aeroespacial

= Creciente exposicion al ® = Gran exposicion al segmento de gas,
segmente de drilling a través tanto para su extraccion como para su
de Amega West procesado (Abu Dabi, Qatar)

= Brasil y Guyana principales = Buenas perspectivas en India en
mercados de proyectos nuevos productos premium y sector nuclear

(tanto OCTG como FPSO vy L .
Subsea) P = Buen posicionamiento de Tubacex en
AFR|CA 3% producto premium en China

= Reactivaciéon importante de tie-backs
de proyectos Subsea

= Nuevos proyectos Offshore en
Tanzania, Namibia, Mozambique y
Sudéfrica
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CARTERA DE PEDIDOS

SITUACION ROBUSTA DE LA CARTERA

Evolucion de la cartera Book-to-bill ratio
Mill.€

CARTERA TOTAL INCLUYENDO
EL PEDIDO DE ADNOC

1.600M€

600

Cifra récord de facturacion manteniendo la cartera de pedidos en

1152 niveles historicamente altos
01.2021 12.2021 12.2022* 12.2023* Book-to-bill ratio del ejercicio se sitla en 0,94x, ratio significativo al

mantenerse en un ano de facturacion récord

La situaciéon de cartera actual aporta visibilidad sobre 2024
permitiendo anticipar un ejercicio de resultados y margenes en
linea con 2023

*No incluye el pedido significativo de OCTG recibido de ADNOC
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EVOLUCION DEL NEGOCIO (I) E&P OIL&GAS

e RESULTADOS FY 2023 / PAG. 11

UPSTREAM

SUBSEA

La actividad general en el segmento de Upstream se mantiene fuerte

Continta la ejecucion de las operaciones en las aguas profundas de Brasil, donde Tubacex ya ha
suministrado a 10 pozos en el campo de Buzios

Se espera un aumento continuo de las operaciones de Petrobras en los préximos meses con soluciones
integrales suministradas desde nuestro hub de Macaé

Construccién de nueva planta de OCTG-CRA en Abu Dabi dentro del proyecto de 10 anos firmado con
ADNOC

Buen comportamiento del segmento de Drilling y mecanizados especiales, que comienza el afio con una
cartera importante

Récord de entrada de pedidos en el 2023, con proyectos claves y estratégicos en los 5 continentes

El segmento offshore estd demostrando ser uno los mercados mas resilientes y geopoliticamente estables
para la seguridad energética de los estados

Cartera histérica con plazos de entrega de mas de 12 meses en algunas dimensiones

Buenas perspectivas en el medio plazo.
Grandes descubrimientos en nuevas localizaciones: Namibia, Surinam, Norte Brasil (cuenca del Amazonas),
Tanzania

Continuamos trabajando en acuerdos estratégicos con los principales fabricantes de umbilicales, que estan
dando resultados excelentes y estructurales en el tiempo

Nueva JV creada entre SLB y AKER (SLB Onesubsea). Nuestra estrecha relacion con ambas companias nos
ofrece una oportunidad Unica para reforzar nuestro posicionamiento en el mercado Offshore/Subsea

TUBACEX
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EVOLUCION DEL NEGOCIO (Il) INDUSTRIAL Y POWERGEN
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INDUSTRIAL

POWERGEN

\

La entrada de pedidos referente a los productos de mas bajo valor afadido ha experimentado una
ralentizacién en los Ultimos meses

Algunos proyectos estdn siendo reevaluados debido a la creciente incertidumbre macroeconémica y a los altos
tipos de interés

El segmento de Mid&Downstream ha mostrado en el ultimo trimestre del aflo una reactivacién en la
adjudicacion de grandes proyectos especialmente en Oriente Medio y Asia

Importante posicionamiento de Tubacex en producto premium en China e India, paises con fuertes con previsiones
de incrementos de capacidad de refino

Los sectores de LNG y Gas Processing mantienen un alto nivel de actividad y de visibilidad, especialmente
en Norteamérica y Oriente Medio

Desvinculacién del Grupo de proyectos convencionales de carbdn y reorientacion hacia economia circular y
transicion energética

Muy buen comportamiento del mercado nuclear especialmente en Europa
Fuerte vinculacion con EDF tanto para el mantenimiento de sus centrales actuales como para la construccion de
futuras unidades

Perspectivas prometedoras para los futuros reactores SMR (Small Modular Reactors), sobre todo en
Canada, EE.UU. y Europa
Colaboracion con varias ingenierias pare el desarrollo de disefio y materiales

Proyectos para plantas de generacién eléctrica con tecnologia Ultra Super Critica (USC) en China e India

TUBACEX

GROUP



EVOLUCION DEL NEGQOCIO (1) LOW CARBON Y NUEVOS MERCADOS
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LOW CARBON

NUEVOS
MERCADOS

Continta la captacién de pedidos importantes para CCUS (Carbon Capture, Use and Storage) tanto en
EE.UU. (donde se aprecia algin retraso en las adjudicaciones previstas por los clientes debido a
tramites administrativos) como en otras regiones como Malasia, donde se ha captado el primer pedido
de este segmento en Asia

Buen posicionamiento de Tubacoat que continda su crecimiento global, con importantes pedidos en
Estados Unidos (Exxon, Marathon, Motiva y BP), Europa (Hellenic Energy) y Oriente Medio con varios
pedidos ya recibidos en Arabia Saudi (SATORP y Jazan) para aplicaciones criticas que contribuyen a la
eficiencia energética y la disminucién de emisiones de CO2 de las refinerias

Participacion activa en diversas iniciativas para el desarrollo del hidrogeno

Desarrollo de productos H&I para mercado del hidrégeno
Primer pedido de Tubacex India para la planta de hidrégeno de Linde en Texas que suministrard tanto
Hidrégeno como Nitrégeno a OCI, productor holandés de fertilizantes y metanol

Objetivo de facturacion de esta divisién: 100M€ en 2027

La actividad en el sector aeroespacial ha aumentado significativamente a lo largo del afio tanto en
aviacion comercial como en exploracion espacial

Conversaciones comerciales con los principales players del sector para el desarrollo de materiales y soluciones
complejas

Aumento de la cuota de mercado de Tubacex en el segmento H&I (Hidraulico e Instrumentacién) lo
que ha llevado a produccién récord en 2023

Captacion varios pedidos para proyectos de alto valor afadido para la industria de fertilizantes

TUBACEX
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PRICIPALES INDICADORES ESG

[ Indicador Ud. —— 2019~ 2023 ——— Objetivo2030
R MEIENTE Intensidad energéticalt) QAAWBW 2,85 1,40 2,13
1 ENERGIAY . Ton COL
. . )
: CLIMA Intensidad de emisiones ¥ Scope 1y 2 VAB 0,70 0,22 0,28
% Energia renovable fmti;; 0% 33,7% 40%
ECONOMIA o ~ % total
CIRCULAR Reciclaje de residuos eenerado 60.5% 82,2% 95%
CADENA DE
\S/glg'(l?:NlB - gtij\lelllzl\lflé'l'[él(z) % proveedores evaluados con criterios ESG % 0% 85,5% 99%
DIVERSIDAD Brecha salarial por género Ratio 11,5% 10,6% 10,1%
DESARROLLO Horas de formacion por empleado loras 13,7 144 15
PERSONAL /FTE
Evolucién Tasa de frecuencia accidentes con baja Eg%eg 100 36,7 25
SEGURIDAD Y
SALUD ) 5
H ase
Indice de gravedad 2009 100 76,6 25
*2020y 2021 no se consideran anos representativos por la pandemia de Covid-19 y la huelga en varias unidades de negocio
(1) Intensidad de las unidades del Grupo ponderado por consumo
(2) Intensidad de las unidades del Grupo ponderado por emisiones (alcance 1y 2)
VAB: Valor afadido bruto (miles €)
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INFORMACION DE LA ACCION

POTENCIAL DE CRECIMIENTO

Evolucion de la accion
€/accion

AN MO MM MMM OMOOOOOOOOOMMOMOMOMmOmOmOmOmOmmmm,m oM
AN AN AN AN AN AN AN AN A AN AN AN AN AN AN AN AN A A A A A A A Ao o
O O O O O O O O O OO0 0O 00000 OO0 OO OO O O
AN AN AN AN AN AN AN NN NN NN NN NN NN NN
e s s - e e - - e T T T e s s
AN AN AN OO S D WN 0 0NN 0O OO0 O O NN AN
0 O O O O O O 0O O 00O OO0 000000 o d o o
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COMPORTAMIENTO MUY POSITIVO DE LA ACCION CON IMPORTANTE

POTENCIAL DE CRECIMIENTO SEGUN EL CONSENSO DEL MERCADO
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HJ> Informacion clave

126.549.251

# acciones

€/accion (31.12.23)

Capitalizacién bursatil (M€)

% evolucion

Maximo

Minimo

Precio medio objetivo?

Fuente: Bolsas y Mercados
1) Precio medio objetivo a 29 de febrero segutin el consenso del mercado

3,50€

442 9M€

+75,2%

3,66€ (27 Diciembre)

2,01€ (3 Enero)

4,83€

TUBACEX
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CONCLUSIONES SE CONFIRMAN LAS EXPECTATIVAS
2023: UN ANO HISTORICO EN RESULTADOS

OBJETIVOS ESTRATEGICOS ﬁﬂ CARTERA DE PEDIDOS
Tubacex adelanta el cumplimiento de la mayoria ﬁ La entrada de pedidos sigue en niveles altos
de los objetivos estratégicos de 2025 permitiendo mantener la cartera en niveles historicos

TUBACEX

Capital
Markets

Day 2023 @ COMPROMISO VISIBILIDAD
W— I bd Compromiso estratégico con la sostenibilidad vy la La cartera actual aumenta la visibilidad sobre 2024 vy
@N“ R B Geiina transicion energética permite anticipar un buen ejercicio
SUMINISTRO ENERGETICO ->t-. NUEVO PLAN ESTRATEGICO
Buen momento de mercado con la seguridad en el ) " Lanzamiento de nuevo plan estratégico con
suministro energético como prioridad horizonte 2027

Jesdn Esenoris, CEO

Tubacex Equity Story
amoris, CEO

Jenin €

Energy technology trends
and Tubscex's valoe

Diego Herrera, Corporate
Irnrvation Disector




LANZAMIENTO DEL NUEVO PLAN ESTRATEGICO
NT2: NEW TUBACEX NEXT TRANSITION

CREAMOS VALOR DE MANERA SOSTENIBLE
Y EMPEZAMOS UNA NUEVA FASE DE
CREACION DE VALOR PARA NUESTROS
ACCIONISTAS

RAZONES PARA INVERTIR EN TUBACEX

= Lider mundial en soluciones avanzadas para energia y movilidad

= Con un modelo de produccion integrada para capturar el
crecimiento a largo plazo que las macro tendencias estan
provocando en ambos sectores

= Presencia global y acuerdos de largo plazo con socios
estratégicos

= Historia probada de transformacion, anticipaciéon a las tendencias
del mercado y consecucion de objetivos

= Resultados sédlidos y fuerte cartera de pedidos

= Comprometidos con el progreso humano a través de objetivos
sostenibles

e RESULTADOS FY 2023 / PAG. 17
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OBJETIVOS 2027 NT?
REDUCIR i LIDERES DEL
EXPOSICION MERCADO EN
Oil&Gas 1/3 del LOW CARBON
negocio BUSINESS
SER REFERENTES @ CIFRA DE VENTAS
EN =» 1.200-1.400M€

SOSTENIBILIDAD

EBITDA
>200M€

Incluyendo inversiones potenciales
en crecimiento inorgdnico (M&A)

REMUNERACION A LOS ACCIONISTAS

30-40% PAY-OUT

Incluyendo inversiones potenciales
en crecimiento inorgdnico (M&A)

DFN / EBITDA
% <2X

Incluyendo inversiones potenciales
en crecimiento inorgdnico (M&A)
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DETALLE DE LA CUENTA DE
PERDIDAS Y GANANCIAS CONSOLIDADA

(Mill. €) FY 2022 FY 2023 % var. 4T 2022 4T 2023 % var.
Ventas 714,7 8524 19,3% 187,7 2104 12,1%
Variacion de existencias 53,6 11,3 -79,0% 12,4 (9,6) n.s.
Otros ingresos 15,5 19,0 22.9% 40 8,1 101,3%
Coste de aprovisionamiento (330,5) (377,9) 14,3% (82,7) (84,8) 2,5%
Gastos de personal (142,4) (157,1) 10,3% (38,7) (40,6) 4,9%
Otros gastos de explotacion (218,6) (222.,5) 1,8% (57.,5) (52,1) -9.4%
EBITDA 92,3 125,2 35,6% 25,0 314 25,6%
Margen EBITDA 12,9% 14,7% 13,3% 14,9%

Amortizacion 47,9) (44,5) -7,1% (12,3) (11,3) -8,2%
EBIT 44,5 80,7 81,6% 12,7 20,2 58,1%
Margen EBIT 6,2% 9,5% 6,8% 9,6%

Resultado financiero y DTC (17,6) (31,2) 77.2% (6,2) (9,5 53,8%
Beneficios antes de impuestos 26,9 49,6 84,5% 6,6 10,7 62,2%
Margen de beneficio antes de impuestos 3,8% 5,8% 3,5% 51%

Beneficio Atribuible Sociedad Dominante 20,2 36,3 79,5% 3,2 8,5 163,2%
Margen Neto 2,8% 4,3% 1,7% 4,1%

n.s.: no significativo
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DETALLE DE BALANCE CONSOLIDADO

(Mill €) 31/12/22 31/12/23 %var. (Mill.€) 31/12/22 31/12/23 %var.
Activos intangibles 1144 112,6 -1,6% Patrimonio Neto Sociedad Dominante 221,5 240,0 8,4%
Activos materiales 266,8 306,7 14,9% Intereses Minoritarios 54,6 53,6 -1,8%
Inmovilizado financiero 100,3 99.1 -1,2% Patrimonio Neto 276,1 293,6 6,4%
Activos no corrientes 481,5 518,3 7,6% Deuda financiera largo plazo 169,0 1243 -26,5%
Existencias 378,3 4111 8,7% Provisiones y otros 71,7 82,2 14.7%
Clientes 89,2 74,2 -16,8% Pasivos no corrientes 240,7 206,5 -14,2%
Otros deudores 25,6 22,1 -13,8% Deuda financiera corto plazo 293,5 3355 14,3%
Otro activo circulante 6,9 3,7 -46,6% Instrumentos financieros derivados 3,8 1,5 -60,9%
Instrumentos financieros derivados 2.8 3,1 8,7% Acreedores comerciales 237,6 250,9 5,6%
Caja y equivalentes 1754 1790 2,0% Otros pasivos corrientes 108,1 123,5 14.2%
Activos Corrientes 678,3 693,2 2,2% Pasivos corrientes 643,0 711,4 10,6%

TOTAL PASIVO 1.159,8 1.211,5 4,5%
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EVOLUCION HISTORICA DE VENTAS Y EBITDA TRIMESTRAL

Ventas 2104
M€ 187,7
1574 1372
20,0
4T 2018 4T 2019 4T 2020 4T 2021 4T 2022 4T 2023

EBITDA

MéE 314

4T 2018 4T 2019 4T 2020 4T 2021 4T 2022 4T 2023

=== % Mg EBITDA

— RCSUTADOS FY 2023 / PAG. 21 TUBACEX

GROUP



MEDIDAS ALTERNATIVAS DE RENDIMIENTO |

TUBACEX presenta sus resultados de acuerdo con la normativa contable generalmente aceptada (NIIF). Adicionalmente el presente informe
proporciona otras medidas financieras no reguladas en las NIIF, denominadas Medidas Alternativas de Rendimiento (en inglés, Alternative
Performance Measures, APM) que son utilizadas por la direcciéon para evaluar el rendimiento de la Companfia. A continuacién, se detalla la
definicion, reconciliacion y explicacion de las principales medidas alternativas de rendimiento utilizadas en el presente informe:

EBIT (Earnings Before Interests Tubacex presenta el célculo del EBIT en su cuenta de Pérdidas y Ganancias como el resultado de explotacién antes de intereses e impuestos
and Taxes)
EBITDA (Earnings Before Tubacex presenta el célculo del EBITDA en su cuenta de Pérdidas y Ganancias como la diferencia entre el importe neto de la cifra de negocios y

los gastos de explotacion excluyendo la dotacién a la amortizacion del inmovilizado, asi como los deterioros sobre activos no corrientes y

Interests, Taxes, Depreciations ‘ © . .
resultados por enajenaciéon de activos no corrientes

and Amortizations):

EBITDA = EBIT + Amortizaciones + Provisiones

El EBITDA proporciona un anélisis de los resultados operativos del Grupo antes del pago de intereses e impuestos y se utiliza de forma
generalizada como métrica de evaluacion entre analistas, inversores, agencias de calificacion y otro tipo de accionistas. Ademas, supone
una primera aproximacion a la caja generada por las actividades de explotacién. De hecho, Tubacex utiliza el EBITDA como punto de
partida para el calculo del flujo de caja

MARGEN EBITDA Tubacex presenta el célculo del margen EBITDA como el cociente entre el EBITDA vy la cifra de ventas. El margen EBITDA proporciona
informacion sobre la rentabilidad de la empresa en términos de sus procesos operativos

MARGEN EBIT Tubacex presenta el calculo del margen EBIT como el cociente entre el EBIT vy la cifra de ventas
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MEDIDAS ALTERNATIVAS DE RENDIMIENTO I

MARGEN NETO Tubacex presenta el célculo del margen Neto como el cociente entre el Beneficio Neto vy la cifra de ventas

MARGEN DE BENEFICIO ANTES Tubacex presenta el calculo de Beneficio Antes de Impuestos como el cociente entre el Beneficio Antes de Impuestos vy la cifra de ventas
DE IMPUESTOS

DEUDA FINANCIERA NETA Tubacex presenta el célculo de la Deuda Financiera Neta como la diferencia entre la deuda financiera bruta y el saldo del efectivo y equivalentes
junto con el saldo de inversiones financieras temporales en el activo del balance. Para dicho célculo, se entiende como Deuda Financiera Bruta la
suma de la deuda con entidades de crédito a corto plazo y a largo plazo vy las obligaciones y otros valores negociables del pasivo del Balance. La
Deuda Financiera Neta proporciona una primera aproximacion a la posicion de endeudamiento de la Compafia vy a la solvencia y liquidez de la
misma, al poner en relacion el efectivo y equivalentes con la deuda del pasivo. A partir de la Deuda Financiera Neta, se calculan métricas utilizadas
comunmente tales como el ratio de endeudamiento Deuda Financiera Neta / EBITDA, indicador ampliamente utilizado en los mercados de
capitales para comparar distintas empresas y calculado como el cociente entre la Deuda Financiera Neta y el EBITDA

CAPITAL CIRCULANTE Tubacex presenta el célculo del Capital Circulante como la suma de la partida de existencias y de clientes del balance menos la partida de
acreedores comerciales

CAPITAL CIRCULANTE SOBRE Tubacex presenta el calculo del Capital Circulante sobre ventas como el cociente entre el Capital Circulante vy la cifra de ventas
VENTAS

DEUDA FINANCIERA NETA Tubacex presenta la Deuda Financiera Neta Estructural como la diferencia entre Deuda Financiera Neta menos el Capital Circulante. Proporciona
FSTRUCTURAL una vision de la deuda estructural de la compafiia ya que dada la estrategia de fabricacion mayoritariamente contra pedido el Capital Circulante se
encuentra vendido

BOOK-TO-BILL Tubacex calcula el ratio Book-to-Bill como la relacion entre la entrada de pedidos del periodo y la cifra de facturacién del mismo periodo. El
resultado de este cociente proporciona informacion sobre la fortaleza de la demanda
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