
 
 

 
 
 

 
La compañía mantiene su foco en recurrencia, rentabilidad y disciplina financiera en un 

semestre donde sus segmentos recurrentes crecen con fuerza. 

DOMINION triplica su beneficio neto en el primer 

semestre de 2026 

 

Beneficio neto: El beneficio neto asciende a 7,1 millones de euros, frente a los 2,1 millones 

registrados en el mismo periodo de 2025 a perímetro constante (un +222% más). Mientras que 

el beneficio neto atribuible sin interrumpidas (que excluye las infraestructuras renovables 

mantenidas para la venta) se sitúa en 10,8 millones de euros a 30 de junio, un 173% por encima 

del registrado un año antes. 

Evolución del semestre La cifra de negocio consolidada se sitúa en 494,1 millones de euros, 

con un crecimiento orgánico del +0,5% a moneda constante. El EBITDA se sitúa en 63,2 

millones de euros, con un margen del 12,8% sobre ventas, donde el EBITDA de los negocios 

recurrentes crece con fuerza frente a un periodo marcado por un menor ritmo temporal de 

ejecución en Proyectos. 

Modelo recurrente: Los segmentos recurrentes representan ya más del 85% del negocio, muy 

por encima del objetivo estratégico fijado por la compañía, consolidando un modelo más sólido, 

resiliente y predecible. Este avance viene impulsado por el crecimiento de las dos áreas 

estratégicas recurrentes, GDE (+5%) y GDT Servicios (+10%), ambas por encima de los 

objetivos del Plan Estratégico. 

Un paso más en la simplificación que marca el plan: La clasificación de la infraestructura 

renovable de una planta de biomasa de Argentina como actividad mantenida para la venta 

supone un nuevo avance en la simplificación estratégica de DOMINION, con efectos en la 

comparabilidad frente al primer semestre de 2025.  

Balance: La deuda financiera neta se sitúa en 135,9 millones de euros, reflejando la evolución 

del perímetro y el mantenimiento de una política prudente de asignación de capital. 

 

Bilbao, 22 de julio de 2026 – DOMINION ha cerrado el primer semestre de 2026 confirmando 

la fortaleza de su modelo de negocio recurrente y los avances de su simplificación estratégica. 

Los cambios de perímetro derivados de las desinversiones afectan a la comparabilidad del 

primer semestre de 2026 pero reflejan al mismo tiempo la evolución del Grupo hacia un modelo 

más focalizado y rentable.  

La evolución del semestre debe analizarse teniendo en cuenta el efecto del proceso de 

desinversiones que está acometiendo la compañía dentro de su plan estratégico de 

transformación, para ser una compañía más rentable, con fuerte crecimiento y menor deuda. 

Siguiendo este camino, la compañía ha clasificado la planta de biomasa de Argentina como 

actividad mantenida para la venta, dando cuenta de su intención de desinvertirlo próximamente.  

En este contexto, la cifra de negocio consolidada se sitúa en 494,1 millones de euros, con un 

crecimiento orgánico del +0,5% a moneda constante respecto al primer semestre de 2025. La 



 
 

 
 
 

 
evolución las actividades recurrentes del grupo, que mantienen un comportamiento sólido, 

compensan parcialmente la menor actividad del segmento de Proyectos. En conjunto, los 

segmentos recurrentes superan ya el 85% del negocio, muy por encima del objetivo estratégico 

de más del 60%, y las dos áreas estratégicas recurrentes, Global Dominion Environment (GDE) 

y GDT Servicios, crecen con fuerza y superan el guidance de crecimiento orgánico del Plan 

Estratégico 2023-2026. 

El EBITDA alcanza los 63,2 millones de euros, con un margen del 12,8% sobre ventas. Por su 

parte, el beneficio neto atribuible asciende a 7,1 millones de euros, mejorando frente al primer 

semestre de 2025 (cuando se situaba en 2,2 millones en términos comparables o a perímetro 

constante). Asimismo, el resultado neto atribuible sin interrumpidas (es decir, excluyendo las 

infraestructuras renovables mantenidas para la venta) asciende a 10,8 millones de euros, lo que 

supone un incremento del 173% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior y refleja la 

evolución de la compañía resultante del proceso de simplificación estratégica. 

Evolución por divisiones 

• Global Dominion Environment (GDE) mantiene una evolución sólida en el primer semestre 

del año, con unos ingresos de 221,2 millones de euros y un margen de contribución de 27,2 

millones de euros, equivalente al 12,3% sobre ventas. La facturación crece orgánicamente 

un +5%, apoyada en la recurrencia de la actividad y en nuevos contratos de soluciones de 

descarbonización, a pesar de que el segmento registra un impacto contrario por FOREX del 

-4,4%. 

 

• GDT Servicios registra unos ingresos de 221,5 millones de euros y un margen de 

contribución de 38,8 millones de euros, equivalente al 17,5% sobre ventas. La evolución del 

área refleja un fuerte crecimiento orgánico del +10%, apoyado en la electrificación y en 

nuevos contratos de redes eléctricas, entre los que destaca la extensión del contrato con 

Endesa en España por un plazo de seis años. 

 

• GDT Proyectos mantiene una cartera de 369 millones de euros, sin cancelaciones pese al 

actual entorno de incertidumbre global, lo que aporta visibilidad sobre la actividad futura. La 

división continúa incorporando nuevas oportunidades de desarrollo en infraestructuras 

energéticas, tecnológicas y sociales, entre las que destaca la firma del convenio para el 

proyecto del nuevo Hospital Puerto Cortés, en Honduras. Durante el primer semestre, el 

área registró unos ingresos de 51,4 millones de euros y un margen de contribución de 10,3 

millones de euros (20% sobre ventas), en un periodo condicionado por un menor ritmo 

temporal de ejecución de proyectos, asociado al calendario de las inversiones en un 

contexto geopolítico complejo. 

Disciplina financiera y próximo ciclo estratégico 

DOMINION continúa avanzando en la simplificación de su perímetro y en la optimización de su 

estructura de capital. La deuda financiera neta se sitúa en 135,9 millones de euros a cierre de 

junio de 2026, frente a los 136,6 millones de diciembre de 2025, y cuyo movimiento responde 

a las variaciones de perímetro, a la actividad de M&A y a la estacionalidad.  

La compañía encara la segunda mitad de 2026 desde una base más focalizada y recurrente, 

apoyada en GDE y GDT Servicios, y con perspectivas para avanzar progresivamente en la 

ejecución de cartera en el área de Proyectos. En paralelo, DOMINION avanzará en los próximos 



 
 

 
 
 

 
meses en la preparación de su nuevo Plan Estratégico, cuya presentación está prevista para 

finales de año y que profundizará en las oportunidades de crecimiento para el próximo ciclo 

estratégico. 

 

Acerca de DOMINION 

Dominion es una compañía global de proyectos y servicios que impulsa la transformación de sectores clave 

hacia modelos más sostenibles, eficientes y conectados. 

Organizados en dos grandes áreas estratégicas: GDE, especializada en soluciones medioambientales, 

economía circular y descarbonización; y GDT, centrada en infraestructuras energéticas, de telecomunicaciones 

y digitalización.  

A través de nuestras áreas estratégicas acompañamos a nuestros clientes en las principales transiciones que 

enfrenta nuestra sociedad: la energética, la industrial y la digital. 

Fundada en Bilbao en 1999, Dominion cuenta con un modelo de gestión propio basado en cuatro claves: 

Digitalización, Diversificación, Descentralización y Disciplina Financiera. Con presencia en más de 30 países, 

más de 750 clientes y un equipo de más de 11.000 personas, alcanzamos una facturación superior a los 1.000 

millones de euros anuales y cotizamos en la Bolsa española desde abril de 2016 (DOM: BME).  

 

Technology, Sustainability & Efficiency.  

 

 

Para más recursos visite nuestra Sala de Prensa o contacte con: 

DOMINION - Patricia Berjón  

patricia.berjon@dominion-global.com 

+34 94 479 37 87 

 

CONTACTOS PARA MEDIOS DE COMUNICACIÓN (KREAB):  

José Luis González / jlgonzalez@kreab.com / 661 85 03 84 

Daniel Foley / dfoley@kreab.com / 635 587 343 

 

https://www.dominion-global.com/es/
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