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RESULTADOS 1T 2026
ABANCA gana 207,5 millones de euros, con
una rentabilidad del 13,2%

e El volumen de negocio crecié un 6,5% y se situé por encima de los
138.000 millones de euros

e La entidad mantiene una sdlida rentabilidad sustentada por el
crecimiento eficiente del negocio y la buena gestién del balance

e Fuerte desempefio comercial en todos los territorios: mas de 37.000
nuevos clientes en el primer trimestre

e Ganancia de cuota de mercado tanto en balance como en servicios
fuera de balance

e Nueva financiacion: mas de 4.500 millones de euros a familias y
empresas

e Ratio de capital CET1 del 13,8%, con mas de 2.100 millones de euros
de holgura en capital y 610 millones en MREL

e La tasa de mora se situa en el 1,97% y la cobertura de activos dudosos
en el 84,8%

e Elevada solidez del balance: ratio Texas del 17,5%, a la cabeza del
sector

28.04.2026. ABANCA obtuvo en el primer trimestre del 2026 un beneficio atribuido de 207,5
millones de euros, con una rentabilidad ROTE del 13,2%. El resultado obtenido se basa en el
crecimiento eficiente del negocio y la buena gestién del balance.

La entidad sigue destacando por su elevado dinamismo comercial ganando cuota de mercado
en todos los ambitos del negocio. El crédito a familias y empresas aumenté un 4,0% mientras
que los recursos de clientes crecieron un 5,2%. Otras lineas de negocio como distribuciéon de
fondos de inversién y pensiones, seguros o medios de pago también tuvieron un desempefio
muy relevante y superior a la media del sector.

Asi, los fondos de inversién aumentaron un 27,1% en el caso de ABANCA vs 13,0% sector, los
seguros generales y vida riesgo han crecido un 24,7% (vs 8,9%) y las operaciones en medios de
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pago un 12,1% (vs 8,3%). Como resultado, la cuota de mercado en recursos fuera de balance
aumenté en 21 p.b.

Esta misma ténica de crecimiento se observa en la evolucion de la base de clientes, que sigue
aumentando en todos los territorios donde opera la entidad. ABANCA incorporé mas de 37.000
nuevos clientes en el primer trimestre del afio, un crecimiento un 2% superior al alcanzado en el
mismo periodo del afio anterior. El 71% de las nuevas altas proceden de areas geograficas
distintas a aquellas en las que la entidad es lider del mercado.

Este crecimiento se ve acompafiado de un ambicioso plan de iniciativas para incrementar la
calidad en el servicio, que tiene su reflejo en un crecimiento de dos puntos en el indice IPN
(indice de Prescripcién Neta), que alcanza los 46 puntos. Ademds, tres de cada cuatro nuevos
clientes valoran su relacién con el banco con una nota de 9 o mas (sobre 10 puntos).

Este buen desempefio comercial y la adecuada gestién del balance permitira a la entidad seguir
optimizando su margen en un entorno de turbulencias geopoliticas, asi como continuar
reforzando su perfil financiero. ABANCA cerro el trimestre con ratio de capital CET1 del 13,8%,
ratio Texas del 17,5%, ratio de morosidad del 1,97%, exceso de capital sobre requisitos de mas
2.100 millones de euros y cobertura de activos dudosos del 84,8%.

Los soélidos fundamentales del banco estan siendo reconocidos por la agencias de rating en sus
calificaciones. Las cuatro que evalian a ABANCA la sitian en grado de inversion y han elevado su
rating en los ultimos 18 meses, algunas de ellas en varios escalones. DBRS y Moody’s sitian ya a
ABANCA en la categoria A, el bloque de calificaciones mas elevado de las agencias.

La adopcién intensiva de la |A esta permitiendo a ABANCA obtener significativas mejoras en
productividad y experiencia de cliente. La entidad sigue avanzando en la senda iniciada en 2025:
se han incorporado nuevas funcionalidades comerciales y se ha extendido el ambito de uso de la
IA agéntica, impulsando con ello la personalizacion de la oferta, el incremento del tiempo
comercial y la transformacion de procesos. Los 110 casos de uso implantados hasta el momento
sitian a ABANCA entre los bancos con un mayor grado de adopcion de la IA (Gartner, 2025).

Lo mas destacado del trimestre en materia de sostenibilidad es la renovacion del nivel ‘Riesgo
inapreciable’ (Negligible risk’), el mejor posible, en la revisiéon del rating ESG de Sustainalytics, la
obtencion de la certificacion del indice de Buen Gobierno Corporativo (IBGC) de AENOR vy del
sello Top Employer 2026 del Top Employers Institute. También destac6 la celebracion de
diferentes acciones de educacién financiera para jovenes y mayores.

Robusta evolucién del negocio en toda las geografias

El volumen de negocio gestionado por ABANCA supera ya los 138.000 millones de euros, un 6,5%
mas que en marzo de 2025. El crédito a la clientela se situdé en 54.332 millones de euros,
mientras que los recursos totales alcanzaron los 83.795 millones.
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La cartera de crédito en situacidn normal se incrementd en un 9,0%, con las empresas y familias,
que suponen el 84%, como componente mayoritario. El crédito al sector privado crecié en un
4,0% en términos interanuales.

Por su parte, la captacién de recursos de clientes crecid un 5,2% interanual, hasta los 83.795
millones. Por tipologia de productos, el 76% del total corresponde a depdsitos a la vista y a plazo,
mientras que el 24% restante a recursos fuera de balance (fondos de inversion, pensiones y
seguros de ahorro).

La parte correspondiente a depdsitos de clientes superan ya los 63.000 millones, tras crecer un
1,3% interanual. La cartera presenta un perfil netamente minorista: un 94% de los depdsitos
corresponde a familias y empresas, y la mayoria tiene un saldo inferior a los 100.000 euros.

Paralelamente, el fuera de balance crece con intensidad. Los recursos fuera de balance alcanzan
los 20.519 millones de euros a finales del trimestre, un crecimiento del 19,3% en términos
interanuales.

Por su parte, las primas de seguros generales y de vida riesgo aumentaron un 15,0%, hasta los
681 millones de euros. Destacaron las aportaciones de los productos de decesos (que crecieron
un 29%), vida riesgo (un 23%), pagos protegidos (un 10%) y empresas (un 9%) .

Resultados de alta calidad

El resultado obtenido por ABANCA en el primer trimestre de 2026 refleja la elevada capacidad de
la entidad para generar resultados de alta calidad de manera recurrente. La contribucion al
margen de intereses procedente del negocio con clientes continué su senda de crecimiento, con
el aumento en volumen compensando el fuerte descenso de los tipos de interés. La buena
gestién del balance permitira a la entidad seguir optimizando su margen en el volatil entorno de
tipos actual.

Los ingresos por prestacion de servicios crecieron en un 21,6%, con incrementos en todos los
componentes. Cobros y pagos aumenté un 8,4%, complementados por un 18,6% en seguros de
viday un 18,2% en fuera de balance y seguros generales.

El aprovechamiento de sinergias y las politicas de racionalizacion permiten a ABANCA controlar
su base de costes. La entidad ha anticipado gastos para reforzar la generacion de resultado de
los préximos trimestres y sigue implementando medidas de eliminacion de gasto. La ratio de
eficiencia continla su aproximacion al umbral del 50% tras un nuevo descenso de 0,5 p.p. en el
ultimo trimestre respecto al mismo periodo del afio pasado.

ABANCA mantiene la prudencia en la dotacién de provisiones a pesar de sus elevados niveles de
cobertura. El coste del riesgo se mantiene controlado, en un nivel del 0,26%, con una ratio de
morosidad del 1,97% y una tasa de cobertura de esos activos del 84,8%.
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Sélido perfil financiero

ABANCA mantiene una posicién estable como una de las entidades mas soélidas del mercado
ibérico. La capacidad de generacion organica de capital y la prudencia en su gestiéon permiten a
la entidad incrementar su negocio manteniendo a la vez amplios colchones sobre los requisitos
regulatorios de solvencia.

ABANCA presenta ratios del 18,5% en capital total y del 15,7% en rentabilidad sobre CET1.
Durante el trimestre, ABANCA ha tenido un crecimiento de APRs del 3,0% que ha tenido un
impacto en su ratio de capital de 42 pb.

El exceso sobre requisitos SREP aument6 un 10,2% interanual y esta situado en 2.116 millones
de euros, lo que equivale 554 p.b. La ratio MREL esta situada en el 23,7%, con un colchén de mas
600 millones de euros (160 p.b.) sobre los requisitos regulatorios.

La entidad sigue reduciendo crédito moroso y activos inmobiliarios mientras aumenta sus ya
elevados niveles de cobertura. Los saldos dudosos descendieron un 16,4% interanual, mientras
que los activos adjudicados lo hicieron en un 14,2%. Por el contrario, los niveles de cobertura se
elevaron hasta el 84,8% en el caso de la tasa NPL, hasta el 80,6% la NPA y hasta el 67,4% la de
adjudicados.

La ratio NPL esta situada en el 1,97%, con homogeneidad entre Espafia y Portugal, que
presentan cifras del 1,93%, y el 2,18% respectivamente. La ratio NPA esta situada en el 2,6% y el
peso de los activos adjudicados en el 0,1% sobre balance.

En materia de liquidez, ABANCA dispone de 22.168 millones de euros en activos liquidos, cifra
equivalente a 4,8 veces sus vencimientos previstos de emisiones. Adicionalmente dispone de
una capacidad de emisién de cédulas de 7.367 millones de euros, lo que sitla su posicion total
en 29.534 millones de euros.

La estructura de financiacidon es netamente minorista, con un 86% de depdsitos minoristas sobre
el total y una ratio LTD minorista del 85,9%. En liquidez, ABANCA presenta ratios del 142% en
financiacién neta estable (NSFR) y del 191% en cobertura de liquidez (LCR). Los activos liquidos
de alta calidad (HQLA) totalizan 13.802 millones de euros.

Banca responsable y sostenible

En la dltima revision de su rating ESG, publicada en febrero, la agencia de calificacién
Sustainalytics, del grupo Morningstar, mantiene a ABANCA en el nivel de ‘Riesgo inapreciable’
(‘Negligible risk’), el mejor posible. ABANCA se sitla como segunda entidad mundial de su
categoria.

ABANCA ha obtenido recientemente la certificacién del indice de Buen Gobierno Corporativo
(IBGC) de AENOR con el nivel G++, la maxima calificacién posible. Este logro respalda el nivel de
excelencia del modelo de gobernanza de ABANCA, igualando sus estandares de gestion con las
mejores practicas de las principales entidades cotizadas del pais.
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Por otro lado, la entidad ha sido distinguida con el sello Top Employer 2026, del Top Employers
Institute, en reconocimiento a aspectos como las oportunidades de desarrollo, su fomento de un
entorno de trabajo positivo y su compromiso con el bienestar de las personas.

El impulso de la educacion financiera de los distintos grupos de edad, en particular de jovenes 'y
mayores, fue el objetivo de diferentes iniciativas impulsadas por ABANCA y su Obra Social,
Afundacién. Ambas se unieron, una edicién mas, a la ‘Global Money Week (GMWY, iniciativa
internacional de concienciacién coordinada por la OCDE. Ademas pusieron en marcha un nuevo
programa denominado ‘Money Sport’ para proporcionar a los adolescentes herramientas y
conocimientos para gestionar sus finanzas.
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1. Principales mensajes

ABANCA situa su beneficio en los 20/,5 millones de euros,

con una rentabilidad del 13,27% y un solido crecimiento del negocio

@ Calidad

del riesgo

Rentabilidad
246, 3Me

Beneficio antes de impuestos

‘|‘O,4% i.a

207,5M¢€

Beneficio atribuido

13,2%

ROTE

QYY) Negocio

>138.000me

Volumen de negocio

‘|‘6,5% i.a.

>3/.000

Altas de clientes
en el trimestre

>4 500me

Nueva financiacion a
familias y empresas

Solvencia
y liquidez
o
18,5%

Ratio de
capital total

13,8%

Capital
CET1

35,9%

Ratio LTD
minorista

1/,5%

Ratio
Texas

1.9/%

Morosidad

84 8%

Cobertura de
activos dudosos
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Resultados 1T26

ABANCA eleva su volumen de negocio
por encima de los 138.000 millones

Intenso crecimiento comercial: >37.000
nuevos clientes captados en todo el mercado
ibérico durante el primer trimestre
Canalizamos mas de 4.500 millones de euros
de nueva financiacion a familias y empresas

La entidad mantiene una rentabilidad sdlida
sustentada en el crecimiento eficiente del
negocio y la buena gestion del balance

Aumentamos nuestro beneficio antes de
impuestos y generamos un ROTE elevado del 13,2%

La ratio de capital CET1 se situa en el 13,8%, lo
que supone mas de 2.100 millones de euros de
holgura en capital y 600 millones en MREL

Perfil de liquidez estable: ratio créditos /
depositos del 85,9% y base de depodsitos granular

Se mantiene la elevada solidez del balance, con
una ratio Texas del 17,5%, a la cabeza del sector

La tasa de mora por debajo del 2,0% mientras
que la cobertura de activos dudosos en el 84,8%
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1. Principales mensajes Resultados 1T26

Afrontamos desde una posicion de fortaleza un entorno marcado
por las turbulencias geopoliticas

Fconomias de Espaha 0 Soélido perfil financiero
y Portugal menos afectadas

relativamente @ 13180/0 v 2116I\/\€

o , Capital CET1 Exceso de capital
Revision proyecciones macro de sobre requisitos
las principales instituciones reflejan:

@ 1/,5%
© Impacto limitado en Ratio Texas o 84,8%
crecimiento y empleo Cobertura de
. X activos dudosos
© Expectativas de 9 1,97/0
subidas moderadas e
morosidad

de los tipos de intereés



1. Principales mensajes

Intenso ritmo de captacion de nuevos clientes de alto

valor en todos los territorios

Volumen de negocio con particulares y empresas

52«

liderado

16%

Portugal

a liderar

= >37.000

Altas de clientes
en el trimestre

/1%

de las altas fuera
del mercado
liderado

Vi)

de nuestros nuevos
clientes se declaran
fans de ABANCA®@

.
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+11,4%

Incremento interanual
de nominas?

+2%

con respecto
al mismo periodo
del aflo anterior

+2

IPN total
con respecto a
hace un ano

(1) Nominas, desempleo, pension, ingreso minimo vital y similares (2) Clientes que valoran su relacion con ABANCA con 9 o mas (escala 10) 5
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Aumentamos nuestra cuota de mercado tanto en financiacion como en ahorro

Nuevas formalizaciones

de crédito a particulares
(millones euros)

1.051

+25,7

836

interanual

+48pb
Variacion
interanual de cuota

de formalizaciones
de hipotecas

mar-25 mar-26

Cuotas de hipotecas y pymes y autonomos: Banco de Espafia a feb-26. Cuota

Nuevas formalizaciones

de crédito a empresas
(millones euros)

3.450
3.294 +4’7%

interanual

+21pb
Variacion
interanual de cuota
de formalizaciones
de pymesy
autonomos

mar-25 mar-26

de suscripciones netas: Inverco a feb-26

Captacion de
recursos de clientes
(millones euros)

83.795
7/9.659

L —3

+5,2

interanual

+456Mme

Incremento
de recursos de
clientes en el
trimestre
mar-25 mar-26

7 O° Cuota de mercado de s
7 % de fondos de inversion




1. Principales mensajes

Ganamos cuota en pasivo fuera de balance, sequros y medios de pago,
principales drivers de los Ingresos por comisiones

Recursos fuera Primas de seguros Medios de pago
de balance generales y vida riesgo ® ABANCA @ Sector
(millones euros) (millones euros)

+19,3- +15,0-

interanual interanual

20519 ez 681 8,6 11,7 12,14

@ = 83
9\/ /,2% N~
3 1.8 & 2
‘\/ = =
Q\/ N~ N~
mar-25 mar-26 mar-25 mar-26 (\,\/ (\/ VQg VQﬂ
X
+21pb +41pb Crecimiento Crecimiento Volumen de
Cuota de mercado Cuota de mercado numero de tarjetas facturacion TPVs compras con tarjetas
de recursos fuera de seguros generales
de balance y vida riesgo

Cuotas y comparativa: Negocio Esparia K-105, Inverco, V-DOS, ICEA a diciembre 2025
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1. Principales mensajes Resultados 1T26

La estrategia de adopcion intensiva de |A nos permite
obtener mejoras en productividad y experiencia de cliente

. L Agentes IA Extension de Explicabilidad
C.\ Personalizacion en clientes agentes IA de los modelos
Modelo de relacion Capacidades Mejoras en
con el cliente transformacionales productividad
m Incremento de & - .
@~  tiempo comercial
Optimizacién Nuevos Maximizar
de llamadas modelos utilizacion de
<§ z Transformacion telefénicas predictivos la plataforma
de procesos Modelo de relacion Incremento de gestion Optimizacion de
con el cliente con esfuerzo reducido recursos
\_ _ -
p
Continuamos con el camino iniciado en casos de uso implantados, con valor
2025, incorporando nuevas funcionalidades 110 cuantificable: ABANCA, entre los bancos con
comerciales y extendiendo el ambito de uso mayor implantacion de IA segun Gartner 25
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Las agencias de rating respaldan nuestros solidos fundamentales

S&P

BBB

BB

]
=
o
<
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O
]
o
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=
CCC

FITCH

A

BBB

BB

CcC

DBRS

A

BBB

BB

CCC

MOODY'S

A2

Baa2

Ba2

B2

Caa?2

Mooby’s
a9 s @ o g 5 3 R 3 B S A3 Estable
®
MORNESI  DBRS
A (low) Estable
DBRS
> FITCH T
S&P Global
Ratings
BBB Estable
SGP
, FitchRatings
MOODY 'S

BBB+ Estable
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2.1. Negocio: Resultados Resultados 1T26

La entidad alcanza un beneficio de 20/,5 millones,
con un 13,2% de rentabilidad

P
(millones euros) mar-26 mar-25 var.
MARGEN DE INTERESES 388,5 4060  -4.3% El margen bruto
Ingresos por prestacion de servicios 107,9 88,8 21,6% se Incrementa
MARGEN BAS|CO 496,5 494 8 0,30/0 ]mpu[sado por la mayor
Dividendos y resultados por método de la participacion 0.1 -1,3 - generacion de ingresos
Resultado de operaciones financieras (neto) 35,3 14,4 - por prestacion de servicios
Resultado por contratos de seguros 18,3 15,4 18,6% .
Otros (neto) 5.8 13,2 -55,7% )
MARGEN BRUTO 556,0 536,5 3,6%
= Coste del
Gastos de explotacion 288.,6 280,9 2,7% )
riesgo controlado
MARGEN ANTES DE PROVISIONES 267,4 2556 4,6%
El ' l
Provisiones y deterioros 28,7 25,6 11,7% , evaldla pr'urdenaa' ene
identificacion de riesgos
Dotaciones de crédito 36,3 35,6 2,0%
Recuperaciones singulares y otros -7,7 -10,0 -23,0% -
Otros 7.6 15,5 -51,1%
r ROTE del 13,2%
BAI 246,35 2454 0,4%
superando claramente
Impuestos y otros 38,9 25,4 52,9% .
el coste del capital
BENEFICIO ATRIBUIDO 2075 220,0 -5,7%
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2.1. Negocio: Resultados

La contribucion al margen de intereses procedente
del negocio con clientes continua su senda de crecimiento

Evolucion margen de intereses
(millones euros)

406,0 3885

=
-77pb

Variacion
anual de

los tipos de
referencia

mar-25 mar-26

Desglose evolucion interanual
(millones euros)

o
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388.,5

M.Intereses
mar-26
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2.1. Negocio: Resultados

Continuamos reforzando la generacion de resultado core

Ingresos por prestacion de servicios
(millones euros)

107,9

88,8/

+21,6:

interanual

mar-25 mar-26

Desglose ingresos por
prestacion de servicios

+ negocio asegurador
(millones euros)

Contratos
de seguros

Servicios
bancarios

Cobros
y pagos
Fuera de
balancey
seguros

15,4 251
16,0
35,8
33,0
47,0
39,8
mar-25 mar-26
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+18,6%

interanual

+57,0%

interanual

+8,4%

interanual

+18,2%

interanual
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Las sinergias y las politicas de racionalizacion nos permiten mantener controlada

la base de costes

Gastos de explotacion
(millones euros)

SN 12,7
28019 interanual

L

mar-25 mar-26

- La obtencion de sinergias

Nos permite mantener la
evolucion de costes por
debajo de la referencia
de inflacion

Hemos anticipado gastos
para reforzar la generacion
de resultado de los
proximaos trimestres

Seguimos implementando
medidas de eliminacion
de gasto superfluo

Ratio de eficiencia por
debajo del 50% a final
de afio y con margen
de reduccion para
proximaos afios

Ratio de eficiencia
(%)

52,4% 519%

mar-25 mar-26 Cierre 2026
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2.1. Negocio: Resultados

Prudencia en la dotacion de provisiones
a pesar de los solidos niveles de cobertura

Provisiones y deterioros
(millones euros)

Dotaciones de Dotaciones de Recuperaciones Total provisionesy
credito mar-25 crédito mar-26 singulares y otros deterioros mar-26

(=2 0,26% Coste del riesgo
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84 8%

Cobertura NPL

S

1.97/%

Ratio NPL
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2.2. Negocio: Evolucién Resultados 1T26

El volumen de negocio supera los 138.000 millones
con un crecimiento del 6,5%

Volumen de negocio Composicion volumen de negocio
(millones euros) (millones euros)
83.795
138.126 +6,5,
interanual
129.680
54332
mar-25 mar-26 Crédito a Recursos totales

la clientela de clientes
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2.2. Negocio: Evolucién

/ABANCA

Resultados 1T26

La cartera de credito a particulares y empresas se incrementa un 4,0%

Crédito a la clientela
en situacion normal
(millones euros)

Portugal
® conon 54.097
49 645

8.597

8.383
45500

41262

mar-25 mar-26

+9,0y

interanual

Total crédito a la clientela por tipologia

= +4,0%

interanual
Sector
privado

45%

Empresas(*)

+1,3%

interanual

* Incluye otras sociedades financieras por importe de 2,478M€ y crédito promotor por importe de 1.257M€ (peso del 2% del total de crédito a la clientela)

39%

Particulares

+7,2%

interanual

16%

Administraciones
Publicas

+19,7%

interanual

)
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2.2. Negocio: Evolucién

Crecemos un 5,2% en el volumen de recursos de clientes

Recursos totales Estructura
de clientes de recursos
(millones euros) de clientes
Portugal
® coons 83795 +5,2
79659 interanual
11.780
11.470
72.015
68.189
mar-25 mar-26

Saldos vista
y a plazo

/6%

/ABANCA

Resultados 1T26

Recursos
fuera de
balance

24
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2.2. Negocio: Evolucién

/ABANCA

Resultados 1T26

Los depdsitos de clientes crecen un 1,3% hasta superar los 63.000 millones

Depdsitos de clientes
(millones euros)

Portugal

‘ Espafia
62.457 63.276
9.158 8.899
54.377
53.300
mar-25 mar-26

+1,3

interanual

Depdsitos de familias
y empresas s/total

+5,8%

interanual

Depositos
< 100.000¢

Saldos
vista

20



2.2. Negocio: Evolucién

Crecemos con intensidad en recursos fuera de balance

y en la comercializacion de seguros

Recursos fuera de balance
(millones euros)

Portugal
. Espafia
17.202
2.312
14.890
mar-25

+19,3,

Primas de seguros
generales y vida riesgo
(millones euros)

593

////”

mar-25

/ABANCA

Resultados 1T26

+29%

Primas
sequros
decesos

+15,0-,

interanual -I— 23%

Primas
seguros
vida riesgo

+10%

Primas
seguros
pagos
protegidos

+9%
Primas

seguros
empresas

21
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N solido perfil
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2.3. Negocio: Solvencia, calidad del riesgo y liquidez

/ABANCA

Resultados 1T26

La capacidad de generacion organica y prudencia en la gestion del capital nos permiten
iINncrementar nuestro negocio manteniendo solidos colchones sobre requisitos

Estructura de

capitalizacion
Q Capital total
TIER2
e 18,5%
® 17.,5%
2,7%
2.7%
1,9%
m%l
13,8%
13,2%
mar-25 mar-26
* Requisitos regulatorios: :

anticiclico (calculado en b

Rentabilidad
s/ CET1

15, 7%
40%

Pay-out

-42pb

Impacto

en capital
derivado de
crecimiento
de credito en
el trimestre

opiamente dicho y el 3,03%
do 0,39% principalmente por |z

Exceso sobre
requisitos SREP

(millones euros)

EPOICEN 110, 2,
/ interanual

(puntos basicos)

554

>ot +53:0

interanual

mar-25 mar-26 mar-25 mar-26

Ratio MREL

>3 7, >600Me 160pb)

sobre los requisitos regulatorios”

C de conservacion de capltal general y 0,505% de colchon de capital 23
Sicio >ortugal)



2.3. Negocio: Solvencia, calidad del riesgo y liquidez

Reducimos credito moroso y activos inmobiliarios,

Mmientras aumentamos todavia mas los niveles de cobertura

Evolucion saldos dudosos
(millones euros)

1.302

1.088
\ -16,4%

mar-25 mar-26

LOT%) Wprosn 2tex | 26% | O1%
€SO adjuadlcados s/ balance

Ratio NPL

Evolucion activos adjudicados
(millones euros)

405

N _14,2.

interanual

mar-25 mar-26

Ratio NPA

/ABANCA

Resultados 1T26

Evolucion coberturas
(%)

@
NPA
@ ~djudicados 84,8%
/8,9%
80,6%
/5,6%
6/,4%
64'.70/0/.
mar-25 mar-26

24



2.3. Negocio: Solvencia, calidad del riesgo y liquidez

Posicion de liquidez estable basada en depositos minoristas

Estructura de

financiacion

Depdsitos
§D51 9% minoristas
minorista 8 60/o

Interbancario
(o)
8%
Emisiones

6%

s

* En caso de instrumentos con call antes de vencimiento, se toma como referencia la fecha de call

Posicion de
financiacion mayorista
(millones euros)

Vencimientos de emisiones”

500 /00

2026 2027

142% NSFR

Ratio de financiacion
neta estable

3.450

>2027

4.650

/ABANCA

Resultados 1T26

/.367

N

22.168
x4,8

Vencimientos Activos

totales

191% LCR

Ratio de cobertura

de liquidez

liquidos +
capacidad de
emision
cédulas

15.802m¢

HQLA

25



/ABANCA

3. Conclusiones Resultados 1T26

Principales conclusiones de nuestros resultados

Elevada rentabilidad
(ROTE 13,2%) basada
en el negocio recurrente

Sélidos fundamentales que nos permiten
afrontar el entorno de incertidumbre desde
una base robusta (ratio Texas del 17,5%)

Crecemos un 6,5% en volumen
de negocio, alcanzando los
138.000 millones y captando

Amplios colchones de
capital y de MREL gue nos
aportan holguras sobre los

37.000 nuevos clientes requerimientos regulatorios

Avanzamos con intensidad Uso intensivo de
en fondos, seguros y medios de

pago, o que Nnos permite aumentar

la IA enfocado en
satisfaccion del cliente
la calidad de nuestros ingresos y productividad

26
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Apéndice

Reforzamos nuestra contribucion a la sociedad en sostenibilidad

@ Corporativo:

o

+ Top Employer 2026
+ AENOR indice de Buen

Gobierno Corporativo

Sostenibilidad:

+ Participacion en La Hora del Planeta

+ V Jornada de Finanzas Sostenibles
Educacion Financiera:

+ Global Money Week

+ Money Sport

+ Exposicion interactiva [taca

+ Young Business Talents: 12.000 participantes

+ Formacion para mayores

ISR | SUSTAINALYTICS

Riesgo inapreciable

Su categoria

@ Accion cultural

+ ‘Espacio y tiempo.

La escultura en la Coleccion

ABANCA" Madrid
+ ‘Goya Hellboy' Leon

+ ‘Compromiso con el arte.
De Mir6 a Barceld' Valencia

@ Voluntariado medioambiental

+ 2.147 horas

* 1.650 arboles plantados
(Plan de accion contra
los incendios)

¢ 9,8 Tn residuos retirados
(Programa PLANCTON)

entidad HORINGSTR

Sustainalytics

a mundial en Regional

ESG Leader

\\\\\‘~\\\3fif‘,,a”“”

/ABANCA

Resultados 1T26

(800) Educacion medioambiental

+ Exposiciones en
/ ciudades destacando:

* Emociones en peligro
“Tim Flach Lisboa

* 'Los parques nacionales
de Espafna’ Valladolid

+ Plantando arboles
con pinceles

+ Naturnova

HORNNGSTAR

Sustainalytics
Industry
ESG Leader

2026

Sustainalytics
Global
ESG Leader

2026

28



Apéndice

Evolucion del margen comercial

Evolucion margen comercial
(tasas)

. Rendimiento de créedito . Coste depdsitos $ Spread con clientes

e 3.6
k ’
: 3.4 33 3,3
T N * * .
3,0% : T
l 29%  27% 27%  27%
F .V J’ W Vv
—0- = o
9= 0.8
, 0.6 0.6 0.6
1T 2025 2T 2025 3T 2025 4T 2025 1T 2026

Activo - nueva produccion
VS cartera (tasas)

3,76%

3,55%

Back book Front book
1T 1T

/ABANCA

Resultados 1T26

Plazo - nueva produccion
VS cartera (tasas)

1,44%
1,26%

»

Back book Front book
1T 1T

29



Apéndice

Evolucion de la cartera de renta fija

Cartera de renta fija
(millones euros)

16.304 16857

.———""—————.

mar-25 mar-26

Estructura
de la cartera
de renta

fija (%)

/1%

Deuda a coste
amortizado

16%
SAREB

29%

Deuda
a valor
razonable

>,

24 49 Resto

Deuda

Otros paises espafiola

de la UE

2. 1% TR

33%

Otros
paises
de la UE

22%
Deuda
espafiola

3,1 Duracion

/ABANCA

Resultados 1T26

Reparto de la cartera
ALCO por rating (%)

= 2% AAA

— 59% BBB+

30



Apéndice

Distribucion del balance

Valores representativos de deuda 16.857
Instrumentos de
patrimonio y asociadas 346
Total 17.203
Total crédito a la clientela (neto) (1) 55.520
Particulares 21.882
Grandes empresas y PYMES 22.328
ycgpos%%%ck")énnmmob\t\ar\a 1.257
Obra civil 357
Resto de finalidades 20.714
Administracion publica 8.831
Otras sociedades financieras 2.478
Total credito a 1734

entidades de crédito

Activos tangibles

Activos no corrientes y grupos
enajenables clasificados como
mantenidos para la venta

Derivados
Activos intangibles

Otros activos

Total 3.923

1.329

1.184

522

474

413

2.879

Efectivo, saldos
en efectivo en
bancos centrales
y otros depositos
a la vista

17.203

Cartera de
valores

57.254

Total crédito

3.888

Activos por
impuestos

————> 3.923

Otros activos

85.148

Activo

85.148

| TS

-

Pasivo y Patrimonio
Neto

Wincluye: prestamos a clientes, titulos de deuda asociados a operaciones de credito a clientes, adquisicion temporal de activos y otros activos

/ABANCA

Resultados 1T26

De clientes minoristas 63.276
A la vista 47.916
- A plazo 15.361
Depositos de Ajustes por valoracion 58
Bancos Centrales
Cesion temporal de activos 4.811
Cédulas hipotecarias emitidas y otros 400
1.096 . /
Depositos Total 68.545
de entidades
de credito Cédulas hipotecarias emitidas 1.750
Deuda subordinada 1.750
68'545 Del que: Otros valores convertibles 750
Depositos
de la clientela Otros valores no convertibles 2.000
Valores propios (1.250)
4.258 < . =
Ajustes por valoracion 8
Valores
representativos Total 4.258
de deuda emitidos
Pasivos por impuestos 234
2.202 Derivados 612
Pasivos amparados Provisiones 389
por contratos
de seguros o Pasivos incluidos en grupos enajenables
reaseqguro clasificados como mantenidos para la venta 462
Otros pasivos 802
2.500 Total 2.500
Otros pasivos Fondos propios 6.797
Otro resultado global acumulado (250)

6.547 «——

Patrimonio neto

Intereses minoritarios

Total

6.547
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ABANCA Portugal

Principales indicadores

20.445M¢

Volumen de negocio

8.605M€

Crédito a la clientela

8.899M¢€

Depositos de clientes

2.881M€

Recursos fuera
de balance

97,4%

LTD minorista

2,2%

Ratio NPL

85,8%

Cobertura NPL

12,8%

ROTE ®

19,2%

Ratio CET1

" Rentabilidad calculada sobre fondos propios ajustados al nivel de referencia CET1 definido

(millones euros) mar-26 mar-25 var.
MARGEN DE INTERESES 61,5 62,4  -15%
Ingresos por prestacion de servicios 18,0 159  13,5%
MARGEN BASICO 79,5 783 16%
Otros (neto) 7.9 1,0 -
MARGEN BRUTO 87,4 793 10,2%
Gastos de explotacion 50,0 527  -50%
MARGEN ANTES DE PROVISIONES 37,4 266  40,4%
Provisiones y deterioros 3.2 16 -
Otros 2,5 - -
BAI 36,7 28,2 29,9%
Impuestos y otros 11,0 70 56,4%

/ABANCA

Resultados 1T26
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DISCLAIMER

> ABANCA Corporacion Bancaria, S.A. ("ABANCA") advierte que este documento es meramente informativo, y debe utilizarse unicamente como complemento a la informacion
disponible al publico, excluyéndolo por tanto como base o fundamento para la realizacion de cualquier inversion, © como un acuerdo, compromiso u obligacion legal de
ABANCA con terceros.

> Su contenido puede basarse en datos e informacion resumida, Nno auditada, y no revisada o aprobada por la Comision Nacional del Mercado de Valores o cualquier otra
autoridad nacional o internacional, por lo que en ningun momento constituye una oferta, obligacion u asesoramiento sobre contrataciones, inversiones, compraventas de

cualquier tipo de producto, instrumento o servicio financiero.

> Las opiniones, proyecciones o estimaciones que puedan estar contenidas en este documento constituyen una valoracion de ABANCA a la fecha de su elaboracion, pero en

ningun caso pueden considerarse como una prevision de resultados, rendimientos o acontecimientos futuros.

> ABANCA, cualquier entidad de su grupo y sus directivos, empleados o administradores (los “Representantes’) no responderan por las perdidas, directas o indirectas, ocasionadas
por el uso de la informacion aqui expuesta, por su inexactitud, asi como por la actualizacion y/o modificacion de dichos datos que pueda hacer ABANCA o sus Representantes

a su conveniencia, pudiendo omitir total o parcialmente cualquiera de los elementos de este documento.

> El contenido de la presentacion esta regulado por la legislacion espafiola aplicable a la fecha de realizacion, por lo que no se entendera vigente para otras jurisdicciones o en

caso de modificaciones legales posteriores.
> Queda completamente prohibida la reproduccion o distribucion de este documento o extractos del mismo por cualquier medio sin la previa autorizacion de ABANCA.

> Copyright ©2025 Morningstar Sustainalytics. Esta presentacion contiene informacion desarrollada por Sustainalytics (www.sustainalytics.com). Dicha informacion y datos son

propiedad de Sustainalytics y/o de sus terceros proveedores (Third Party Data) y se proporcionan Unicamente con fines informativos. No constituyen un respaldo de ningun
producto o proyecto, ni asesoramiento en materia de inversiones y no se garantiza que sean integras, exactas o adecuadas para un proposito particular. Su utilizacion esta
sujeta a las condiciones disponibles en https://www.sustainalytics.com/legal-disclaimers. Calificacion recibida tras ultima actualizacion de eventos por parte de la agencia:
16/02/2026.
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