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NOTA DE PRENSA

Molins registra un sdélido primer trimestre de 2026

Las ventas y el EBITDA Ajustado crecen un 8%, apoyados en disciplina de precios y la
eficiencia operativa.

El cierre de la adquisicion de Secil marca un hito estratégico y refuerza el perfil de la
compaiia, con mayor equilibrio geogrdfico y capacidad de crecimiento sostenible.

30 de abril 2026_ Molins ha presentado los resultados correspondientes al primer
trimestre de 2026, en un entorno global marcado por la incertidumbre econdémica y
geopolitica. En este contexto, la compahia haregistrado un sélido desempefio operativo,
apoyado en la disciplina comercial, la mejora de la eficiencia y la contribuciéon de
adquisiciones selectivas. Los resultados del trimestre no incluyen a Secil, que consolida
en Molins desde el 31 de marzo 2026.

En el primer trimestre, las ventas ascendieron a 268 millones de euros, un 8% superior al
primer trimestre del afo anterior. La gestidon de precios y la incorporaciéon de nuevos
negocios compensaron el impacto de la climatologia en Espafia y Portugal y el efecto
desfavorable de los tipos de cambio, especialmente en Argentina. En términos
comparables, con tipos de cambio constantes y el mismo perimetro de consolidacion, las
ventas aumentaron un 10%.

El EBITDA se situd en 54 millones de euros, un 4% por encima del registrado en el mismo
periodo del afo anterior, reflejando la efectiva traslacién de precios sobre costes y las
iniciativas de eficiencia operativa. En términos comparables, el EBITDA aumentd un 13%
con una mejora del margen EBITDA hasta el 21,4%. Por su parte, el EBITDA Ajustado, que
incluye la contribucion de las joint ventures, ascendié a 90 millones de euros, un 8% mds
interanual respecto al mismo periodo del aio anterior, apoyado en el buen desempefio
de los negocios consolidados y en la destacada contribucion de México. En términos
comparables, el EBITDA Ajustado aumento un 12%.

Crecimiento sélido y diversificado por regiones

A nivel regional, Europa registré un aumento de ventas del 14 %, mientras que Sudamérica
mostro resiliencia en un entorno marcado por la volatilidad de divisas, con un fuerte
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crecimiento comparable. El Norte de Africa mantuvo una evolucién positiva, apoyada en
la estabilidad operativa. Las principales joint ventures continuaron aportando de forma
relevante, destacando México, donde las ventas y el EBITDA aumentaron un 22%,
respaldados por la recuperaciéon de la demanda, la disciplina comercial y un contexto
favorable del tipo de cambio.

Apalancamiento

A pesar de la estacionalidad propia del inicio de ejercicio, Molins registré una sdlida
generaciéon de caja, con un flujo de caja operativo de 37 millones de euros. Como
consecuencia del cierre de la adquisicidon de Secil, la deuda financiera neta se situd en
torno a 1.400 millones de euros a cierre de marzo. Si bien los resultados del primer
trimestre de Secil no consolidan, su financiacién ya impacta en el endeudamiento de
Molins. La adquisicion se financié mediante un préstamo a largo plazo de 680 millones de
euros y un préstamo puente de 500 millones de euros, con el objetivo de refinanciarlo
posteriormente mediante una emision de bonos high yield.

Secil: hito estratégico y transformacién del perfil

A finales de marzo de 2026, Molins finalizé con éxito la adquisicion de Secil, marcando un
hito estratégico. La operacion refuerza el posicionamiento de la compaiia con un mayor
equilibrio geogrdfico y un perfil de ingresos mds estable, con mayor peso de ingresos
denominados en euros y menor exposicion a la volatilidad cambiaria. En términos pro
forma 2025, la combinacién de Molins y Secil alcanza unas ventas de 1.638 millones de
euros y un EBITDA Ajustado de 534 millones de euros, incluyendo sinergias.

La adquisicidon de Secil generard resultados positivos desde el primer aio y permitird
capturar sinergias de forma gradual. Asimismo, la integracion acelera la agenda de
sostenibilidad y descarbonizacién, combinando capacidades técnicas y de innovacion
para ampliar la oferta de soluciones de baja huella de carbono y avanzar en la hoja de
ruta de sostenibilidad.

“En un contexto global todavia incierto, hemos iniciado 2026 con un desempefio operativo
solido, apoyado en la disciplina de precios, la mejora de la eficiencia y el compromiso de
nuestros equipos. El cierre de la adquisicion de Secil marca el inicio de una nueva etapa
para Molins. Ahora nos centramos en avanzar en la integracion con rigor, garantizando la
continuidad del negocio y aprovechando nuestra mayor escala y una base mds
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equilibrada para acelerar nuestra agenda de crecimiento sostenible y creacion de valor
a largo plazo”, explica Marcos Cela, consejero delegado de la compaiiia.

Sobre Molins. Avalados por casi un siglo de experiencia, somos un lider global en soluciones innovadoras
y sostenibles para la construccion e impulsores de la neutralidad de carbono y la economia
circular. Nuestros clientes valoran la calidad de nuestros productos y soluciones constructivas, pensados
para construir un futuro sostenible. La sostenibilidad es la sefia de identidad de nuestro modelo integrado
de negocio, que incluye cemento, hormigon, dridos, soluciones constructivas, prefabricados y economia
circular. Molins estd presente en 18 paises.
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