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RESULTADOS DEL EJERCICIO 2021

RESUMEN EJECUTIVO

e E| Consejo Gestor del Fondo de Apoyo a la Solvencia de Empresas Estratégicas y las
entidades financieras han otorgado su confianza al Grupo, respaldando su Plan
Estratégico.

En julio se ha otorgado el apoyo financiero publico temporal del Fondo de Apoyo a la
Solvencia de Empresas Estratégicas de la SEPI, lo que conlleva el reconocimiento del
Grupo como empresa estratégica y la renovacidon de la confianza de las entidades
financieras, que ha supuesto la entrada de fondos por importe de 112,8 millones de
euros y la novacion de las condiciones de vencimiento y costes de la deuda financiera.

Este apoyo financiero, y la renovacion de la confianza de las entidades financiadoras,
constituyen el respaldo necesario para afrontar el Plan Estratégico 2021-2026 del Grupo
Tubos Reunidos e iniciar una nueva fase, focus on value, en la que cobran especial
importancia la digitalizacion y el foco en los procesos de descarbonizacion y transicion
energética hacia energias limpias e hidrégeno.

e Tubos Reunidos confirma la mejora de sus cifras comerciales y de su actividad de
negocio, en relacién con los semestres anteriores.

El importe neto de la cifra de negocios del Grupo durante el ejercicio 2021 se ha
incrementado en un 1% respecto al ejercicio 2020, pese a comenzar con una cartera un
39% inferior a la inicial de ejercicio 2020. En relacidn con el primer semestre del ejercicio
2021, la cifra de ventas de tuberia del segundo semestre del ejercicio crece un 7% (12%
en términos de toneladas vendidas); que, a su vez, son un 13% y un 17% superiores a
las ventas del segundo semestre de 2020. Debido a una evolucién mas favorable de lo
previsto en la entrada de pedidos, la cartera del Grupo ha ido ascendiendo en toneladas
a lo largo del afio, hasta cerrar diciembre del 2021 con 93,9 mil toneladas y 177,3
millones de euros, lo que supone 2,5 veces la que tenia el Grupo un afio antes. Aun
cuando se ha trabajado activamente en trasladar los incrementos de costes de
materiales y energia al precio del producto final, la competencia de paises con unos
menores costes energéticos no han permitido que este uUltimo coste haya podido ser
repercutido en su integridad, lo que unido a que el mix de productos vendidos ha estado
mds escorado al producto “commodity”, ha tenido como consecuencia que el nivel de
precio medio en 2021 haya sido similar al del afio anterior.

e Secontiene elincremento de los costes de fabricacidn que se ha producido durante todo
el ejercicio 2021.

Los costes de las materias primas, principalmente chatarra y ferroaleaciones, las
energias, eléctrica y gas, y los costes de transporte, estdn suponiendo un riesgo
importante en esta fase de reinicio de la actividad industrial, pese a los esfuerzos por
trasladar este impacto a los precios de venta. En este ambito, el Grupo ha cerrado un
acuerdo para mantener un precio eléctrico fijo para los ejercicios 2022 y 2023.
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Amurrio-Alava, 25 de febrero de 2022

El Grupo Tubos Reunidos ha publicado los resultados del segundo semestre y del ejercicio 2021,
donde se confirma la tendencia de incremento de su actividad, comparativamente con el
semestre anterior y con el segundo semestre del ejercicio 2020. Los significativos incrementos
de los precios de las materias primas, energias (electricidad y gas natural) y costes de transporte
de mercancias han tenido un marcado impacto en la evolucién de los margenes del ejercicio
2021.

El ejercicio 2021 cierra una época de incertidumbre financiera para el Grupo Tubos Reunidos,
tras la firma en julio de un acuerdo de apoyo financiero publico temporal, que supone la
concesion a la Compaiiia de un préstamo participativo, por importe de 112,8 millones de euros
y una novacion y mejora de las condiciones previas con las entidades financieras, en cuanto a
plazo y costes de la deuda financiera.

El arraigo y efecto tractor del Grupo en las comarcas en las que operamos, desde hace casi 130
afios, nuestro marcado compromiso con la inversién, la creacién de empleo de calidad y el
impulso de la economia local han sido factores decisivos. Ademads, el desarrollo e
innovacion hacia la transicidon energética, junto con los productos diferenciados que fabricamos,
gue nos permite suministrar componentes criticos para toda la cadena de valor de las Energias
limpias y convencionales, son factores determinantes por los que se nos ha dado esta
consideracion de empresa estratégica.

En esta nueva etapa se inician una serie de proyectos de calado para transformar la compaiiia,
en linea con los objetivos de la transicion ecolégica, re-orientdndola en su enfoque comercial,
disefando inversiones de futuro para ganar eficiencia operacional, energética y
medioambiental, reforzando los objetivos ESG, mejorando la gestion del Grupo, asi como los
servicios e imagen ante nuestros clientes, incluyendo un cambio de identidad corporativa que
incorpora la denominacion Tubos Reunidos Group.

Es voluntad del Grupo realizar esta transicidn apoyandose en las personas que componen el
equipo Tubos Reunidos - nuestra ventaja competitiva mas sostenible - asi como contar con los
principales grupos de interés con los que la compafiia opera, para lo que la Direccidn ha
mantenido contactos desde septiembre con toda la plantilla y los principales agentes implicados.
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PRINCIPALES MAGNITUDES DEL EJERCICIO 2021

1. Cuenta de Resultados

Las principales magnitudes financieras de la cuenta de resultados de los ejercicios 2021 y 2020

se muestran a continuacion:

252021 252020 %Var. 2021 2020 %Var.
Importe neto de la cifra de negocio 127,3 107,5 18% 243,0 241,7 1%
EBITDA * (40,5) (13,0) (211%) (51,4) (15,2) (238%)

% s. ventas (31,8%) (12,1%) (21,2%) (6,3%)
EBIT 30,9 (40,1) 177% 12,9 (137,5) 109%
EBIT ajustado (sin deterioro de activos ni gastos no
recurrentes) (15,3) (23,5) 35% (33,3) (37,9) 12%
Resultado neto del ejercicio (19,4) (52,2) 63% (64,7) (97,9) 34%

*Ver célculo en Estados Financieros

El Resultado de Explotacion del Grupo acumulado del ejercicio 2021 ha sido positivo en 12,9
millones de euros (2020: -137,5 millones de euros).

Ambos resultados incluyen una serie de factores puntuales especificos. En el ejercicio 2021,
concretamente en el segundo semestre y sin efecto en el calculo del EBITDA, se han revertido
deterioros de inmovilizado por importe de 82,7 millones de euros y se ha estimado un deterioro
extraordinario de activos consecuencia de las integraciones de procesos productivos previstas
por importe de - 5,3 millones de euros. Del mismo modo, pero con efecto en EBITDA, se han
reconocido de manera excepcional en 15,0 millones de euros de gastos asociados a las iniciativas
estratégicas lanzadas en 2021 cuyo retorno se espera obtener en el horizonte del Plan
Estratégico 2021-2026 y se ha sufrido un gasto excepcional por incrementos significativos de
costes energéticos de 16,2 millones de euros que, como consecuencia de los acuerdos de
suministro de energia firmados a largo plazo y de los indicadores de evolucidn de estos mercados
a futuro, no se espera que vuelvan a producirse. Eliminados estos cuatro efectos puntuales y
especificos, el resultado comparable seria un resultado negativo de 33,3 millones de euros.

De manera similar, en el ejercicio 2020, el Resultado de Explotacidon del Grupo incluye un
deterioro de activos (parcialmente revertido en 2021 como se ha explicado anteriormente) por
importe de 99,6 millones de euros, por lo que el resultado comparable con el ejercicio 2021 seria
de - 37,9 millones de euros.

Es decir, en términos comparativos, y pese al incremento de los costes, el resultado de
explotacién del ejercicio 2021, comparado con el del ejercicio 2020, se ha mejorado en 4,6
millones de euros, que es 3,5 veces el incremento del Importe neto de la cifra de negocios (1,3
millones de euros, diferencia entre 243,0 millones de euros en 2021 y 241,7 millones de euros
en 2020).
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El resultado financiero acumulado del ejercicio asciende a un importe negativo de 77,7 millones
de euros, que incluye, por un lado, gastos financieros asociados a la financiacién por importe de
21,8 millones de euros (2020 = 22,9 millones de euros), con una reduccién de los gastos
financieros pese al incremento de la deuda tras la firma en julio de 2021 de la novacién y mejora
de las condiciones del acuerdo de refinanciacidn, asi como el impacto de las diferencias positivas
de cambio por un importe de 2,7 millones de euros (2020 = -3,3 millones de euros), fruto de la
positiva evolucidn del délar en el ejercicio. Por otro lado, en el epigrafe de resultados
financieros, se ha registrado un importe negativo de 58,6 millones de euros en concepto de
variacion de valor razonable en instrumentos financieros (2020 = +65,8 millones de euros) por
los impactos de, por un lado, la cancelacion del derivado asociado a la opcidn de conversion que
recoge el contrato de refinanciacidn, que ha supuesto un importe negativo de 67,0 millones de
euros, y, por otro lado, el efecto contable del reconocimiento como deuda nueva de las nuevas
condiciones del acuerdo de refinanciacién tras su novacién por un importe positivo de 8,5
millones de euros, neto de gastos asociados. En consecuencia, el resultado negativo atribuible
al Grupo acumulado durante el ejercicio 2021 asciende a un importe de 64,7 millones de euros
(2020 = -97,9 millones de euros).

2. Ventas de tuberia® consolidadas por mercados geograficos y sectores de actividad y
evolucidn del negocio

La escasa cartera de pedidos del grupo a cierre de 2020, 69,8 millones de Euros (39,3% inferior
a la del de cierre de 2019) ha condicionado las ventas de 2021. El Grupo cierra el ejercicio con
139.307 toneladas de tuberia vendidas y 222.138 miles de euros, importes un 2% menor que en
2020, comportandose mejor el segundo semestre, comparativamente hablando.

Por mercados destaca la bajada de ventas en Oriente medio y Africa (un tercio del valor que
supuso el afio anterior por la escasez de proyectos para O&G principalmente), asi como en
Espaia (-6% en parte afectada por no poder expedir proyectos de Downstream en cartera
pendientes de reactivar); Norteamérica con un -2% sigue afectada por los efectos del 232 sobre
todo en la primera parte del afo. Por el contrario, el resto de Europa, con un crecimiento del
11% en la facturacidn, se beneficia de la recuperacién de inventarios tras la pandemia por parte
de los distribuidores de conducciones y tuberia para usos mecanicos e industriales y en Lejano
Oriente las ventas suben un 6% por un mejor comportamiento de las expediciones en la segunda
mitad del afio.

1 . . . L .
Importe neto de la cifra de negocios, excluidas las ventas de subproductos, repercusién de costes a clientes y otros conceptos
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Por sectores, salvo en Mecdanico e Industria, cuya facturacion sube casi un 90% por el factor
reestocaje antes comentado, que afecta sobre todo a Europa, todos los demas segmentos se
comportan peor que en 2020, lastrados por la baja facturacion de la primera mitad del ejercicio
principalmente, dado que partiamos de una cartera muy baja a cierre de 2020 como ya hemos
comentado. En este sentido destacar la caida en O&G (-31% Upstream y -9% Midstream
respectivamente). Respecto a Downstream, baja un 14% respecto al afio anterior; hemos de
recordar que en 2020 la compaiiia se habia beneficiado de una importante cartera de proyectos
pre-pandemia, en tanto que la captacidon de nuevos pedidos para los sectores de generacion de
energia, refino y petroquimica se ha visto seriamente perjudicada en 2020 y 2021 por la
paralizacién de los grandes proyectos, que esperamos se reactiven progresivamente a partir del
segundo trimestre de 2022.

252021 vs. 252021 vs.
252020 1S 2021

Distribucién por Area geografica 114.809 101.613 13% 107.329 7% 222.139 226.488 (2%)
Nacional 11.313 13.965 (19%) 15.941 (29%) 27.254 29.023 (6%)
Resto de Europa 47.073 38.971 21% 39.161 20% 86.234 77.472 11%
Norte América 33.364 24.010 39% 23.139 44% 56.503 57.932 (2%)
Lejano Oriente 17.327 14.052 23% 23.870 (27%) 41.197 38.900 6%
Oriente Medio y Africa 2972 7.596 (61%) 2.815 6% 5.787 18.006 (68%)
Otros 2.760 3.019 (9%) 2.403 15% 5.164 5.155 0%
Distribucion por segmento 114.809 101.613 13% 107.329 7% 222.139 226.488 (2%)
Generacion de energia, refinoy

petroquimica (Downstream) 41.755 47.318 (12%) 49.419 (16%) 91.174 106.165 (14%)
Petroleo y Gas - OCTG (Upstream) 14.863 18.010 (17%) 16.631 (11%) 31.494 45.402 (31%)
Petroleo y Gas - Conducciones

(Midstream) 21.218 20.726 2% 17.809 19% 39.027 42.866 (9%)
Construccion, mecanico, Industrial 36.973 15.559 138% 23.470 58% 60.444 32.055 89%
Ventas en toneladas 73.703 63.220 17% 65.604 12% 139.308 141.844 (2%)

Ventas de tuberia por geografias del cliente solicitante y no por destino.

3. Situacion financiera

La gestidn financiera realizada por el Grupo en el ejercicio 2021 se puede dividir en dos fases
bien diferenciadas. Una primera fase, tras la firma con determinadas entidades financieras
durante el primer semestre de una financiaciéon puente, mientras se resolvia el procedimiento
administrativo para la concesion del apoyo financiero temporal, con el objeto de hacer frente a
las necesidades de tesoreria e inversiones, por importe de 7 millones de euros, financiacién que
fue parcialmente garantizada por parte del Instituto de Crédito Oficial (ICO); de gestion para
reducir las necesidades de inversidn de circulante, controlando los niveles de existencias, pese
al incremento de actividad en el semestre, y de optimizacién de la utilizacidn de las lineas de
circulante disponibles.
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Y una segunda fase tras la suscripcién el 22 de julio de 2021 tanto de un préstamo participativo
por importe de 112,8 millones de euros con cargo al Fondo de Apoyo a la Solvencia de Empresas
Estratégicas afectadas por la pandemia; como la novacién de las condiciones de financiaciéon
firmadas en mayo de 2020, en condiciones mds favorables y adaptadas a su Plan Estratégico
2021-2026. Simultaneamente se ha cancelado la financiacidn puente de 7 millones de euros, tal
y como estaba previsto.

Asi, a partir de septiembre, el Grupo ha contado con recursos financieros suficientes para
comenzar la puesta en marcha del Plan, basado en la transicion energéticay la descarbonizacion,
que permitird al Grupo abordar nuevos mercados y sectores de actividad, en especial aquellos
mas relacionados con las energias limpias y el hidrégeno. Dicho Plan incluye un plan de
inversiones de 60 millones de euros, en 5 afios, para la mejora de la eficiencia del Grupo, su
digitalizacion y reduccién de CO2, sin dejar de reducir las necesidades de inversidn en circulante,
pese al incremento de actividad del segundo semestre.

Gracias a este esfuerzo en la gestion del capital circulante, el Grupo cierra el ejercicio 2021 con
una inversidn negativa de 18,7 millones de euros (2020 = -9,3 millones de euros), lo que supone
una mejora de 9,5 millones de euros en el afio, pese al incremento de actividad.

4, Perspectivas de negocio

En el contexto de incertidumbre y volatilidad que se han instalado en estos tiempos, el arranque
de 2022 nos permite encarar el ejercicio con moderado optimismo, al contar con una cartera
importante y mostrar el mercado signos favorables desde el punto de vista de la demanda.
Confiamos en que esta demanda se mantenga fuerte a lo largo del afio, apoyada en varios
factores:

Por un lado las economias estan siendo estimuladas por los potentisimos programas de apoyo
publico puestos en marcha por los diferentes Estados para luchar contra la pandemiay, a pesar
de la irregular recuperacion por geografias, ello ha impulsado las infraestructuras y por tanto la
demanda de tuberia para usos mecanicos e industriales principalmente. En paralelo, la ultima
variante Omicron ha tenido un impacto menor que las anteriores en las restricciones a la
movilidad y la actividad.
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La AIE en su ultimo informe Qil Market Report de Febrero estima un potencial alcista para la
demanda global de petrdleo de 3,2 mb/d en 2022 hasta alcanzar 100,6mb/d, a medida que las
restricciones globales para contener la Covid se relajan. Desde el punto de vista de la oferta ven
un potencial de incremento de 6.3mb/d este afio si los recortes del grupo OPEP+ se relajan
totalmente y, en concreto, estiman sélo en EEUU un incremento 1,2 mb/d por la reactivacion de
los shale respondiendo al incremento de precios del barril. Lo que coincide con mensajes
positivos para el sector por parte de analistas como Goldman Sachs que, en su informe de 17 de
enero, en la medida en la que se recupere la demanda de petréleo para aviacidn, prevé se
alcancen niveles récord en 2022 y 2023 ganando fuerza el mercado fisico de petréleo tras el
bache derivado del surgimiento de la variante Omicron.. Este aumento de la demanda, unido al
alto precio de los hidrocarburos y ciertos cuellos de botella por conflictos geopoliticos que se
arrastran desde el afio anterior, fomentan la actividad de perforacion, lo que unido a la presion
de los costes, contribuyen a impulsar los precios de la tuberia para OCTG en concreto, si bien de
manera destacada solamente en Estados Unidos.

Por otro lado, el reciente acuerdo de EE.UU. con la UE -que entré en vigor el pasado 1 de enero-
que sustituye los aranceles a las importacion de acero derivados del 232 por un sistema mixto
de cuotas libres y exenciones, ha abierto un escenario positivo que nos permite enviar a Estados
Unidos sin arancel tuberia para abastecer a los clientes americanos habituales y nuestras
operaciones en RDT, cuyo flujo normal se habia visto interrumpido por el 232 hasta el punto de
tener que parar nuestra actividad productiva en USA, que reabrimos en la segunda mitad de
2021.

Adicionalmente, la Administracién de EE.UU. estd estudiando un expediente anti-dumping
contra una serie de paises que son grandes exportadores de tuberia de acero OCTG como
Meéxico, Argentina, Rusia y Corea del Sur y, en caso positivo, aplicaria medidas retroactivas, lo
que ha motivado que haya sido ya descontado por el mercado, desviando los pedidos a otros
proveedores.

En este escenario la cartera del grupo estd basada fundamentalmente en productos
“commodities” en aceros al carbono como OCTG “Green” y tuberia para usos mecdnicos, si bien
con precios sensiblemente mayores de lo habitual para estos productos por los altos costes
actuales asi como por la mencionada fortaleza de la demanda. En base a ello contamos con una
primera mitad del afio centrada coyunturalmente en estos productos de forma mayoritaria para
ir pivotando progresivamente hacia tuberia aleada y de mayor valor afiadido en la segunda
mitad del ejercicio, a medida que se recupere la entrada de pedidos de Midstreamy, sobre todo,
Downstream una vez se reactiven los grandes proyectos de generacién de energia, refino,
petroquimica a partir del 22 trimestre del afio, si no hay mds interrupciones por nuevas variantes
del virus u otros fendmenos que alteren la recuperacion global. Sin embargo, en el muy corto
plazo seguimos sin esperar una sélida recuperacién de pedidos del sector Downstream

Es cierto que la variante Omicron ha influido en la capacidad de produccién del Grupo por el
alto numero de bajas sufridas a partir de Navidad, asi como por las dificultades que ha generado
en los operadores logisticos y de transporte terrestre y maritimo, lo que ha dificultado la
expedicién y facturacion de pedidos ya fabricados en las primeras semanas del aio.

Pég.7



TUBOS
REUNIDOSGROUP

v TUBOS - PRODUCTOS

Asimismo, la presidn de los costes de materiales, energias y fletes y, en general, de todos los
factores impulsados por una alta inflacién, no parecen remitir, siendo un escenario probable
que estos costes —algunos como chatarras y energias han alcanzado su récord histérico- se
mantengan firmes a lo largo de todo el afio. En esta coyuntura, los recientes acuerdos firmados
a finales de 2021 y principios de 2022 para suministro de energia eléctrica supondran para el
Grupo una mejora sobre los precios de mercado. Adicionalmente, esta presion de los costes nos
obliga a continuar gestionando con la mayor eficiencia interna, a trasladarlos a los precios de
venta con la maxima agilidad, sopesando bien las carteras mas adecuadas, asi como a establecer
plazos de validez muy cortos en las ofertas.

Por otro lado, los mencionados aumentos de actividad y costes implican importantes
necesidades de circulante, siendo particularmente critico monitorizar muy de cerca la éptima
planificacién de la cartera de pedidos, de cara a maximizar la productividad, agilizando al
maximo la expedicion y facturacion a los clientes.
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ANEXO: RESUMEN DE ESTADOS FINANCIEROS

Cuenta de pérdidas y ganancias consolidada

Importe Neto Cifra de negocios

Aprovisionamientos

Gastos de personal

Otros Gastos de explotacién

Otros ingresos y beneficios de explotacién

EBITDA

Dotaciones Amortizaciones
Deterioros Inmovilizado

EBIT

EBIT ajustado (sin deterioros inmovilizado ni gastos
no recurrentes)

Resultados financieros
Resultado Antes de Impuestos
Impuesto sobre Beneficios
Resultado del ejercicio
Resultado Socios Externos

Resultado atribuible

Balance de situacion
Activos no corrientes
Activos corrientes

Existencias y Clientes

252021 vs.
252020

127332 107.529
(57.103)  (59.305)
(59.015)  (37.489)
(58.480)  (28.549)
6.731 4784
(40.535)  (13.030)
(5.925)  (10.475)
77360  (16.598)
30.900  (40.103)
(15.260)  (23.505)
(50.303)  (12.173)
(19.403)  (52.276)
14 24
(19.389)  (52.252)
26 27
(19.363)  (52.225)

18,4% 242,994 241.661
3,7%  (105.005)  (120.385)
(57,4%)  (102.886) (80.331)
(104,8%)  (94.719)  (62.008)
40,7% 8.173 5.823
(211,1%) (51.443) (15.240)
43,4% (13.066) (22.624)
n/a 77.360  (99.598)
177,1% 12.851 (137.462)
35,1% (33.309) (37.864)
n/a (77.638) 39.550
62,9% (64.787) (97.912)
n/a 62 (110)
62,9% (64.725) (98.022)
n/a 48 117
62,9% (64.677)  (97.905)

31/12/2021|31/12/2020

Efectivo y otros activos liquidos equivalentes

TOTAL ACTIVO

Patrimonio neto

Préstamo Participativo

Patrimonio neto a efectos mercantiles

272104  262.440
196.169 88.695
112.320 67.355

83.849 21.340
468.273  351.135
(94.886)  (28.584)
112.800 -

Ingresos a distribuir en varios ejercicios
Pasivos no corrientes

Provisiones no corrientes
Deudas con entidades de crédito
Bonos y Valores negociables
Otros pasivos no corrientes

Pasivos corrientes

Provisiones a corto plazo
Deuda con entidades de crédito
Otros pasivos corrientes

TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO

319 580
279.210 288.351
1.898 1.053
230.957 242.809
16.920 17.387
29.435 27.102
170.830 90.788
13.822 2.496
16.843 5.283
140.165 83.009
468.273 351.135

0,6%

12,8%
(28,1%)
(52,8%)

40,4%

(237,6%)

42,2%
n/a

109,3%
12,0%

n/a
33,8%
n/a
34,0%
n/a

33,9%
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Cash Flow, Millones de Euros 2021 2020
Resultado antes de impuestos (64,8) (97,9)
- Dotacién Amortizacion/ Deterioro Inmovilizado  (64,3) 122,2
- Otros ajustes al resultado 89,2 (32,5)
- Otros pagos (7,4) (4,8)
FLUJO DE CAJA OPERATIVO (47,2) (13,0)
- (Inversién)/Desinversion en circulante 9,4 31,7
(incremento)/reduccién existencias (47,8) 35,8
(incremento)/reduccioén clientes 1,0 2,9
incremento/(reduccién) proveedores 56,2 (7,0)
- Inversiones netas de capital (6,5) (3,9)
Pagos por inversiones (6,5) (3,9)
Cobros por desinversiones - -
FLUJO DE CAJA LIBRE (44,3) 14,7

Informacion y Manifestaciones de Futuro

La informacion financiera y operativa incluida en este comunicado relativa al ejercicio 2021 esta
basada en las cuentas anuales consolidados. El presente documento ha sido elaborado por
TUBOS REUNIDOS, S.A., quien lo difunde exclusivamente a efectos informativos. Este documento
contiene enunciados que son manifestaciones de futuro, e incluye declaraciones con respecto a
nuestra intencion, creencia o expectativas actuales sobre las tendencias y acontecimientos
futuros que podrian afectar a nuestra condicion financiera, a los resultados de nuestras
operaciones o al valor de nuestra accion. Estas manifestaciones de futuro no son garantias del
desempefio e implican riesgos e incertidumbres. En consecuencia, los resultados reales pueden
diferir considerablemente de los resultados de las manifestaciones de futuro, como consecuencia
de diversos factores, riesgos e incertidumbres, tales como factores econémicos, competitivos,
regulatorios o comerciales.

Tanto la informacion como las conclusiones contenidas en el presente documento se encuentran
sujetas a cambios sin necesidad de notificacion alguna. TUBOS REUNIDOS, S.A. no asume
ninguna obligacion de actualizar publicamente ni revisar las manifestaciones de futuro, ya sea
como resultado de nueva informacion, acontecimientos futuros o de otros efectos. Los resultados
y evolucion sefialados podrian diferir sustancialmente de aquellos sefialados en este documento.
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RESULTS FOR THE 2021 FINANCIAL YEAR

EXECUTIVE SUMMARY

The Management Board of the Support Fund for the Solvency of Strategic Companies
(Fondo de Apoyo a la Solvencia de Empresas Estratégicas) and financial institutions have
placed their trust in the Group, backing its Strategic Plan.

In July, the Group was granted temporary public financial support from SEPI's (Sociedad
Estatal de Participaciones Industriales — Spanish state-owned industrial holding
company) Support Fund for the Solvency of Strategic Companies, recognising the Group
as a strategic company. This has inspired the renewed confidence of the financial
institutions, which has translated into an influx of funds totalling EUR 112.8 million and
the novation of maturity conditions and financial debt costs.

This financial support, together with the renewed confidence of the financial
institutions, constitutes the support necessary to tackle the Tubos Reunidos Group's
2021-2026 Strategic Plan and to begin a new phase—focus on value—in which
digitalisation and the focus on decarbonisation processes and energy transition towards
clean energy and hydrogen are of particular importance.

Tubos Reunidos has reported an improvement in its sales figures and business activity
compared to previous six-month periods.

The Group's net turnover for the 2021 financial year has increased by 1% compared to
2020, despite starting with a portfolio 39% lower than the initial one for the 2020
financial year. Compared to the first half of the 2021 financial year, the pipe sales figure
for the second half of the financial year grew by 7% (12% in terms of tonnes sold), which,
in turn, are 13% and 17% higher than sales in the second half of 2020. Due to a more-
favourable-than-expected order intake, the number of tonnes in the Group's order book
has been increasing throughout the year, closing December 2021 with 93.9 thousand
tonnes and EUR 177.3 million, 2.5 times what the Group had a year earlier. Even though
the Group has actively worked to offset the increases in the cost of materials and energy
in the price of the final product, competition from countries with lower energy costs
prevented the complete recovery of the latter cost, which, together with the fact that
the mix of products sold has been geared more towards commodity products, has meant
that the average price level in 2021 has been similar to that of the previous year.

The increase in manufacturing costs throughout 2021 has been contained.

The costs of raw materials—mainly scrap and ferroalloys, energy, electricity and gas, and
transport costs—are posing a significant risk in this phase of restarting industrial activity,
despite efforts to shift this impact to sales prices. In this regard, the Group has reached
an agreement to maintain a fixed electricity price for 2022 and 2023.
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Amurrio-Alava, 25 February 2022

The Tubos Reunidos Group has published its results for the second half of the year and for the
2021 financial year, confirming the trend of an increase in its activity compared to the previous
half and to the second half of the 2020 financial year. Significant increases in the prices of raw
materials, energy (electricity and natural gas) and freight transport costs have had a marked
impact on the evolution of margins in the 2021 financial year.

The 2021 financial year saw the end of a period of financial uncertainty for Tubos Reunidos
Group, following the signing in July of a temporary public financial support agreement, which
involved the granting of a EUR 112.8 million equity loan to the Company and new pre-conditions
with financial institutions regarding the term and costs of financial debt.

The Group's roots and the driving force in the regions in which we have operated for almost 130
years, our marked commitment to investment, the creation of quality employment and the
boosting of the local economy have been decisive factors. Furthermore, the development and
innovation focused on the energy transition, together with the unique products we
manufacture, which allow us to supply critical components for the entire value chain of clean
and conventional energies, are determining factors for which we have been recognised as a
strategic company.

In this new phase, a series of major projects are being undertaken to transform the company, in
line with the objectives of the ecological transition, reorienting its commercial focus, designing
future investments to increase operational, energy and environmental efficiency, reinforcing
ESG (environmental, social, and governance) objectives, improving the Group's management,
services and image with our customers, including a change in our corporate identity to
incorporate the name Tubos Reunidos Group.

The Group is committed to making this transition with the support of our most sustainable
competitive advantage—the people who make up the Tubos Reunidos team—as well as with
the main stakeholders with whom the company operates, for which the management has been
in contact since September with the entire workforce and the main agents involved.
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KEY FIGURES FOR THE 2021 FINANCIAL YEAR
1. Income Statement

The key financial figures of the income statement for the 2021 and 2020 financial years are
shown below:

Consolidated, Millions EUR H2 2021  H2 2020 % change 2021 2020 % change

Net Sales 127,3 107,5 18% 243,0 241,7 1%

EBITDA * (40,5) (13,0) (211%) (51,4) (15,2) (238%)
% o. sales (31,8%) (12,1%) (21,2%) (6,3%)

EBIT 30,9 (40,1) 177% 12,9 (137,5) 109%

EBIT adjusted (notincluding assetimpairment and non

recurrent expenses) (15,3) (23,5) 35% (33,3) (37,9) 12%

Net income for the period (19,4) (52,2) 63% (64,7) (97,9) 34%

* See calculation in Financial Statements

The Group's cumulative Operating Profit for the 2021 financial year was positive at EUR 12.9
million (2020: -EUR 137.5 million).

Both results include a number of specific one-off factors. In the 2021 financial year, specifically
in the second half of the year and with no impact on the EBITDA calculation, fixed asset
impairments in the amount of EUR 82.7 million were reversed and an extraordinary asset
impairment was estimated as a result of planned production process integrations in the amount
of -EUR 5.3 million. Similarly, but with an impact on EBITDA, EUR 15 million of expenses
associated with the strategic initiatives launched in 2021, whose return is expected to be
obtained within the horizon of the 2021-2026 Strategic Plan, have been accounted for on an
exceptional basis and an exceptional expense of EUR 16.2 million has been incurred for
significant increases in energy costs, which, as a result of the energy supply agreements signed
in the long term and the evolution indicators of these markets, are not expected to recur.
Excluding these four one-off and specific factors, the comparable result would be a negative
result of EUR 33.3 million.

In the 2020 financial year, the Group's operating result includes an asset impairment (partially
reversed in 2021 as explained above) amounting to EUR 99.6 million, resulting in a comparable
result for the 2021 financial year of -EUR 37.9 million.

In other words, in comparative terms, despite the increase in costs, the operating result for 2021
compared to 2020 has improved by EUR 4.6 million, which is 3.5 times the increase in net sales
(EUR 1.3 million, the difference between EUR 243.0 million in 2021 and EUR 241.7 million in
2020).
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The cumulative financial result for the year totals a negative amount of EUR 77.7 million, which
includes, on the one hand, financial expenses associated with financing in the amount of EUR
21.8 million (2020 = EUR 22.9 million), with a reduction in financial expenses despite the increase
in debt following the signing in July 2021 of the novation and improvement of the terms of the
refinancing agreement, as well as the impact of positive exchange rate differences in the amount
of EUR 2.7 million (2020 = EUR -3.3 million), resulting from the positive performance of the US
dollar in the year. On the other hand, a negative amount of EUR 58.6 million in fair value changes
on financial instruments (2020 = +EUR 65.8 million) was recorded under financial results due to
the impacts of, on the one hand, the cancellation of the derivative associated with the
conversion option included in the refinancing contract, EUR 67 million, and, on the other hand,
the accounting effect of the recognition of the new conditions of the refinancing agreement as
new debt after its novation for a positive amount of EUR 8.5 million, net of associated expenses.
As a result, the negative result attributable to the Group accumulated during the 2021 financial
year amounted to EUR 64.7 million (2020 = -EUR 97.9 million).

2. Business trends and consolidated pipe® sales by geographical markets and business

sectors

The Group's low order book at the end of 2020, EUR 69.8 million (39.3% lower than at the end
of 2019) has affected sales in 2021. The Group closed the year with 139,307 tonnes of pipes sold
and EUR 222,138—2% less than in 2020—with a better performance in the second half of the
year, comparatively speaking.

By market, there was a significant drop in sales in the Middle East and Africa (a third of the value
of the previous year, mainly due to the scarcity of projects for O&G), as well as in Spain (-6%,
partly affected by not being able to ship Downstream projects in the portfolio pending
reactivation); North America recorded -2%, still affected by the effects of the 232 trade
restrictions, especially in the first part of the year. In contrast, the rest of Europe, with 11%
growth in turnover, benefited from the recovery of inventories after the pandemic by
distributors of piping and tubing for mechanical and industrial uses and in the Far East, sales
rose 6% due to a better performance of shipments in the second half of the year.

! Net turnover excluding sales of by-products, passing on of costs to customers and other items
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By sector, except for the Mechanical and Industry sectors—whose turnover rose by almost 90%
due to the aforementioned restocking factor, which mainly affects Europe—all the other
segments performed worse than in 2020, mainly weighed down by the low turnover in the first
half of the year, given that we were starting with a very low order book at the end of 2020, as
we have already mentioned. In this regard, it is worth highlighting the fall in O&G (-31%
Upstream and -9% Midstream respectively). Downstream declined by 14% year-on-year; it
should be noted that in 2020 the company had benefited from a significant pre-pandemic
project backlog, while new order intake for the power generation, refining and petrochemicals
sectors was seriously affected in 2020 and 2021 by the suspension of large projects, which we
expect to be progressively reactivated from the second quarter of 2022.

sales. in Th ds of H1 2021 vs. H1 2021 vs. H1 2021 H1 2021 vs.
ales, in Thousands of euros H1 2020 H2 2020 H1 2020

Sales by geography 114.809 101.613 13% 107.329 7% 222.139 226.488 (2%)
Domestic 11.313 13.965 (19%) 15.941 (29%) 27.254 29.023 (6%)
Rest of Europe 47.073 38.971 21% 39.161 20% 86.234 77.472 11%
North America 33.364 24.010 39% 23.139 44% 56.503 57.932 (2%)
East Asia 17.327 14.052 23% 23.870 (27%) 41.197 38.900 6%
MENA 2.972 7.596 (61%) 2.815 6% 5.787 18.006 (68%)
Others 2.760 3.019 (9%) 2.403 15% 5.164 5.155 0%
Sales by sector 114.809 101.613 13% 107.329 7% 222.139 226.488 (2%)
Refinning&petrochemical and

Power generation (Downstream) 41.755 47.318 (12%) 49.419 (16%) 91.174 106.165 (14%)
0il&Gas - OCTG (Upstream) 14.863 18.010 (17%) 16.631 (11%) 31.494 45.402 (31%)
0il&Gas - Linepipes (Midstream) 21.218 20.726 2% 17.809 19% 39.027 42.866 (9%)
Construction, mechanical,

industrial 36.973 15.559 138% 23.470 58% 60.444 32.055 89%
Sales volume (tons) 73.703 63.220 17% 65.604 12% 139.308 141.844 (2%)

Pipe sales by geographical source of orders and not by destination.

3. Financial situation

The Group's financial management in 2021 can be divided into two distinct phases. A first phase,
following the signing of bridge financing with certain financial institutions during the first half of
the year, while the administrative procedure for the granting of temporary financial support was
being resolved in order to meet cash and investment needs for an amount of EUR 7 million—
financing that was partially guaranteed by the ICO (Instituto de Crédito Oficial — Official Credit
Institute)—management to reduce working capital investment needs, controlling inventory
levels, despite the increase in activity in the first six months, as well as optimising the use of
available working capital lines.
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A second phase followed the signing on 22 July 2021 of a participative loan for EUR 112.8 million
under the Support Fund for the Solvency of Strategic Companies affected by the pandemic, and
the novation of the financing conditions signed in May 2020, with more favourable conditions
adapted to its 2021-2026 Strategic Plan. At the same time, the bridge financing of EUR 7 million
was cancelled as planned.

Thus, as of September, the Group has had sufficient financial resources to start the
implementation of the Plan, based on energy transition and decarbonisation, which will allow
the Group to address new markets and business sectors, especially those related to clean energy
and hydrogen. This Plan includes an investment plan of EUR 60 million over five years to improve
the Group's efficiency, digitalisation and CO2 reduction, while reducing working capital
investment needs, despite the increase in activity in the second half of the year.

Thanks to this effort in working capital management, the Group will close 2021 with a negative
investment of EUR 18.7 million (2020 = -EUR 9.3 million), which represents an improvement of
EUR 9.5 million for the year, despite the increase in activity.

4, Business outlook

Against a backdrop of uncertainty and volatility, we are entering 2022 with moderate optimism,
since we have a large portfolio and the market looks favourable in terms of demand. We are
confident that this demand will remain strong throughout the year, supported by several
factors:

On the one hand, economies are being stimulated by the very powerful public support
programmes implemented by the different States to fight the pandemic and, despite the uneven
recovery by different regions, this has boosted infrastructures and therefore the demand for
pipes mainly for mechanical and industrial uses. In parallel, the latest Omicron variant has had
a smaller impact on mobility and activity restrictions than previous variants.

In its February Oil Market Report, the IEA (International Energy Agency) estimates that world oil
demand will expand by 3.2 mb/d in 2022, to reach 100.6mb/d, as global restrictions to curb
COVID-19 are relaxed. On the supply side, they foresee a potential increase of 6.3 mb/d this year
if OPEC+ cuts are fully relaxed and, in particular, they estimate a 1.2 mb/d increase in the US
alone as shale revival responds to higher barrel prices. This coincides with positive predictions
for the sector from analysts such as Goldman Sachs, which, in its report of 17 January, insofar as
demand for aviation oil recovers, forecasts record levels in 2022 and 2023, with the physical oil
market gaining strength after the slump caused by the emergence of the Omicron variant. This
increased demand, coupled with high oil prices and certain geopolitical conflict bottlenecks that
have persisted since last year, are encouraging drilling activity, which, together with cost
pressures, are helping to boost pipeline prices for OCTG (oil country tubular goods) in particular,
albeit largely only in the United States.
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On the other hand, the recent US agreement with the EU—which came into force on 1 January
and replaces the tariffs on steel imports derived from the 232 trade restrictions with a mixed
system of free quotas and exemptions—has opened up a positive scenario that allows us to send
pipes to the United States without tariffs to supply our usual American customers and our
operations in RDT, the normal flow of which had been interrupted by the 232 trade restrictions
to the point of having to halt production activity in the USA, which we will reopen in the second
half of 2021.

In addition, the US Administration is studying an anti-dumping case against a series of countries
that are major exporters of OCTG steel pipe such as Mexico, Argentina, Russia and South Korea
and, if successful, it would apply retroactive measures, resulting in it having already been
discounted by the market, diverting orders to other suppliers.

In this scenario, the group's portfolio is mainly based on commodity products in carbon steels
such as OCTG green pipe and pipes for mechanical uses, although with prices significantly higher
than usual for these products due to the current high costs as well as the aforementioned
strength of demand. On this basis, we expect the first half of the year to be centred mainly on
these products, with a gradual shift towards alloy and higher value-added pipes in the second
half of the year, as the entry of Midstream and, above all, Downstream orders recovers once
large power generation, refining and petrochemical projects are reactivated from the second
quarter of the year, if there are no further interruptions due to new variants of the virus or other
phenomena that hinder the global recovery. In the very short term, however, we still do not
expect a strong Downstream order recovery

The Omicron variant has certainly impacted the Group's production capacity due to the high
number of casualties from Christmas onwards, as well as the difficulties it has generated for
logistics and land and sea transport operators, which has hampered the shipment and invoicing
of orders already produced in the first weeks of the year.

Likewise, the pressure of material, energy and freight costs and, in general, of all factors driven
by high inflation, do not seem to be abating, and it is likely that these costs—some of which,
such as scrap and energy, have reached all-time highs—will remain high throughout the year. At
this juncture, the recent agreements signed at the end of 2021 and beginning of 2022 for the
supply of electricity will mean an improvement on market prices for the Group. In addition, this
pressure on costs forces us to continue to manage them with the greatest internal efficiency, to
transfer them to sales prices with maximum agility, weighing the most suitable portfolios well,
as well as to establish very short validity periods for bids.

On the other hand, the aforementioned increases in activity and costs imply significant working
capital requirements, making it particularly critical to closely monitor the optimal planning of
the order book in order to maximise productivity, expediting dispatch and invoicing to
customers to the highest possible degree.
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ANNEXES: SUMMARY OF FINANCIAL STATEMENTS

INCOME STATEMENT, Thousands of Euros

Net sales 127.332 107.529
Supplies (57.103) (59.305)
Labor costs (59.015) (37.489)
Other operating expenses (58.480) (28.549)
Other operating income and net gains/(losses) 6.731 4.784
EBITDA (40.535) (13.030)
Amortisation charge (5.925) (10.475)
Depreciation 77.360 (16.598)
EBIT 30.900 (40.103)
EBIT adjusted (not including asset impairment and (15.260) (23.505)
non recurrent expenses)

Financial income/(expense) (50.303) (12.173)
Profit before income tax (19.403) (52.276)
Income tax 14 24
Consolidated profit for the period (19.389) (52.252)
Profit from minority interests 26 27
Profit for the period (19.363) (52.225)

BALANCE SHEET, Thousands of Euros

NON-CURRENT ASSETS
CURRENT ASSETS

Inventories and customers
Cash and other cash equivalents

TOTAL ASSETS

NET EQUITY

Equity Loan

NET EQUITY FOR MERCANTIL PURPOSES
DEFERRED REVENUES

NON-CURRENT LIABILITIES

Non-current provisions

Bank borrowings and other financial liabilities
Fixed income securities

Other non-current liabilities

CURRENT LIABILITIES

Short-term provisions
Bank borrowings and other financial liabilities
Other current liabilities

TOTAL LIABILITIES

18,4% 242,994 241.661
3,7%  (105.005)  (120.385)
(57,4%)  (102.886) (80.331)
(104,8%)  (94.719)  (62.008)
40,7% 8.173 5.823
(211,1%) (51.443) (15.240)
43,4% (13.066) (22.624)
n/a 77.360  (99.598)
177,1% 12.851 (137.462)
35,1% (33.309) (37.864)
n/a (77.638) 39.550
62,9% (64.787) (97.912)
n/a 62 (110)
62,9% (64.725) (98.022)
n/a 48 117
62,9% (64.677)  (97.905)

FY 2021 FY 2020

272.104 262.440
196.169 88.695
112.320 67.355
83.849 21.340
468.273 351.135
(94.886)  (28.584)
112.800 -
17.914  (28.584)
319 580
279.210 288.351
1.898 1.053
230.957 242.809
16.920 17.387
29.435 27.102
170.830 90.788
13.822 2.496
16.843 5.283
140.165 83.009
468.273 351.135

H2 2021 vs.
H2 2020

0,6%

12,8%
(28,1%)
(52,8%)

40,4%

(237,6%)

42,2%
n/a

109,3%
12,0%

n/a
33,8%
n/a
34,0%
n/a

33,9%
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Cash Flow, Millions of Euros mm

Result before Taxes (64,8) (97,9)
Amortisation (64,3) 122,2
Other Adjustments 89,2 (32,5)
Other Payments (7,4) (4,8)
CASH FLOW FROM OPERATING ACTIVITIES (47,2) (13,0)
Change in Working Capital 9,4 31,7
(increase)/decrease of inventories (47,8) 35,8
(increase)/decrease of account receivables 1,0 2,9
(increase)/decrease of account payables 56,2 (7,0)
Investments Activities (6,5) (3,9)
Investments (6,5) (3,9
Withdrawals - -
FREE CASH FLOW (44,3) 14,7

Information and forward-looking statements

The financial and operational information included in this 2021 financial year report is based on
consolidated financial statements. This document has been prepared by TUBOS REUNIDOS, S.A.
and is distributed for information purposes only. This document contains forward-looking
statements and includes information regarding our current intentions, beliefs or expectations
about future trends and events that could affect our financial condition, the results of operations
or our share price. These forward-looking statements are not guarantees of future performance,
and entail risks and uncertainties. Therefore, actual results may differ significantly from the
forward-looking statements due to various factors, risks and uncertainties, such as economic,
competitive, regulatory or commercial factors.

Both the information and conclusions contained herein are subject to change without prior
notice. TUBOS REUNIDQOS, S.A. is under no obligation to publicly update or revise forward-looking
statements, whether as a result of new information, future events or otherwise. Actual results
and developments indicated could differ significantly from those indicated in this document.
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