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Faes Farma hoy

Il Presencia directa Iberia + filiales
Il Presencia productos Faes via partners y exportaciones

Diversificacion
~400me ~60Mme€

INGRESOS FARMA _ INGRESOS NySA

Rentabilidad
~120Mme

EBITDA +6% vs.
2021

Huella geogréfica
PRESENCIAEN

>130

PAISES

Empleo

~1.800

EMPLEADOS

Notas: Datos cierre 2022; Ingresos: ingresos totales.

*F FAES FARMA
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Crecimiento en torno a
nuestras familias de
PRODUCTOS
ESTRATEGICOS

Nuestros
pilares
estratégicos

3/

Foco en la
EXCELENCIA
OPERATIVA




Familias de productos estratégicos HIDROFEROL 0,266 mg

solucién oral
Jcibedio)

Pilar I. Crecimiento en torno a nuestras familias de productos estratégicos
a través de la internacionalizacion via licencias

BILAXTEN 10 mg
Comprimidos bucodispersables
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Bilastina Calcifediol Mesalazina Productos
. : ” “tier2”
Antihistaminico lider a nivel Mayor eflcaua en el Tratamiento paralla. colitis
global, con recorrido de trata_m_lent(_) de la uIcero;a con multliples Otros productos que
crecimiento todavia pendiente deficiencia de lanzamientos previstos completan nuestro porfolio
en varios mercados pro-hormona D

de prescripciony OTC

Internacionalizacioén ...combinando la comercializacion directa con una estrategia de licencias gracias a nuestra cuidada
seleccién de partners internacionales

Desarrollo del pOI’fOliO ...para seguir desarrollando nuestras gamas de productos estratégicos

Ingresos totales 110M€ 45M€ 15M€ ~230M€

2022 +16% vs. 2021 +7% vs. 2021 +6% vs. 2021 +6% vs. 2021

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
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20 comprimidos

BILA <TEN
20 MG COMPRIMIDOS

Via oral

N3IL-Vvg

SOAIWIddWNOD D o2

fF FAES FARMA

Ingresos totales en
2022

110me

(+16% vs. 2021)

Dosis vendidas desde 2015
5.000Mm

Marca Lider

0 #2 en varios de los principales
mercados del mundo

Cuota en el mercado global de
antihistaminicos

13,9%

Familias de productos estratégicos

Bilastina. Un antihistaminico lider que seguira

manteniendo su alto valor en los proximos afos...

N/
N

Crecimiento a doble digito
en mercados relevantes en Asia Pacifico,
Canaday LATAM, y a un digito alto en Europa

Lanzamiento en uno de los principales

mercados
de antihistaminicos a corto plazo

Desarrollo de la mayor gama de

productos alrededor de un antihistaminico
moderno

Notas: Cuota de mercado en valor. Mercado R6A sélidos en los que se vende Bilastina excluyendo India (€)
Principales mercados: sujetos a aprobacién por las autoridades competentes. Fuente: IQVIA.

* FAES FARMA
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Familias de productos estratégicos
Bilastina. ...Con posicion de liderazgo en los principales mercados globales y
recorrido de crecimiento pendiente en mercados clave

Top mercados antihistaminicos Faes Farma y presencia de Bilastina [R6A, 2022, M€]

Japon 688 M€ BILASTINA ggﬁierz;e:r:ozl?)gazstina +9% en volumen / +1% en valor
Brasil 491 M€  BILASTINA @ Lideres en el mercado de prescripcion
China 408 M€ f} En fase de registro
LATAM 229 M€ ﬁ X2 ventas de Bilastina en México en 2022 + Lanzamiento Bilastina pediatrica
Australia 148 M€ ﬁ Lanzamiento en julio 2022
Canada 134 M€ BILASTINA @ +22% en volumen en 2022
Francia 126 M€ BILASTINA @ Iégdzezres en el mercado de prescripcion / fin de patente en junio

Espana s

Italia I I

107 M€  BILASTINA @

Bilastina mantiene su liderazgo en el mercado, y continta creciendo (Bilaxten +7% en volumen en 2022)

85 M€ BILASTINA +12% en volumen en 2022 L o o » L
Posicion de Bilastina en el mercado de antihistaminicos (prescripcion y OTC)

Mercados en fase Pre-regulatoria / Regulatoria

- Mercados Bilastina

% Cuota de mercado Faes Farma

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana

* FAES FARMA
5 Notas: R6A: mercado global de prescripcion y OTC (solidos y liquidos), excluyendo India, Alemania y Rusia. LATAM: considera los mercados asociados a las 6 filiales de FAES en

Latinoamérica (México, CAC-Centroamérica (y Republica Dominicana), Chile, Colombia, Ecuador, Pert). Bilastina se comercializa en todos los mercados de Faes LATAM; Cuotas de mercado
en valor; Liderazgo en Espafia: contabilizando cuota de Faes Farma y Menarini. Fuente: IQVIA.
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Ingresos totales en 2022

45me

Mercado global de Vitamina D
>1.800M€

Crecimiento vs. mercado

+10pp

Calcifediol ha crecido a un 27% medio anual
entre 2017 — 2022, frente a un 16% del
mercado

Mayor rapidez de accion y
resultados mas predecibles

Familias de productos estratégicos
Calcifediol. Seqguira sosteniendo un fuerte
crecimiento a futuro...

Calcifediol continuara creciendo en mercados actuales y de nuevo
lanzamiento

- Crecimiento en nuestros principales mercados
(Espana, Italia, Portugal)

@ Fuerte lanzamiento en paises clave:
México, con nueva fuerza de ventas dedicada

Desarrollo del portfolio
hacia formas de mayor eficacia y seguridad, y desarrollo de
combinaciones

* FAES FARMA

Notas: Datos de mercado: FY22. Fuente: IQVIA.
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Familias de productos estratégicos
Calcifediol. ...Con amplias perspectivas de crecimiento en nuevos mercados a nivel
global

Top mercados Faes Farma de Vitamina D y presencia de Calcifediol [2022, M£]

259 M€ Sometimiento dosier 2022

il 195 M€ Crecimiento anual medio desde 2020 de 6:25% en valo
Alemania - 114 M€  En negociacion de acuerdo y preparacion registro
—
&
—

Brasil

Italia

Espafia

o5me  HIDROFEROL @ Lideres en el mercado de prescripcion

Francia 72 M€ fj En proceso de P&R 2022

LATAM

_ 64 M€ ﬁ Lanzamiento Hidroferol en México en 2022, mercado #2 de Vitamina D en LATAM

Australia i 59 M€ En preparacion fase regulatoria 2022, sometimiento 2023

UK NP 58 M€ ﬁ Aprobacion registro esperada 2023
AN

. Posicion de Calcifediol | do de la Vitamina D ipciony OTC
Polonia : 50 M€ ﬁ Firma con nuevo partner 2022 @ osicion de Calcifediol en el mercado de la Vitamina D (prescripcion y )

Mercados en fase Pre-regulatoria / Regulatoria
Grecia 41 M€ En conversaciones con partners I Vercados Bilastina

% Cuota de mercado Faes Farma

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana * FAES FARMA

10 Notas: Mercado global de prescripcién y OTC (sélidos y liquidos), excluyendo India, Alemania y Rusia. LATAM: considera los mercados asociados a las 6 filiales de FAES en Latinoamérica (México,
CAC-Centroamérica (y Republica Dominicana), Chile, Colombia, Ecuador, Pert). Calcifediol se comercializa en todos los mercados de Faes LATAM; Cuotas de mercado en valor. Fuente: IQVIA
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: : Familias de productos estratégicos

Claversal ;i Mesalazina. Tratamiento de base para la colitis

Mestosn ====-==—== ulcerosa leve-moderada, con multiples lanzamientos
5 = o previstos

Mesalazina seguira desarrollandose para tener la mayor gama de
formulaciones alrededor de la molécula

ViA ORAL

fF FAES FARMA
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Ingresos totales en2022

15me

Desarrollo del portfolio mas completo de
Mesalazina:

Mercado glObal de Mesalazina comprimido, comprimido altas dosis, granulos varias dosis y

formas topicas
920M€ ’
Eje del tratamiento de la colitis _
N /1 Lanzamientos en nuevos mercados europeos
ulcerosa en 2022-
primera linea en todas las guias |Z N Reino Unido, y nuevo acuerdo de licencia en Grecia

terapéuticas

Exitos 2022

Polonia: 10% de cuota en afo 2
desde lanzamiento

Portugal: crecimiento del 23%,
frente al 8% del mercado

* FAES FARMA
Fuente: IQVIA.




Familias de productos estratégicos
Crecimiento pendiente. Nuestros productos estratégicos estan todavia pendientes de lanzamiento
en mercados con un valor superior a 1.600M€

Bilastina Calcifediol Mesalazina
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Mercado actual Z:ngqoeffigiiﬁ%?‘ ~287OM€ ~600M€ ~37OM€ ~384OM€

actual Faes Farma

Tamarfo de mercado
Nuevos con productos ya

PRAGAl cenciadosy ~740me ~700me ~170me ~1.610Mme

(5 afios)
lanzamiento |

Tamarfo de otros

;)noire;:nagglses alargo ~45OM€ ~360M€ ""’8 1OM€

plazo

Ot

N Tamafi mercad ivale a ventas potenciales Faes Farma. Bilastina: IQVIA 2022 FY - Ventas totales del mercado R6A sdlidos, ventas del mercado Rx R6A liquidos, Rx R1B y Rx S1G; Calcifediol: IQVIA 2022 FY - Ventas totales de todos los mercados mundiales de Calcifediol, Colecalcifediol y Ergocalciferol. No incluye
Eld | M i6

as: fio de 0 no equi
lecalcitol (Japon); Mesalazina: IQVIA 2022 FY Ventas totales del mercado de prescripcién de Mesalazina excluyendo los mercados de EEUU, China, Corea, Japon e India.

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana *F FAES FARMA
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Plataformas de comercializacion directa

Pilar Il. Puesta en valor y desarrollo de nuestras plataformas de comercializacion directa

Faes LATAM

Farma lberia

... un negocio consolidado,
resiliente, con una
robada capacidad de
renovacion del portfolio

comercial de Faes Farma en
Espafia, con presencia en
seis de los principales \
mercados de LATAM

... replicando el modelo *
'/

Il Presencia directa
Presencia via partners
#% Mercados objetivo a medio plazo

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana
k]

s
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n B Faes OMA

' ... consolidando nuestra
plataforma comercial en

Oriente Medio y Africa, con

perspectivas de impulsar su

crecimiento a medio plazo

*F FAES FARMA
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==YdnE R T JdE Plataformas de comercializacion directa

Nuestro negocio de Farma Iberia aporta cerca del 50% del volumen de negocio de la
division de farmacia del Grupo...

Un negocio consolidado y de alta ; Visita médica
L] LI 4 f I_ d d .
contr|buc|on a| margen_" @ con un portfolio de productos propios y

licenciados de prescripcion que son lideres
en Espafia y Portugal: Bilaxten, Hidroferol,

Espafa linea Respiratorio GSK
Ci:?” 160M€ ingresos totales
@ Healthcare
Portugal dedicada a la comercializacion de

productos OTC en farmacias (Ingresos
A 6% en 2022)

i; 31 ME ingresos totales

Que, en conjunto, suponen c.47% de
los ingresos totales de la division de
farmacia de Faes Farma
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Consumer

dedicada la comercializacion de productos
OTC en canales alternativos a la farmacia
tradicional (Ingresos A 15% en 2022)

...diversificado en tres negocios
clave: Visita Médica, Healthcare y
Consumer

~25% de margen EBITDA

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
Y
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==Y ERle -4 Flataformas de comercializacion directa

...y ha demostrado su capacidad de renovar el portfolio y sobreponerse ante los retos que
han marcado los ultimos afios

Resistencia y capacidad de renovacion del portfolio demostrada

Ingresos totales Farma Espafia [Visita Médica, Healthcare, Consumer, 2018 -2022]

Lanzamiento
Claversal 1g y
Bilaxten
Pediatrico

Fin patente

Bilastina: entrada Salida Ristaben &
genérico Ristfor

Salida
Acoxxel

Lanzamiento
Elebrato y
entrada Dolifen

Lanzamiento

respiratorio:

Laventair y Revinity

R

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana

Modelo comercial: Exitosa redefinicion y
reorganizacion del modelo comercial

Bilaxten: Crecimiento en volumeny

mantenimiento de la cuota de mercado en
volumen tras el fin de la patente en junio 2021 (16%
2022 vs. 17% 2020, +8% en uds. 2022 pese a contar con
12 marcas de genéricos)

Hidroferol: Consolidacion de nuestro
posicionamiento en el mercado de Vitamina

D, donde Hidroferol es la marca lider (44%), con 11p.p.
mas de cuota que el siguiente competidor

Respiratorio: Fuertes crecimientos de la linea
de Ellipta desde su lanzamiento en 2019 (+63% en 2022
hasta 18M€), con un A~20% previsto para 2023

Negocio Healthcare Consumer (farmacias y

canales alternativos) en expansion, con 3-4 lanzamientos
novedosos por ano

*F FAES FARMA



=AW NW\ WY/ Plataformas de comercializacion directa

Continuaremos creciendo en Faes LATAM, nuestra plataforma de comercializacion directa
en América Latina...

Presencia en seis de los principales
mercados de América Latina

X2 veces cifra de ingresos
J en los ultimos cinco afos

Presencia en Centro América,
Colombia, Chile, México, Ecuador,
Perl (mercados por valor de ¢.20.000M€)

B X6 veces cifra de EBITDA
en los ultimos dos afos

v’ Combinando el crecimiento
organico de nuestras filiales con
una estrategia de crecimiento

Mercados dinamicos y en
crecimiento, con menor presién
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regulatoria y de precios que nuestros inorganico
mercados maduros (BCN Medical — 2019 y Global Farma —
2021)

Un negocio con grandes sinergias

con nuestro core: obteniendo sinergias
de know-how, economias de escala y back
office

Fuerte trayectoria de crecimiento
en los dltimos afnos

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana *F FAES FARMA
B 6



=Y RN NYW/ Plataformas de comercializacion directa

...con la ambicion de convertirnos en uno de los Top 25 laboratorios en los principales

mercados
Objetivo > Ser uno de los Top 25 laboratorios en la mayoria de nuestras geografias y continuar incrementando el EBITDA
2025 relativo hasta el 20% en 2025

Evolucién ingresos totales filiales Faes LATAM [2020 — 2022, M€ 2020 Il 2021 Il 2022

20,4 v

=

(®)

+120% Claves 2022 para el crecimiento futuro en México: E
0 +9Y Lanzamiento de Hidroferol en México, el segundo [a)

v 0 mercado de vitamina D en América Latina B

* Refuerzo de nuestra red de visita médica con 127 g

25,6 204 nuevas personas N
+32% =

22,8 22,3 <
O

x

L

=

(@)

O

N
+60%
+63%
v +23%
7,4

Global Farma Colombia Chile México Ecuador Peru
Posicién
o 433 w24 437 #110 A7 #51
Faes Farma

en el mercado

Notas: Objetivo Top 25 en todas las filiales exceptuando México, con objetivo de convertirnos en uno de los 45 primeros. Datos de venta internos (sell in). Datos de venta
FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana IQVIA (sell out). Los datos de Global Farma en 2021 y 2022 incluyen el importe correspondiente al distribuidor de CAD, que en 2022 pasa de exportaciones a Global Farma. *F FAES FARMA
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Farma OMA Plataformas de comercializacion directa

En paralelo, continuaremos desarrollando Faes OMA, incorporando nuevos mercados y
creciendo en los mercados existentes

Mas de 8 millones de unidades
vendidas en laregion de Oriente Bl Presencia directa
MedIO y Afrlca @ Presencia via partners

#% Mercados objetivo a medio plazo

21Me >50 >40 >8M YW

ingresos 2022  socios paises unidades

vendidas Ty,
A 13% ingresos en 2022 % o

Continuamos desarrollando nuestro

negocio en OMA: .
+20% ventas Marruecos, +45% Golfo

Arabico, +40% Nigeria

Presencia directa en Nigeria

a través de nuestra filial, explorando
oportunidades de entrada en otros mercados
clave

Continuaremos
creciendo en las
Mercados dindmicos y en geografias existentes, e

crecimiento Incorporaremos nuevos
mercados

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana * FAES FARMA
18

Notas: Datos 2022.



Excelencia Operativa

Pilar Ill. En un contexto macroeconomico complejo, afianzamos nuestro foco en la excelencia operativa

En un contexto
macroecondmico
complejo...

(0

Relevancia de la industria farmacéutica como
sector estratégico para Espafiay la UE

Cadena de suministro: Incremento de las
tensiones y riesgos

Exigencias y estandares regulatorios

Presion sobre los margenes en el sector
farmacéutico, derivado del incremento de los
precios de las commodities y el contexto de
inflacion generalizada

Incremento de los tipos de interés

...afianzamos
nuestro foco en la
excelencia
operativa

N

Refuerzo y optimizacion de nuestras capacidades
industriales mediante el desarrollo de una nueva
planta de produccién farmaceéutica

N

Reafirmamos nuestro foco en la excelencia de
nuestras operaciones como palanca clave para
sostener el rendimiento de nuestro negocio

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana
19

*F FAES FARMA
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Excelencia Operativa

El nuevo Plan Industrial es una palanca clave para el refuerzo y crecimiento de nuestras capacidades

productivas
Contexto macro y sectorial Objetivos clave del Plan Industrial
Aumento de la capacidad industrial
Relevancia de la industria farmacéutica como - X3 capacidad industrial, hasta 100M unidades

sector estratégico para Espafiay la UE - Area de produccién farmacéutica: 20.000m2

- Laboratorios de calidad y microbiologia: 3.000m?2
- Almacén robotizado (12.800 posiciones) y convencional: 10.000m2

Cadena de suministro: Incremento de las
tensiones y riesgos

LO Busqueda de eficiencias y optimizacion de la produccién
- Capacidad de fabricacion de nuevas presentaciones
- Optimizacion y centralizacion de la capacidad productiva y funciones logisticas
Exigencias y estandares regulatorios - Digitalizacion e incorporacion de nuevas tecnologias

7| Mitigacion de riesgos en nuestra cadena de suministro
- Alineamiento con las mas altas exigencias internacionales en materia de calidad
- Incremento de la resiliencia y flexibilidad de los procesos productivos
- Reduccién de la dependencia de terceros
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Excelencia Operativa

Las obras de la nueva planta de Derio continian en plazo con la planificacion prevista

el
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Excelencia Operativa

En paralelo, estamos desarrollando un plan centrado en la mejora de nuestra eficiencia operativa

Contexto macro y sectorial

Presion sobre los margenes en el sector
farmacéutico, derivado del incremento de los
precios de las commodities y el contexto de
inflacion generalizada

Incremento de los tipos de interés

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana
22

Objetivos clave del Plan de Eficiencia operativa

Vv Optimizacion de nuestras redes comerciales
v Redefinicién del modelo comercial del negocio de Consumer
Q Sinergias en operaciones inorganicas

Centralizacion de funciones corporativas

Q Plan Industrial

Optimizacion del working capital con foco en la gestion de stocks

*F FAES FARMA
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Resultados
2022y b |
211 COMPromisos |
Nuestra 2023
estrategia de =
l+D+i N &
Nuestra {y 7 === Cierre y
estrategia de ' y Q&A
1+ D+i B '

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
B 23



Refuerzo y optimizacion de [+D+i

Refuerzo y optimizacion de nuestra funcion de I+D+i: priorizando la generacion de valor a futuro

Incorporaciones de referencia para Flexibilidad: eficiencia, agilidad y
x1,8 recursos dedicados vs. 2017 reforzar el equipo de I+D+i colaboracién externa
Incremento progresivo de la inversion en el Incorporacion de perfiles senior con experiencia Eficiencia en la dedicacion de recursos y
desarrollo de proyectos e infraestructura: internacional para el liderazgo de las areas clave revision permanente y agil del pipeline de
W x1,8 recursos dedicados en 2022 vs. de +D+: proyectos:
2017 (5 afios) lgnacio Sancho, PhD V¥ Cuadro de mando de seguimiento de
, Direccion Investigacion proyectos (KPIs y objetivos de
v +25% recursos dedicados en 2023E vs. 1 “1} 20 a_lﬁos de _experi_enci_a} en direci:ic')n de monitorizacién regular vs. BP)
2022 <\ equipos de investigacion, >15 afios de
experiencia en Drug Discovery Vv Planificacion detallada de proyectos:

v Refuerzo cientifico del area de
Innovacion Farmacéutica y el area de
Investigacion Clinica

José Luis Velada, PhD optimizacion de output

Direccion Innovacion 7 Multiples hitos de toma de decision

25 afios de experiencia liderando equipos de GO / NO GO durante el desarrollo de
I+D en medical devices, farmacia y
proyectos

consumer healthcare

Mayor apertura al talento externo:

Inmaculada Gilaberte, MD, PhD
N Direccion Investigacion Clinica «/ Colaboraciones con >10 partners
> q! i i i i0 . . ;. . .
20 afios de experiencia en direccion de industriales y académicos de primer nivel

investigacion clinica en fases tempranas y . . .
tardias con alcance nacional e internacional

Manteniendo el foco en la optimizacion del ROI de nuestro area de 1+D+i

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
24



Areas terapéuticas

|+D+i centrado en cuatro areas terapeuticas con alto potencial de crecimiento

Indicaciones
target para Faes
Farma

Tamafo de
mercado global
indicaciones
target

Potencial

* FAES FARMA

)
O

Enfermedades alérgicas

Rinitis alérgica
Rinoconjuntivitis alérgica
Rinosinusitis

Urticaria cronica

~ 16.000 Me

CAGR 22-27
c.+ 4%

Afectan al ~25 % de la poblacion
mundial, con prevalencia en aumento

Existencia de necesidades no
cubiertas con los tratamientos actuales

Nuevas moléculas en fases preclinicas
avanzadas, y nuevas combinaciones en
fase tardia de desarrollo farmacéutico

rég

Gastrointestinal

Colitis ulcerosa

Esofagitis eosinofilica

~ 7.000 me

CAGR 22-27
c.+ 7%

En la UE, la enfermedad inflamatoria
gastrointestinal afecta a c.2,5M de
personas de forma cronica, con
prevalencia en aumento

Portfolio prometedor de nuevas
moléculas y desarrollo de nuevos
formatos innovadores

- -
- -

Oseo Inmunomodulacion

Deficiencia de vitamina D
Osteoporosis

Enfermedades autoinmunes

~ 134.000 me

CAGR 22-27
c.+4%

>50% de la poblacién espafiola tiene
carencia de vitamina D (c.80% en
mayores de 65 afos)

Déficit de vitamina D asociado a
osteoporosis, enf. autoinmunes,
cardiovasculares, etc.

Investigacion de nuevas moléculas y
nuevos formatos en fases avanzadas de
desarrollo farmacéutico

<<

Dolor

Espasmos musculares dolorosos

Sintomas Hemorroides

~ 75.000 me

CAGR 22-27
c.+4%

El dolor masculo-esquelético es
responsable de mas del 30% de las
bajas laborales, afectando a entre un
13% y un 47% de la poblacion

Ampliacién del porfolio con
combinacion novedosa en estado
avanzado de desarrollo farmacéutico

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana
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Pipeline de investigacion

Pipeline prometedor en investigacion: continuamos avanzando en nuestros proyectos clave e introduciendo
proyectos early stage...

Area terapéutica Proyecto Estadio del pipeline de innovacion

Siguiente hito clave — en proceso . . L L .
@ Q Early discovery 9 Screening 9 Optimizacion Q Pre-regulatoria

__________ N
: FAE4URT — .......... >
&Y8 Enfermedades ,

°~S alérgicas

N 2024 - Seleccién d Completando fases pre-
---------- AN - Seleccion de
— N IND/CTA
e e R . 1 @ candidato clinico
(r?@ Gastrointestinal 3 . & Objetivo: Registro
FAE2IBD(b) Nuevo proyecto en fase de screening SN 2 inicio ensayos clinicos

2025

2024 - Seleccion de
@ Oseo FAESDX DY candidato clinico

" Inmunomodulacién
FAES5Dx(b)

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana *F FAES FARMA
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Pipeline de innovacion

Solido pipeline de innovacion: seguimos desarrollando nuestras gamas de producto en nuestras indicaciones

target
Area terapéutica Proyecto Estadio del pipeline de innovacion

o _ Desarrollo Fases clinicas Registro
& siguiente hito clave — en proceso farmacéutico

. . .. Lanzamiento
Bilastina colirio — Q2 2023
BY8 Enfermedades  Bilastina coliio nifios I - €5 Preseniacion AARR 2024
*.0O z . i i .,
°s%8) alérgicas Bilastina parenteral ) (D) /probacion Q4 2023
Bilastina nifios <6 afios — > @ Presentacion AARR Q3 2023
'/
. . . Lanzamiento
Bilastina orodispersable — o5 5058
. . IS S— [N
Bilastina + descongestivo 1-____./@ Entrada en fase clinica 2024

W

Bilastina + descongestivo 2"_'_'_'_:}@ Entrada en fase clinica 2024

;7@ Gastrointestinal
Mesalazina granulos

. L Presentacion
@ Oseo Calcifediol semanal

| Sulacia AARR Q2 2023
nmunomodulacién
Calcifediol + alendronato ) Entrada fase 1 Q2 2023

Nolrequiere de Fases Il y|llI @ Presentacion AARR 2024

<<
%%f Dolor @ Entrada en fase clinica 2024

€ Presentacion AARR 2024

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana * FAES FARMA
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3/
Resultados
2022y
compromisos A
2023 | d O~ Ml Cierrey

e
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Hemos cumplido nuestros objetivos para el ejercicio 2022...

Guidance 2022 Cierre 2022
Cifra de 2022E: 422M€ - 437M€ 439
negocio Crecimiento del ~8% vs. 2021 (399ME€) +10 ZIL\CI’}O€
Beneficio antes de 2022e: 100M€ - 104M€
impuestos 101M€
Crecimiento del ~10% vs. 2021 (94M€) +9,1%

Beneficio neto

2022: SOIME - 93ME€

Crecimiento del ~11% vs. 2021 (83M€)

89.5Mm€

+8,6%

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana
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...marcando once ainos en una senda de crecimiento rentable de nuestro negocio

Ingresos totales BAI
Evolucién 2011-2022 Evolucién 2011-2022

A4 A4
™X2,4 T™X8,5

+8% CAGR ‘ +21% CAGR ‘

195me 462M€ 12me 101Me€

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
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En 2022, hemos crecido impulsados por nuestros motores clave de crecimiento: nuestros

productos estratégicos y el negocio internacional

Evolucién de los ingresos: perspectiva producto

429M€

=

Crecimiento
productos
estratégicos

462M€

—

Ingresos
2021

Productos
estratégicos

Otros prod.
farma Tier 2

NySA

Ingresos
2022

Evolucién de los ingresos: perspectiva negocio

429M€

— IR

Crecimiento negocio
internacional

Ingresos
2021

Licencias Faes
LATAM &
Exports

Nota: Faes LATAM & Exports incluye la filial del Grupo en Nigeria, asi como el negocio de Colpharma; Farma lberia incluye el negocio de Farma en Espafia y Portugal.

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana
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Farma NySA
Iberia

Ingresos
2022
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El negocio de NySA se ha sostenido a pesar del complejo contexto sectorial, con perspectivas de crecimiento
en 2023

En 2022, nuestro negocio de NySA
se ha enfrentado a una coyuntura
macro y sectorial compleja...

...a pesar de este contexto, Farm
Faes ha logrado sostener su
volumen de negocio...

..con perspectivas de volver al
crecimiento en 2023

N
% . de los costes

@ Conflictos geopoliticos, que han

derivado en una subida del precio de
las materias primas, afectando con
mucha intensidad a toda la cadena
de valor del sector primario

Patologias emergentes con impacto
en el sector porcino, que han
derivado en una reduccion temporal
de la cabafia porcina

Inflacion e incremento generalizado

Las perspectivas 2023 apuntan a una
recuperacion del sector derivada, en gran parte,
de la estabilizacion del mercado de materias
primas

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana
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Evolucion ingresos NySA [2016 — 2022, M€]

_—

+17% -2%

__— 3

60
55 54 57 59

43

27

2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

Objetivo 2022: Sostenimiento del volumen
de negocio, cartera de clientes y cuota de
mercado - Hemos logrado mantener
nuestra cifra de ingresos, con una ligera
bajada de 1M€, con un impacto en EBITDA
<4M€

N

Recuperacion de los niveles de
negocio y rentabilidad previos a la
coyuntura de 2022

ISF: Nueva planta de fabricacion de
alimentos especiales de primeras
edades en construccion (Puesta en
marcha 2024)

Analisis de alternativas de
diversificacion en los sectores de
pets y salud humana

Continuacion del proceso de
optimizacién de nuestro modelo
comercial a nivel internacional

*F FAES FARMA



Perspectivas 2023. En 2023, nuestro negocio seguira creciendo, pero nos enfrentamos a impactos
relevantes en nuestra P&L

Impactos negocio 2023

/N\ Crecimiento Faes LATAM: A~20% en ingresos y EBITDA
S . . . Ingresos Crecimiento del ~5,5% vs. 2022
Estabilizacion del negocio de Nutricion y Salud Animal
Totales
Crecimiento de la franquicia de respiratorio (Ellipta) y el 2023E: 485M¢€ - 490M€
negocio de Healthcare y Consumer en Espafia

antes de |+D+i

> EBITDA Crecimiento del ~4 ; 0% vs. 2022

Incremento del esfuerzo inversor en I+D+i para el AV TetElig 0 1A As

impulso de proyectos clave

Refuerzo de estructura comermgl en las geografias MANTENIMIENTO vs. 2022
NV claves para apoyar el plan de crecimiento EBITDA

Contexto generalizado de inflacion de costes

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
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1/ Medio Ambiente S
Ecoeficiencia y

sostenibilidad en la
\ 4 1 O% \ 4 48% construccion de nuestra
consumo de alcance 2 de la nueva planta de produccion

agua en 2022 huella de carbono farmacéutica en Derio:
en 2022 certificado LEED

Continuamos afianzando
nuestro compromiso con la
integracion de los factores
ESG en nuestra operativa

Principales magnitudes e hitos
ESG: 2022

3/ Gobierno corporativo O
50%

Consejo de administracion de consejeros
independientes

Proceso de separacion de cargos

del Presidente del Consejo de 40%

Administracion y Primer ejecutivo ,
de consejeras

Otros hitos  Aprobacion de un Plan Estratégico en materia de ESG
transversales  Nombramiento de una responsable de ESG a nivel corporativo

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafiana *F FAES FARMA
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Foco de dedicacidon de recursos equilibrado entre el crecimiento y el retorno al accionista

Continuamos invirtiendo en el ®
crecimiento de nuestro
negocio...

® ...y priorizando el retorno de nuestros
accionistas

Refuerzo de los recursos dedicados a
[+D+i: desarrollo de proyectos e
infraestructura

Dividendo 2023: 55% pay out teorico, superando la media
del mercado continuo
Dividendo en metalico: Enero 2023
Dividendo flexible: Abril 2023
Refuerzo de nuestras capacidades
industriales: Nueva planta de produccién
farmacéutica y planta de fabricacién de
alimentos especiales de primeras edades
(NySA) Foco de nuestros

. L recursos
Inversiones organicas en el

crecimiento del negocio reforzando
la estructura comercial en
geografias clave

Lanzamiento de Programa de recompra de
acciones por valor del ¢.50% del dividendo
flexible, con el objetivo de amortizar acciones,
reducir capital y mejorar los ratios de
rentabilidad de la accion

Potenciales operaciones M&A para el
desarrollo de nuevas plataformas comerciales

en nuevas geografias

FAES FARMA/Cuidando el hoy y el mafana *F FAES FARMA
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F FAES FARMA

Advertencia legal

Esta presentacion ha sido preparada y publicada por el Grupo Faes Farma y se presenta exclusivamente para propositos de informacién. Esta
presentacion no es un folleto ni supone una oferta o recomendacion para realizar una inversion. Esta presentacion no constituye un compromiso de
suscripcion, ni una oferta de financiacion, ni una oferta para vender o para comprar valores de Faes Farma.

La informacion incluida en esta presentacion no ha sido verificada por fuentes independientes y parte de la informacion se presenta en formato resumido.
Ninguna declaracién ni garantia, explicitas o implicitas, son expresadas por el Grupo Faes Farma, ni por sus directores, responsables, empleados ni
representantes con respecto a la equidad, precision, exhaustividad o exactitud de la informacién u opiniones expresadas en el presente documento, y
estas no deben servir de apoyo fiable. Ningin miembro del Grupo Faes Farma, ni sus correspondientes directores, responsables, empleados ni
representantes asumirdn responsabilidad alguna (por negligencia u otro motivo) debido a cualquier pérdida, dafios, costes o prejuicios, directos o
resultantes, que se produzcan a raiz del uso de esta presentacion o su contenido o que se produzcan de otro modo con relacién a la presentacion, salvo
con respecto a cualquier responsabilidad por fraude, y renuncian a toda responsabilidad, ya sea directa o indirecta, explicita o implicita, contractual,
delictiva, reglamentaria o de otra indole, con relacion a la precision o exhaustividad de la informacion con relacion a las opiniones incluidas en el presente
documento o cualquier error, omision o inexactitud incluidos en esta presentacion.

Faes Farma no garantiza la exactitud de la informacién contenida en esta presentacién, ni que la misma sea completa. La informacién aqui contenida se
ha obtenido de fuentes consideradas fidedignas por Faes Farma, pero Faes Farma no manifiesta ni garantiza que sea completa ni exacta, en particular
respecto a los datos suministrados por terceros.

Esta presentacion contiene informacion y afirmaciones o declaraciones con proyecciones de futuro sobre Faes Farma, S.A. Tales declaraciones incluyen
proyecciones y estimaciones financieras con sus presunciones subyacentes que no constituyen hechos histéricos. En este sentido si bien Faes Farma
S.A. considera que las expectativas recibidas en tales afirmaciones son razonables, se advierte de que la informacion y las afirmaciones con
proyecciones de futuro estdn sometidas a riesgos e incertidumbres, conocidos o0 no, que podrian hacer que la evolucién del negocio del grupo sea
diferente de lo expresado o inferido y condicionar su materializacion.
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