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Estructura de la transaccion

Apollo EPF Fund I
Smart
HoldCo

Perimetro de
la transaccién

EVO Banco S.A.U.

100%

Avantcard

DAC EVO Finance E.F.C., S.A.U.

(Ireland)
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o Bankinter adquiere el 100% de las acciones de EVO
Banco, SAU y de su participada en Irlanda, Avantcard

o El perimetro de la transaccion incluye el negocio de
banca minorista en Espaia y la participada en Irlanda,
Avantcard. Se excluye EVO Finance, EFC asi como todas
sus participadas.

o Latransaccion esta pendiente de las aprobaciones
pertinentes por parte de los reguladores espafioles e
irlandeses

o El Cierre de la transaccion se prevé para el primer
cuatrimestre de 2019



Puntos a destacar de la transaccion

1. Bankinter adquiere dos negocios concretos del Grupo EVO:
a. Elnegocio de banca minorista en Espafia: EVO Banco
b. Elnegocio de financiacion al consumo en Irlanda: Avantcard

2.  Ambos negocios representan una excelente oportunidad para Bankinter de continuar desarrollando su
estrategia de crecimiento en areas clave: banca digital y financiacion al consumo

3. Elnegocio de EVO Banco en Espana ayudara a acelerar la implementacion de la estrategia digital de Bankinter.
Su combinacion con COINC dara como resultado una propuesta de valor unica y lider en banca digital.

4. Laadquisicién de Avantcard es una oportunidad de crecimiento y diversificacion del negocio de Bankinter
Consumer Finance fuera de Espafa. Representa un paso mas en la expansion internacional de Bankinter, tras la
adquisicion de Barclays Portugal. La financiacion al consumo se convierte asi en la mas internacional de nuestras
actividades, con presencia en Espafia, Portugal e Irlanda

5. Latransaccion genera un BPA positivo y Retorno sobre el Capital Invertido sostenible y de doble digito en el
medio plazo

6. Impacto limitado en balance y solvencia, y muy positivo en liquidez.
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Argumentos tras la decision

1. Laadquisicion de EVO Banco supone reforzar la apuesta de Bankinter por una propuesta de valor
puramente digital en el mercado domestico, llegando a un cliente mas joven, nativo digital y con perfil de
autoservicio.

2. Ademas de la ampliacion de las capacidades en banca digital, Bankinter avanza en su proceso de
expansion internacional a traves de la adquisicion de Avantcard, después de haber adquirido la red
minorista de Barclays Portugal en 2016, y de la creacion de Bankinter Luxemburgo en 2012.

3. Laadquisicion de Avantcard es una oportunidad de crecimiento y diversificacion del negocio de
financiacion al consumo fuera de Espafa.

4. Losterminos financieros de la transaccion permiten a Bankinter crear valor para el accionista desde el

momento de la firma del acuerdo, esperando un Retorno sobre el capital invertido a medio plazo de doble
digito.
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Contribucidn para Bankinter de los negocios adquiridos

YEVO Avantcard

BANCA INTELIGENTE

Iniciativa de banca digital: Negocio de Financiacion al Consumo
* Fuerte incremento de cuota de mercado - Incorporacion de una cartera sélida y rentable
* Aceleracion del plan de negocio actual en banca digital - Potencial de crecimiento sostenido
* Nuevas capacidades digitales y propuestas de valor: Voice - Mejora de la diversificacion geografica

Bank, Big Data...

Ademas, es una transaccion con un

impacto financiero muy positivo



Modelo de banca digital: Combinando lo mejor de ambos mundos
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Modelo de banca digital: Elevada capacidad de captacion

Evolucion de clientes de EVO Banco y COINC
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Modelo de banca digital: Base de clientes claramente definida

EVO Media Sector
Perfil de clientes EVO Banco Usa el Smartphone como canal principal 83% 51%
Uso semanal 71% 31%

Valoracion de la App en Google Play Store 4.5 4.3

> 54 anos
Valoracién dela App enthe Apple Store 4.5 4.4
35 - 54 afios Penetracion - bankinter.
0
por Producto [SEVO
22%
. 19%
< 35 anos 55%
10%
- 8% 0%
° 4% y .
Total: 455,831% , 0% 2% 2% 1% 1%
* 70% en Madrid, : : : : :
e e s i B s | ey @112 | fondos  pensiones hipotecas consumer seg.vida  seg. hogar
) ¢ 158.000 ndminas
bankinter.
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Negocio de financiacion al consumo: Diversificacion geografica y de

producto

Cartera de Préstamos y
Créditos de BKCF actual

bankinter
consumer
fFinance

Portugal 7%

Punto de venta
5%

1,7bn

Revolving 53%

Negocio
Bankinter 35%

Datos a Junio 2018
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Cartera de Préstamos y
Créditos de BKCF + Avantcard

bankinter + Avantcard

consumer
Flnance Your money. Your way.
Préstamos Avantcard
Tarjetas Avantcard 3%

13%

Tarjetas Portugal 1%

Préstamos Portugal
5%

PoS Espafia 4%

Tarjetas Espafia 45%

Préstamos Espafia
29%
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EVO Banco: Cifras Clave

EVO Banco Individual @ - Junio 2018 PyG €mn

Detalle de Préstamos

Total Activo €4.8bn g 79 .

’ . 17%
Préstamos de clientes €1.2bn  Margen bruto 34
Depdsitos de clientes €3.0bn  Costes operativos 31
Fondos de Inversion €0.4bn  B3ntesdeimpuestos . Consumo

16% Hipotecas

Oficinas 5 7%
Clientes® 456,000
Empleados 229

Total: €1.2Bn

(a)  Cifras del negocio adquirido (excluye EVO Finance y otras filiales)
(b)  Primeros titulares de cuenta a junio 2018
Fuente: Informacion de la compariia
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Avantcard: Cifras Clave

#1 Mayor especialista en financiacion al consumo del
mercado irlandés, anteriormente MBNA Irlanda

Avantcard - Junio 2018 Posicionamiento de Mercado - Tarjetas de Crédito Irlanda (estimado)

Total Activo €382m Mdl 19 Puesto Player Inversion Crediticia de Tarjetas 2017 (€m) Cuota
Tarjetas de Crédito €273m  Margenbruto 24 1 = P 511 30%
Préstamos oy Costesopertvos a3 (2 Bankofireland (&) FENNENNNNNNNNNNN oo (%
m 1
Personales B° antes de 3 ) Avantcard 2.7 15% !
: 7 A T o S sy I
impuestos S 539 e
Ratio Morosidad 2.2% R UIster}Bank I
R b 5 permanent'tsb I 85 5%
etorno sobre o
. 39% e 68 4%
Capital 152018* ? © KBc .
7 TESCOsBank i 36 2%
lien 151
Clientes 51,000 . iy . -
Credit Union
Empleados 145

Total: €1.704 Mn

*Anualizado sobre cifras a Junio 2018
fualizads soore ciras a Jumo Fuente: (BI, Estimacion propia Avantcard
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Datos clave de la combinacidon de negocios - Junio 2018
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Clientes bca. Minorista 456
Clientes finan. Consumo 151
Empleados 374

Oficinas
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Total
£€56bn

€51bn
110%
€2bn
3.2%
€28bn
1.356mil
1.351mil
5.963

450
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Impacto en capital y liquidez

Impacto en liquidez

Impacto en capital
29bps (€99Mn)

Impacto limitado en el
capital de Bankinter:

EVOBanco  €704Mn 29pbs en el ratio CET1
Avantcard €329Mn Fu,ly Laaded GaP de quUidez
positivo de +€1.5bn
—|— en depdsitos de
clientes y cuentas
414pbs exceso de corrientes

capital post
transaccion respecto

i

|

1

de CET1 SREP |

1

: : : : :

CET1 Fully Loaded Junio APR's Activos intang. Badwill CET1 Fully Loaded pro- |
18 forma :

1

1

(*) APR's a Junio 2018 :
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Calendario

2018

o Firmayanuncio de la operacion

bankinter.

2019

Antes del
30-abril

<— o Aprobaciones Regulatorias —>

o Segregacion del negocio de
EVO Finance

o Cierre
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Resumen

1. Bankinter ha dado otro paso en su expansion internacional con la adquisicion de Avantcard, después de haber
adquirido las operaciones de Barclays en Portugal en 2016 y creado un nuevo banco en Luxemburgo en 2012.

2. Ademas de extender sus capacidades en el negocio de consumo al mdo. Irlandes, la adquisicion de EVO Banco
permitira a Bankinter desarrollar una oferta digital lider para el mdo. minorista en Espafia, a la vez que mejorar la
propuesta de valor para los clientes jovenes y digitales

3. Bankinter ha demostrado recientemente su elevada capacidad de integracion con ejemplos de exito como el caso
de la red minorista adquirida en Portugal, que ha supuesto creacion de valor y crecimiento del negocio desde el
momento inicial.

4. Laadquisicion de un negocio orientado al mundo digital reforzara nuestra estrategia centrada en el crecimiento
eficiente e incrementara la propuesta de valor para los clientes jovenes y digitals

5. Los términos financieros de la transaccion permiten a Bankinter crear valor para el accionista desde el momento

de la firma del acuerdo, esperando un Retorno sobre el capital invertido a medio plazo de doble digito.

6. Elimpacto esperado de la transaccion en el balance, resultados, solvencia y liquidez son muy limitados y en todo
caso, positivos para Bankinter.
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