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MAGNITUDES
FINANCIERAS
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Principales magnitudes

Ventas económicas

Rdo. Bruto de Explotación

Rdo. Neto de Explotación

Beneficio neto

228,6

57,0

47,1

36,7

187,2

51,8

43,7

35,9

+22,1%

+10,1%

+7,9%

+2,0%

No. acciones

BPA (€)

47,0

0,78

47,0

0,76  +2,0%

Margen RBE

Margen RNE

24,9%

20,6%

27,7%

23,3%

millones € 1H03 1H02 %
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Plan orgánico de inversiones

millones € 2002 2003E 2004E Total

Mantenimiento

Almacenes

Nuevas inversiones

IT

Total

6,6

4,0

1,0

3,5

15,1

6,6

13,8

3,5

5,8

29,7

7,0

11,7

4,2

6,7

29,6

20,2

29,5

8,7

16,0

74,4

l En la primera mitad del ejercicio 2003 la inversión ha ascendido a €16,5
millones
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DESARROLLO
DEL NEGOCIO
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Grupo Logista: Líneas de negocio

Tabaco y Documentos
(36% ventas económicas)

Publicaciones y Libros
(17% ventas económicas)

Servicios logísticos
(15% ventas económicas)

CEPL + Transporte
(31% ventas económicas)
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Tabaco y documentos

VENTAS ECONÓMICAS

01 02 1H02(*) 1H03

(millones €)

+ 3,0%

+ 4,2%

(*) El primer semestre del año 2002 presentan una diferencia de
2,9 mill €, debido a un cambio en el contrato de distribución de
cigarros que tuvo lugar en 2002

175,5

180,9

80,8
84,2

l Renovación de los contratos con BAT
y Swedish Match en Marzo y Junio
respectivamente

l Renovación de los contratos de
distribución de sellos y signos de
franqueo en el segundo semestre de
2002

l Buen comportamiento del mercado de
recarga electrónica para telefonía
móvil, con 5.500 maquinas ya instaladas

l Las nuevas inversiones de picking de
tabaco comenzarán en septiembre
2003.
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Publicaciones y libros

VENTAS ECONÓMICAS

39,3
67,6

71,9

31,3

01 02 1H02 1H03

(millones €)

+ 6,3%

+ 25,7%

l Éxito de los nuevos lanzamientos de
DVD en España

l Nuevos contratos para la distribución
de revistas y prensa en España y
Portugal

l Se han alcanzado acuerdos con 14
clientes (pequeños y medianos) a través
de LibroDis

l Las más avanzadas instalaciones para la
logística de libros en Cabanillas ya están
en funcionamiento
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Servicios logísticos

34,6
57,1

60,1

30,4

01 02 1H02 1H03

(millones €)

VENTAS ECONÓMICAS

+ 5,3%

+ 13,6%

l Nueva contribución de:: Logirest, tickets de
Iberia

l Aumento de 130 nuevos puntos de ventas
para las actividades de conveniencia en
estaciones de servicio

l Introducción en los sectores de consumo y
financiero con logística promocioal

l Entrada en vigor de dos contratos dentro de
la actividad de “procurement”  para dos
redes bancarias (acceso a aprox. 4.000
oficinas)
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CEPL + Transporte

(*) Integra2 incluye los envíos tanto de las delegaciones
como de las agencias propias

NÚMERO DE ENVÍOS

Transportes
Alameda

Grupo Burgal

(millones)

7,5
6,6

1H02

0,6

6,0

0,7

6,8

+ 12,4%

1H03

l Cierre de las transacciones de Grupo
Burgal y Transportes Alameda

l Integración de las actividades de
paquetería industrial (Integra2 y
Transportes Alameda) en una única
organización

l Opelog expande sus operaciones
farmacéuticas a traves de:

ü Inauguración de las nuevas
instalaciones de Piera en Mayo

ü Obtención de la autorización de
“Laboratorio Farmacéutico” para
Canarias (convirtiendose en el único
operador que la posee)
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LINEAS DE
EXPANSIÓN
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LaboratorioLaboratorio
y Fabricantey Fabricante

Sector farmacéutico - Oportunidades de negocio

OF´sOF´s

HospitalesHospitales

MayoristaMayorista

A&D

20%

77%

 3%

Modelo actual

Modelo propuesto por Logista

l EL objetivo de Logista es instalar hasta un 20- 30% de cuota de mercado para la
externalización del sector farmacéutico
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Almacenaje y Distribución

ð Logista ha centrado sus esfuerzos en el sector farmacéutico, para
convertirse en el primer operador logísticos del sector

ð Las principales inversiones realizadas en el pasado ejercicio son:

• Apertura de dos nuevos almacenes en Piera (Barcelona) y Leganés
(Madrid)

• Compra de “Grupo Burgal” (Opelog, Integra2 y Nacex)

ü Opelog: El primer “laboratorio comercializador” autorizado para la
distribución de productos farmacéuticos en España

ü Integra2: 11 años de experiencia en transporte de mercancías
bajo temperatura controlada. Cobertura nacional

• Adquisición de “Transportes Alameda”

ü 12 años de experiencia en transporte de mercancías bajo
temperatura controlada
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Capacidades

17,500 m2 20,000 m2

Hemos aumentado nuestra capacidad actual con los siguientes almacenes:

PIERA (BARCELONA)PIERA (BARCELONA) LEGANES (MADRID)LEGANES (MADRID)

• Climatización (temperatura y humedad)
ü Silo:25ºC (uniformemente)
ü Nave:25ºC
ü Cámara: refrigeración 2-8ºC con

capacidad de 3,000 huecos
• Normativa estricta de seguridad: CEPREVEN
• Cumplimiento de la regulación GxP:

ü Trazabilidad (control de lote)
ü FEFO
ü Cuarentena
ü Control de Caducidad

• Contrato de alquiler por 10 años

• Área controlada para psicotrópicos y
narcóticos.

• Tecnologías orientadas a la optimización
de espacio y a alcanzar una alta
productividad

• Simplicidad y coherencia en el flujo de
materiales

• Capacidad para expansión y crecimiento

• Versatilidad en la reutilización de la nave y
de los espacios

•  Propiedad

Está prevista una inversión total de € 20 millones aprox., de los que € 7 millones
estarían dedicados exclusivamente a farmacia
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Capacidades II

PieraPiera
(Barcelona)(Barcelona)

LeganésLeganés
(Madrid)(Madrid)
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Experiencia en el sector

AlmacenajeAlmacenaje y  y preparaciónpreparación de  de pedidospedidos
((actualmenteactualmente a  a travéstravés de Opelog) de Opelog)

SALVAT

LaboratoriosLaboratorios
FherFher

DistribuciónDistribución (Integra2 y (Integra2 y
Transportes Alameda)Transportes Alameda)
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Nuestro servicio

ð Dirección técnica, responsable de garantizar el cumplimiento de las normativas

ð Control de temperatura a lo largo de toda la cadena de almacenaje y
distribución

ð Trazabilidad de lote

ð Visibilidad de las operaciones  a lo largo de la cadena a través de interfaces
con los laboratorios

ð Control exhaustivo de inventario: referencia, lote, ubicación, cajas, unidades, y
estado o disponibilidad de inventario

ð Utilización de procesos y sistemas validados  de acuerdo a la normativa
GxP/FDA

ð Cumplimiento de la normativa Cepreven

ð Seguimiento sistemático a nivel de servicio y control de incidencias a través
de un sistema de indicadores (KPI)

Principales característicasPrincipales características
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