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RESULTADOS TELEFONICA MOVILES

ASPECTOS MAS DESTACADOS: RESULTADOS PROFORMA

Impor}ante crecimiento del beneficio neto excluyendo el impacto de las provisiones extraordinarias
netas” que en los primeros nueve meses de 2002 alcanza los 980MME, lo que supondria un incremento
anual del 46% respecto al mismo periodo de 2001.

Fuerte generacién de Flujo Libre de Caja Consolidado?, gue en el periodo enero-septiembre de 2002
supera los 1.596MME, lo que supone practicamente doblar el importe generado en el mismo periodo de
2001 (831MME£). En el tercer trimestre de 2002 la generaciéon de flujo libre de caja alcanzé los 579MM£
frente a 470MME en el segundo trimestre de 2002 y 376MM£ en el mismo trimestre de 2001. Destaca el
abultado avance del Flujo Libre de Caja por accion, que hasta septiembre se sitla en €0,37, un 89%
superior al de los primeros nueve meses de 2001.

Significativo crecimiento del parque de clientes gestionados, a pesar del entorno econémico actual,
hasta 3,5 millones de clientes. La adquisicion de Pegaso PCS convierte a Telefénica Méviles en el
segundo mayor operador de telefonia mévil de México, con mas de 2,2 millones de clientes en
septiembre de 2002.

Destaca la evolucién trimestral de la ganancia neta total®, gue en el tercer trimestre de 2002 aumenta un
33% vs. 2T02, frente a un crecimiento del 19% en el mismo periodo del afio anterior. Destaca la
ganancia neta obtenida por Telefénica Moviles Espafia (TME) en el trimestre, por encima del medio
millon de clientes —mas de un 60% superior a la del 2T02-, cifra especialmente sobresaliente en un
entorno de ralentizacion del crecimiento del parque en las operadoras europeas.

Positiva evolucion de los ratios de consumo en Espafia. TME registra por primera vez un crecimiento
interanual en el MOU, mientras que el ARPU mantiene su ritmo de crecimiento intertrimestral,
desacelerdndose el ritmo de caida interanual. Continda la creciente contribucion de los servicios de
datos, que suponen mas del 12% del ARPU en el tercer trimestre del afo.

Obtencion de sélidas tasas de crecimiento orgémico4 asumiendo tipos de cambio constantes, tanto a
nivel de ingresos como de EBITDA consolidado, que alcanzan el 13,2% y el 15,7%, respectivamente
frente a los primeros nueve meses de 2001.

Incremento de la rentabilidad operativa, con avances en los margenes de EBITDA, tanto en Espafia
como en Latinoamérica. EI margen de EBITDA consolidado alcanza el 41,6% en el periodo enero-
septiembre de 2002. Excluyendo el impacto de las operaciones europeas fuera de Espafa el margen de
EBITDA consolidado acumulado hasta septiembre de 2002 se situaria en el 45,2% vs. 41,9% hace doce
meses.

TME obtiene un margen de EBITDA acumulado del 51,9% en los primeros nueve meses de 2002
(52,5% en 3T02), posicionandose como uno de los operadores con mayor eficiencia y productividad del
sector.

Satisfactorios resultados de las politicas de optimizacion de inversiones, que a nivel consolidado
muestran una reduccion anual del 40%. Las inversiones disminuyen su peso sobre los ingresos
consolidados en 7,6 p.p. en los Ultimos doce meses, hasta alcanzar el 8,9%.

Fortalecimiento de la flexibilidad financiera de la Compafiia, con una reduccién de la deuda financiera
neta proporcional superior a los 800MME€ en los Ultimos doce meses.

! Provisiones extraordinarias netas imputables a saneamientos de activos y gastos de reestructuracion de las operaciones europeas
dotadas en el segundo trimestre de 2002.

2 Flujo Libre de Caja Consolidado = EBIT (1-t) + Amortizaciones — Capex — Opex capitalizados.

3 Excluyendo los clientes de Pegaso PCS, que se incorporan al parque total en septiembre de 2002.

“ Se excluyen los cambios en el perimetro de consolidacién (consolidacién por integracion global de Tele Leste desde el 1 de enero de
2002 y de Terra Mobile desde el cuarto trimestre de 2001, y consolidaciéon por puesta en equivalencia de IPSE 2000 a partir del
cuarto trimestre de 2001). En el caso de las operadoras del norte de México soélo se incluye el tercer trimestre , tanto de 2001 como
de 2002.

I!



RESULTADOS TELEFONICA MOVILES

Los estados financieros y los comentarios de
gestiébn incluidos en este documento hacen
referencia a datos proforma (“estados financieros
proforma”), por lo que existen diferencias con la
informacién puablica periddica correspondiente
presentada a la CNMV. Para una correcta
comprension de este informe, se ha elaborado la
conciliacion entre la informacion financiera
proforma y la recogida en la informaciéon publica
periddica enviada a la CNMV.

Los estados financieros y los comentarios de
gestion incluidos en este informe hacen referencia
a la evolucién financiera de Telefonica Mdviles
Grupo, considerando que todas las sociedades
participadas por Telefonica Mdviles a finales de
2001 formaban parte de Telefénica Méviles desde
el 1 de enero de 2001, excepto en el caso de
México.

Las cuatro operadoras del Norte de México cuya
transferencia efectiva se materializé en julio de
2001 se han incorporado al perimetro de
consolidacion del Grupo a partir del tercer
trimestre del afio 2001 por el método de
integracién global.

Para evitar las distorsiones que pudiese causar el
incremento de la participacion econdmica de
Telefébnica Moviles en Tele Leste Celular,
materializada en el segundo trimestre de 2002,
con efecto 1 de enero de 2002 se ha procedido a
consolidar por el método de integracion global
esta compafiia. Hasta el cuarto trimestre de 2001
Tele Leste Celular se consolidaba por el método
de puesta en equivalencia.

La participacion de Telefénica Moviles en el
capital social de Pegaso PCS, adquirida en el
mes de septiembre de 2002, se ha incorporado
en los resultados consolidados del tercer trimestre
de 2002 al coste. Pegaso PCS se consolidara por
el método de integracién global en los estados
financieros de Telefénica Mdviles del ejercicio
2002, con efecto retroactivo desde su fecha de
adquisicion.

No se incluyen las operadoras modviles
gestionadas por Telefénica Moviles en Chile y
Puerto Rico.

Debe recordarse que en el Ultimo trimestre del
afio 2001 se procedi6 a homogeneizar los
estados financieros de la filial argentina TCP de
acuerdo al ejercicio fiscal del resto de compafiias
gue integran el Grupo Telefénica Moviles. Con
anterioridad, los estados financieros consolidados
de Telefénica Moviles incorporaban los estados
financieros de TCP de acuerdo a su ejercicio
fiscal (octubre-septiembre).

Para contribuir a una mas facil comprension de
los estados financieros de Telefonica Moviles, a
continuacion se especifican las participaciones
econdémicas de la Compafiia en cada una de sus
filiales, asi como s método de consolidacion en
los estados financieros consolidados proforma de
Telefénica Mdviles en cada periodo.
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Participacién econémica

Método de consolidacion

Sept Sept
2002 2001 Sept 2002 Sept 2001

T. Moviles Espafia 100,00% 100,00% Integracién global Integracioén global
TeleSudeste Celular 83,56% 82,02% Integracion global Integracion global
Celular CRT 40,91% 38,20% Integracion global Integracion global
TeleLeste Celular 27,71% 10,75% Integracion global Puesta en equivalencia
TCP Argentina 97,93% 97,93% Integracién global Integracién global
TEM Peru 97,97% 97,06% Integracion global Integracion global
Norcel 92,00% 100,00% Integracion global Integracion global
Bajacel 92,00% 100,00% Integracién global Integracion global
Movitel 82,80% 90,00% Integracion global Integracion global
Cedetel 92,00% 100,00% Integracion global Integracion global
Pegaso PCS 92,00% - Coste -

TEM El Salvador 90,26% 44,22% Integracién global Integracién global
TEM Guatemala 100,00% 51,00% Integracion global Integracion global
Group 3G (Alemania) 57,20% 57,20% Integracion global Integracion global
IPSE 2000 (Italia) 45,59% 45,59% Puesta en equivalencia Integracion global
3G Mobile (Austria) 100,00% 100,00% Integracioén global Integracion global
3G Mobile AG (Suiza) 100,00% 100,00% Integracion global Integracion global
Medi Telecom 30,50% 30,50% Puesta en equivalencia Puesta en equivalencia
Terra Mobile 80,00% 51,00% Integracién global Puesta en equivalencia
M-Solutions 100,00% 100,00% Integracién global Integracion global
Mobipay Espafa 13,33% - Puesta en equivalencia -

Mobipay International 36,00% 50,00% Puesta en equivalencia Puesta en equivalencia

Grupo Telefénica Moviles

Concililaciéon con los Resultados Consolidados Proforma

Cifras no auditadas

En millones de Euros

Datos Consolidados proforma Datos Estatutarios Diferencias

Enero - Septiembre Enero - Septiembre Enero - Septiembre

2002 2001 2002 2001 2002 2001
Ingresos por operaciones 6.829,1 6.168,5 6.748,0 5.605,6 81,1 562,9
EBITDA 2.838.9. 2.529.3 2.811.3 2.460.2 27.6 69,1
Resultado de explotaciéon 1.850.0 1.583.7 1.843.6 1.641.7 6.4 (58.0)
Resultados antes minoritarios (4.026.3) 647.5 (4.025.5) 8246 0.8) (177.1)
Beneficio neto (3.923.1) 6702 (3.923.3) 844.1 0.2 (173.9)
Beneficio neto antes de Prov. Extraordinarias * 979.4 670,2 979,2 844,1 0,2 (173,9)

(1) Excluye el impacto de las provisiones extraordinarias netas imputables al saneamiento de activos y gastos de reestructuracién dotadas en el 2T02.
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Grupo Telefonica Moviles

Resultados Consolidados Proforma
Cifras no auditadas
En millones de Euros

Enero - Septiembre Julio - Septiembre

% %

2002 2001 Var 2002 2001 Var
Ingresos por operaciones 6.829,1 6.168,5 10,7| 2.312,4 2.234,6 3,5
EBITDA 2.838,9 2.529,3 12,2 974,6 977,7 0,3)
Resultado de explotacion 1.850,0 1.583,7 16,8 659,0 660,3 0,2)
Resultado antes de impuestos (3.418,9) 1.1429 C.S. 611,0 519,0 17,7
Resultados antes minoritarios (4.026,3) 647,5 C.S. 347,5 286,4 21,3
Beneficio neto (3.923,1) 670,2 C.S. 410,2 291,4 40,8
Beneficio neto antes de Prov. Extraordinarias * 979,4 670,2 46,1 410,2 291,4 40,8
Flujo Libre de Caja z 1.596,1 831,1 92,1 578,8 3755 54,1
N° de acciones (en miIIones)3 4.330,6 4.267,4 1,5 4.330,6 4.267,4 1,5
BPA -0,91 € 0,16 € C.S. 0,09 € 0,07 € 28,6
BPA antes de Prov. Extraordinarias * 0,23 € 0,16 € 44,0 0,09 € 0,07 € 38,7
FLC/IA® 0,37 € 0,19€ 89,3 0,13 € 0,09 € 51,9

(1) Excluye el impacto de las provisiones extraordinarias netas imputables al saneamiento de activos y gastos de reestructuracion dotadas en el 2T 02.

(2) Flujo Libre de Caja = EBIT*(1-t) + Amortizaciones - Capex - Opex capitalizados.

(3) Numero de acciones al final de periodo, incluyendo las ampliaciones de capital para adquirir las operadoras mejicanas, Norcel, Bajacel y Cedetel a partir
del tercer trimestre de 2001, asi como la ampliacion de capital correspondiente al plan de opciones sobre acciones para los empleados de Telefénica Méviles
SA, que se recoge a partir del cuarto trimestre de 2001. En el afio 2002 se incluyen las ampliaciones de capital realizadas como contraprestacion a los activos
transferidos por Telefénica S.A. en diversas compafiias brasilefias y las correspondientes al aumento de participacién en las operadoras de Guatemala y El
Salvador.

(4) Beneficio neto antes de provisiones extraordinarias netas imputables por saneamiento de activos y gastos de reestructuracion dotadas en 2T02, por
accion.

(5) Flujo libre de caja por accién.

La homogeneizacion del ejercicio fiscal de TCP al del resto de filiales del Grupo, realizado en el ejercicio 2002, no produce diferencias significativas en los
estados financieros que hubieran resultado de mantener el ejercicio fiscal de la compafiia.

Excluyendo la contabilizacion de las provisiones
extraordinarias realizadas en relacion con las
operadoras europeas fuera de Espafa, el
beneficio neto consolidado acumulado en los
primeros nueve meses de 2002 se hubiese
situado en 979,4AMME£, lo que habria supuesto un

El resultado neto obtenido por Telefénica Moviles
en el tercer trimestre de 2002 asciende a
410,2MME£€, a pesar del impacto negativo de las
fluctuaciones de los tipos de cambio de las
monedas  latinoamericanas. Esta favorable
evolucién permite que las pérdidas acumuladas

hasta septiembre sean menores a las registradas
en el primer semestre de 2002.

Asi, en los primeros nueve meses de 2002
Telefénica Moviles ha registrado unas pérdidas
de 3.923MME€, explicadas principalmente por la
contabilizaciéon en el segundo trimestre del afio de
provisiones extraordinarias netas imputables al
saneamiento de activos y a la provision de gastos
de reestructuracién en Alemania, Austria, Italia y
Suiza por importe de 4.902MM€.

incremento anual del 46% respecto al mismo
periodo de 2001.

La coyuntura econ6mica por la que atraviesan
algunos de los principales paises en
Latinoamérica y los movimientos de los tipos de
cambio, acentuados estos Ultimos por la fuerte
depreciacion del real brasilefio frente al euro en
los ultimos meses (-21% en 9MO02 vs. 9MO01),
tienen un impacto significativo en las principales
partidas de la cuenta de resultados en euros, y
constituyen uno de los principales factores que
explican la desaceleracion en la tasa de
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crecimiento de los resultados del Grupo frente a
trimestres anteriores. En este sentido, el impacto
negativo de las fluctuaciones de los tipos de
cambio mas que compensan los cambios en el
perimetro de consolidacién, tanto a nivel de
ingresos como de EBITDA.

A pesar de estas circunstancias, a lo largo del
tercer trimestre de 2002 se ha mantenido la fuerte
generacion de Flujo Libre de Caja Consolidado’,
que en los primeros nueve meses del afio supera
los 1.596MM€, lo que supone practicamente
doblar el importe generado en el mismo periodo
de 2001 (831MME). En el tercer trimestre de 2002
la generacion de flujo libre de caja alcanz6 los
579MME .

Respecto al detalle de los resultados, a
continuacion se sefialan los aspectos mas
relevantes:

Crecimiento interanual del 10,7% de los
ingresos por operaciones en los primeros
nueve meses del afio y del 3,5% en términos
trimestrales (3T02 vs. 3T01).

El crecimiento orgénicoz, asumiendo tipos de
cambio  constantes, de los ingresos
consolidados en el periodo enero-septiembre
de 2002 hubiese sido de un 13,2% respecto al
mismo periodo del afio anterior.

Las principales variables que explican los
mayores ingresos son: i) el incremento de la
base de clientes de las operadoras
consolidadas globalmente (+15,096 y del
+14,9% excluyendo Tele Leste Celular); ii) el
mayor trafico cursado por las redes de estas
operadoras (+13% en minutos aire y +45% en
SMSs); iii) y los menores ARPUs registrados
(-9,6% en media, en moneda local).

Debe sefalarse la mayor actividad comercial
registrada en el tercer trimestre del afio, con
una ganancia neta total de 978.932 clientes —
excluyendo los clientes de Pegaso PCS -
frente a 733.598 clientes en el trimestre
anterior, y aunque, caracteristica del periodo
estival, resulta relevante en el entorno
econdmico actual.

Asi, a finales del tercer trimestre de 2002 el
parque total del Grupo, incluyendo todas las
operadoras  participadas  por  Telefénica
Mdviles, se situaba en 31,5 millones de
clientes. Incluyendo las operadoras

! Flujo Libre de Caja Consolidado = EBIT (1-t) +
Amortizaciones — Capex — Opex capitalizados

gestionadas en Chile y Puerto Rico, el parque
bajo gestion de Telefénica Mdéviles ascendia a
33,5 millones a finales de septiembre.

Por ambitos geogréaficos, Telefénica Moviles
Espafia (TME) aporta el 74% de los ingresos
consolidados frente al 68% hace doce meses,
registrando un incremento anual de sus
ingresos en valores absolutos del 19,2%
respecto a septiembre de 2001.

Las filiales latinoamericanas consolidadas
globalmente representan el 27% de los
ingresos del Grupo, mostrando una menor
contribucién respecto a septiembre de 2001,
como consecuencia del impacto negativo de
la devaluacién del peso argentino y de la
depreciacion de otras monedas
latinoamericanas. En términos absolutos, los
ingresos de estas filiales, en euros, muestran
una disminucién del 6,7% respecto a los
primeros nueve meses de 2001, si bien, hay
que destacar que el crecimiento orgé\nico3 de
las operaciones, asumiendo tipos de cambio
constantes, se sitia en el 1,5%.

Los ingresos procedentes del resto de
operadoras europeas, e imputables en su
totalidad a Group 3G, permanecen en niveles
similares a los alcanzados en el primer
semestre del aflo -52MM€ hasta septiembre
vs. 40MM€ en 1S02- tras la suspensién de
las actividades comerciales de esta filial.

Avances en los margenes de rentabilidad,
medidos en términos de EBITDA. En los
primeros nueve meses de 2002 el margen de
EBITDA consolidado alcanza el 41,6% frente
al 41,0% en el mismo periodo de 2001.
Excluyendo el impacto de las operaciones
europeas fuera de Espafia —tanto en ingresos
como en gastos— el margen de EBITDA
consolidado acumulado hasta septiembre de
2002 se situaria en el 45,2% vs. 41, 9% hace
doce meses.

Debe sefalarse que en el tercer trimestre de
2002 estas operaciones, en proceso de
reestructuracion, apenas han generado
ingresos mientras que todavia han registrado
pérdidas significativas en el ambito de
EBITDA. La contribucion negativa de estas
operadoras explica fundamentalmente el
menor margen de EBITDA obtenido en el
tercer trimestre de 2002 (42,1%) respecto al
mismo periodo de 2001 (43,8%). No
obstante, se estima que en el cuarto trimestre
de 2002 las pérdidas de EBITDA derivadas

® Excluyendo la contribucion de Tele Leste en 2002. En el
caso de las operadoras del norte de México soélo se incluye el
tercer trimestre, tanto de 2001 como de 2002.

2 Excluyendo los cambios en el perimetro de consolidacion.
En el caso de las operadoras del norte de México soélo se
incluye el tercer trimestre, tanto de 2001 como de 2002.
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de estas operaciones seran significativamente
inferiores, ya que el proceso de
reestructuracion estara practicamente
finalizado.

En valores absolutos, el EBITDA consolidado
del Grupo acumulado hasta el tercer trimestre
del afio asciende a 2.839MME€, un 12,2%
superior al alcanzado en el mismo periodo del
afio  2001. El  crecimiento orgé\nico1
asumiendo tipos de cambio constantes del
EBITDA consolidado seria del 15,7%. En
términos trimestrales, el menor importe del
tercer trimestre de 2002 respecto al mismo
periodo de 2001, en euros, viene explicado
fundamentalmente, como ya se ha sefalado,
por el impacto de las operadoras europeas en
proceso de reestructuracion y por el efecto
negativo de los tipos de cambio.

En el contexto econémico y de tipos de
cambio actual, Telefénica Méviles Espafia es
el principal motor de crecimiento del EBITDA
del Grupo. Asi, el EBITDA de TME representa
més del 90% del EBITDA consolidado
acumulado hasta septiembre de 2002 vy
muestra un incremento interanual del 24,2%.
En términos de margen, el EBITDA de TME
en los nueve primeros meses de 2002
alcanza el 51,9%, mostrando un avance de
2,1 p.p. en los dltimos doce meses.

Las filiales latinoamericanas consolidadas por
el método de integracion global, en conjunto,
aportan 534,4MM€ al EBITDA del Grupo. En
términos anuales, el EBITDA de estas
operadoras, en euros, muestra un moderado
crecimiento hasta septiembre de 2002,
(+1,7%). Debe destacarse esta tendencia, ya
gue el EBITDA se sitia por encima de las
cifras del afio anterior a pesar de los menores
ingresos, reflejando las  iniciativas  de
contencion de costes realizadas por las
compafiias. En consecuencia, el margen de
EBITDA de las operaciones en Latinoamérica
muestra un avance de 2,4 p.p. respecto a
septiembre de 2001, y se sitla en el 29,3%.

Asumiendo tipos de cambio constantes, el
crecimiento orgémico2 del EBITDA procedente
de Latinoamérica alcanzaria el 17,3%.

Las operaciones en el resto de Europa -
Alemania, Austria y Suiza— en conjunto,

! Excluyendo los cambios en el perimetro de consolidacion.
En el caso de las operadoras del norte de México soélo se
incluye el tercer trimestre, tanto de 2001 como de 2002.

2 Excluyendo la contribucién de Tele Leste en 2002. En el
caso de las operadoras del norte de México solo se incluye el
tercer trimestre, tanto de 2001 como de 2002.

aportan un EBITDA de -225,8MM€ en los
primeros nueve meses de 2002.

Respecto a las partidas no operativas debe
sefalarse:

Incremento anual del 101% de la dtacion de
la amortizacion del fondo de comercio de
consolidaciéon, en linea con la tendencia
apuntada desde principios del ejercicio,
explicado por la incorporacion de las
operadoras de Telefénica Mdviles en el norte
de México desde el segundo semestre de
2001 y la consolidacién por integracion global
de Terra Mobile desde el cuarto trimestre de
2001.

Reduccion anual del 15% del resultado
financiero negativo neto, a pesar del impacto
negativo de la devaluacion del peso argentino
(35,7MM€ en los nueve primeros meses de
2002), y explicado fundamentalmente por la
disminucion del saldo de deuda consolidada y
las politicas de cobertura del Grupo.

Esta reduccion es especialmente significativa
si se tiene en cuenta que a partir del mes de
julio dejan de capitalizarse los gastos
financieros asociados a la adquisicién de la
licencia UMTS de Group 3G.

Cabe destacar el resultado financiero positivo
obtenido en el tercer trimestre, gracias al
exceso de coberturas que se han realizado
para compensar el impacto negativo de las
fluctuaciones de tipo de cambio a nivel de
EBITDA.

Al cierre del tercer trimestre de 2002 la deuda
financiera neta consolidada ascendia a
5.170MM€, mostrando una reduccion de
432MM€ &6 del 8% respecto al trimestre
anterior, a pesar de la incorporacion en el
tercer trimestre de 2002 de 304,3MME€
derivados de la adquisicion del 65% del
capital de Pegaso PCS y de la suscripcién, en
la parte correspondiente a Telefénica Mdéviles,
de la ampliacion de capital realizada en
Pegaso PCS con posterioridad.

La deuda propia de Pegaso PCS se
incorporara a las cifras del Grupo en el cuarto
trimestre de 2002, una vez que esta
compafia se integre en el perimetro de
consolidacion del Grupo por el método de
integracion global.

En términos proporcionales, la deuda
financiera neta a finales de septiembre de
2002 se situaba en 6.066MME€ (6.381MME£ en
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junio de 2002), habiéndose reducido en mas
de 800MME€ en los ultimos doce meses.

Mayores resultados negativos de las
empresas consolidadas por puesta en
equivalencia (+23%). Esta evolucion, que
contrasta con la evolucién positiva mostrada
por esta partida en los primeros seis meses
del afio, viene determinada mayoritariamente
por las pérdidas atribuibles a IPSE 2000
(69,5MM€ en 9MO02) en las que impacta de
forma significativa la reclasificacién del crédito
fiscal generado por las pérdidas de esta
compafiia hasta la fecha. La reclasificacion de
esta partida —-que se reflejaba en la
aportacion de esta compaiiia a los resultados
del Grupo hasta el mes de Junio y que ahora
se refleja en los resultados de TME con
caracter retroactivo para el ejercicio 2002— es
consecuencia de las decisiones tomadas por
el Grupo a finales de julio respecto a las
operaciones europeas fuera de Espafia.

Contabilizacion de  importantes  gastos
extraordinarios, explicados fundamentalmente
por las provisiones extraordinarias netas
dotadas en el segundo trimestre del afio e
imputables al saneamiento de activos y a los
gastos de reestructuracion de las operaciones
en Europa.

Respecto a la actividad inversora del Grupo, en
los nueve primeros meses del afio continla la
tendencia de contencion de las inversiones,
mostrando una reducciéon interanual del 40%, y
situdndose como porcentaje de los ingresos
consolidados en el 8,9% (16,5% en 9MO01). Esta
tendencia es generalizada en todas las areas de
operaciones. En este sentido, las inversiones en
Espafia (62% del total) muestran una reduccion
anual del 22% mientras que las inversiones en
Latinoamérica (24% del total) reflejan un menor
volumen respecto a los primeros nueve meses de
2001 del 50%.

Respecto a los gastos capitalizados, sefialar que
desde el mes de julio no se capitaliza ningun
importe  relacionado con las operaciones
europeas —debe recordarse que desde principios
de 2002 sélo se capitalizaban gastos asociados a
Group 3G-, recogiéndose Unicamente como
importe adicional al acumulado hasta junio en el
tercer trimestre de 2002 la provisién por la tasa
del espectro radioeléctrico asignado a Telefénica
Moviles Espafia para la explotacion futura de la
tecnologia UMTS (5,3MM€ en 3T02 y 15,8MM€
en 9M02).

En relacién al impacto en los estados financieros
consolidados proforma a 30 de septiembre de
2002 de la devaluacion del peso argentino

respecto a la situacion a 31 de diciembre de
2001, este se ha cuantificado en -35,7MM€
incorporados en la cuenta de pérdidas vy
ganancias consolidada y 167,1MME€ recogidos en
el epigrafe “Diferencias de conversion
Consolidacién®, de la partida de Fondos Propios.
Estos impactos se han evaluado utilizando el tipo
de cambio de cierre del trimestre (1US$=3,74
pesos argentinos; ¥=3,79 pesos argentinos), en
tanto que en el cierre del ejercicio 2001 se aplicd
un tipo de cambio de 1US$=1,7 pesos argentinos;
1€ =1,51 pesos argentinos).

Debe destacarse que al 30 de septiembre de
2002 la exposicion del Grupo Telefénica Moviles
en la sociedad argentina se ha reducido a
119MM€, incluyéndose el valor patrimonial
asignable en estas inversiones y la financiacion
interna prestada.
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HECHOS SIGNIFICATIVOS

Centroamérica Guatemala S.A. hasta el

90,3% y 100%, respectivamente.

En los Ultimos meses se han producido los

siguientes hechos significativos:

Con posterioridad al cierre del tercer trimestre de
2002 se han materializado los siguientes hechos

A mediados de septiembre se materializé la
adquisicion por parte de Telefénica Moviles

del 65% del capital de la operadora de
telefonia movil mexicana Pegaso PCS. La
posterior unién de las cuatro operadoras de
Telefonica Moviles en México y Pegaso PCS
ha resultado en una nueva entidad
combinada, en la que Telefonica Mdviles
controla el 92% del capital y el Grupo Pegaso
el 8%.

El Consejo de Administracién de Telef6nica
Mdviles S.A. acordé el nombramiento de
Antonio Pedro de Carvalho Viana-Baptista
como Presidente Ejecutivo de Telefonica
Mdviles S.A.. en sustitucion de Luis Lada, que
permanece como miembro del Consejo de la
Compafiia. Por su parte, Fernando Abril-
Martorell, Consejero Delegado de Telefonica
S.A., ha dejado su puesto de Consejero de
Telefonica Mdviles, de acuerdo con su
decision de abandonar sus cargos en los
consejos del Grupo Telefénica y en linea con
la tendencia internacional de gobierno de las
grandes compaiiias.

En el mes de julio se ejecutdé una ampliacién
de capital de Telefénica Mdviles, mediante la
emision de 14.557.046 acciones, de 0,5 euros
de valor nominal cada una, completandose
asi el acuerdo de permuta de acciones con
Mesotel, por el cual Telefénica Moviles ha
incrementado su participacion en Telefonica
Méviles El Salvador S.A. de C.V. y Telefénica

Tamafo de Mercado

significativos:

El 18 de octubre Teleféonica Moviles vy
Portugal Telecom anunciaron la constitucion
de la joint venture que arupara el 100% de
las participaciones de ambos grupos en las
compafiias de telefonia moévil en Brasil, una
vez se obtengan las pertinentes aprobaciones
regulatorias.

En linea con los acuerdos generales de
creacion de la joint venture y de la ampliacion
de capital de Telesp Celular Participagoes,
Telefénica Moviles ha tomado el 14,68% del
capital de dicha compafiia, en las mismas
condiciones aplicadas a su reciente
ampliacion de capital, por un coste de €200
millones. La operacion ha sido financiada
sustancialmente en moneda local, a un tipo
de cambio de 3 reales/US$.

En el mes de octubre y en el marco de los
acuerdos suscritos con Telefénica S.A. para
la adquisicion a esta Sociedad de las
participaciones en  sociedades  moviles
brasilefias adquiridas al Grupo Iberdrola, se
procedi6 a la adquisicibn de acciones
representativas del 0,63% del capital social
de Celular CRT Participagoes S.A.

En miles
Totales (1) Gestionados (2) Proporcionales (3)
Septiembre % Var. Septiembre % Var. Septiembre % Var.
2002 2001 2002 2001 2002 2001

Europa y Cuenca Mediterranea

Clientes 19.861 16.513 20,3% 19.861 16.513  20,3% 18.716 15.893 17,8%

Pops ¢ 71.342 69.030 3.3% 71.342 69.030 33% 50.857 48.875 4.1%
Latinoamérica

Clientes 11.665 9.694 20,3% 13.601 11.360 19,7% 9.018 7.160 25,9%

Pops 148.236 145.500 1,9% 167.272 _ 164.803 15% 124.769 111.366 12,0%
TOTAL

Clientes 31.526 26.206 20,3% 33.462 27.873 20,1% 27.734 23.053 20,3%

Pops ¢ 219.578 214.530 2,4% 238.614 233.833 2,0% 175.626 160.241 9,6%

(1) Incluye los clientes totales de todas las operadoras de telefonfa celular en las que Telefénica Méviles tiene una participacion econdémica. Excluye Chile y Puerto Rico.

)
()
3)
(4) Excluye la poblaciéon de Alemania, Italia, Austria y Suiza tanto en 2002 como en 2001.

Clientes totales mas los clientes de las operadoras celulares gestionadas en Chile y Puerto Rico. En el afio 2002 excluye lItalia.
Clientes resultantes de ponderar las participaciones econdémicas que Telefénica Mdviles mantiene en las operadoras. Excluye Chile y Puerto Rico.
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Cifras no auditadas

Europa
Latinoamérica ®®
Resto y eliminaciones intragrupo

TOTAL

(1) Incluye los resultados de las operadoras del norte de México desde el segundo semestre de 2001, y de TeleLeste Celular desde el 1 de enero de 2002.

En millones de euros

INGRESOS EBITDA
Enero - Septiembre % Julio - Septiembre % Enero - Septiembre % Julio - Septiembre %
2002 2001 Var. 2002 2001 Var. 2002 2001 Var. 2002 2001 Var.
5.080,1 4.217,4 20,5% 1.822,6 1.546,3 17,9% 23814 2.040,9 16,7% 884,3 817,2 8,2%
1.821,2 19514 -6,7% 533,0 695,4 -23,4% 534,4 525,3 1,7% 143,9 179,3 -19,7%
-72,2 -0,3 n.s. -43,2 -7,1 n.s. -76,9 -36,9  108,4% -53,7 -18,8 n.s.
6.829,1 6.168,5 10,7% 2.312,4 2.234,6 3,5% 2.838,9 2.529,3 12,2% 974,5 977,7 -0,3%

(2) Los datos de Septiembre 2001 incluyen los datos de Argentina publicados en el tercer trimestre 2001 (correspondientes a Sept 00-Jun.01).

EUROPA Y CUENCA MEDITERRANEA

Cifras no auditadas

Datos Operativos
I )
Clientes totales
Prepago
Contrato

. . 1)
Clientes proporcmnales( )

Datos Financieros
Ingresos @
eBITDA ®
Margen EBITDA ©

En miles
Septiembre %
2002 2001 Var.
19.861 16.513 20,3%
13.536 11.359 19.2%
6.326 5.153 22,8%
18.715 15.893 17,8%

En millones de Euros

(1) Incluyen Espaiia, Alemania y Marruecos.

(2) Excluye Medi Telecom por consolidarse por puesta en equivalencia.

Cifras no auditadas

Datos Operativos
Clientes totales
Prepago
Contrato
Clientes proporcionales

Datos Financieros
Ingresos

EBITDA

Margen EBITDA

(1) Cifras correspondientes a la operadora de telefonia mévil en Espafia sin incluir Telefonica Méviles Intercontinental SA.

Enero - Septiembre %
2002 2001 Var.
5.080,1 4.217,4 20,5%
2.381,4 2.040,9 16,7%
46,9% 48,4% -1.5p.p
En miles
Septiembre %
2002° 2001 " Var,
18.127 15.621 16,0%
11.997 10.523 14,0%
6.130 5.098 20,2%
18.127 15.621 16,0%
En millones de Euros
Enero - Septiembre %
2002° 2001 " Var.
5.028,1 4.217,3 19,2%
2.607,2 2.098,9 24,2%
51,9% 49,8% 21p.p

(2) Incluye el management fee de Médi Telecom.

En millones de Euros

Julio - Septiembre %
2002 2001 Var.
1.822,7 1.546,3 17,9%
884,3 817,2 8,2%
48,5% 52,9% -4,4p.p
En millones de Euros
Julio - Septiembre %
2002° 2001" var.
1.810,5 1.546,3 17,1%
949,7 854,0 11,2%
52,5% 55,2% -2,7p.p
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El mercado espafiol de telefonia movil superé en
septiembre de 2002 los 32,4 millones de clientes,
alcanzando una tasa de penetracion del 77,4%, lo
gue representa un incremento de mas de 10 p.p.
con respecto al mismo periodo del afio anterior.
Ello hace que Espafia se sitle ligeramente por
encima de la media europea en cuanto a
penetracion de lineas mdviles, si bien es preciso
destacar que el incremento interanual registrado
en Espafia a septiembre de 2002 es apenas 1
p.p. inferior al registrado en septiembre del afio
anterior, lo cual es indicativo del dinamismo que,
a diferencia de muchos mercados europeos, ha
presentado el sector espafiol. No obstante,
teniendo en cuenta el grado de madurez que se
ha alcanzado, es ldgico esperar que en los
proximos meses se produzca una importante
ralentizacion en el ritmo de crecimiento.

En este contexto de mercado, TME finalizé
septiembre de 2002 con mas de 18,1 millones de
clientes, lo que supone haber alcanzado un
incremento del 16% respecto al mismo periodo
del afio anterior, tras haber registrado en el tercer
trimestre del afio una ganancia neta de mas de
500.000 clientes, mas de un 60% superior a la
obtenida en el segundo trimestre. La Compafiia
sigue consolidando su posicién de liderazgo en el
sector, manteniendo una cuota de mercado
estable en los Ultimos doce meses.

En este sentido, el reducido churn de la
Compafiia sigue siendo una de las variables clave
en el comportamiento comercial de TME,
manteniéndose en el 12% interanual en
septiembre de 2002, cifra 6 p.p. inferior al dato a
septiembre 2001. Debe sefialarse que todavia es
mucho menor el impacto econémico de las bajas,
en la medida en que su consumo es
notablemente inferior a la media de consumo del
parque de la Compaiiia.

Respecto a la composicion del parque, del
volumen total de clientes de la Compafiia el
33,8% corresponde al segmento contrato, lo que
supone un avance de 1,2 p.p. respecto a
septiembre de 2001. Debe destacarse que el 65%
de la ganancia neta de TME en el tercer trimestre
de 2002 ha venido motivada por el incremento en
los clientes de contrato. Este hecho pone de
manifiesto el éxito de las politicas para fomentar
la migracion que viene desarrollando TME a lo
largo del afio, y que han supuesto que el volumen
total de migraciones a contrato acumuladas a
septiembre de 2002 haya superado en un 60%
las migraciones registradas en el mismo periodo
del afio anterior. Estas migraciones suponen un
importante factor de estimulo de los ratios de
consumo unitario globales de la Compafia, ya

que un cliente migrado experimenta un
incremento notable tanto en su MOU como en su
ARPU.

En este sentido, el MOU de TME alcanzé en el
tercer trimestre del afio los 109 minutos, lo que no
s6lo supone un crecimiento respecto al trimestre
anterior del 4%, sino que, por primera vez en la
historia reciente de la Compafiia, se ha registrado
un incremento en el consumo unitario trimestral
respecto al mismo periodo del afio anterior (+1%),
destacando la positiva evolucién del MOU de los
clientes & contrato (+5% vs. 3T01). Este hecho
refleja el éxito de las politicas que la Compafiia
ha desarrollado desde principios de afio con el
objetivo de incrementar el consumo del parque, y
entre las que debemos considerar la bajada de
tarifas, la sustitucion de la cuota mensual por un
compromiso minimo de consumo Yy la politica de
incentivo a la migracién a contrato.

La positiva evoluciébn de los ratios de consumo
influye directamente en la evolucién del ARPU de
la Compaiiia, el cual alcanza un valor de €30,1 en
el tercer trimestre del afio, un 4,5% por encima
del dato del trimestre anterior, y habiendo
registrado uno de los menores descensos
interanuales de los Ultimos afios ¢5,3%), lo que
confirma la tendencia a la estabilizacion de este
indicador que se viene observando en el presente
ejercicio. Debe sefialarse la importancia de esta
tendencia teniendo en cuenta que en la
comparacion frente a los datos de 2001 se estan
asumiendo para 2002 los menores ingresos
derivados de la eliminacién de la cuota mensual
(excluyendo este efecto, la caida del ARPU se
hubiera limitado al 2%), de las bajadas de tarifas
de salida y de la aplicacién de menores tarifas de
terminacion de llamadas con algunos operadores
desde el 1 del pasado mes de agosto.

Respecto al negocio de datos y contenidos, el
volumen total de mensajes cortos cursados por
las redes de TME ascendi6 a 2.360 millones en el
tercer trimestre de 2002, superando en mas de un
12% la cifra del pasado trimestre, y en un 34% el
volumen cursado en 3TOl. Asi, el ratio de SMS
por cliente y mes se sitla en 35 mensajes en el
tercer trimestre de 2002. Mencién especial
merecen los SMS Premium, relacionados con
servicios de acceso a contenido e interacciéon con
otro tipo de medios (programas televisivos,
encuestas radiofénicas ...), los cuales han
supuesto el 14% de la facturacién trimestral por
servicios de datos.

Con todo ello, el peso de los ingresos totales de
datos sobre la facturacion de la Compafiia se
sitia en el 14,4% tanto en el tercer trimestre del
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afio como en el acumulado, lo que supone un
incremento de 1 p.p. respecto al dato de 3T01, y
de 2 p.p. al compararlo con el peso acumulado a
septiembre de 2001. Asi, este tipo de ingresos ha
experimentado un crecimiento superior al 37% si
comparamos el acumulado a septiembre de 2002
frente al mismo periodo del afio anterior.

Por otro lado, TME llevé a cabo en el tercer
trimestre del afio el lanzamiento comercial del
servicio de Mensajeria Multimedia (MMS), tanto
para los clientes de contrato como de prepago a
un precio de 0,6€/mensaje. Ademas, el servicio
esta disponible incluso para los clientes de la
Compafiia en desplazamientos por Europa -TME
ya tiene acuerdos de roaming GPRS con
operadoras de Reino Unido, Francia, Portugal,
Italia, Alemania y Bélgica, entre otros paises—.

Por lo que respecta al negocio de roaming, las
mayores posibilidades de uso de servicios en
otros paises, propiciadas por la incorporacion a
las redes del estandar de red inteligente CAMEL,
se han dejado notar sensiblemente en las
magnitudes, tanto de roaming-in como de
roaming-out a lo largo de la campafia de verano.
El nimero de roamers visitantes en la red de TME
ha registrado maximos histéricos en el mes de
agosto, experimentando incrementos superiores
al 30% respecto al afio anterior, mientras que los
clientes de TME que han hecho uso del servicio
en el extranjero durante la campafia de verano se
han incrementado en méas de un 40% frente al
verano de 2001.

Por otro lado, TME sigue aplicando una estricta
politica de contencién del gasto y eficiencia en el
empleo de los recursos. Asi, la Compafiia
contintia optimizando el peso de los recursos de
retencion y captacion sobre ingresos corregidos,
gue se sitia en el tercer trimestre del afio en
torno al 10%, en linea con el dato registrado en el
mismo periodo del afio anterior, mientras que en
el acumulado del afio se sitia en apenas el 9%,
casi 5 p.p. por debajo del peso correspondiente al
mismo periodo del afio anterior, a pesar de
haberse producido un volumen de redenciones
(tanto de clientes contrato como de prepago)
superior al doble del registrado en 2001. Por su
parte, tanto los costes de red como los de
publicidad han disminuido significativamente su
peso sobre los ingresos por operaciones en el
tercer trimestre de 2002.

De esta forma, el éxito en la gestion comercial y
de clientes unida al control y optimizacion de las
operaciones, ha llevado a la Compafia a
presentar unos sélidos resultados:

Los ingresos por operaciones de la Compafia
han ascendido en el tercer trimestre del afio a
1.810MM€ (+17% vs. 3T01 y +10% vs. 2T02),
lo que supone un importe acumulado anual
de méas de 5.000MME£ (+19% vs. acumulado a
septiembre de 2001). Excluyendo la venta de
terminales, los ingresos de la compafila en
los primeros nueve meses de 2002 hubieran
experimentado un crecimiento interanual del
12%.

TME ha obtenido un EBITDA en el tercer
trimestre de 2002 de 950MME€, un 11,2%
superior al del tercer trimestre de 2001y 8,7%
superior al segundo trimestre del afio, lo que
supone la cifra trimestral mas alta de la
historia de la Compafia, situandose el
margen en el 52,5%. En cifras acumuladas
desde principios de afio, el EBITDA alcanza
los 2.607MM€, tras experimentar un
crecimiento interanual del 2,2%, superior al
incremento de los ingresos. Todo ello supone
un margen EBITDA acumulado a septiembre
del 51,9%, posicionandose por lo tanto como
uno de los operadores con mayor eficiencia y
productividad del sector, y fiel reflejo de la
orientacion de la Compafia hacia la
rentabilidad.

Destaca la continua mejora en los indicadores
de productividad de la Compafiia, tanto en
términos de lineas como de Ingresos o
EBITDA. Asi, cada empleado (4.373 a finales
de septiembre de 2002) gener6 de media mas
de 73.500€ mensuales de EBITDA en el
tercer trimestre de 2002, lo que supone un
incremento del 7% respecto al mismo periodo
del afio anterior, y mantiene a TME como una
de las operadoras de mayor productividad.

Por lo que respecta a la inversién, el peso de
los recursos destinados sobre los ingresos
apenas representa el 6% en el tercer
trimestre del afio (5 p.p. por debajo de la cifra
de 3T01) y un 7% en el acumulado a
septiembre, si bien, teniendo en cuenta los
compromisos adquiridos en el Ultimo trimestre
del afio, se estima que en el conjunto del afio
2002 el peso de la inversibn sobre los
ingresos se situara en torno al 9% (vs. 13,6%
en 2001).

1
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Tras la decision adoptada por la Compafiia a
finales del mes de julio de redefinir sus objetivos a
corto y medio plazo en Alemania, Austria, Italia y
Suiza, en el tercer trimestre de 2002 se ha
iniciado el proceso de reestructuracion de las
operaciones en estos paises.

En Alemania, Group 3G paralizd su actividad
comercial en el mes de agosto, estando previsto
gue a mediados del mes de noviembre proceda a
suspender sus servicios. A finales de septiembre
la operadora contaba con 223.000 clientes, a los
que se les ha ocomunicado el acuerdo alcanzado
con T-Mobile para la transferencia a su red en
condiciones econdmicas favorables.

Al mismo tiempo, se ha iniciado el plan de
reajuste de la plantilla, y mas de la mitad de los
empleados ya han firmado la rescisiébn de
contratos . Asimismo, se estan realizando las
gestiones para la cancelacion de los acuerdos
con distribuidores, alquileres, proveedores, etc.

MARRUECOS

Médi Telecom cerr6 septiembre de 2002 con
1.511.264 clientes (+69% vs. 3T01), alcanzando
una ganancia neta superior a los 190.000 clientes
en el tercer trimestre de 2002, lo que supone mas
que doblar las cifras alcanzadas en el trimestre
anterior, siendo la méas alta del ejercicio. Asi, a
finales de septiembre de 2002 Medi Telecom
alcanz6 una cuota de mercado estimada del
41,6%, con un incremento de mas de 7 p.p.
respecto al tercer trimestre de 2001.

En cuanto a los resultados financieros, como

RESTO DE EUROPA

En el resto de paises también se ha avanzado en
los procesos de ajuste de plantilla y contindan las
actividades de cancelacidon y renegociacion de
contratos.

Debe tenerse en cuenta que, aunque la
congelacion de las operaciones se anuncié a
finales de julio, durante d tercer trimestre de 2002
todavia se han registrando pérdidas a nivel de
EBITDA, por los gastos de personal y otros
gastos asociados a los contratos pendientes de
rescindir. No obstante, estas pérdidas (-
65MM€ en 3T02) son menores a las registradas
en el trimestre anterior (-85MM€£). La Compafiia
estima que en el cuarto trimestre del afio las
pérdidas de EBITDA derivadas de estas
operaciones seran significativamente inferiores,
ya que el proceso de reestructuracion estara
practicamente  finalizado -ya se  habra
materializado la cancelaciéon de la mayoria de los
contratos y la desvinculacion efectiva de la mayor
parte de la plantilla —.

consecuencia de la estacionalidad del trafico en
los meses de verano, el tercer trimestre se sitla
como el mayor trimestre en volumen de ingresos,
mientras que el EBITDA duplica la cifra del
trimestre anterior, alcanzando un margen de
EBITDA en el trimestre del 5,4% (+13,7 p.p. vs.
2T02) y del 14% en los primeros nueve meses de
2002, frente a los valores negativos del mismo
periodo de 2001.

12



EVOLUCION DE LOS NEGOCIOS POR AREAS GEOGRAFICAS

LATINOAMERICA

-z

Latinoamérica

Cifras no auditadas
Septiembre %
2002 2001 Var.

Datos Operativos @

Clientes totales 11.666 9.694 20,3%
Prepago 8.490 6.462 31,4%
Contrato 3.176 3.232 -1,7%

Clientes proporcionales 9.018 7.160 25,9%

En millones de Euros

Enero - Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Financieros @
Ingresos 1.821,3 1.951,4 -6,7%
EBITDA 534,3 525,3 1,7%
Margen EBITDA 29,3% 26,9% 24p.p

En miles

En millones de Euros

Julio - Septiembre %
2002 2001 Var.
532,9 695,4 -23,4%
1439 1793 -19,7%

27,0% 25,8% 1,2 pp

(1) Incluye los clientes totales de todas las operadoras celulares en las que Telefénica Méviles tiene una participacion econémica. Excluye Chile y Puerto Rico. Desde septiembre de

2002 se incluyen los clientes de Pegaso PCS.

(2) Los datos de Septiembre 2001 incluyen los datos de Argentina publicados en el tercer trimestre 2001 (correspondientes a Sept. 00-Jun.01), por lo que no se corresponden con la
suma de los resultados individuales por operadora presentados. Incluye los resultados de las operadoras del norte de México desde el segundo semestre de 2001 y de TeleLeste

Celular desde el 1 de enero de 2002.

5 BRASIL

Tele Sudeste Celular, CRT Celular y Tele Leste Celular

En miles

Cifras no auditadas
Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Operativos
Clientes totales 6.209 5.298 17,2%
Prepago 4.285 3.411 25,6%
Contrato 1.925 1.887 2,0%
Clientes proporcionales 3.823 3.065 24,7%
En millones de Euros
Enero - Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Financieros !
Ingresos 944,2 911,0 3,6%
EBITDA 366,2 359,4 1,9%
Margen EBITDA 38,8% 39,5% -0,7 p.p

En millones de Euros
% Var. Julio - Septiembre %
Moneda Local 2002 2001 Var.
22,3% 2498 279,0 -10,5%
20,5% 93,1 95,9 -2,9%
-0,7p.p 37,3% 34,4% 29 p.p

(1) Los datos financieros de 2001 no incluyen Tele Leste Celular porque en ese periodo la compafia se consolidaba por puesta en equivalencia.

A finales del tercer trimestre Telefénica Moviles
gestionaba 6,2 millones de clientes en Brasil
(+17% vs. 3T01), acumulando una ganancia neta
desde inicios del afio de 575.000 clientes. Por
operadora, el parque a septiembre de 2002
ascendia a 3,3 millones de clientes en Tele
Sudeste, 2 millones en Celular CRT y 0,9 millones
en Tele Leste. En el tercer trimestre de 2002 la
ganancia neta de las tres filiales brasilefias se ha

situado en 174.000 clientes, un 10% inferior a la
del trimestre anterior, explicado por el menor
crecimiento del mercado en general y la entrada
de un nuevo competidor en las éareas de
operaciones.

En un entorno de mayor competencia, destaca el
buen comportamiento de la cuota media de
ganancia neta estimada, que en el tercer trimestre
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de 2002 se sitta en el %%, y para cuyo analisis
debe tenerse en cuenta que las cifras de clientes
de los nuevos entrantes no estan afectadas,
hasta la fecha, por las bajas. Estos resultados
reflejan  las iniciativas desarrolladas para
incrementar la fidelizacién y retencién de clientes
y del canal de distribucién. Asi, se estima que al
cierre del tercer trimestre de 2002 la cuota de
mercado media de las operadoras en sus areas
de operaciones se ha situado en torno al &%,
con una pérdida de 1,5 p.p. respecto al mismo
periodo de 2001.

Respecto a la composicion del parque, el 69% del
total de clientes corresponden al segmento
prepago frente al 64% en septiembre de 2001.
Respecto al segmento contrato, que muestra un
moderado incremento en los Ultimos doces meses
(+2%), debe sefialarse la tendencia creciente de
las migraciones de los mejores de clientes de
prepago a contrato, reflejando los buenos
resultados de los programas de fidelizacion.

En cuanto a los resultados financieros de las tres
filiales, los ingresos —en conjunto y en moneda
local- registran un incremento interanual del
22,3% respecto a los primeros nueve meses de
2001. Excluyendo los ingresos de Tele Leste
Celular en 2002 -la compafia se consolida
globalmente a partir del 1 de enero de 2002- el
crecimiento de los ingresos por operaciones se
situaria en el 8,3% (Tele Sudeste +8,0% y Celular
CRT +8,7%). El incremento de las ventas se
deriva del mayor parque de clientes antes
mencionado, que se ve minorado parcialmente
por la reduccion del ARPU medio (-9,4% en
moneda local).

El EBITDA conjunto de las operadoras, en
moneda local y después de gastos de
gerenciamiento, se incrementa un 20,5% respecto
al periodo enero-septiembre de 2001, ligeramente
por debajo del crecimiento de los ingresos. No
obstante, las mejoras de eficiencia logradas en el
tercer trimestre de 2002 permiten reducir el
diferencial entre el crecimiento de ingresos y
EBITDA en casi 5 p.p. respecto a los primeros
seis meses del afio (1,8 p.p. en septiembre vs.
6,7 p.p. en junio). Si se excluye el EBITDA de
Tele Leste Celular, el EBITDA procedente de las
operadoras brasilefias mostraria un incremento
interanual en moneda local del 85% (Tele
Sudeste +7,3% y Celular CRT +10,9%).

En términos de margen, el EBITDA acumulado
hasta septiembre de 2002, después de gastos de
gerenciamiento, representa el 38,8% de los
ingresos por operaciones (39,6% excluyendo Tele
Leste Celular), 0,7 p.p. inferior al del mismo
periodo de 2001. No obstante, deben sefalarse

los mejores margenes obtenidos en el tercer
trimestre de 2002 respecto al mismo periodo de
2001 (+2,9 p.p., a pesar de la incorporacion de
Tele Leste, con menor margen), fruto de las
politicas de mejora de la eficiencia y productividad
de las operadoras. En este sentido, debe
mencionarse la importante reduccién del SAC,
que en términos acumulados a septiembre,
registra una disminucién interanual del 20% en
moneda local.

El margen EBITDA de las operadoras brasilefias
antes de gastos de gerenciamiento, en conjunto,
alcanzoé el 39,7% en septiembre de 2002 (40,4%
excluyendo Tele Leste), frente al 41,4% en los
primeros nueve meses de 2001.

Asimismo, debe sefialarse la favorable evolucion
de la inversibn que, como porcentaje de los
ingresos por operaciones, en el periodo enero-
septiembre de 2002 se sitla ligeramente por
encima del 7%, frente al 11% en el mismo
periodo de 2001.

Por otro lado, con posterioridad al cierre del tercer
trimestre del afio, Telefénica Méviles y Portugal
Telecom anunciaron la formalizacion de la joint
venture (JV) que agrupard el 100% de las
participaciones de ambos grupos en las
compafiias de telefonia mévil en Brasil.

La JV estard participada al 50%-50% por cada
uno de los socios y serd gestionada de forma
conjunta por Telefénica Mdoviles y Portugal
Telecom. Esta compafiia nacera con cerca de 13
millones de clientes —de los que mas de 3,5
millones son clientes de contrato— , una sdlida
estructura de capital y presentard desde el primer
momento resultados netos positivos y una
creciente generacion de caja.

La joint venture obtendra importantes sinergias,
como consecuencia de las considerables
economias de escala derivadas de su tamafio, la
aplicacion de una politica de aprovechamiento de
las mejores practicas de ambos grupos y la
combinacion  del liderazgo  comercial de
Telefénica Méviles y Portugal Telecom en Brasil.
Se prevé que estas sinergias  seran
significativamente superiores a los costes e
inversiones derivadas de la migracién de las
actuales concesiones (SMC) a autorizaciones
(SMP).

La joint venture operard en areas que representan
mas del 70% del PIB de Brasil, en las que
actualmente tiene una cuota de mercado de més
del 60%. La nueva entidad sumard los activos de
Telefénica Moviles y Portugal Telecom en Telesp
Celular (Sao Paulo), Global Telecom (Santa
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Catarina y Parand), Tele Sudeste Celular (Rio de
Janeiro y Espirito Santo), Celular CRT (Rio

T. Moviles México
Cifras no auditadas
Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Operativo§
Clientes totales @ 2.254 1.103 n.c.
Prepago 1.944 893 n.c.
Contrato 310 210 n.c.
Clientes proporcionales 2.074 1.081 n.c.
En millones de Euros
Enero - Septiembre % )
2002 2001 Var.
Datos Financieros
Ingresos 376,7 124,0 n.c.
EBITDA 34,8 14,1 n.c.
Margen EBITDA 9,2% 11,4% n.c.

(1) Desde septiembre de 2002 se incluyen los clientes de Pegaso PCS.

En miles

Grande do Sul) y Tele Leste Celular (Bahia y
Sergipe).

En millones de Euros
% Var. Julio - Septiembre %
Moneda Local * 2002 2001 Var.
n.c. 135,6 124,0 9,4%
n.c. 9,7 14,1 -31,2%
n.c. 7,2% 11,4% -4,2p.p

(2) La variaciones interanuales en el periodo enero-septiembre no son comparables porque las operadoras del norte de México se empiezan a consolidar por el método de integracion

global a partir de julio de 2001.

Las operadoras de Telefonica Méviles en el norte
de México finalizaron el mes de septiembre de
2002 con un parque de clientes de 1,362
millones, alcanzando un incremento anual del
23% y una ganancia neta en los ultimos doce
meses de 259.000 clientes. Destaca la buena
evolucién del segmento contrato, que representa
el 25% de la ganancia neta del Ultimo afio, y
supone ya el 20% de la base de clientes en el
norte del pais.

En el tercer trimestre de 2002 la ganancia neta
(82.000 clientes) muestra una importante
aceleracion respecto a periodos anteriores
(+163% vs. 2T02 y +89% vs. 3T01), reflejando los
positivos resultados que se estan obteniendo tras
el reposicionamiento comercial de la oferta de la
Comparfiia desde el segundo trimestre del afio,
dirigida a captar usuarios de mayor calidad y
valor. Este movimiento ha permitido incrementar
la cuota de ganancia neta estimada en
aproximadamente 12 p.p. respecto al trimestre
anterior. Estos cambios implican, entre otros, el
reposicionamiento del segmento de prepago, el
incremento del canal consumo y el traspaso de
tiendas propias a distribuidores.

También destacan las iniciativas de retencién y
fidelizacién desarrolladas por las operadoras, que
permiten que el churn siga disminuyendo.

Respecto a los resultados financieros de las
operadoras en el norte de México’, la
comparacion interanual frente a los primeros
nueve meses de 2001 viene distorsionada por el
hecho de que estas compafiias se empezaron a
consolidar por el método de integraciéon global a
partir de julio de 2001 y, por tanto, los periodos de
comparacion no son homogéneos.

No obstante, en términos comparables, los
ingresos por operaciones del tercer trimestre de
2002, en moneda local, se sitdan un B,6% por
encima de las ventas del trimestre anterior,
gracias al crecimiento del parque (+6% vs. 2T02)
y las mayores ventas de terminales. Respecto al
mismo trimestre de 2001, los ingresos del periodo
julio-septiembre de 2002 reflejan un incremento
del 31,3% en pesos, impulsado asimismo por la
mayor base de clientes.

En cuanto a la evolucibn del EBITDA, debe
seflalarse el impacto de la mayor actividad
comercial respecto al segundo trimestre del afio y
al mismo trimestre de 2001 y del cambio en la
politica de distribucién, que se ha traducido en la
obtencion de un menor EBITDA en valores
absolutos en pesos, ¢10,5% vs. 2T02 y -14,7 vs.
3T01) y en el deterioro del margen de EBITDA ¢

! No se incluye Pegaso PCS en el 3T02 por integrarse al
coste.
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2,5 p.p.). Este impacto, junto a los mayores
impuestos contabilizados en 2002 contrarrestan
las mejoras de productividad alcanzadas (cuyo
ratio se ha duplicado en los Ultimos doce meses).
Descontando el impacto del IEPS -Impuesto
Especial sobre Productos y Servicios— el margen
EBITDA del tercer trimestre de 2002 alcanzaria el
9,5% y el 11,7% en términos acumulados desde
principios del afio.

Por otro lado, y tras el cierre de la adquisicion del
65% del capital de Pegaso PCS a mediados de
septiembre, Telefénica Mobviles se ha convertido
en el segundo operador de telefonia mévil del

TCP
Cifras no auditadas
Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Operativos
Clientes totales 1.642 1.869 -12,1%
Prepago 1.133 1.223 -7,4%
Contrato 509 646 -21,2%
Clientes proporcionales 1.608 1.830 -12,1%

En millones de Euros

Enero - Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Financieros @
Ingresos 149,6 533,1 -71,9%
EBITDA 36,2 90,7 -60,1%
Margen EBITDA 24,2% 17,0% 72p.p

En miles

mercado mexicano, al contar con mas de 2,2
millones de clientes gestionados, segun los
conservadores criterios de contabilidad del
parque de clientes de Telefénica Mdviles.

La adquisicion de Pegaso PCS permite a
Telefénica Mdviles completar su presencia a nivel
nacional en México, un mercado de mas de 100
millones de habitantes, logrando el acceso
inmediato a México D.F., el mercado més
atractivo del pais con unos 20 millones de
habitantes, y una penetracion activa estimada del
17% a septiembre de 2002.

En millones de Euros

% Var. Julio - Septiembre %
Moneda Local 2002 2001 Var.
-11,2% 40,8 162,0 -74,8%
25,7% 12,7 39,9 -68,2%
72 pp 31,1% 24,6% 6,5 p.p

(1) Debido a la homogeneizacién del ejercicio fiscal de TCP en diciembre 2001, a efectos comparativos, las cifras aqui presentadas corresponden a la informacién correspondiente al

periodo real enero - septiembre 2001.

Durante el tercer trimestre de 2002 el mercado de
telefonia movil argentino ha seguido
contrayéndose, aunque a un ritmo mucho menor
gue en trimestres anteriores, situandose la tasa
de penetracién estimada a finales de septiembre
en el 17,4%.

En linea con la evolucion del mercado total, el
parque de clientes de TCP al cierre de septiembre
ascendia a 1,642 millones, con una disminucién
de mas de 19.000 clientes respecto al segundo
trimestre, si bien el nidmero de desconexiones
mantiene su tendencia descendente frente a
trimestres anteriores (ganancia neta de -35.000
en 2T02). En este entorno, TCP se mantiene
como el segundo mayor operador del pais, con
una cuota de mercado estimada del 25%.

A lo largo del tercer trimestre TCP ha continuado

incrementado sus tarifas en moneda local, con lo
que el aumento medio de los precios acumulado
hasta septiembre asciende al 40,5%, en linea con
el IPC acumulado del pais.

El buen comportamiento de los ingresos en el
tercer trimestre de 2002, en moneda local, ha
permitido la recuperacion de parte de la caida de
los ingresos acumulados en el afio (11% hasta
septiembre de 2002 vs. -19% hasta junio). Esta
recuperacion —explicada por el incremento de los
precios y el mantenimiento del tréfico respecto a
trimestres anteriores— junto a los continuos
esfuerzos para contener los costes han permitido
que el EBITDA de los primeros nueve meses de
2002 muestre un incremento interanual del 26%
en pesos.

Entre las principales iniciativas realizadas para
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reducir los costes, deben sefialarse la reduccion
del SAC y los menores gastos de publicidad y
personal, que mas que compensan los aumentos
de precios provocados por la inflacion y la
devaluacion del peso.

En términos de margen, el EBITDA acumulado
hasta septiembre de 2002 alcanza el 24,2%, 7
p.p. superior al del mismo periodo de 2001. En
términos trimestrales, el margen de EBITDA se ha
situado en el 31% en el periodo julio-septiembre

T. Mdviles Peru
Cifras no auditadas
Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Operativos
Clientes totales 1.228 1.028 19,5%
Prepago 963 818 17,7%
Contrato 265 210 26,2%
Clientes proporcionales 1.203 998 20,5%
En millones de Euros
Enero - Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Financieros
Inaresos 208,0 2117 -1,7%
EBITDA 69,3 67,2 3,1%
Margen EBITDA 33,3% 31,7% 1,6 p.p.

(1) Variaciones en délares.

El mercado de telefonia mdvil en Perl continda
caracterizandose por un importante ritmo de
crecimiento interanual, alcanzando una tasa de
penetracion en septiembre de 2002 del 8,1% vs.
el 6,2% en el mismo periodo de 2001.

En este contexto, Teleféonica Mobviles Perl
contaba en septiembre de 2002 con un parque de
1,228 millones de clientes, mostrando un
incremento interanual del 19% y una ganancia
neta acumulada en el afio de 141.000 clientes.

En este entorno de crecimiento, Telefénica
Moviles Perl continta liderando el mercado, con
una cuota estimada del 57%.

El favorable comportamiento del parque se
explica principalmente por el segmento contrato,
que muestra un incremento interanual del 26%
respecto a septiembre de 2001 e incrementa su
peso en el mix de clientes en 1,2 p.p. en los
ultimos doce meses, hasta situarse en el 22%.
Esta evolucién se deriva tanto del aumento de las
activaciones como de una significativa reduccién

En miles

de 2002, mostrando una mejora superior a los 6
p.p. respecto al tercer trimestre de 2001, y
revirtiendo la tendencia mostrada en el segundo
trimestre del afio (-1 p.p. vs. 2T01).

En cuanto a la inversibn, se mantiene la
racionalizacion de las mismas, con un importe no
significativo en los primeros nueve meses de
2002.

En millones de Euros
% Var. Julio - Septiembre %
Moneda Local 2002 2001 Var.
1,5% 62,8 69,1 -9,1%
6,6% 211 229 -7,9%
1,6 p.p. 33,6% 33,2% 04 p.p

de las bajas, por el éxito de los programas de
retencién impulsados desde el afio 2001.

Respecto a los resultados econdémicos, los
ingresos operativos en doélares mostraron un
crecimiento anual del 1,5% respecto a los nueve
primeros meses del afio anterior. Este aumento
se explica tanto por el incremento en la base de
clientes como por el mayor tréfico cursado.

A pesar del mayor esfuerzo comercial derivado de
la mayor agresividad competitiva, el EBITDA
absoluto acumulado en los nueve primeros meses
del afo, en ddélares, es un 6,6% superior al del
mismo periodo del afio anterior. Del mismo
modo, el margen acumulado del periodo se sitla
en 33,3% (+1,6 p.p frente a los primeros nueve
meses de 2001), a pesar del aumento de la
ganancia neta del periodo (+8,4% vs. enero-
septiembre 2001). En términos trimestrales, el
margen de EBITDA se sitta en 33,7%,
manteniéndose estable con el trimestre anterior.
Es importante destacar la significativa reduccion
en SAC que refleja una caida superior al 10%
frente al trimestre anterior, explicada
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principalmente por el incremento de precios de
venta de los terminales en el mes de septiembre y

CHILE

Telefénica Movil, compafiia filial de Telefénica
CTC Chile y gestionada por Telefénica Mdviles,
finaliz6 el mes de septiembre de 2002 con 1,76
millones de clientes, lo que supone un
crecimiento anual del 19%. El peso de los clientes
prepago se mantiene estable respecto al segundo
trimestre de 2002, en el 76%.

por el mayor porcentaje de altas con equipos del

cliente en prepago.

Respecto a los resultados financieros, se
mantiene la tendencia creciente en el margen
EBITDA de gestion, que se sitia en términos
acumulados en los primeros nueve meses del afio
enun 31,3% (+2,0 p.p. vs. el mismo periodo del
afo anterior).

GUATEMALAY EL SALVADOR

TEM Guatemala y TEM El Salvador

Cifras no auditadas
Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Operativos
Clientes totales 331 395 -16,2%
Prepago 165 117 40,7%
Contrato 167 278 -39,9%
Clientes proporcionales ! 310 185 67,6%

En millones de Euros

Enero - Septiembre %
2002 2001 Var.
Datos Financieros
Ingresos 142,8 141,7 0,8%
EBITDA 27,8 15,6 78,2%
Margen EBITDA 19,5% 11,0% 8,5p.p

En miles

En millones de Euros

Julio - Septiembre %
2002 2001 Var.
439 48,4 -9,3%

73 16,2 -54,9%
16,6% 33,4% -16,8 p.p

(1) El incremento de clientes proporcionales incorpora el aumento de participacion llevado a cabo en estas operadoras en 2002.

El parque conjunto de las operadoras de
Telefonica Mdviles en Guatemala y El Salvador
ascendia a finales de septiembre de 2002 a
331.000 clientes (113 mil en Guatemala y 218 mil
en ElI Salvador). Las operadoras contindan
centradas en su politica enfocada al aumento de
la calidad del parque, que si bien se traduce en
una contraccion del mismo, se refleja
positivamente en los resultados.

En este sentido, los ingresos acumulados del
periodo, en euros, se mantienen en linea con los
generados de enero a septiembre de 2001, a
pesar de la menor base de clientes. Mas
destacable es el aumento significativo que
muestra el EBITDA conjunto (+79% en euros)
derivado del estricto control de costes, situandose
el margen de EBITDA conjunto en el 19,5% (+8,5
p.p. de incremento interanual).
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PUERTO RICO

Movistar Puerto Rico, operadora gestionada por
Telefénica Mdviles, finalizé el mes de septiembre
de 2002 con 174.890 (-6% vs. 3T01) clientes,
mostrando una ligera contraccién en el parque

NEGOCIOS HORIZONTALES

Al cierre de septiembre 2002, Terra Mobile
contaba con 5,2 millones de usuarios registrados,
manteniéndose estable con el mismo mes del afio
anterior.

Respecto a los resultados financieros de Terra
Mobile, el EBITDA acumulado en el afio se ha

derivado del enfoque de la operadora en clientes
de alto valor asi como del estancamiento general
del mercado como consecuencia de la
ralentizacion econémica.

situado en -17,6 MME.

Los resultados del resto de negocios horizontales
y las compafias que los integran no han sido
significativos ni han tenido un impacto material en
las cuentas del Grupo.
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ANEXOS

Grupo Telefénica Moviles

Resultados Consolidados Proforma

Cifras no auditadas

Ingresos por operaciones
Gastos por operaciones

Aprovisionamientos

Gastos de personal

Servicios exteriores y tributos
Otros ingresos (gastos) netos

EBITDA

Amortizaciones

Resultado de explotacién
Resultado empresas asociadas
Resultados financieros
Amortizacion fondo de comercio
Resultados extraordinarios

Resultado antes de impuestos
Provision impuesto

Resultados antes minoritarios

Resultado atribuido socios externos (beneficios)

Beneficio neto

Beneficio neto antes de Prov. Extraordinarias

N° de acciones (en miIIones)2
BPA

BPA antes de Prov. Extraordinarias ®

Enero - Septiembre

2002 2001
6,829.1  6,168.5
(4,037.3) (3,614.0)
(1,792.1) (1,303.0)
(424.0)  (354.8)
(1,821.2) (1,956.3)
47.1 (25.2)
2,838.9 25293
(988.9) ___(945.5)
1850.0 15837
(118.1) (96.0)
(201.2)  (236.5)
(61.2) (30.4)
(4,888.4) (77.9)
(3,418.9) 11429
(607.4) ____(495.4)
(4,026.3) 6475
103.2 221
(3923.1)  670.2
979.4 670.2
43306  4,267.4

091€ 0.16€

023€ 0.16¢€

En millones de Euros

Julio - Septiembre

%

Var 2002 2001
10.7| 2,312.4 2,234.6
11.7(1,330.7) (1,228.7)
37.5| (594.5) (433.0)
19.5| (132.9) (141.0)
(6.9)] (603.4) (654.6)

c.s. (7.2) (28.2)
12.2 974.6 977.7
4.6|__(315.6) (317.4)
16.8 659.0 660.3
23.0 (52.4) (25.2)
(14.9) 3.9 (51.4)
101.3 (20.3) (14.3)
n.s. 20.8 (50.4)
C.S. 611.0 519.0
22.6/___(263.5) (232.6)
C.S. 347.5 286.4
n.s. 62.7 5.0
c.s. 410.2 291.4
46.1 410.2 291.4
1.5/ 4,330.6 4,267.4
c.s. 0.09 € 0.07 €
43.8 0.09 € 0.07 €

%
Var

35
8.3
37.3
(5.7)
(7.8)
(74.8)

0.3)

(0.6)

0.2)
107.9
C.S.
42.0
C.S.

17.7

13.3
21.3

n.s.
40.8
40.8

1.5
28.6
28.6

(1) Excluye el impacto de las provisiones extraordinarias netas imputables al saneamiento de activos y gastos de reestructuracion dotadas en el 2T 02.

(2) Namero de acciones al final de periodo, incluyendo las ampliaciones de capital para adquirir las operadoras mejicanas, Norcel, Bajacel y Cedetel
a partir del tercer trimestre de 2001, asi como la ampliacién de capital correspondiente al plan de opciones sobre acciones para los empleados de
Telefénica Méviles SA, que se recoge a partir del cuarto trimestre de 2001. En el afio 2002 se incluyen las ampliaciones de capital realizadas como
contraprestacion a los activos transferidos por Telefénica S.A. en diversas compafiias brasilefias y las correspondientes al aumento de participacion en

las operadoras de Guatemala y El Salvador.

(3) Beneficio neto antes de provisiones extraordinarias netas imputables al saneamiento de activos y gastos de reestructuracion, dotadas en 2T02, por accion.

La homogeneizacion del ejercicio fiscal de TCP al del resto de filiales del Grupo, realizado en el ejercicio 2002, no produce diferencias significativas en los estados
financieros que hubieran resultado de mantener el ejercicio fiscal de la compafiia.



ANEXOS

Grupo Telefénica Mdviles

Cifras no auditadas En millones de Euros
Septiembre
2002
Inmovilizado 18.103,7
Gastos de establecimiento 438,5
Inmovilizado inmaterial neto 11.031,8
Inmovilizado material neto 4.054,9
Inmovilizado financiero 2.578,5
Fondo de comercio de consolidacion 1.138,6
Gastos a distribuir en varios ejercicios 21,6
Activo circulante 3.784,8
Existencias para consumo 239,0
Deudores 1.521,8
Inversiones financieras temporales B 1.591,1
Tesoreria 149,3
Otros — 283,6
Total Activo = Total Pasivo . 23.048,7
Fondos propios 2.982,6
Socios externos 4.088,6
Ingresos a distribuir en varios ejercicios 145,3
Provisiones para riesgos y gastos 4.929,3
Deudas con Administraciones Publicas I.p. 167,5
Acreedores alargo plazo 5.775,7
Deudas a corto plazo 1.134,5
Otros acreedores 3.825,4

(1) Sélo se incluyen las IFT que generan rendimientos

Cifras no auditadas En millones de Euros
Septiembre
2002
I Deuda financiera neta consolidada 5.169,7
Deuda financiera neta proporcional 6.065,7

“ Largo plazo ® Corto plazo " Tipo fijo ™ Tipo variable = Euros ™ Délares (USA) ™ Divisas latinoamericanas y otros

Estructura de la deuda financiera consolidada
15%
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Cifras no auditadas

En millones de Euros

Enero - Septiembre Enero - Septiembre
2002 2001
Clientes (miles) Ingresos EBITDA Clientes (miles) Ingresos EBITDA
Espafia 18.127 5.028,1 2.607,2 15.621 4.217,3 2.098,9
Resto de Europa 223 52,0 (225,7) (58,0)
Brasil 6.209 944,2 366,2 5.298 911,0 359,4
Mexico 2.254 376,7 34,8 1.103 124,0 14,1
Argentina 1.642 149,6 36,2 1.869 533,1 90,7
Perl 1.228 208,0 69,3 1.028 211,7 67,2
Guatemala y El Salvador 331 1428 27,8 395 141,7 15,6
Cifras no auditadas En millones de euros
Enero - Septiembre % Julio - Septiembre %
2002 2001 Var. 2002 2001 Var.
Europa
Esparia 3738 478.8 -21.9% 103.6 162.1 -36.1%
Resto de Euroua1 75.8 235.1 -67.8% 13.9 6.2 124.2%
Latinoamérica ,
Brasil 67.4 103.5 -34.9% 12.7 53.4 -76.2%
México * 412 46.6 -11.6% 15.4 46.6 -67.0%
Resto 38.3 144.5 -73.5% 12.3 46.7 -73.7%
Resto 88 8.0 10.0% 2.3 54 -57.4%
TOTAL 605.3 1,016.5 -40.5%| 160.2 3204 -50.0%

M En 2002 no se incluye IPSE 2000 por consolidarse por puesta en equivalencia

@ Incluye TeleLeste Celular desde el 1 de enero de 2001.
@ En 2001 solo se contempla la consolidacion de las operadoras mejicanas desde el tercer trimestre, mientras que en 2002 se contemplan los

nueve meses.



ANEXOS

GLOSARIO

ARPU (Average Revenue per User): Ingreso medio mensual por cliente. Incluye ingresos por cuota de
conexion, cuota de abono mensual, trafico —sin descontar las promociones de trafico-, ingresos de roaming
saliente e ingresos por interconexion. Excluye ventas de terminales e ingresos de roaming entrante. A
efectos de calcular el ARPU no se contabilizan como menores ingresos los programas de fidelizacion.

Las cifras de ARPU que aparecen en este informe se refieren al ARPU medio del trimestre.

El parque medio del trimestre se calcula como el promedio de los parques medios de los tres meses del
trimestre.

MOU (Minutes of Usage): Minutos aire medios por cliente y mes. Los minutos aire incluyen trafico de salida
(mavil-fijo, moévil-mévil interno y mdvil-otros operadores moéviles) y trafico de entrada (fijo-mévil y otros
operadores moviles-movil).

Churn: Tasa de bajas. Calculado como el nimero de bajas del periodo considerado entre el parque medio
de clientes de dicho periodo.

Deuda financiera neta consolidada: Incluye la deuda financiera neta de todas las compafias del Grupo
consolidadas por el método de integracién global.

La deuda financiera neta se define como: Acreedores a largo plazo + Emisiones y deudas con entidades de
crédito a corto plazo - Inversiones financieras temporales - Tesoreria.

Deuda financiera neta proporcional: Incluye la deuda financiera de todas aquellas compafiias en las que
el Grupo Telefénica Moviles ostenta una participacién econdmica y una influencia significativa en la gestion,
ponderadas en cada caso por dicha participacion.

Para mayor informacion:

Departamento de Relaciones con Inversores

Paseo de Recoletos 7-9 — 22 Planta. 28004 — Madrid

Tel: 91 - 423 40 27. Fax: 91 - 423 44 20

E-mail: garcialegaz_m@telefonicamoviles.com
sanroman_a@telefonicamoviles.com
delosreyes_r@telefonicamoviles.com

www.telefonicamoviles.com/ir

El presente documento contiene, y en la exposicion oral del mismo se pueden manifestar consideraciones sobre hechos futuros (en su
acepcion comun &i como en la contenida en la Private Securities Litigation Act (EEUU) de 1995), intenciones, proyecciones,
expectativas o previsiones realizadas por la Compafiia a la fecha del mismo. Estas pueden referirse a diversos aspectos tales como la
base de clientes y su evolucion; el crecimiento del negocio de la Compaiiia asi como de sus distintas lineas la cuota de mercado; los
resultados de la Compaifiia y otros distintos aspectos de su actividad y de su situacion. Dichas intenciones, expectativas, proyecciones
0 previsiones estan sujetas, por su propia naturaleza, a riesgos e incertidumbres que podrian determinar alteraciones en las mismas,
sin que por ello la Compaiiia se obligue a realizar revisiones de las mismas en el supuesto en que se produzcan acontecimientos no
previstos e incluso si dichas alteraciones se deben a cambios de estrategia.
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