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Información Financiera Intermedia Entidades Emisoras de 

valores negociables admitidos a negociación. 
 

 

Declaración intermedia 
 
 
Contiene la siguiente información del periodo transcurrido entre el comienzo del ejercicio económico y 
el 31 de marzo de 2012. 
 
1.- Una explicación de los hechos y operaciones significativos que han tenido lugar durante el periodo 
correspondiente y su incidencia en la situación financiera del emisor y de  sus empresas controladas, 
y, 
 
2.- Una descripción general de la situación financiera y de los resultados del emisor y sus empresas 
controladas durante el periodo correspondiente. 
 

1.- Hechos y operaciones significativos. 
 
 

1.1.- Aumentos y reducciones del Capital Social. 
 

Capital social emitido a 31-12-2011:                                   247.290.147 
 
Ejecución de opciones sobre acciones                          93.059 
 

Capital social emitido a 31-03-2012:                                   247.383.206 
 
 
 

 
1.2.- Otros Hechos Significativos. 

 

Fecha de registro Descripción Hecho Relevante 

18/04/2012 Información sobre resultados : La sociedad remite presentación sobre 
resultados del primer trimestre del ejercicio 2012 

29/02/2012 Informe anual de gobierno corporativo: La sociedad remite el Informe 
Anual de Gobierno Corporativo del ejercicio 2011 

29/02/2012 
Información financiera intermedia: La sociedad remite información 
sobre los resultados del segundo semestre de 2011 

29/02/2012 
Información sobre resultados: Jazztel Plc remite presentación sobre 

resultados del cuarto trimestre y año 2011 
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2.- Descripción de la Situación financiera: Evolución de   los Negocios  

JAZZTEL aumenta en 85.141 su base de clientes de 

ADSL en el trimestre, obtiene un EBITDA de 39,2 

millones de euros y su beneficio neto crece un 71% 

hasta los 11,8 millones de euros 
 

� JAZZTEL cierra el primer trimestre con un crecimiento de 85.141 
clientes, lo que sitúa su base de clientes ADSL contratados en 
1.207.816, un crecimiento de la base de un 30% respecto al primer 
trimestre del ejercicio anterior. 

� La base de servicios de telefonía móvil aumentó en 20.455 nuevos 
servicios en el trimestre, hasta un total de 162.917 servicios, lo que 
supone un crecimiento de la base de un 143% respecto al primer 
trimestre de 2011. 

� Los ingresos del trimestre se sitúan en 216,5 millones de euros, lo que 
supone un crecimiento del 24% respecto al mismo periodo del año 
anterior. 

� El EBITDA obtenido en el primer trimestre alcanza los 39,2 millones de 
euros, lo que significa un aumento del 21% respecto al mismo periodo 
del año anterior. 

� El beneficio neto del trimestre se situó en 11,8 millones de euros, lo 
que supone un crecimiento del 71% respecto al primer trimestre de 
2011. 

Madrid, 18 de abril de 2012. 

Jazztel, p.l.c. (Mercado Continuo en España: JAZ), uno de los principales proveedores de servicios 
de telecomunicaciones con red propia en España, ha anunciado hoy sus resultados correspondientes 
al primer trimestre de 2012. Las cifras contenidas en este comunicado son datos no auditados, se 
expresan en euros y han sido preparadas de acuerdo con las normas internacionales de información 
financiera. 

Hechos destacados 

� El pasado 26 de marzo, JAZZTEL anunció la apertura de 27 centrales en las Islas Canarias, con 
lo que la compañía dará cobertura a través de su propia red a más de 300.000 nuevos hogares, 
convirtiéndose en el operador alternativo con mayor cobertura directa en las islas. Dichas 
centrales, que se encuentran situadas en las provincias de Gran Canaria y Tenerife, estarán 
equipadas con la tecnología MultiDSL que permite ofrecer servicios VDSL2 y ADSL2+. De esta 
manera, la compañía podrá ofrecer la totalidad de su catálogo de productos en las islas, 
incluyendo el servicio Internet 30 Premium, servicio que permite obtener velocidades de 
navegación de hasta 30 Mb de subida y hasta 3,5 Mb de bajada. 

� El pasado 16 de marzo, la compañía anunció la apertura de su tercera plataforma propia de 
atención al cliente Jazzplat Colombia. Dicha plataforma está ubicada en Bogotá (Colombia),  
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estará plenamente operativa en el segundo trimestre del año y se sumará a las plataformas ya 
existentes en Argentina y Chile. Jazzplat Colombia realizará labores similares a dichas 
plataformas y permitirá hacer frente al elevado crecimiento de la base de clientes que está 
experimentando la compañía. Esta nueva plataforma se enmarca dentro de la estrategia de la 
compañía de ofrecer y garantizar la excelencia en la atención al cliente mediante la inversión en 
plataformas directamente desarrolladas y gestionadas por la compañía. 

� Durante el mes de marzo JAZZTEL ha continuado mejorando y reforzando su oferta de servicios 
móviles. Así, el pasado 14 de marzo la compañía anunció el lanzamiento de un descuento para 
siempre de un 20% en la segunda línea móvil para sus clientes de ADSL o línea JAZZTEL. Dicho 
descuento aplica a las tarifas planas de voz y a las tarifas Llama y Navega, no exige periodo de 
permanencia y beneficia no sólo al titular del servicio ADSL o línea JAZZTEL sino a todo su 
núcleo familiar. 

 

Clientes 

� La base de clientes ADSL de la compañía ha mantenido un elevado ritmo de crecimiento durante 
el primer trimestre de 2012, crecimiento que está en línea con el objetivo marcado para final de 
2012 de alcanzar una base de clientes ADSL de entre 1.300.000 y 1.350.000: 

− La base de clientes ADSL contratados (clientes en servicio más clientes en proceso de 
provisión) aumentó en 85.141 clientes durante el trimestre, lo que supone una significativa 
aceleración en el crecimiento y un 30% de aumento de la base respecto al mismo periodo del 
ejercicio anterior. De esta manera, la base de clientes ADSL contratados se sitúa en 
1.207.816. 

− La base de clientes ADSL activos (en servicio) aumentó en 80.946 clientes en el trimestre, 
con lo que la base activa se sitúa en 1.183.468 clientes, lo que supone un crecimiento de la 
base de un 30% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior. Dicho significativo 
crecimiento de la base de clientes ADSL activos se debe principalmente a: 

� Los servicios de banda ancha sobre bucle totalmente desagregado (ADSL FULL) que ya 
suponen la práctica totalidad del crecimiento de la base de clientes ADSL. Dicho éxito 
comercial de los servicios ADSL de JAZZTEL se basa en la continua política de la 
compañía de ofrecer un excelente servicio al cliente basado en activos propios y 
diferenciales, como son la red DSL de última generación y las plataformas de atención 
al cliente propias, así como una amplia gama de servicios de banda ancha a precios 
altamente competitivos. 

� El crecimiento de los clientes ADSL que cuentan con servicios de televisión con 
Digital+. Así, los clientes que cuentan con el servicio de ADSL y Digital+ crecieron en 
6.212 respecto al trimestre anterior, situándose la base de dichos clientes en 71.542. 
Además, durante el primer trimestre de 2012 ha comenzado a observarse el 
crecimiento de los servicios de JazzBox, servicio de televisión por Internet prestado 
igualmente conjuntamente con Digital+ y que fue lanzado comercialmente el pasado 
mes de febrero. La base de dichos servicios se situó en 9.581 al final del trimestre, lo 
que supone un crecimiento de 8.456 servicios respecto al trimestre anterior. De esta 
manera, la base de clientes ADSL que cuenta con servicios de televisión (paquete 
Digital+ y JazzBox con Digital+) se situó en 81.123, lo que supone ya cerca de un 7% 
de la base total de ADSLs. 

� La reducción en los niveles de churn (bajas de servicios activos de ADSL) que, tal y 
como ya se había mostrado en el cuarto trimestre de 2011, sigue mostrando la base 
de clientes ADSL. Dicha reducción se debe tanto al aumento de la madurez de la base 
de clientes ADSL como al mayor peso que tienen los servicios y paquetes con baja tasa 
de churn en la base total. Dichos servicios con baja tasa de churn incluyen los servicios 
de ADSL sobre bucle totalmente desagregado (ADSL FULL), servicios de ADSL de 
clientes que cuentan con servicios de telefonía móvil de JAZZTEL y paquetes de ADSL 
con servicios de televisión de Digital+. 

� La base de servicios activos de “sólo voz” con factura única (servicio de voz con tarifa plana sin 
ADSL sobre bucle totalmente desagregado) continua su positiva evolución, alcanzando su base 
143.444 servicios activos, lo que supone un crecimiento de 10.532 servicios en el trimestre y un 
crecimiento de la base de un 32% respecto al mismo trimestre del ejercicio anterior. 

 



 

6 

Información Financiera Intermedia Entidades Emisoras de 

valores negociables admitidos a negociación. 

 

 

� La base de servicios de telefonía móvil (servicios de voz y servicios de datos) continúa 
experimentando un significativo crecimiento. Así, durante el trimestre, la base de servicios de 
telefonía móvil aumentó en 20.455 servicios, hasta alcanzar 162.917, lo que supone un 
crecimiento de un 143% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior. Dicho crecimiento se 
debe al elevado éxito que han tenido las ofertas de productos y servicios móviles entre la base 
de clientes ADSL de JAZZTEL, lo cual refuerza la fidelidad de los mismos con la compañía 
además de incrementar el ingreso medio por cliente (ARPU) que genera la base. 

� Los servicios a clientes corporativos se situaron en 36.774 en el primer trimestre de 2012, lo que 
supone un crecimiento de 2.161 servicios frente al trimestre anterior y un crecimiento de la base 
de un 17% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior. Dicha positiva evolución en la base 
de servicios a clientes corporativos se debe, como en trimestres anteriores, al éxito de los 
productos ofrecidos sobre tecnología DSL enfocados a pequeñas y medianas empresas. 

 

Red  

� Durante el primer trimestre de 2012, JAZZTEL ha continuado con la expansión de su red de 
acceso ULL, estando este trimestre impulsada por el proyecto de despliegue de red en las Islas 
Canarias, tal y como se ha comentado en el epígrafe “Hechos destacados”. Así, la compañía ha 
desplegado un total de 56 centrales ULL durante el trimestre, alcanzando un total de 936 
centrales ULL desplegadas al final del trimestre. La apertura de centrales ULL adicionales forma 
parte de la estrategia de la compañía de aumentar sus márgenes y mejorar el servicio que 
ofrece a sus clientes mediante la inversión en infraestructuras que permitan obtener un alto 
retorno a la inversión. 

� Los kilómetros de red troncal se han mantenido constantes durante el trimestre, mientras que 
los kilómetros de fibra de acceso local han aumentado en 45 kilómetros hasta un total de 4.547 
kilómetros. Dicho aumento en los kilómetros de fibra de acceso local se corresponde con el 
esfuerzo que lleva a cabo la compañía con el objetivo de conectar la mayor cantidad posible de 
centrales ULL directamente con fibra o con circuitos de alta capacidad. De esta manera, el 
número de centrales ULL conectadas con fibra o con circuitos de alta capacidad se situó en 587 
en el trimestre, lo que supone 68 centrales ULL adicionales en el trimestre, esfuerzo que se 
enmarca dentro de la estrategia mencionada anteriormente de ofrecer el mejor servicio a sus 
clientes mediante la realización de inversiones que mejoren los márgenes y obtengan un elevado 
retorno. 

 

Financieros 

� Los ingresos de la compañía aumentaron en un 24% en el primer trimestre de 2012 respecto al 
mismo periodo del ejercicio anterior, al situarse en 216,5 millones de euros frente a los 175,0 
millones de euros obtenidos en el primer trimestre de 2011. 

� Dicho crecimiento en los ingresos de la compañía ha venido impulsado por la división Minorista, 
cuyos ingresos crecieron un 25% desde los 138,3 millones de euros en el primer trimestre de 
2011 a 173,3 millones de euros en el trimestre actual. 

− Los ingresos de voz de la división minorista se situaron en 32,3 millones de euros en el 
trimestre, lo que supone un crecimiento del 14% respecto al mismo periodo del ejercicio 
anterior. Dicha positiva evolución se debe principalmente al significativo crecimiento que ha 
experimentado la base de clientes tanto de ADSL como del servicio de “sólo voz” con factura 
única en los últimos trimestres, así como a la positiva evolución del negocio de telefonía 
móvil. La positiva evolución en dichos negocios está compensado parcialmente el efecto de la 
inclusión de llamadas a móviles en las tarifas planas de llamadas del servicio de ADSL. 

− Los ingresos de Internet y Datos, que incluyen el alquiler de la línea y la cuota de ADSL con 
tarifa plana de llamadas, continúan siendo el gran impulsor de los ingresos totales de la 
compañía, en línea con la evolución de la base de clientes ADSL. Así, dichos ingresos 
alcanzaron 141,0 millones de euros en el trimestre, lo que supone un crecimiento del 28% 
respecto a los 109,9 millones de euros obtenidos en el mismo periodo del ejercicio anterior. 

� Los ingresos de la división mayorista han continuado experimentando una positiva evolución en 
el primer trimestre de 2012, situándose en 42,8 millones de euros en el periodo frente a los 36,1 
millones de euros en el mismo periodo del ejercicio anterior, lo que supone un crecimiento del 

 



 

7 

Información Financiera Intermedia Entidades Emisoras de 

valores negociables admitidos a negociación. 

 

 

 19%. Dicha positiva evolución ha estado impulsada por el significativo crecimiento de la 
actividad de carrier. 

� El margen bruto de la compañía se situó en un 55% de los ingresos en el primer trimestre de 
2012, lo que supone una reducción de dos puntos porcentuales respecto al mismo periodo del 
ejercicio anterior y un aumento de un punto porcentual respecto al trimestre anterior. La 
reducción del margen bruto respecto al primer trimestre de 2011 se debe a la positiva evolución 
de los negocios de telefonía móvil y mayorista, negocios que cuentan con un margen bruto 
inferior al margen total de la compañía, así como a la ya mencionada anteriormente introducción 
de llamadas a móviles en las tarifas planas de voz del servicio ADSL, que ha supuesto la 
reducción del margen del negocio de voz residencial. En términos absolutos, el margen bruto de 
la compañía se ha situado en 118,4 millones de euros en el trimestre, lo que supone un 
aumento de un 18% respecto a los 100,3 millones de euros obtenidos en el mismo trimestre del 
ejercicio anterior. 

� Los gastos generales, de venta y administración (SG&A) se situaron en 79,2 millones de euros 
en el trimestre, lo que supone un crecimiento del 17% respecto al mismo periodo del ejercicio 
anterior. Dentro de dichos gastos, son los gastos de captación de nuevos clientes (gastos de 
Marketing y SAC) los que más aumentan, al situarse en 40,5 millones de euros en el trimestre, 
lo que supone un aumento del 23% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior. Dicho 
aumento se ha debido a la importante actividad comercial y la elevada captación de clientes que 
se ha producido durante el trimestre. Del resto de los gastos generales, son los gastos de red y 
sistemas los que registran un mayor crecimiento, al situarse en 13,7 millones de euros, con un 
crecimiento del 16% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior. Dicho aumento se 
corresponde con el aumento de cobertura de la red derivado de la apertura de nuevas centrales 
así como al aumento de capacidad de la red necesario para dar servicio a los nuevos clientes 
captados. El resto de los gastos generales registran crecimientos muy inferiores, lo que refleja el 
hecho de que el crecimiento de los gastos está directamente relacionado con el crecimiento de la 
base de clientes. 

� Las ganancias operativas (EBITDA) se situaron en 39,2 millones de euros en el trimestre, lo que 
supone un 18% de los ingresos y un crecimiento del 21% respecto a los 32,3 millones de euros 
obtenidos en el mismo periodo del ejercicio anterior. El crecimiento del EBITDA de la compañía 
es superior al crecimiento de su margen bruto, lo que refleja el apalancamiento operativo que 
experimenta la compañía a medida que aumenta su base de clientes. 

� El beneficio neto de la compañía en el primer trimestre de 2012 se situó en 11,8 millones de 
euros, lo que supone un aumento del 71% comparado con los 6,9 millones de euros de beneficio 
obtenidos en el mismo periodo del ejercicio anterior. Dicho significativo aumento en el beneficio 
neto de la compañía se debe tanto al aumento de las ganancias operativas comentada en el 
párrafo anterior como a la reducción de los gastos financieros de la compañía, debido a la 
progresiva reducción en los niveles de endeudamiento, así como a la mayor utilización de deuda 
bancaria tipo leasing que cuenta con costes financieros inferiores. 

 

Inversiones 

� Las inversiones de la compañía ascendieron a 24,5 millones de euros en el primer trimestre 
de 2012, lo que supone un aumento del 32% respecto a las inversiones de 18,6 millones de 
euros realizadas en el mismo periodo del ejercicio anterior. Dicho aumento de las 
inversiones se debe tanto al esfuerzo que continúa realizando la compañía en el aumento 
de la cobertura de su red de acceso ULL, tal y como se ha mencionado en el epígrafe “Red”, 
como al elevado crecimiento en clientes ADSL que ha registrado la compañía en los últimos 
meses, que requiere inversiones tanto en aumento de la capacidad de la red para hacer 
frente al aumento de la demanda como en equipos en el hogar del cliente. Asimismo, el 
reciente lanzamiento comercial y crecimiento de la base de servicios JazzBox tiene impacto 
en las inversiones debido al desarrollo de la red de distribución de contenidos (CDN) como 
a los equipos de cliente necesarios para ofrecer este servicio. 
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Tesorería 

� La liquidez de JAZZTEL a finales de marzo de 2012 era de 85,4 millones de euros, que incluyen 
1,8 millones de euros de caja restringida. Dicha posición de tesorería supone un aumento 
respecto a los 73,0 millones de liquidez con los que contaba la compañía a finales de 2011. 
Dicho aumento se debe a la significativa generación de caja operativa (EBITDA-CAPEX) durante 
el trimestre, que ascendió a 14,7 millones de euros. 

 

Evolución de los negocios de Jazztel plc. sociedad individual 

� Jazztel plc. como sociedad individual es una sociedad holding con participaciones directas o 
indirectas en las siguientes sociedades activas: Jazz Telecom, S.A., Banda 26, S.A., Jazzplat, 
S.A., Jazzplat Chile Call Center Limitada, Jazzplat Colombia S.A.S. y Jazzcom Limited. La 
actividad principal de la sociedad es la búsqueda y obtención de fondos para financiar las 
actividades de sus participadas. 
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R esum en  de  lo s  resu ltados  f in anc ie ros

M illo ne s  de  Eu ro s  (c ifra s  no  aud itada s  co n  c r ite r io s  

N I IF )                       

Ing resos 175 ,0 216 ,5 24%
M argen  B ru to 100 ,3 118 ,4 18%

%  de  ven ta s 57% 55%
G asto s  gene ra le s , ven ta s  y  adm on . 

(SG& A ) 68 ,0 79 ,2 17%
%  de  ven ta s 39% 37%

M argen  O pera tiv o  (EB ITD A ) 32 ,3 39 ,2 21%
%  de  ven ta s 18% 18%

A m ort iza c io ne s 2 0 ,0 21 ,7 9%

R do . F inanc ie ro  ne to -5 ,4 -4 ,2 -22%

R esu ltado  an te s  de  im puesto s 6 ,9 13 ,2 92%

Im puesto  d e  so c ied ades 0 ,0 -1 ,4 -

R esu ltado  N e to  6 ,9 11 ,8 71%

%  de  ven ta s 4% 5%

Inve rs ion e s  18 ,6 24 ,5 32%

Ing resos  p o r línea  de  negoc io

M illo ne s  de  Eu ro s  (c ifra s  no  aud itada s  co n  c r ite r io s  

N I IF )                       

To ta l T e le com un ica c ione s 174 ,4 216 ,1 24%
M ino r is ta 1 38 ,3 173 ,3 25%

Voz 28 ,4 32 ,3 14%
In te rne t  y  D a to s 109 ,9 141 ,0 28%

M ayo ris ta 36 ,1 42 ,8 19%

O tros 0 ,6 0 ,4 -25%
To ta l ing re sos 175 ,0 216 ,5 24%

Desg lo se  G as to s  G enera le s  y  d e  A dm in istra c ión

M illo ne s  de  Eu ro s  (c ifra s  no  aud itada s  co n  c r ite r io s  

N I IF )                       

G asto s  gene ra le s , ven ta s  y  adm on . 

(SG& A ) 68 ,0 79 ,2 17%
%  de  ven ta s 39% 37% -2  pp

M a rke t ing  y  S AC 33 ,0 40 ,5 23%
Atenc ió n  a l c lie n te 5 ,1 7 ,5 47%
Pe rsona l 6 ,0 6 ,1 1%
Red  y  S is te m a s 11 ,9 13 ,7 16%
O tra s lín eas  d e  ne go c io 2 ,4 2 ,4 0%
O tro s 9 ,5 8 ,9 -7%

R esum en  de  m agn itu de s  opera tiv as

C ifra s  no  aud itad as

D esp lie gue  de  red
A cce so  lo ca l Km . 4 .4 93 4 .5 47 1%
R ed  tro n ca l Km . 21 .5 69 21 .5 69 0%
C en tra le s 7 33 936 28%

Serv ic io s  AD SL  con tra tados 931 .060 1 .207 .816 30%
Serv ic io s  AD SL  a ctiv os 910 .398 1 .183 .468 30%

A D S L  FU LL* 845 .7 89 1 .1 11 .1 91 31%
A D S L  PU LL** 11 .5 41 7 .7 47 -33%
A D S L  re ven ta 53 .0 68 64 .5 30 22%

Serv ic io s  de  V oz
L ínea s d e  vo z  ind ire c to  (só lo  v oz , s /A D S L PU LL-A I) 82 .0 89 85 .0 62 4%
A D S L  FU LL 845 .7 89 1 .1 11 .1 91 31%
Fac tu ra  ún ica  " lín ea  ja zz te l" 1 08 .9 84 143 .4 44 32%

Serv ic io s  m óv ile s 66 .9 76 162 .9 17 143%
A cce so  D irec to  Em p re sa s

S e rv ic io s  a c tivo s 31 .5 27 36 .7 74 17%
Serv ic io s  m ayoris ta s  a  ope rado res

C on tra to s d e  g e s t ió n  d e  trá fico 137 114 -17%
C on tra to s d e  ve n ta  d e  capac id ad 26 19 -27%
S erv ic io s  D SL  m ayo ris ta s 14 .2 61 15 .0 75 6%

N úm ero  de  em p leados*** 474 474 0%

* FU LL: B uc le  to ta lm en te  d esag regado  (F u ll un bund ling  lo ca l lo op )

* *PU LL: B uc le  p arc ia lm en te  d e sag regado  (Par tia l u nbund ling  lo ca l lo op )

* **Ex c luy end o  Jazzp la t A rg en tina  y  C h ile  (1 .7 38  em p le ado s);  

     to da s  la s  c ifras  d e  em p le ado s  es tán  a  f ina l d e  pe ríod o .

C rec . A nua l1T  2011 1T  2012

1T  2011 C rec . A nua l1T  2012

C rec . A nua l

1T  2011 1T  2012 C rec . A nua l

1T  2011 1T  2012
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JA Z Z T E L  p .l .c .  B a la n ce  c o n so lid a d o 3 1 -m a r-1 1 3 1 -m a r-1 2
C ifra s  e n  m ile s  d e  e u ro s

A C T IVO

In m o v . in m a te r ia l 2 0 .6 0 7 2 6 .5 9 0
In m o v . m a te r ia l 4 4 9 .4 5 5 4 5 5 .5 4 2
In ve rs io n e s  f in a n c ie ra s  L P 9 8 8 1 .8 0 8
Im p ue s to s  d ife r id o s 0 2 1 .6 2 2

T o ta l A c t iv o  n o  C o rr ie n te 4 7 1 .0 5 1 5 0 5 .5 6 2
In ve n ta r io s 0 1 .4 1 8
D e u d o re s  ( co m e rc ia le s  y  v a r io s ) 9 7 .4 8 7 1 1 1 .2 1 3
C a ja  l ib re 5 0 .2 5 7 8 3 .6 1 2
C a ja  re s tr in g id a 2 .9 8 9 1 .7 8 9

T o ta l A c t iv o  C o rr ie n te 1 5 0 .7 3 4 1 9 8 .0 3 2

TO TA L  A C T IV O 621 .7 8 4 7 0 3 .5 9 4

P A S IVO

F on d o s  P ro p io s 2 1 3 .7 7 7 2 7 5 .5 8 0
P ro v is ió n  p o r  r ie sg o s  y  g a s to s 1 0 8 1 .1 1 2
B o n o s  (v to . a  L .P .) 6 6 .7 9 8 3 3 .3 9 9
D e u d a  b a n ca r ia  +  IR U 's  a  L .P . 1 1 7 .9 1 3 1 1 5 .1 4 2
Im p ue s to  d ife r id o 0 6 .1 7 9

T o ta l P a s iv o  n o  C o rr ie n te 1 8 4 .8 1 9 1 5 5 .8 3 2
B o n o s 3 5 .8 6 1 3 6 .1 4 7
D e u d a  b a n ca r ia  +  IR U 's  a  C .P . 5 8 .2 3 7 6 7 .7 3 6
A c re e d o re s 1 2 9 .0 8 9 1 6 8 .2 9 9

T o ta l P a s iv o  C o rr ie n te 2 2 3 .1 8 8 2 7 2 .1 8 2

TO TA L  P A S IV O 621 .7 8 4 7 0 3 .5 9 4

D eu d a  N e ta 3 1 -m a r-1 1 3 1 -m a r-1 2

D e u d a  F in a n c ie ra 1 8 6 .7 2 5 1 6 3 .6 5 2
B o n o s  L .P . 6 6 .7 9 8 3 3 .3 9 9
B o n o s  C .P . ( in te re s e s  m á s  p r in c ip a l) 3 5 .8 6 1 3 6 .1 4 7
D e u d a  a  L .P . 0 0
D e u d a  a  C .P . ( in c lu y e  fa c to r in g ) 3 5 .0 6 6 3 8 .7 8 5
A rre n d a m ie n to  F in a n c ie ro  L .P . 2 9 .0 9 5 3 0 .0 3 7
A rre n d a m ie n to  F in a n c ie ro  C .P . 1 9 .9 0 5 2 5 .2 8 5

T e so re r ía  e  in v e rs io n e s  tem p o ra le s 5 3 .2 4 6 8 5 .4 0 1

D eu d a  f in a n c ie ra  n e ta 1 3 3 .4 7 9 7 8 .2 5 2

IR U s* 9 2 .0 8 5 8 8 .7 6 3

O b lig a c io n e s  f in a n c ie ra s  n e ta s 2 2 5 .5 6 4 1 6 7 .0 1 5

* IR U :  In d e fe a s ib le  r ig h t o f  u s e  a g re e m e n ts  ( c o n tra to s  d e  d e re ch o  ir r e v o ca b le  d e  u so )

F lu jo  d e  C a ja 1 T  2 0 1 1 1 T  2 0 1 2
C F  O p e ra t iv o 3 2 .4 7 6 3 3 .4 6 8

E B IT D A 3 2 .2 8 8 3 9 .2 0 0
V a r ia c ió n  d e  C ircu la n te  y  o t ro s* 1 8 7 -5 .7 3 2

C F  In v e rs io n e s* * -1 2 .9 3 7 -1 2 .9 8 7
C F  F in a n c ie ro -1 0 .0 4 1 -8 .0 8 6
V a r ia c ió n  d e  te so re r ía 9 .4 9 8 1 2 .3 9 5
T e so re r ía  e  in v e rs io n e s  tem p o ra le s 5 3 .2 4 6 8 5 .4 0 1

*  A ju s ta d o  p o r  o p c io n e s /p ro v is io n e s  y  o t ro s  a ju s te s  c o n ta b le s

* *  C a sh  c a p e x  d e sp u é s  d e  f in a n c ia c ió n  d e  H u aw e i


