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Nota de Prensa

CIE AUTOMOTIVE MANTIENE SU CRECIMIENTO
Y AUMENTA UN 19% SUS VENTAS

Factura 656 millones de euros en los nueve primeros meses

Alcanza los 27 millones de resultado neto

Bilbao, 27.10.2005— CIE Automotive continda con su crecimiento sostenido
durante los primeros nueve meses de 2005, pasando su cifra de negocio agregada de
549 millones de euros a 656 (584 en ventas consolidadas), un 19% mas que el mismo
periodo en 2004, y con un resultado neto después de impuestos de 27 millones.

Durante este periodo, CIE Automotive ha realizado fuertes mejoras
operacionales orientadas al aumento de la productividad, a la satisfaccion del cliente,
y a la saturacion de las instalaciones productivas existentes, lo que ha conllevado una
contencién de inversiones.

Por ello, CIE Automotive ha incrementado con respecto a 2004 un 26% el
resultado bruto de explotacion —EBITDA—, que alcanza los 88,9 millones de euros y un
54% el resultado neto de explotacion, que se sitla en los 47,3 millones de euros.

Segun Ignacio Martin, Consejero Delegado, “esta evolucién del Grupo viene
avalada, en gran parte, por el buen comportamiento de las empresas en economias
emergentes como Brasil, Repulblica Checa y México que suponen ya el 20% de la
facturacion”

CIE Automotive se ha consolidado como el principal proyecto empresarial entre
los proveedores europeos de su categoria. Entre sus clientes se encuentran los
principales constructores de vehiculos y proveedores de primer nivel.

El Grupo cuenta con 30 empresas —ubicadas en Europa Occidental, Europa
Oriental, Brasil y México—. La plantilla asciende a 6.000 personas.



