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Disclaimer

Esta presentacion contiene informaciones con previsiones de futuro. Dichas informaciones con previsiones de futuro implican
riesgos conocidos y desconocidos, incertidumbres y otros factores que pueden hacer que los resultados, la rentabilidad o los logros
reales de ROVI, o los resultados industriales, sean materialmente diferentes de los resultados, rentabilidad o logros futuros,
expresados o implicitos en dichas informaciones sobre previsiones de futuro. Las informaciones contenidas en esta presentacion
representan las perspectivas y previsiones de ROVI a la fecha de esta presentacion. ROVI desea hacer constar que los
acontecimientos y desarrollos futuros pueden provocar cambios en dichas perspectivas y previsiones. Ello no obstante, si bien ROVI
puede optar por actualizar estas informaciones con previsiones de futuro en algdn momento posterior, desea advertir expresamente
que no esta obligada a hacerlo. Estas declaraciones con previsiones de futuro no deben tomarse como base, en el sentido de que

representan las perspectivas o previsiones de ROVI, en cualquier fecha posterior a la fecha de esta presentacion.




Resultados operativos

Juan Lopez-Belmonte
Consejero Delegado
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Resultados financieros 1S 2015 — Aspectos destacados

» Los ingresos operativos aumentaron un 4%, hasta los 121,3Mn€ en 1S 2015, como resultado principalmente de la fortaleza
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del negocio de fabricacidn a terceros que crecié un 11%, y del negocio de especialidades farmacéuticas, cuyas ventas crecieron
un 2%. Los ingresos totales se incrementaron en un 3% hasta los 121,9Mn€ en 1S 2015.

Para 2015, ROVI espera que la tasa de crecimiento de los ingresos operativos se sitle entre la banda media y la banda alta
de la primera decena.

Excelente comportamiento de Bemiparina en Espafia: crecimiento del 7% hasta los 24,9Mn€ de ventas.

Comportamiento positivo de Absorcol & Vytorin & Orvatez: incremento de ventas del 10%.

Las ventas de Hirobriz y Ulunar, ambos productos para pacientes con EPOC lanzados en 4T 2014, alcanzaron 2,6 Mn€.
Las ventas de Medicebran y Medikinet, lanzados en dic. 2013 y comercializados en exclusiva en Espafia, crecieron un 4%.

Las ventas de Volutsa, producto lanzado en febrero de 2015, alcanzaron 1,1 Mn€.

El EBITDA disminuyo6 un 7% (19,5Mn€) en H1 2015, reflejando un decrecimiento en el margen EBITDA de 1,9 pp hasta el 16,1%
en H1 2015 desde el 18,0% en H1 2014. No obstante, si se hubiera mantenido, en H1 2015, el mismo importe de gastos I+D que
el registrado en H1 2014 y excluido el impacto de (i) otros ingresos, en H1 2015 y H1 2014, y (ii) los lanzamientos de producto
recientes, en H1 2015, el EBITDA habria aumentado un 23% hasta los 23,8Mn€, lo que hubiera significado un crecimiento en el
margen EBITDA de 3,0 pp hasta el 19,6% en H1 2015 desde el 16,6% en H1 2014.

El beneficio neto disminuy6 un 9% hasta los 13,6Mn€ en H1 2015. No obstante, si se hubiera mantenido, en H1 2015, el mismo
importe de gastos de I+D que el registrado en H1 2014 y excluido el impacto de (i) otros ingresos, en H1 2015 y H1 2014, vy (ii)
los lanzamientos de producto recientes, en H1 2015, el beneficio neto habria aumentado un 31% hasta los 17,6Mn€.

En julio de 2015, ROVI pag6 un dividendo bruto de 0,1690€/accidén con cargo a los resultados de 2014, lo que supuso un
crecimiento del 5% frente al dividendo del afio anterior.



Crecimiento liderado por la fortaleza de los negocios de
fabricacion aterceros y especialidades farmacéuticas...

Ingresos operativos totales (Mn€)
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» Losingresos operativos aumentaron un 4% en 1S 2015, hasta 121,3Mn€, como resultado de la fortaleza de:

v el negocio de fabricacién a terceros, cuyas ventas crecieron un 11%;y

v el negocio de especialidades farmacéuticas, que registré un crecimiento de las ventas del 2% en 1S 2015.
» ROVI confia en seguir creciendo a pesar de la dificil situacion que atraviesa la industria farmacéutica espafiola:

v" ligero crecimiento anual del 0,8% esperado por Farmaindustrial para 2015y 2016; y

v" el pronéstico de IMS Health?, para el gasto en medicamentos en Espafia, apunta a una tasa de crecimiento cero o
negativo para el periodo 2014-2018.
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.con una elevada rentabilidad

EBITDA (Mn€) y margen EBITDA (%) sin
impactos

Beneficio neto (Mn€) sin impactos
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» En H1 2015, el EBITDA se vio afectado por (i) una reduccion del 62% de otros ingresos (subvenciones), (ii) un
incremento del 33% de los gastos de 1+D como resultado principalmente del avance del estudio de fase Il de ISM-
Risperidona y (iii) los lanzamientos de producto recientes como Hirobriz, Ulunar, Volutsa y Orvatez, que conllevaron
unos gastos de ventas, generales y administrativos de 2,9Mn€.

» Si se hubiera mantenido, en H1 2015, el mismo importe de gastos I+D que el registrado en H1 2014 y excluido el
impacto de (i) otros ingresos, en H1 2015y H1 2014, y (ii) los lanzamientos de producto recientes, en H1 2015:

v el EBITDA habria aumentado un 23% hasta los 23,8Mn€, lo que hubiera significado un crecimiento en el
margen EBITDA de 3,0 pp hasta el 19,6% en H1 2015 desde el 16,6% en H1 2014.

v el beneficio neto habria aumentado un 31% hasta los 17,6Mn€.
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Bemiparina en Espafa, liderando el crecimiento

Ventas de productos con prescripcion (Mn€)
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» Las ventas de productos farmacéuticos con prescripcion aumentaron un 1% hasta 70,9Mn€ en 1S 2015.
» Las ventas totales de Bemiparina disminuyeron un 1% en 1S 2015, situandose en los 36,8Mn&€.
v' Las ventas de Bemiparina en Espafia crecieron un 7% hasta alcanzar los 24,9Mn€.

v' Las ventas internacionales disminuyeron un 14% hasta los 11,9Mn€. Esta reduccion fue especifica de 1S 2015. ROVI
espera que la comercializacion de Bemiparina en China y Brasil, prevista para 2S 2015, asi como el lanzamiento del
producto en nuevos paises, como Qatar en 1S 2015, contribuyan a alcanzar ventas estables en 2015.
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Buen comportamiento de la cartera de productos (1/2)

Ventas de Absorcol, Vytorin y Orvatez (Mn€)
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Ventas de Hirobriz y Ulunar (Mn€)
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Las ventas de Absorcol, Vytorin y Orvatez (el ultimo
lanzado en junio 2015) crecieron un 10% hasta los
11,1Mn€ en 1S 2015.

Las ventas de Hirobriz y Ulunar, ambos productos
lanzados en 4T 2014, alcanzaron 2,6 Mn€ en 1S 2015.

Las ventas de Medicebran y Medikinet, productos
lanzados en diciembre de 2013 y comercializados en
exclusiva por ROVI en Espafia, aumentaron un 4% hasta
3,9Mn€ en 1S 2015.

Las ventas de Thymanax, producto lanzado en marzo de
2010, disminuyeron un 26% hasta los 3,9Mn€ en 1S 2015.
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Buen comportamiento de la cartera de productos (2/2)

Ventas de Corlentor (Mn€)
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Ventas de Volutsa (Mn€)
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Las ventas de Corlentor disminuyeron un 3% hasta
los 6,6Mn€ en 1S 2015.

Las ventas de Volutsa, producto lanzado en febrero
de 2015 alcanzaron 1,1Mn€ en 1S 2015.

Las ventas de Exxiv se redujeron un 11% hasta los
3,1Mn€, principalmente por la desaceleracion del
mercado de los COX-2.

Las ventas de agentes de contraste y otros
productos hospitalarios aumentaron un 6% hasta los
13,2Mn€ en 1S 2015.
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Servicios de fabricacion a terceros de valor anadido

> Las ventas de fabricacién a terceros se incrementaron
Ventas de fabricacion a terceros (Mn€) en un 11% en 1S 2015 hasta los 33.3Mn€.

= 30,0 - > Evoluciéon muy positiva de la planta de inyectables,

30 cuyos ingresos aumentaron un 57% hasta alcanzar los

25 1 14,6Mn€ en 1S 2015. En linea con este crecimiento de

20 - los ingresos, la capacidad ociosa de la planta se ha

reducido.
15 -
~ » Los ingresos procedentes de la planta de Frosst
Ibérica alcanzaron los 18,7Mn€ en 1S 2015 frente a los

> 20,7Mn€ de 1S 2014 como consecuencia de una menor
0 - - produccién para MSD.

H1 2014 H1 2015
= Planta de inyectables u Frosst Ibérica > In 1S 2015, ROVI ha fortalecido su division de

fabricacion a terceros a través de:

v’ La adquisicién de activos de una planta de

fabricacion en San Sebastian de los Reyes; y

v’ La firma de un contrato con Merus Labs para la

fabricacion de Sintrom.
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Foco en la plataforma de liberacidn de farmacos y
en glicomica
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Previsiones 2015

Ingresos operativos Ingresos operativos
2014 A 2015

‘ banda media de la 12
238,0Mn€ decena — banda alta

de la 12 decena

Nuestros principales pilares de crecimiento

Especialidades farmaceuticas Fabricacion a terceros

* Bemiparina » Capacidad ociosa tanto en las
* Lanzamientos recientes como plantas de inyectables como en
Orvatez, Volutsa, Ulunar e la planta de formas orales
Hirobriz * Adquisicion de nuevos clientes

 Cartera existente (Vytorin,
Absorcol, Medikinet, Corlentor,
agentes de contraste...)

* Nuevos lanzamientos de
productos bajo licencia
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Resultados financieros

Javier Lopez-Belmonte
Director financiero
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Buen nivel de ingresos con un fabuloso
comportamiento de Bemiparina en Espaina

Ingresos operativos totales (Mn€)
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» Ingresos operativos de 121,3Mn€, registrando un crecimiento del 4%:
v Crecimiento del 1% en los productos farmacéuticos con prescripcion;
v Crecimiento del 6% en agentes de contraste y otros productos hospitalarios;
v Crecimiento del 11% en fabricacién a terceros; y
v Decrecimiento del 2% en productos OTC y otros (incluye la concesion de licencias de distribucion).

» Las ventas de Bemiparina, producto de referencia de ROVI desarrollado internamente, alcanzaron los 36,8Mn€, una
disminucion del 1% vs 1S 2014. Las ventas en Espafia se incrementaron en un 7%.
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Margen bruto afectado por unareduccidon en otros
Ingresos (subvenciones)

Beneficio bruto (Mn€) & margen bruto (%)

» El beneficio bruto se incrementé en un 3% en 1S
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Bemiparina tuvo un impacto positivo en el margen
del primer semestre de 2015.
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Esfuerzo inversor importante en lanzamientos de
nuevos productos e I+D

Gastos de ventas, grales. y administrativos (Mn€) Gasto en [+D (Mn€)

50% - 38,5% - 50 8 -

40% - - 40
6 4
30% - - 30
20% - ’ - 20
2 4
10% - - 10
O% T T r 0 O b T
H12014 H1 2015 H1 2014 H1 2015

mmmm Gastos operativos === Gastos operativos/ingresos operativos

» Los gastos de ventas, generales y administrativos aumentaron un 4% en H1 2015 hasta los 46,7Mn€, debido
fundamentalmente a los lanzamientos de producto recientes como Hirobriz, Ulunar, Volutsa y Orvatez. No obstante, si se
excluye el impacto de estos lanzamientos, que implicaron unos gastos de 2,9Mn€ en H1 2015, los gastos de ventas,
generales y administrativos habrian disminuido un 2% hasta los 43,7Mn€. Asimismo, el incremento de los gastos de
ventas, generales y administrativos en H1 2015 reflejé el esfuerzo inversor en capital humano para dirigirse a
neumologos y a la atencion primaria, principales publicos objetivo de Hirobriz y Ulunar, y para participar en el desarrollo
del proyecto ISM.

» Los gastos de I+D aumentaron un 33% hasta los 7,9Mn€ en H1 2015 como resultado principalmente de:
v el desarrollo del estudio de fase Il de Risperidona-ISM®;y
v la realizacién de actividades de desarrollo de la formulacién para el ensayo de fase Il de Risperidona-ISM®y de

fase | de Letrozol-ISM®. -
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EBITDA

EBITDA (Mn€) & margen EBITDA (%)
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mmmm EBITDA sin impactos

EBITDA (Mn€) & margen EBITDA (%) sin
impactos
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> EI EBITDA disminuyo6 un 7% (19,5Mn€) en H1 2015, reflejando un decrecimiento en el margen EBITDA de 1,9

pp hasta el 16,1% en H1 2015 desde el 18,0% en H1 2014.

» En H1 2015, el EBITDA se vio afectado por (i) una reduccion del 62% de otros ingresos (subvenciones), (ii) un

incremento del 33% de los gastos de 1+D como resultado principalmente del avance del estudio de fase Il de ISM-

Risperidona y (iii) los lanzamientos de producto recientes como Hirobriz, Ulunar y Volutsa, que conllevaron unos
gastos de ventas, generales y administrativos de 2,9Mn€.

» Si se hubiera mantenido, en H1 2015, el mismo importe de gastos I+D que el registrado en H1 2014 y excluido el
impacto de (i) otros ingresos, en H1 2015y H1 2014, y (ii) los lanzamientos de producto recientes, en H1 2015, el

EBITDA habria aumentado un 23% hasta los 23,8Mn€, lo que hubiera supuesto un crecimiento en el margen

EBITDA de 3,0 pp hasta el 19,6% en H1 2015 desde el 16,6% en H1 2014.
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EBIT
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Las amortizaciones aumentaron un 15% en 1S 2015, hasta los 4,9Mn€, como consecuencia de las compras de
inmovilizado, material e inmaterial, realizadas durante los uUltimos doce meses.

El EBIT disminuy6 un 12% hasta los 14,6Mn€, reflejando una disminucion de 2,3 pp en el margen EBIT hasta el
12,1% desde el 14,3% en 1S 2014.

Manteniendo, en H1 2015, el mismo importe de gastos I+D que el registrado en H1 2014 y excluyendo el impacto
de (i) otros ingresos, en H1 2015y H1 2014, y (ii) los lanzamientos de producto recientes, en H1 2015, el EBIT
habria aumentado un 25% hasta los 18,9Mn&€, lo que habria supuesto un crecimiento en el margen EBIT de
2,6 pp hasta el 15,6% en H1 2015 desde el 13,0% en H1 2014.

MRS 1




Beneficio neto
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El beneficio neto disminuyd un 9% hasta 13
Manteniendo, en H1 2015, el mismo importe de gastos de 1+D
gue el registrado en H1 2014 y excluyendo el impacto de (i) otros
ingresos, en H1 2015y H1 2014, y (ii) los lanzamientos de
producto recientes, en H1 2015, el beneficio neto habria
aumentado un 31% hasta los 17,6 Mn€.

Tasa fiscal efectivadel 5,1% en 1S 2015 vs 5,6% en 1S 2014.
Esta favorable tasa fiscal efectiva se debe a:

v' deduccion de gastos de I+D existentes; y
v’ activacién de bases imposibles negativas de Frosst Ibérica.

A 31 de diciembre de 2014, Frosst Ibérica tenia 50,1Mn€ de
bases imponibles negativas, de las cuales 7,7Mn€ se utilizaran
enel IS de 2014y 3,8Mn€ en 1S 2015.

El 27 de noviembre de 2014, el Gobierno aprobé por Real
Decreto-ley una amplia reforma fiscal, con efectos desde ene ‘15.
Estas medidas fiscales afectaran positivamente a la PyG del
Grupo ROVIy al importe del impuesto a pagatr, por lo que ROVI
espera que la tasa fiscal efectiva se sitle entre la banda media 'y
la banda alta de la primera decena (es decir, la decena hasta el
10%) para los proximos afios.

Entre las medidas fiscales que afectaran al IS, cabria destacar:
v el tipo del 30% baja al 28% en ‘15 y al 25% a partir de ‘16.
v las bases imponibles negativas podran compensar rentas
positivas mas rapido y sin limite temporal; y
v el esquema de las deducciones por I1+D se mantiene.




Inversion en inmovilizado y Flujo de caja libre (FCF)

Evolucion del Capex (Mn€)
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» 8,9 Mn€ de inversidon en inmovilizado en 1S 2015:
v' 1,1Mn€ de inversiones asociadas a la planta de inyectables;

1,0Mn€ de inversiones vinculadas a la planta de Granada;
1,4Mn€ de inversiones en la planta de Alcalg;
1,4Mn€ de inversiones en mantenimiento y otros; y

El resto corresponde a la adquisicion de los activos de una
planta de fabricacion en San Sebastian de los Reyes.

» Flujo de caja libre, se incremento hasta 4,6Mn€ debido
principalmente a:

RN NI

v reduccién de 0,7Mn€ en “clientes y otras cuentas a cobrar “
en 1S 2015 vs incremento de 7,1Mn€ en 1S 2014,y

v" incremento de 2,4Mn€ en “existencias” en 1S 2015 vs un
incremento de 7,3Mn€ en 1S 2014.
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Deuda financiera

Desglose de la deuda (%) Vencimientos de la deuda (Mn€)
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Deuda con la administracion publica, al 0% de tipo de interés, representa el 42% del total de la deuda.
Posicion de tesoreria bruta de 27,1Mn€ a 30 de junio de 2015 vs 28,0Mn€ a 31 de diciembre de 2014.
Posicion de tesoreria neta de -7,9Mn€ a 30 de junio de 2015 vs -8,3Mn€ a 31 de diciembre de 2014.

El 2 de julio ROVI pag6 un dividendo con cargo a los resultados de 2014 de 0,1690 euros/accion. Este dividendo significo
un incremento del 5% comparado con el dividendo pagado con cargo a los resultados de 2013.
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Noticias esperadas para 2015/2016

Especialidades
farmaceuticas

» Lanzamiento de nuevos productos bajo licencia

Fabricacion a terceros » Anuncio de nuevos contratos

» Publicacion de los resultados de Fase Il de Risperidona-ISM® en 3T 2015
> Inicio de la Fase Ill de Risperidona-ISM® en 1S 2016
» Posible autorizacion de comercializacion de un biosimilar de enoxaparina
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Para mas informacion, puede ponerse en contacto con:

Juan Lépez-Belmonte
Consejero Delegado
91 375 62 35

Javier Lopez-Belmonte
Director Financiero
91 375 62 66

Marta Campos Martinez
Relaciéon con Inversores
91 244 44 22
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