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1. EVOLUCIÓN DE LOS NEGOCIOS EN EL PRIMER TRIMESTRE DEL AÑO 2005

1.1 Información Relevante

CIFRAS CONSOLIDADAS (en miles de Euros, excepto el nº de empleados)

	
	Consolidado PGC
	Consolidado NIIF
	Variación

	
	Marzo 2005
	Marzo 2004
	Marzo 2005
	Marzo 2004
	Mar 05/Marzo04

	Importe neto de la cifra de negocio
	61.140
	46.913
	61.140
	46.913
	30,33%

	Resultado antes de impuestos
	7.286
	6.399
	7.688
	6.623
	16,09%

	Resultado del ejercicio actividades continuadas
	N/A
	N/A
	5.502
	4.886
	N/A

	Resultado del ejercicio
	5.231
	4.735
	5.502
	4.886
	12,61%

	Resultado atribuido a los socios externos
	-
	58,53
	-
	58,53
	-100%

	Resultado atribuido a la Sociedad dominante
	5.231
	4.794
	5.502
	4.945
	11,27%

	Número medio de personas

 empleadas
	1.248
	1.137
	1.248
	1.137
	9,80%


Los datos del primer trimestre del año 2005 incorporan dos novedades muy significativas respecto a las informaciones periódicas que hasta el momento publicaba nuestra Compañía.

La primera hace referencia a la necesidad de presentar la información bajo Normas Internacionales de Contabilidad, mostrando también la situación comparativa con la contabilización de la actividad de este primer trimestre bajo la normativa del Plan General de Contabilidad español. Como se puede apreciar, no existen diferencias significativas por el cambio de legislación contable, con excepción del tratamiento de Fondo de Comercio.

La segunda novedad en los datos que presentamos en este trimestre es la consolidación, desde el 19 de enero de 2005 de la actividad desarrollada por las plantas adquiridas a Owens Illinois y situadas en Castellar del Vallés (Barcelona) y en Milán (Italia). Con estas incorporaciones, y tras la realizada en octubre 2003 con la adquisición de Ricardo Gallo Vidro de Emballagem, S.A., el Grupo ha duplicado la dimensión que tenía hace año y medio, cumpliendo con ello los objetivos estratégicos que nos habíamos marcado.

1.2 Análisis de los principales datos de actividad

El aumento del tamaño de nuestro Grupo explica la evolución de la mayoría de las magnitudes de negocio en este periodo y demuestran la positiva aportación que estas operaciones estratégicas están realizando a la evolución de nuestros resultados.

Iniciando el análisis por la actividad industrial, destacamos que las cantidades fabricadas han superado en un 42,24% las toneladas producidas el año anterior (un 2,5% se explica por la mejoría de las toneladas producidas por las plantas que formaban parte de nuestro Grupo en marzo de 2004). 

En este primer trimestre se han iniciado los trabajos para modernización de uno de los hornos de nuestra planta de Italia, lo cual ha mermado la capacidad productiva de la misma.

Los costes de fabricación han tenido un buen comportamiento en nuestras plantas históricas, estando por debajo, no sólo de nuestras previsiones, sino incluso de la situación mostrada en el mismo periodo del pasado año, debido fundamentalmente a la mejora de productividad y al reflejo de las positivas evoluciones de eficiencia en la planta de Portugal con ya dieciocho meses de integración en el Grupo.

Analizando la actividad comercial, nuestra cifra de ventas se ha incrementado en un 30,3% con relación al año anterior, consecuencia de la incorporación de las dos nuevas sociedades.

El comportamiento de las toneladas vendidas en el sector de fabricantes de envases de vidrio en todos los países en los que estamos implantados ha sido bastante negativo. A modo de ejemplo, en España los fabricantes hemos visto reducidas nuestras ventas en un 11% respecto al primer trimestre del año pasado (el cual fue especialmente positivo).  Esta mala situación, tiene dos razones fundamentales:

· Este año la Semana Santa se ha situado en el primer trimestre frente a que el año pasado fue en el segundo, lo cual reduce el número de días de embotellado de nuestros clientes

· La climatología en este invierno ha sido especialmente adversa lo que retrae el consumo

Centrándonos en lo que ha ocurrido con las ventas de las sociedades de nuestro Grupo, estamos en la línea de lo ocurrido en el sector, habiendo obtenido unos resultados inferiores a nuestras previsiones del 9,5%, en concepto de toneladas vendidas. Si analizásemos solamente las toneladas vendidas en las plantas que existían en marzo 2004, las cantidades vendidas han sido un 8,5% inferiores a las que registramos hace un año. 

Estos datos negativos entendemos que son totalmente coyunturales y no se pueden extrapolar al conjunto del año. La razón por la que entendemos se trata de una situación coyuntural, es que nuestras ventas en abril se han recuperado de manera notable y han corregido ya un 45% de las desviación negativa que acumulábamos al finalizar el trimestre.

1.3 Análisis de resultados

Los resultados se han comportado de manera positiva, a pesar de las dificultades de mercado con las que hemos iniciado el año y los problemas de adaptación de cualquier integración corporativa.

Los resultados brutos de explotación (EBITDA) han alcanzado una cifra de 15.138,25 miles de €, que suponen una mejora del 27,07% sobre los obtenidos en el primer trimestre del pasado año, fruto de los buenos niveles de productividad industrial y de la contención en los costes de producción.

El beneficio consolidado antes de impuestos ha alcanzado la cifra de 7.688,30 miles de €, que supera en un 16,09% a los que hubiéramos registrado en marzo de 2004, aplicando la normativa contable internacional, a pesar de que nuestros gastos financieros se han incrementado 880 miles de € como consecuencia de la adquisición de las nuevas plantas.

Y terminamos el análisis de los márgenes, señalando que el beneficio neto consolidado después de impuestos ha sido de 5.502 miles de € (4.944,53 en el año anterior), que representa una mejoría de nuestros resultados del 12,61%.

1.4 Información relevante para el accionista

En el periodo transcurrido durante el primer trimestre de este año 2005 han ocurrido tres hechos de relevancia que fueron publicados y comunicados al mercado financiero.

El primero fue la consumación de la compra de las plantas de Castellar del Vallés y Milán al líder mundial de fabricación de envases de vidrio, Owens Illinois, el día 19 de enero. Esta adquisición se realizó por un montante total de 138,2 millones de €, compra que fue financiada en su totalidad con deuda bancaria. Esta operación corporativa nos coloca en una situación estratégica inmejorable en el mercado ibérico, ocupando el segundo lugar en el ranking de nuestro sector, y nos da entrada a un nuevo mercado para nuestro Grupo (Italia), el cual tiene un peso específico muy importante en el conjunto de Europa.

Por otro lado, en reunión del Consejo de Administración celebrada el 22 de febrero de 2005 se acordó aprobar el reparto de un dividendo bruto, a cuenta de los resultados del año 2004, de 33 céntimos de € por acción. Este dividendo ya fue desembolsado a los accionistas el pasado día 24 de febrero. En esa misma reunión se aprobó someter a la aprobación de la Junta General de Accionistas el repartir un dividendo complementario de 10 céntimos de € tras la celebración de dicha Junta.

Finalmente, el pasado día 23 de marzo, procedimos a la adquisición, a través de nuestra filial Inverbeira Sociedad de Promoción de Empresas, S.A., de 200.000 acciones (10% del capital social) de nuestra filial portuguesa Ricardo Gallo Vidro de Emballagem, S.A.. El precio de dicha operación fue de 3,67 millones de € y tras la misma, Vidrala, S.A. controla el 99,99% de la misma.
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