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DISCLAIMER

Exoneracion de responsabilidad

Este documento ha sido elaborado por Soltec Power Holdings, S.A. (“Soltec”) Unicamente para su uso durante la presentacidon de resultados correspondientes al periodo de nueve meses finalizado el 30 de septiembre
de 2020. En consecuencia, no podra ser divulgado ni hecho publico ni utilizado por ninguna otra persona fisica o juridica con una finalidad distinta a la arriba expresada sin el consentimiento expreso y por escrito de
Soltec.

Soltec no asume ninguna responsabilidad por el contenido del documento si este es utilizado con una finalidad distinta a la expresada anteriormente.

La informacidn y cualesquiera de las opiniones y afirmaciones contenidas en este documento no han sido verificadas por terceros independientes y, por lo tanto, ni implicita ni explicitamente se otorga garantia alguna
sobre la imparcialidad, precision, plenitud o correccién de la informacién o de las opiniones y afirmaciones que en él se expresan.

Ni Soltec, ni sus filiales u otras compaiiias del grupo Soltec o sociedades participadas por Soltec asumen responsabilidad de ningun tipo, con independencia de que concurra o no negligencia o cualquier otra
circunstancia, respecto de los dafios o pérdidas que puedan derivarse de cualquier uso de este documento o de sus contenidos.

Ni este documento ni ninguna parte del mismo constituyen un documento de naturaleza contractual, ni podran ser utilizados para integrar o interpretar ninglin contrato o cualquier otro tipo de compromiso.

Cualquier informacidon contenida en este documento sobre el precio al cual han sido comprados o vendidos los valores emitidos por Soltec, o sobre el rendimiento de dichos valores, no puede tomarse como base para
interpretar el comportamiento futuro de los valores emitidos por Soltec.



Indicadores financieros no-NIIF y medidas alternativas de rendimiento

Ademas de la informacién financiera preparada conforme a las Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF) y derivada de nuestros estados financieros, esta presentacion incluye ciertas medidas
alternativas del rendimiento (“MAR”), segun se definen en las Directrices sobre las medidas alternativas del rendimiento publicadas por la Autoridad Europea de Valores y Mercados (ESMA) el 5 de octubre de2015
(ESMA/2015/1415es), asi como ciertos indicadores financieros no-NIIF. Las medidas financieras contenidas en este documento que se consideran MAR e indicadores financieros no-NIIF se han elaborado a partir de la
informacidn financiera del Grupo Soltec, pero no estan definidas ni detalladas en el marco de informacidn financiera aplicable y, por tanto, no han sido auditadas ni revisadas por nuestros auditores.

Utilizamos las MAR e indicadores financieros no-NIIF a la hora de planificar, supervisar y evaluar nuestro desempefio. Consideramos que estas MAR e indicadores financieros no-NIIF son Utiles para facilitar al equipo
gestor y a los inversores la comparacion del desempefio operativo entre periodos.

Si bien creemos que dichas MAR e indicadores financieros no-NIIF son Utiles a la hora de valorar nuestro negocio, esa informacidn tiene la consideracion de complementaria y no pretende sustituir las medidas NIIF.
Ademds, otras compaiiias, incluidas algunas de nuestro sector, pueden calcular tales medidas de forma diferente, lo que reduce su utilidad con fines comparativos.

Los negocios incluidos en cada uno de nuestros segmentos geograficos y los principios de contabilidad bajo los cuales se presentan sus resultados aqui pueden diferir de los negocios incluidos y los principios contables
locales aplicables en nuestras filiales en dichas geografias. En consecuencia, los resultados de las operaciones y tendencias mostradas para nuestros segmentos geograficos pueden diferir materialmente de los de
dichas filiales.

Soltec advierte de que esta presentacion contiene manifestaciones que pueden considerarse “manifestaciones sobre previsiones y estimaciones”. Esas manifestaciones se pueden identificar con términos como
“prever”, “predecir”, “anticipar”, “deberia”, “pretender”, “probabilidad”, “riesgo”, “objetivo”, “meta”, “estimacion”, “futuro”, y expresiones similares. Estas manifestaciones sobre previsiones y estimaciones se
encuentran a lo largo de esta presentacion e incluyen, a titulo enunciativo pero no limitativo, declaraciones relativas al futuro desarrollo de nuestro negocio. Si bien estas manifestaciones sobre previsiones y
estimaciones representan nuestro juicio y previsiones futuras respecto al desarrollo de nuestra actividad, diversos riesgos, incertidumbres y otros factores importantes podrian provocar que la evolucién y resultados
reales difieran notablemente de nuestras expectativas. Los importantes factores destacados a continuacidn, junto con los que se mencionan en otras secciones de esta presentacion, podrian afectar a nuestros
resultados futuros y hacer que difieran significativamente de aquellos reflejados en las manifestaciones sobre previsiones y estimaciones: (1) condiciones econdmicas o sectoriales generales en areas en las que
tenemos actividades comerciales o inversiones importantes, como un deterioro de la coyuntura econdmica, aumento de la volatilidad en los mercados, inflacion o deflacion, cambios demograficos, o de los habitos de
consumo, inversidn o ahorro, y los efectos de la pandemia COVID-19 en la economia mundial; (2) exposicion a diversos tipos de riesgos de mercado, en particular el riesgo de tipo de interés, de tipo de cambio, de
precio de la renta variable y riesgos asociados a la sustitucién de indices de referencia; (3) estabilidad politica en Espafia, otros paises europeos, Latinoamérica y EE.UU.; (4) cambios legislativos, regulatorios o fiscales,
como modificaciones de los requisitos regulatorios en cuanto a capital o liquidez, incluyendo como consecuencia de la salida del Reino Unido de la Unidn Europea, y el aumento de la regulacién derivada de la crisis
financiera mundial; (5) nuestra capacidad para integrar con éxito nuestras adquisiciones y los desafios inherentes a la desviacion de recursos y la atencidn del equipo gestor de otras oportunidades estratégicas y de
cuestiones operativas mientras integramos tales adquisiciones; y (6) cambios en nuestra capacidad de acceder a liquidez y financiacién en condiciones aceptables.

Numerosos factores pueden afectar a los futuros resultados de Soltec y pueden hacer que esos resultados se desvien significativamente de aquellos estimados en las manifestaciones sobre previsiones y estimaciones.
Otros factores desconocidos o impredecibles pueden provocar que los resultados difieran significativamente de aquellos reflejados en las manifestaciones sobre previsiones y estimaciones.
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1. Hitos clave del periodo
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Principales hitos financieros
Los ingresos totales del grupo en 9M20 alcanzaron aprox. 200.6 Mn€ (+73% vs 9M19), y el EBITDA ajustado 9M alcanza 1.2 Mn€ (aprox. +9.3 Mn€ desde 1520)

En 3T20, tanto los ingresos como el EBITDA disminuyeron frente al 3T19, afectados por la pandemia, lo que provocd una disminucidn de las ventas y un aumento de los
gastos estructurales y del proyecto, ya que se requerian recursos adicionales. El impacto mas relevante tuvo lugar en el 2T20.

El beneficio neto del periodo alcanzé los 7 Mn€ (frente a -0.087 en 3T19) debido al impacto positivo de la estrategia de rotacién de activos en Powertis.

La deuda financiera neta a 30 Sep. 2020 alcanzé los 100.2 Mn€, y en el mes de diciembre, la empresa confirma que tiene una posicion financiera neta de caja gracias a la
entrada de fondos netos de la salida a Bolsa, por aprox. 38 Mn

Soltec Industrial: Principales actualizaciones de la evolucion del negocio
El track record del 5rupo alcanzo los 8 GW de capacidad instalada, de los cuales el 44% se encuentra en América Latina, el 29% en América del Norte (incluyendo México),
el 24% en Europa, Oriente Medio y Africa y el 3% en Asia-Pacifico.

Fortaleza del principal indicador operativo que proporciona buena visibilidad para los préximos trimestres y sefal de la fortaleza de la industria:
Soltec Industrial ha sido capaz de reforzar su pipeline, aumentdndolo un 18.8% desde 1520, alcanzando un valor de 2,551 Mn€ y un backlog de 128 MnkE.

Se han firmado seis nuevos proyectos desde el cierre del 9M20, con un total de 28.1 Mn€ adicionales correspondientes al backlog del periodo (no incluidos en los
mencionados 128 Mn€).

Powertis: Principales actualizaciones de la evolucion del negocio

Fortaleza en las cifras de Pipeline en sus tres mercados principales, con 3,960 MW a 9M20. Dentro del pipeline, aprox. 641 MW se clasifican como Fase Avanzada, un
aumento del 40.8% respecto a los 9M19, mientras que el backlog alcanzé los 1,335 MW.

En el tercer trimestre del afio, la compafiia ha conseguido rotar los siguientes activos reforzando su estrategia de negocio: 1) Total; 2)Leo Silveira

El acuerdo con Total para rotar activos permite a la compaiiia seguir creciendo, mientras gue la reciente venta de Leo Silveira muestra un ejemplo de éxito dentro de
la estrategia de la Compaiiia, logrando no sélo la rotacion del activo sino el compromiso de Atlas de utilizar los sequidores de Soltec en sus nuevos proyectos.

Otras novedades
Creacidén de la Asociacion Regional de Hidrégeno Verde, de la que Soltec Power Holdings es socio fundador.
Reconocimiento otorgado por UNE 19601 & UNE 19602, a la implementacién de un Sistema de Gestidn para el Cumplimiento Penal y Tributario.

Miembro del Pacto Mundial de las Naciones Unidas. ‘

(1) A partir del 25 de noviembre de 2020, cierre
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A fecha de esta presentacion, se espera que las instalaciones de seguidores solares disminuyan en 2020 con aprox. 24GW instalados globalmente (similar a
2019) frente a la estimacidn previa de aprox. 29GW (-17%), debido al impacto del COVID-19. Se espera que las instalaciones recuperen el crecimiento en

¥ 2021, con un aumento anual del 17% de 2020 -2024'%), En general, el mercado de seguidores es previsible que aumente en aprox. 45% en el periodo 2020-
20252,

2 Los ingresos globales de seguidores PV generaran aprox. 16,000 MnS entre 2020-2024, y que se instalaran mas de 193 GW de seguidores en este periodo.
Espafia, Brasil, México, Australia y EAU seguiran siendo mercados clave a lo largo de la previsidn con més de 5 GW de instalaciones ()

3 Se prevé que el mercado espaiol siga siendo el mercado nimero uno en EMEA durante el periodo 2020-2024 y se espera que represente mas del 60% de

las instalaciones en Europa en 20202,

Durante 2019, Soltec aumentd su cuota de mercado, manteniendo el tercer lugar, con una cuota global del 9% (10% al excluir los ajustes de Safe Harboring
4 en Estados Unidos). Se ha beneficiado de su fuerte presencia tanto en Espafia como en América Latina(l. Sin tener en cuenta el mercado de Estados
Unidos, Soltec seria el mayor proveedor a nivel mundial, en 2019.

En América, Soltec aumentd su posicionamiento en el mercado, ocupando el tercer lugar en términos de cuota de mercado para 2019, gracias a un

5 aumento en la cuota de mercado en México y Argentina, donde fue nimero uno. Ademas, Soltec fue clasificado como el segundo mayor proveedor en
Brasil en 2019 (),

6 En EMEA, Soltec fue el cuarto mayor proveedor como resultado de su posicionamiento en Espafia, donde se clasificé como el segundo mayor proveedor(?).

Fuente (1) ‘Global PV Tracker Market Report — 2020’ de IHS Markit (2) Wood Mackenzie Power & Renewables-Global Solar PV Tracker Landscape 2020 (Septiembre 2020) ‘ c



~ Soltec reafirma su liderazgo en la industria de seguidores solares PV en 2019

Estimaciones de la cuota de mercado Estimaciones de la cuota de mercado

global de seguidores PV (Ex. EEUU) global de seguidores PV

= 2 9
VN 3% 6%
\/ N7/ 4%

N( 4

4% \ 2%
0
14% 5% N

5%
5%
0
9% 11% 6%
17%
9% 9% 9%
@Soltec = NEXTracker = NEXTracker = Array Technologies
* Artech Solar = PVH @Soltec = Arctech Solar
STI Norland Nclave PVH Nclave
Ideematec = Array STiNorland = GameChange Solar
« Solar Steel Convert Italia = ldeematec Convert ltalia
ArcelorMittal Exosum GameChange Solar Solar Steel Otros
Otros Total de envios: 31.635 MWdc

Estimaciones de la cuota de mercado
de América de seguidores PV

22%
= NEXTracker = Array Technologies
B@sSoltec - GameChange Solar
STiNorland Convert ltalia
Arctech Solar = Nclave

- Otros

Total de envios: 21.391 MWdc
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Estimaciones de |a cuota de mercado

de Espafia de seguidores PV

| ) 3% 2% 1%
V2 8% |

15%

16%
= Solar Steel @Soltec
= PVH = Nclave
STiNorland Idee matec

Array Technologies = Convert Italia

=t Otros

Total de envios: 2.998 MWdc

Soltec Power Holdings es uno de los lideres fabricantes de seguidores del mundo, #1 a nivel mundial!), #3 en América y #2 en Espafia

Fuente: ‘Global PV Tracker Market Report — 2020’ de IHS Market. (1) Excluyendo mercado USA

‘ Soltec
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Soltec Industrial —

Fortaleza del Backlog & Pipeline

Soltec Industrial — Backlog & Pipeline por valor de 128 Mn€ y 2,551 Mn€ respectivamente (2

Resumen del Backlog y Pipeline (1)(2)

Pipeline: 62 MW / 6 Mn€

Pipeline: 130 MW / 12 Mn€

Backlog: 0 MW / 0.02 Mn€
Pipeline: 33 MW / 3 Mn€

Backlog: 268 MW / 31 Mn€  mmmm
Pipeline: 2,868 MW / 441 M s

FR W

Backlog: 164 MW / 17 Mn€¢ EE=

Pipeline: 1,274 MW / 131 Mn€
? Pipeline: 534 Mw / 45 Mne [l B 1 Pipeline: 400 MW / € 234 Mn

F‘ WS¢ I\ Pipeline: 3,375 MW / 270 Mn€
Plpelme coomw/4svne [l @
Backlog: 0 MW / 0.1 Mn€ l* ‘ Pipeline: 2,000 MW / 160 Mn€ 22

Pipeline: 1,524 MW / 146 Mn€
— Pipeline: 2,000 MW / 121 Mn€
Pipeline: 240 MW / 22 Mn€ \ / =

fF Pipeline: 19 MW / 2 Mn€ ll‘ .

Pipeline: 728 MW / 66 Mn€
B= ripeline: 660 MW / 53 Mne

Il

Backlog: 19 MW /2 Mn€ &

miam Pipeline: 742 MW / 64 Mn€

« Yy

- Backlog: 102 MW / 9 Mn€
Pipeline: 4,382 MW / 654 Mn€

Backlog: 27 MW / 2 Mn€ ,

Pipeline: 117 MW / 15 Mn€ Isﬂl

.

Backlog: 615 MW / 67 Mn€
Pipeline: 624 MW / 58 Mn€

(1) Desglose realizado teniendo en cuenta el backlog total y los ingresos del pipeline en Mn€; (2) Valor de la capacidad instalada total de todos los
proyectos del potencial pipeline sin asignar probabilidad (3) Probabilidad calculada segun los criterios de categorizacidn del pipeline de Soltec.
(2) Powertis representa el 32% del pipeline de Soltec Industrial a 30 de septiembre de 2020. No hay proyectos de Powertis en su backlog.

Cifras clave

= €128 Mn
Order Backlog - 1,195 MW
= €2,551 Mn
. . (3) ’]
Order Pipeline - 22311 MW
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= 100% de los proyectos con
acuerdo firmado

= Probabilidad 100%: 562 Mn€
= Probabilidad 80%: 196 Mn€
= Probabilidad 70%: 56 Mn€

= Probabilidad 60%: 471 Mn€
= Probabilidad 50%: 419 Mn€
= Probabilidad <50%: 847 Mn€

Desglose del Backlog & Pipeline (1)(2)

—| Por estado — Por probabilidad
= Signed 4,8%
= Order = 100% 31,6% 21,0%
Pipeline = 80%
Order 70% ‘
0, 7,3%
Backlog :g ;’ 2,1%
" ° 15,6% 0
. <50% 17,6%
Por pais
12. 7% 8 8% .00
= Italia Kuwait UAE 0
4.5%
Spain = USA = Mexico
24.7%
= Chile KSA = South Africa 17.6%
= Other 5.5%
10.1% 4.7% 5 5%

t Soltec




Powertis- Resumen del backlog y pipeline de proyectos (l1/11)
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Desarrollo de proyectos - Backlog de 1,335 MW y pipeline de 3,960 MW

Espaﬁa

{
17 ¢ ]
. <

Backlog: 5 MW T

= Fase avanzada: 512 MW / -
4 o Fase temprana: 541 MW }, ’ ,f
N Oportunldades Id.: 741 MW
((/ ! v"\ f f'
Italia ()—
S
O >‘>
Fase avanzada: 129 MW
S
Brasil Fase temprana: 770 MW

Oportunidades Id.: 278 MW

e

Backlog: 1,331 MW
Fase temprana: 173 MW

Oportunidades Id.: 818 MW
J.

“am-

(1) Capacidad instalada de todos los proyectos potenciales no ponderados por nuestra estimacién de la probabilidad de que el proyecto se complete; (2) Capacidad instalada de todos los proyectos potenciales del pipeline y sin asignar probabilidad no

ponderada por nuestra estimacion de la probabilidad de que el proyecto se complete.

Durante el 3T20, s
a\:anzada en Es

ha producido un aumento significativo de los proyectos en fase
fnae Ita‘Iia.

Italia se ha convertido en un mercado clave para Powertis, con 1,177 MW (22.2%),
impulsado por el amplio alcance de las oportunidades y la experiencia local de Powertis.

Powertis ha conseguido ejecutar su e;ra?gia:nen Espafa, vendiendo 373 MW a Total (46.5
MW en 1T20y 326.5 MW en )-{Bra% , con la venta de 371 MW a ATLAS.

Cifras clave i\
‘

Brasil: 2,322 MW
= Espafia: 1,798 MW

Tecnologia

Proyectos solares PV en desarrollo

Capacidad = ltalia: 1,177 MW

= Fase temprana: 1,483 MW

Grado de = Op. Identificadas: 1,837 MW

Desarrollo

Backlog: 1,335 MW
Fase avanzada: 641 MW

Y

— .
* Desglase p@r capacidad

Por pais Por estado
Identified
. Opportunities
" Brazi Early Stage 34.7%
= Spain
Italy = Advanced Stage v
= Backlog 28.0%

! Soltec
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Powertis- Resumen del backlog y pipeline de proyectos (I/1l) Financieros
Categorizacion del estado del proyecto

Estado de desarrollo del proyecto(!) Consideraciones clave

= Proyectos en fase preliminar (probabilidad esperada de finalizacién <30%):
o Terreno asegurado o en proceso, y/o
o Estudio de viabilidad y caso de negocio realizado

= Proyectos en fase temprana (probabilidad esperada de finalizaciéon 30%-50%)
o Terreno aseguradoy;
o Solicitud de interconexién presentada

‘e :auljadid H
‘e :auljadid E

= Proyectos en fase avanzada (probabilidad esperada de finalizacién 50%-80%):
o Terreno aseguradoy
o O (a) Derechos de interconexién concedidos; (b) acuerdo PPA / Off-take y SPA acordado o
parcialmente acordado

Fase avanzada
641 MW

Fase avanzada
455 MW

MIN LT8
MIAN 096

aprox.

+41%

= Backlog (probabilidad esperada de finalizacién >80%):
o Terreno asegurado;
o Derechos de interconexién concedidos;
o Acuerdo PPA / Off-take acordado; y
o Rotacion de activos prevista hasta 24 meses después de COD (proyectos de divisa fuerte) y en
RTB (proyectos de divisa débil)

Backlog
1,331 MW

Backlog
1,335 MW

VVYy V.V

RTB RTB
- = Los proyectos que ya han comenzado la construccién o estan en una fase previa a la construccién y se
o o ha dado aviso para proceder al contratador de EPC.
Construccion Construccion
- - = Proyectos en funcionamiento. Plantas que ya han comenzado a generar energia.

Operacion Operacion

MW totales calculados como la capacidad instalada de todos los proyectos potenciales e

Fase avanzada: a 30 de septiembre de 2020, incluye 368 MW de proyectos parcialmente transferidos a Total Soltec

Backlog: a 30 de septiembre de 2020 incluye proyectos de 4.5 MW parcialmente transferidos a Total y 618 MW de proyectos transferidos a Atlas (Leo Silveira- Bloque Ay B-)
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Acuerdo de Total - Powertis e et

Financieros

Acuerdo conjunto de desarrollo suscrito entre Powertis y Total® para desarrollar hasta 1 GW de proyectos solares PV en Espafia

Visién general del Acuerdo Conjunto de Desarrollo Estructura esperada y distribucion de la participacion

= Objetivo de desarrollar hasta 1.000 MW en Espafia de proyectos solares PV a gran escala?

= Powertis da exclusividad a Total en Espafia hasta febrero de 2021 Activos e :
= Total tiene derecho a comprar los proyectos de Powertis una vez que se hayan asegurado los derechos de . I soltec Power !
. - —_—>, :
interconexion y terreno vendidos | Holdings :

= Total y Powertis formara una empresa de Desarrollo Conjunto para completar el desarrollo : 35% :
= Soltec Industrial mantendra a ROFO como proveedor de seguidores preferente con derecho a decicir | | ! TOTAL :
(right-to-match) : 65% :

= Soltec Industrial como proveedor de EPC bajo ciertas condiciones sobre una base de open-books SPV1 SPV2 SPV3 : [
| I

= Total mantiene ROFO y ROFR como proveedor de PPA preferente
= Derechos de salida del proyecto en virtud del acuerdo de accionistas:
= Derecho de arrastre (drag-along) en nombre de la parte vendedora
= Derecho a decidir (Right to Match) en nombre de la parte no vendedora

Integracion vertical ilustrativa

= Financiacién de proyectos . . . O
garantizado O TOTAL PPA garantizada bajo ROFO P ToTAL

- -
o - S =

= Aseguramiento de terrenos
= Conexion Desarrollo de = Suministro de sezuidores Soltec Derecho a realizar EPC: Soltec
= Permisos requeridos proyectos . 8 Industrial = Equipo Industrial
., bajo ROFO & Right to )
= Informes de gestién . = QObras de alto voltaje
] - o Pov'ertis match e e
= Garantia de financiacion de Soltec = Qbras restantes Soltec
proyectos e
(1) Total Solar Ibérica, S.L., una filial de plena propiedad de Total Solar International, S.A.S. Solte

(2) Proyectos de 2.5 MW o mas
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Acuerdo de Total - Powertis

Powertis ha completado la venta de 10 proyectos a Total en 2020, alcanzando aprox.373 MW

*  En marzo 2020 se formalizé la

Capacity Interconnection Environmental transferencia del 65% de las acciones

Control

Location

* Esta transaccidn ha registrado un
beneficio de 9,819 miles € a 31 de
julio de 2020

eTotaI 326.5

(MWP) Rights Approvals i * En consecuencia, a partir del 30 de i

LUMINORA SOLAR CUATRO, S.L. Mar-20 Murcia 4.5 v v v | junio de 2020, la Compafifa ya no :
AMBER SOLAR POWER CINCO, S.L. Mar-20 Murcia 8.2 \ J ongoing | tieneel control sobre estos SPVs
AMBER SOLAR POWRE UNO, S.L. Mar-20 Murcia 13.9 v v ongoing e A
) ) : beneficio de 1,367 miles € a 30 de i

AMBER SOLAR POWER TRES / CUATRO, S.L. Mar-20 Murcia 19.9 \ \ ongoing : junio de 2020 :
oTotaI 46.5 D T T '
LUMINORA SOLAR TRES, S.L. Jul-20 Murcia 90.0 v V ongoing Q
LUMINOR SOLAR DOS, S.L. Jul-20 Murcia ~ 200.0 v v ongoing '« Enjulio de 2020 se formalizé la
AMBER SOLAR POWER QUINCE, S.L. Jul-20 Murcia 4.5 \ \ ongoing | transferencia del 65% de las acciones
AMBER SOLAR POWER NUEVE, S.L. Jul-20 Murcia 10.0 \ \ ongoing i * Enconsecuencia, a partir del 31 de |
AMBER SOLAR POWER DIEZ, S.L. Jul-20 Murcia 10.0 v v ongoing }  lulio de 2020, la Compafiia ya no :
AMBER SOLAR POWER DIECISEIS, S.L. Jul-20 Alicante  12.0 \ \ ongoing ,  tiene el control sobre estos SPVs |
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- Powertis: Venta de Leo Silveira
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Venta de Lar do Sol(Y) 3 ATLAS

Partes involucradas en la transaccion

ATLAS CASABLANCA COMERCIALIZADORA DE ENERGIA LTDA ("ATLAS"), filial 100% de ATLAS

Comprador | ¢\ eeGiA RENOVAVEL DO BRASIL S.A.
Vended POWERTIS S.A. y Carlos Garcia Mena (accionista minoritario para cuestiones locales de
endedor cumplimiento y CEO de POWERTIS en Brasil)
Objetivo USINA DE ENERGIA FOTOVOLTAICA LAR DO SOL IV S.A., USINA DE ENERGIA FOTOVOLTAICA LAR DO

SOLV S.A.y USINA DE ENERGIA FOTOVOLTAICA LAR DO SOL VI (“BLOLQUE A”)

Empresas con USINA DE ENERGIA FOTOVOLTAICA LAR DO SOL I S.A., USINA DE ENERGIA FOTOVOLTAICA LAR DO
opciones SOL I S.A. y USINA DE ENERGIA FOTOVOLTAICA LAR DO SOL I1I (“BLOQUE B”)

+ ATLAS ENERGIA RENOVAVEL DO BRASIL S.A. (“ATLAS Brazil”) for ATLAS, y

@
S +  SOLTEC POWER HOLDINGS S.A. (“SPH”) para POWERTIS S.A.

Descripcion de |a transaccion

@ ATLAS toma el control de las acciones del BLOQUE A y otorga una opcién sobre el BLOQUE B
(se ejercera a discrecidn de Atlas hasta el 31/10/2020))

@ El pago de ATLAS de la Contraprestaciéon a POWERTIS esta sujeto al cumplimiento de las
Condiciones de pago antes de: i) el desembolso real dentro del ambito de los acuerdos de
financiacion de Atlas, y ii) 15/12/2020 o el Cierre Ampliado (si lo ejerce ATLAS)

Principales Condiciones Precedentes para el Pago de la Contraprestacion

Logrado

* Aprobacién por CADE (autoridad antimonopolio
brasilefia)

* Finalizacion del acuerdo con SOLATIO

* Ejecucion de los contratos CCT

« Cierre financiero por ATLAS

Total de ingresos de la transaccion y e impactos en P&G

Bloque A A (371 MW) R$ 55,000,000.00 (RS 148k/MWp)

Bloque B (247 MW)

e R$ 40,000,000.00 (RS 161k/MWp)
(si ejecutadol®))

Notas: (1) Nombre legal para Leo Silveira; (2) Respectiva compafiia matriz; (3) Opcién ejercitada por Atlas el 2 octubre 2020; (4) RS 1m asumido en comisiones legales y RS 1m en comisiones de éxito; (5) RS 2m asumido en costes de estructura, costes relacionados con

el Proyecto y otros costes internos relacionados con el Proyecto LEO SILVEIRA ya gastados por Powertis

(millones de euros)

Deterioro del activo -1.9 Otros beneficios/pérdidas
Actualizacién deudas Solatio 6.2 Ingresos financieros
Tipo de cambio 3.8

Diferencia neta del tipo de cambio e
Sol

te



4. Informacion financiera y operativa



~ Principales datos financieros

Ingresos (€ k)

356,812

210,680 200,587
115,695 !

176,910 165,954

2017 2018 2019 1H20 9M19 9M20

Resultado neto & Margen (€ k, %)

| 4.9% | [ nm. | [04% | [ nm. | [0.0% | [ 3.5%
8,648 B
! 1,340 ]
T — — T T T ] ! 1
(136) L )
____l
(9,301)

2017 2018 2019 1H20 9M19 9M20
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EBITDA Ajustado & Margen (€ k, %)

Resultado operative & Margen (€ k, %)

| 64% | [31% | [57% | [ nm. | [48% | [ nm. | | 7.4% | [ 18% | [43% | [ nm. | [31% | [ nm. |
20,373 13,008 15,449
6,529
11,312 5,101 '1_0:1_9_?: - 3,037 - .'"“':
: — : : ———— . T : : T T :_____: 1
Lo -1,236 L] (6,347)
-10,578 (14,518)

2017 2018 2019 1H20 9M19 9IM20

DFN & DFN/ EBITDA Ajustado (€k, x)¥
| |

| 33x | [105x]| [ 43x | [ nm. | [ 89x | [ nm.

2017 2018 2019 1H20 9IM19 9M20

Total Activos (€ k)

251,130

212,155

- 104,571
B i sos0s 190229

53,967
37,323

2017 2018 2019 1H20 9M19 9M20

201,177 188,620

126,082
81,003

2017 2018 2019 1H20 9M19 9IM20

efecto en el cuarto trimestre del ejercicio.

1. Ingresos: Ligero descenso de los ingresos en relacidn con el mismo periodo del ejercicio 2019, debido fundamentalmente al efecto de la pandemia.
2. EBITDA: Descenso debido a la reduccion de los ingresos y el aumento de los costes de estructura y costes de los proyectos. Mejora respecto a las cifras de cierre del primer semestre del afio.
3. Deuda financiera neta: Aumento del apalancamiento debido a la estacionalidad del fondo de maniobra durante los primeros trimestres del afio. La entrada de fondos de la salida a bolsa tienen

4. Resultado neto: Aumento de 7 Mn€ en 9M2020 respecto al aifo anterior, debido a la contribucién de Powertis (mejora en Resultados Financieros)

(1) Deuda Financiera Neta antes de la salida a Bolsa

‘ Soltec
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Desglose de los Ingresos 9M 2020 Resultados

Financieros

Desglose de los ingresos por geografial (%)

Desglose de los ingresos por cliente (%)

APAC; 7% Otros; 2% Otros; 13%

Enel; 24%

LatAm
(ExBrazil) ;
26%

Espafa; 25%
AES; 3%
Engie; 3%
Metka; 4%
oY
’ RN
b ) 3 A ,0 s
, ~ Naturgy- ' .
" GPG; 4%
i
Sterling &
Wilson Pvt.
Brasil; 18% Ltd.; 6%

Newen; 11% PCL Construction
Services ; 12%

— -
|

Century
Holdings ;
15%

l

Norte América;
22%

1. Espafiay Sudamérica supusieron mas del 69% de los ingresos totales del grupo, reforzando el posicionamiento de la compafiia en Latam y Europa.

2. Durante los nueve primeros meses del ejercicio, la compafiia continuo diversificando su base de clientes, siguiendo la tendencia de los Ultimos cuatro ejercicios, con clientes Tier 1
a nivel internacional, tanto en la linea de negocio Industrial como en la linea de negocio de Desarrollo.

(1) Norte América incluye México. l Soltec




Principales datos financieros

Desglose por Unidad de Negocio

S1

2020

Resultados

Financieros

SOLTEC INDUSTRIAL POWERTIS

1520 9M20 1S20 9M20 1S20 9M20
Ingresos
115.7 200. 116.4 200.7 | .
(€Mn) 5 00.6 6 00 0 0.6
EBITDA Aj.
10. 1.2 . 4, 2.4 4
e (10.6) (1.2 (8.0 (4.3) (2.4 3
Resultado
9.3 7.0 9.1 4.6 0.2 11.6
Ny (93 (9.1 (4.6) (02
200.6 200.7 e
115. 116.
3.4
=" . e = B
(10.6Y1.2) (9.3) (9.1)(4.6) ; (0.2)
Ingresos EBITDA Rdo.Neto Ingresos Rdo.Neto Ingresos EBITDA Rdo.Neto
= 1520 - 9m20 ® 1520 = 9M20 11520 = 9M20

‘ Soltec



Resultados
Deuda financiera neta Financieros

Desglose de la posicion financiera neta

Deuda neta antes de la salida a Bolsa
(30/9/2020)

Fondos netos obtenidos en la salida a Bolsa Caja neta tras la salida a Bolsa (Proforma a
30/9/2020)

* Lasalida a Bolsa ha permitido que la compaiiia haya logrado una posicién financiera neta de caja de aproximadamente 38 Mn€, que contribuyen a reforzar el balance de la entidad
permitiendo:

a) Abordar las oportunidades de crecimiento en la industria fotovoltaica, ejecutando completamente el plan de negocios
b) Mejorar nuestra capacidad para obtener garantias bancarias en el negocio de seguidores solares

c) Financiar el plan de negocio de Powertis

Deuda neta Proforma a 30/09/2020 incluyendo fondos netos de la salida a Bolsa al balance del 3T. Deuda Neta Ajustada. ‘ Soltec
Estimacion de los fondos netos de la salida a Bolsa
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2020

Resultados

~ Soltec Power Holdings — Guidance para los préximos tres ejercicios Financieros

Cuota de mercado

(2]

Servicios adicionales

Margenes

4
Cash Flow

(5 )

ondo de maniobra

Soltec Industrial

6
1]

Estrategia de
rotacion de activos

Objetivo de
inversion/ MW en
desarrollo

Dbjetivo CoC sobre
el CAPEX invertido

(]
T n
By
gw
© O
o o
(]

= Se espera mantener la cuota de mercado del ejercicio 2019 durante los proximos tres ejercicios (aprox.10%)®
= El negocio de Powertis afladird aproximadamente un 15% de proyectos adicionales (incluyendo todos los servicios adicionales al seguidor solar)

= Desglose estimado de ingresos:
= Suministro de seguidores: 65%-75% (en el largo plazo( aprox. 55%-65%))
= [nstalacién: 1%-5%
= BoP: 5%-10%
= EPC: 20%-25%
= O&M: 1%-3%

= El margen bruto se espera que se mantenga estable como consecuencia de las reducciones de precio que se estiman en la industria (aprox. 5% CAGR 20-
25)@

= Soltec Industrial espera tener flujos de caja positivos desde el ejercicio 2021 en adelante.

= La exitosa implementacion de medidas para mejorar la eficiencia de nuestro proceso de venta de seguidores solares, espera mantener el ciclo de conversion
de caja <40 dias

= EI CAPEX annual se estima en un 1-2% sobre las ventas (fundamentalmente I+D), en linea con ejercicios anteriores

= Paises con moneda fuerte: Desinversion en COD (o COD+24 meses como maximo)
= Paises con moneda débil: Desinversion en RTB

= Coste medio € 15K / MW para proyectos en Espafia e Italia
= Coste medio: BRL 80k® / MW para proyectos en Brasil

= Brasil: Objetivo aproximadamente. 4-6x Cash on Cash®)
= Europa: Objetivo aproximadamente 6-8x Cash on Cash

(1) Cuota de mercado ajustada por el “Safe Harboring Shipments”. Fuente: ‘The Global PV Tracker Landscape 2020’ by Wood Mackenzie and “Global PV Tracker Market Report” —2020 by IHS Markit e
(2) Reduccion de precios desde 0.10 USD/MW a 0.08 USD/MW. Fuente: ‘The Global PV Tracker Landscape 2020’, de Wood Mackenzie Power & Renewables; (3) Incluye desarrollo de proyectos greenfield puros y adquisicién de proyectos en fase temprana Soltec
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Resultados

Conclusiones i e B

4

Fuerte crecimiento de la industria esperado, y posicion de liderazgo de la compaiia

En el ejercicio 2021 se espera que el crecimiento vuelva al mercado on aproximadamente un crecimiento de un 17% anual entre el
ejercicio 2021 y 2024.

Fortaleza de nuestros principales indicadores (backlog y pipeline)

La compafiia demuestra resistencia del negocio ante el impacto del COVID-19 vy la fortaleza de un modelo de negocio con cifras de
backlog y pipeline fuertes.

Powertis has sido capaz de ejecutar su estrategia y rotar activos tanto en Espafia como en Brasil.

Foco en innovacion y mejoras tecnoldgicas

@ Buena evolucidn de la division de Desarrollo de proyectos (Powertis)

El reciente lanzamiento del nuevo seguidor solar SF8 confirma el posicionamiento de la compaiiia en el sector de seguidores
solares y nuestras capacidades en materia de innovacion.

l Solte
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Principales métricas (€, 000)

Ingresos

Cambios en el inventario de productos terminados y en curso
Otros ingresos de explotacion

Trabajos realizados por el Grupo para sus activos
Proveedores

Gastos de personal

Otros gastos de explotacion

Amortizacién y depreciacién

Ingresos procedentes de la venta de activos fijos y otros
Otros beneficios/pérdidas

EBIT

EBITDA Ajustado

Ingresos financieros

Gastos financieros

Cambio en el valor razonable de los instrumentos financieros
Diferencias del tipo de cambio netas

Pérdida por posicién monetaria neta

Otros ingresos/gastos financieros netos

Beneficio Financiero Neto

Beneficios/pérdidas de inversiones valoradas por el método de participacion

Beneficio/(pérdidas) antes de impuestos
Impuestos
Beneficio/(pérdida) Neto Consolidado

176,910
234
845
377

-114,793
-21,487
-30,819

-1,916
-55
3,802
13,098
11,312
295
-1,656
1,040
0

0
-4,239
-4,560
2,358
10,896
-2,248
8,648

165,954
1,324
606

390
-127,564
-15,548
-20,102
-2,220
-12

209
3,037
5,141

4

-2,358
1,317
-3,047

0

0

-4,084

-1,047
911
-136

b 2%

356,812
917
1,762
968
-260,679
-32,309
-49,750
-4,386
-204
2,318
15,449
20,373
149
-5,221
-5,394
-3,947
-289
-387
-15,089
0

360
980
1,340

115,695
-148
1,803
625
-86,517
-20,053
-23,825
-1,636
-175
-287
-14,518
-10,578
60
-2,838
3,996
-317
-151

210,680
7,144
414

348
-159,734
-22,647
-26,280
-3,229
-3

-164
6,529
10,193
200
-3,673
-3,957
1,034

0

0

-6,396

133
-220

200,587 @)

-148
7,779
710
-148,034

28874 @)
-34,148 ©)

-2,384
-249
-1,586
-6,347
-1,236
6,566
-4,780
9,821
-2,181
0

0
9,426
-145
2,934
4,034
6,968

2 U 2K8)

A pesar del impacto del COVID-19
en los ingresos debido al retraso
en determinados proyectos, la
companiia comienza a visibilizar

signos de estabilizacion.
Principales razones:

*  Aumento de los costes de
estructura para afrontar el
crecimiento esperado del

negocio

* Medidas adicionales se han
tomado para afrontar el
impacto de la pandemia en
los proyectos (seguridad,
modificaciones en horarios,

etc)

Fundamentalmente debido a un
aumento en los costes de
transporte y otros costes

operativos debidos a la pandemia.

.

SC




Asociacion Regional del Hidrogeno Verde:

S1
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Resultados
Financieros

Papel clave en la creacion de uno de los principales valles verdes de hidrogeno en Espana, en la Region de Murcia

RACIONAL

COMPOSICION

>

La Asociacion se centra en inversiones de hidrégeno verde, promoviendo sinergias entre empresas y promocion de proyectos en la Region de Murcia
= Especial énfasis en la promocion de una economia circular y descarbonizada dentro de la Regidn, particularmente en el Mar Menor y en el Valle
de Escombreras
La Asociacion busca orientar la transicion, a través de un modelo de desarrollo sostenible, hacia una economia descarbonizada basada en energias
renovables (especialmente hidrogeno verde), promoviendo proyectos basados en energias limpias y sensibilizando socialmente sobre el hidrégeno
como alternativa viable para reducir las emisiones y evitar el impacto del cambio climatico

Socios fundadores: Soltec, Enagas, Andamur

Miembros de pleno derecho: : Seran aceptados en la primera reunién de la Junta
Miembros sin pleno derecho: Seran aceptados en la primera reunion de la Junta
Miembros honorarios: Cetenma

Miembros adheridos: : Serdn aceptados en la primera reunién de la Junta

Sensibilizar socialmente para promover el uso de energia limpia, especialmente a través del hidrégeno verde

Promover la investigacidn y la investigacidn cientifica en relacidn con la ejecucion de proyectos basados en hidrégeno verde
Apoyar iniciativas (cualquiera que sea su naturaleza) que mejoren y promuevan el uso del hidrégeno verde

Promover acuerdos publico-privados a favor de la difusion e ejecucién de proyectos basados en el hidrégeno verde
Cualquier otra actividad que permita a la entidad cumplir con sus propésitos

La Asociacion es abierta, inclusiva y transparente, para todas las empresas, asi como para las organizaciones publicas o privadas
La Asociacion es dindmica, innovadora y proactiva a través de las contribuciones de los miembros

La Asociacion colabora activamente con las Administraciones Nacionales y Regionales, asi como con otras organizaciones y asociaciones que persiguen
objetivos similares

l Solte
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Compliance

UNE 19601.

Certificado de compliance penal

AENOR

Certificado de Sistema de Gestion de
Compliance Penal

iuriscert
COMPLIANCE PENAL
UNE 18801

AENOR

conform

GCP-2020/0032

AENOR certific que 2 organizadon

SOLTEC POWER HOLDINGS S.A.

dispone de un Sistema de Gastion de Compliance Penal conforme con [ norma UNE 196012017

para las actividades:  La gestion demrmnles{inandmsy no financierns necesarios para
mifigar los riesgos penales identifiados por la organizadion en el
desammollo de 1a actividad de:
- Suministro de seguidores solares, instaladon y montaje de plantas
solares y mantenimiento.
- La prestadon de servicios de asistencia 0 apoyo a las sociedades
participadas o comprendidas en el Ambito del grupo empresarial

quese realizanen”  Direcciones indicadas en el Anexo

Fecha de primera emision: ~ 2020-10-28
Fecha de expiracion” ~ 2023-10-28
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Resultados
Financieros

UNE 19602.
Certificado de compliance tributario

AENOR

Certificado de Sistema de Gestion de
Compliance Tributario

iuriscert

(COMPLIANGE TRIBUTARIO
UNE 19602

AENOR

conform

G(T-2020/0001

AENOR certifica que | organizacdion

SOLTEC POWER HOLDINGS S.A.

dispone de un Sistema de Gestidn de Compliance Tributario conforme con la norma UNE 19602:2019

para las adtividades: L gestion de controles finandieros y no financieros, necesarios para
mitigar los riesgos tributarios identificados por la organizacidn, en el
desamollo de la actividad de suministro de seguidores solares, insfalacion
y montaje de plantas solares y mantenimienta.

quess realizan en:  SOLTEC POWER HOLDINGS 5.A.
C/ GABRIEL CAMPILLO, S/N. 30300 - MOLINA DE SEGURA (MURCIA)
SOLTEC ENERGIAS RENOVABLES, 5.L.
C/ GABRIEL CAMPILLO, S/N. 30300 - MOLINA DE SEGURA (MURCIA)

Fecha de primera emision: ~ 2020-09-24
Fecha de expiradidn: ~ 2023-09-24
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SUSTAINABLE
DEVELOPMENT

GOALS

El programa "Wellbeing Program” de Soltec fue finalista en la 7a edicion de "Healthy Company Awards", el Observatorio ORH-HR, en la categoria de Gran Empresa. El jurado
destac6 como "Bienestar" ensalza el eslogan corporativo "Nuestra energia son las personas" en una propuesta que cuida a todos sus grupos de interés. "El hecho de que su gestion
proviene de un Comité de Sostenibilidad, interdisciplinario y multifondo, apoya su interés en correlacionar su estrategia de bienestar corporativo con los Objetivos de Desarrollo
Sostenible", explica la decision del jurado.
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