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BANKINTER advierte que esta presentacidon puede contener previsiones
relativas a la evolucion del negocio y resultados de la entidad. Si bien
estas previsiones responden a nuestra opinidn y nuestras expectativas
futuras, determinados riesgos y otros factores relevantes podrian hacer
que la evolucion y los resultados reales difieran significativamente de
dichas expectativas. Entre estos factores se incluyen, sin caracter
limitativo, (1) tendencias generales del mercado, macroecondmicas,
politicas y nuevas regulaciones, (2) variaciones en los mercados de
valores tanto locales como internacionales, en los tipos de cambio y en los
tipos de interés, en otros riesgos de mercado y operativos, (3) presiones
de la competencia, (4) cambios tecnoldgicos, (5) alteraciones en la
situacion financiera, capacidad crediticia o solvencia de nuestros clientes,
deudores y contrapartes.
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El “track record” de

Bankinter
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Experiencia y resultados gestionando el
ciclo

Ratios de Morosidad
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Creciendo y construyendo cartera en la
mejor parte del ciclo...
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Ajustando los criterios de acuerdo con las
sefnales del mercado

Crecimiento Anual Hipotecas

- Bankinter
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Para acelerar el cambio hacia Pymes
como motor del crecimiento

Crecimiento Hipotecario 1506 Crecimiento Pymes 1S06
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Con su reflejo en el business mix del
crecimiento
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El posicionamiento responde al cambio de
ciclo y regulacion

Seguimos creciendo en .
hipotecas asi : Persiguiendo:

Diferencial:
Nueva Produccion:
Cartera:

: eMas crecimiento
%0 en Perfiles Altos:

Nueva Produccion: eMas duradero

Cartera: eMas sostenible

Venta Cruzada:
Productos x cliente- eMas rentable

Morosidad:

ROE Clientes
hipoteca:




La calidad del credito y las provisiones
aportan gran tranquilidad

mmm Cobertura
-0— Morosidad
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Hemos extendido nuestras capacidades
de distribucion




Potentes desarrollos al servicio de la
gestion de clientes

jome - Microsoft Inte
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Cliente: 006841513 SESE5555 Cliente: MARLA PILAR DETERAN TEMPRAND Iif: 002894046W E a =

H.Persona: 22222222 Centro: 0072 Divisién: PARTICULARES desconectar cliente
ENGLOBA Telef. Particular: 913234423 Telef. Movil: 627 410659 0128-9851 BK05826
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na na ma [ne Cliente: LUIS SANCHEZ-TERAN SANCHEZ- ARJONA Periodo: 12 Gltimos meses

100000
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Mensual Anual acumulada

Total % No o Tetal %
MADRID $9959,98 100,00 35 99999,39 100,00
SEGOVIA 99959,99 100,00 33 93999,33 100,00

Beneficio: TERVEL. 99999,99 100,00 99 99999,99 100,00
STA. CRUZ DE TENERIFE 99999,95 100,00 93 99999,39 100,00

Saldos balance: 387.000.00 ﬁ 99999,99 100,00 99 99999,99 100,00
Saldo pasi\;g- 111.000.00 = Totales 99999,95 100,00 93 99999,39 100,00

Datos por concepte

Datos estimados

Renta estimada:
Mensual Anual acumulado

= 1 5L Concepto Total Total
) ) ) _ B a o a
Patrimaonio estimado:

CAJEROS ¥ ANTICIPO 999999,99 100,00 9939939,99 100,00
ELECTR MUEBLES DECOR 999999,99 100,00 9999999,99 100,00
vaRToS

Bistes @ pia 399993,99 100,00 9999993,95 100,00
CONFECCION Y ZAPATER 999999,99 100,00 9999999,99 100,00
GRANDES ALMACENE 999999,99 100,00 9999999,99 100,00

HOTELES 999999,99 100,00 9999999,99 100,00
ALIMENTACION 99999999 100,00 9999995,59 100,00

Totales 999999,99 100,00 9909999,09 100,00
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Profundizar en el conocimiento de los
clientes

Distribucidn de Activos

Ingresos (€000 )
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Profundizar en el conocimiento de los
clientes

Ingresos (€000) Distribucion de Recursos
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Para una mayor y mas eficiente venta
cruzada

Ingresos (€000)
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Las tendencias de mercado juegan a favor
del crecimiento

PN
Demografia

<25 anos 25/35 35750 50/60 =60

%o Clientes de Bankinter % Poblacion espanola — Cuota
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Ampliando la base de clientes potenciales

Renta per capita

<12.000€ 12-25.000€ 25-40.000€ 40-60.000€ =>60.000€

% Clientes de Bankinter " % Poblacion Espafola — Cuota

B¢

BANEKINTER




4%

(\
AV

Gestionando los clientes con mayor
precision
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T\

‘Oﬁs\veoéOQQ@v@‘ob

\\
N

Relacion -|-

- Ratio de Abandono por tipo de

cliente -

BANEKINTER




Con una
Propuesta de
Valor
diferenciada y
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La mas alta calidad

Calidad Percibida
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La mas alta Calidad_f
BusinessWeek | online

Cuentas 18,156 €

Tatjatas -30€
Inversiones 100,000£€
Préstamas 63, 734€
Sequros 26,440
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Transferencias qratis
=2 Desconexidn

The World's Most Innovative Companies

Margin
Growth
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Rank Company Yo
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37 Capital One 2.1 274 -
62 Macquarie Bank NA™ 3.0
68 ING Bank 3.0 15.7

86 bankinter NA™ 18.3
96 Goldman Sachs -4 9™ 10.9
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£ Wn banco centrado en
. el Cliente
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Las mejores bases para BIS |1

Medianas Empresas

- Modelo Rating Interno -Hipotecas-
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Resultados QIS 5

Rating Rating
Estandar | Interno| Interno
Basico |Avanzado

Mas
Probable

G1O0—Grupo 1 (Tier 1>€3.000 mill.)

Var. Requerimientos de Capital
Var. Requerimientos Tier |
G10—Grupo 2

Var. Requerimientos de Capital
Var. Requerimientos Tier |

eBankinter esta incluido en el G10 — Grupo 2
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sAdelantado en el ciclo de credito y en
el foco de crecimiento (Pymes)

sAdelantado en Inversiones para
acelerar crecimiento e ingresos: Red,
Personas, CRM...

*Con el cambio regulatorio a favor:
BIS I
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Muchas Gracilas
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