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BANKINTER advierte que esta presentación puede contener  previsiones 
relativas a la evolución del negocio y resultados de la entidad. Si bien 
estas previsiones responden a nuestra opinión y nuestras expectativas 
futuras, determinados riesgos y otros factores relevantes podrían hacer 
que la evolución y los resultados reales difieran significativamente de 
dichas expectativas. Entre estos factores se incluyen, sin carácter 
limitativo, (1) tendencias generales del mercado, macroeconómicas, 
políticas y nuevas regulaciones, (2) variaciones en los mercados de 
valores tanto locales como internacionales, en los tipos de cambio y en los 
tipos de interés, en otros riesgos de mercado y operativos, (3) presiones 
de la competencia, (4) cambios tecnológicos, (5) alteraciones en la 
situación financiera, capacidad crediticia o solvencia de nuestros clientes, 
deudores y contrapartes. 
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El “track record” de 
Bankinter



Ratios de Morosidad

-1%

0%

1%

2%

3%

4%

5%

6%

7%

8%

9%

87 89 91 93 95 97 99 01 03 05

PIB Español Mercado Bankinter

Experiencia y resultados gestionando el 
ciclo



Crecimiento del Crédito BKT
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Creciendo y construyendo cartera en la 
mejor parte del ciclo…
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Crecimiento Anual Hipotecas
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Ajustando los criterios de acuerdo con las 
señales del mercado



Crecimiento Hipotecario 1S06 
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Para acelerar el cambio hacia Pymes
como motor del crecimiento
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Con su reflejo en el business mix del 
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€ Mill.



El posicionamiento responde al cambio de 
ciclo y regulación

19,9%RoE Clientes 
hipoteca:

0,11%Morosidad:

8,1
Venta Cruzada:

Productos x cliente:

80,1%
67,1%

% en Perfiles Altos:
Nueva Producción:

Cartera:

0,55%
0,60%

Diferencial:
Nueva Producción:

Cartera:
•Más crecimiento

•Más duradero

•Más sostenible

•Más rentable

Seguimos creciendo en 
hipotecas así : Persiguiendo:
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La calidad del crédito y las provisiones 
aportan gran tranquilidad
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Hemos extendido nuestras capacidades 
de distribución

1S06 1S04 Var.

Oficinas 327 301 +26
Centros Pymes 114 28 +86
C.Banca Corporativa 48 39       +9
C.Banca Privada 41         32       +9
Total: +130

Personas 3.824   3.150 +674

+32,5%

+21,4%



Potentes desarrollos al servicio de la 
gestión de clientes



Ingresos (€000 )
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Profundizar en el conocimiento de los 
clientes
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Profundizar en el conocimiento de los 
clientes



Ingresos (€000)
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Para una mayor y más eficiente venta 
cruzada
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Las tendencias de mercado juegan a favor
del crecimiento
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Ampliando la base de clientes potenciales



Gestionando los clientes con mayor 
precisión
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Con una          
Propuesta de 
Valor
diferenciada y 
superior
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La más alta calidad



Conveniencia 
multicanal

La más alta calidad
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Conveniencia 
multicanal

Personalización

El más innovador

La más alta calidad



Un banco centrado en 
el Cliente
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Resultados QIS 5
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•Bankinter está incluido en el G10 – Grupo 2
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Adelantado en el ciclo de crédito y en 
el foco de crecimiento (Pymes)

Adelantado en inversiones para 
acelerar crecimiento e ingresos: Red, 
Personas, CRM…

Con el cambio regulatorio a favor:
BIS II



Muchas Gracias


