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Desafio conseguido ...

Claves del periodo

Growth & Cash

REND
ECNOLOGICA
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Muy buen desempeno en 4T...

Claves del periodo

Crecimiento del 70% en entregas de aerogeneradores y
del 150% en venta en firme de parques eolicos vs. 3T

Nuevo record de montaje en Noviembre (505 MW)

El 4T representa el 40% de las entregas de
aerogeneradores y de ventas en firme de parques del aiho

Gestion dinamica del circulante:
Nuevas condiciones contractuales: PLA y Venta ExW
Anticipos de nuevos contratos (>1.200 MW)

Recuperacion de margenes

100%b operativos los parques en EEUU afectados por las
incidencias de palas
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... manteniendo la tendencia de
crecimiento sostenible en 2007...

Claves del periodo

(MM EUR) 2007 Contribucion al EBITDA
Ventas 3.274 por area de negocio @

EBITDA

Aerogeneradores
78%
WC/Ventas 23%
Parques

Edlicos
DFN 2 17%%
DFN/EBITDA 0,5x
ROCE Solar 5%

Nota: Magnitudes 2007 presentadas no auditadas. Datos conforme a IFRS
A efectos comparativos el Beneficio Neto 2006 no incluye operaciones discontinuadas
(1) Sobre magnitudes agregadas

B. Neto 20
6
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. Y nos permite alcanzar los

objetivos estrateégicos con un
ano de antelacion

CAC 05-07= +19%

EBITDA
(MM
EUR)

Objetivo
CAC
>15%

2007
Objetivo
2008
>16%

DFN /

EBITDA
(x)
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Un ano de importantes
ava nCGS haC|a Aerogeneradores:

Claves del Periodo

Focalizacion en Mercados y Clientes Estratégicos
EEUU, Espaia y China: top 3 en instalacion edlica 2007 (GWEC)
Clientes Estratégicos de Gamesa: lideres en el sector edlico a nivel mundial
Mas de 8.000 MW de aerogeneradores comprometidos con Clientes

Re-ingenieria de la cadena de suministro
Alcance de velocidad de crucero en la base industrial internacional
Integracion Vertical: Aumento de capacidad in-house en componentes clave
Nuevo sistema de produccion en Nacelles: Synchronous Manufacturing System
2008: Puesta en Marcha en China
2009: Puesta en Marcha en Espaia
Aplicacion del T.0.C. y competitividad geografica en el desarrollo de proveedores

Diferenciacion Tecnologica
Diseiio y Fabricacion de componentes prototipo de la G10x

Estandarizacion de Producto (reduccion del 50% en el nimero de variantes G8x)

Gestion del Portafolio de Negocio = Alianzas Estratégicas
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Estados Unidos, Espana y China lideran el
ranking de instalacion edlica 2007 con
buenas perspectivas de crecimiento

Instalacion anual mundial de

aerogeneradores 2007

20.073 MW

Estados
Resto del Unidos
Mundo 26%

22%

Alemania
8%

India 9% ) Espana
China 18%

17%

Datos 2007 (GWEC)
Estados Unidos . 26%

17,5%
17,2%

Espaina
China

28/02/2008
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Aerogeneradores:
Entorno Favorable

v "Los ratios de crecimiento del sector
edlico superan las estimaciones mas
optimistas”

v "Se podria esperar que EEUU supere a
Alemania como lider en energia edlica
mundial en 2009”

v "Las ultimas estimaciones del CREIA
estiman una capacidad en torno a los
50.000 MW para 2015”

v "La mayor sorpresa la ha dado Espana
con 3.522 MW de nueva capacidad
instalada en 2007"”

v "Oriente Medio y Norte de Africa han
incrementado sus instalaciones en un
42%"”

Fuente: Global Wind Energy Council
Nota: CREIA (Chinese Renewable Energy Industry Association)
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Gran visibilidad contractual, con Clientes
Estratégicos y en Mercados Clave

Aerogeneradores:
Visibilidad contractual

8 OOO MW de Desglose geografico (MW)

6%
14%

Aerogeneradores
comprometidos con gz
C I i e n teS Europa EEUU China Resto Mundo

Consolidacion en Mercados
Estratégicos (Europa, EEUU y China)

Mas del 90% con Grandes
, . Apertura de nuevos mercados
Cuentas EStrateglcaS (Europa del Este y Norte Africa)
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Centros de produccion:

4 en Pennsylvania

Componentes:
—Ensamblaje de Nacelle
—Pala

" iore

Capacidad: 500 MW
Equipo: 1.200 personas

Siguiendo un Enfoque Cliente, Gamesa
posiciona su base industrial en los 3
mercados estratégicos, con un equipo
internacional de 7.000 personas

Sede Social en Espaina

Centros de Produccion:

25 en Espana
Componentes:
—Ensamblaje de Nacelle
—Pala

—Multiplicadora
—Generador

—Eléctrico

—Software de Control
—Torres

Capacidad: 2.100 MW
Equipo : 4,850 personas

Copyright 2008 - Gamesa Corporacién Tecnoldgica, S.A.
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Centros de produccion:

3 en Tianjin

Componentes:
—Ensamblaje de Nacelle
—Pala

—Multiplicadora
Capacidad: 600 MW

Equipo: 900 personas

Nota: El nimero de personas que forman el equipo Gamesa (7.000) incluye el personal de todas las areas de negocio
28/02/2008
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Aerogeneradores:
Customer Driven




1.000 MW adicionales de produccion en

2007, alcanzando los 3.600 MW/ano de
velocidad de crucero en 4T Aerogeneradores:

Incremento del ritmo de

- : - produccion
Evolucion del ritmo de produccion

(MW/afio) X2 v 46% de incremento de
produccion (>1.000 MW
adicionales) respecto a 2006

>

v Multiplicando x2 el ritmo de
produccion anual en el 4T
(3.600MW) respecto a 2005

v Alcanzada la velocidad de
crucero en las instalaciones
HI2uLY internacionales en el 4T

Nota: Capacidad de palas (interna + subcontratacion)
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El sistema de integracion vertical sigue

soportando el aumento de las entregas
a clientes y establece nuevos records
de produccion in-house

Aerogeneradores:
Integracion Vertical
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Apoyando el incremento de actividad

con el continuo desarrollo de la base de
P roveedores Aerogeneradores:

Desarrollo de Proveedores

v Identificacion de cuellos de botella (T.O.C.)

v" Diseno de suministro en base a
competitividad geografica

v" Desarrollo de proveedores locales en China
y Estados Unidos

v" Firma de acuerdos a Largo Plazo
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Incorporando nuevas competencias a la

corporacion a travées del desarrollo de la

cartera de negocio con alianzas

estr 3 té g iC as _Aerogenerac{or_'es:

Alianzas Estrategicas

Lider mundial en la fabricacion de Torres Edlicas

Mas de 2.000 MW de capacidad de torres en
Espana

Participada 32% Gamesa y 68% Grupo Daniel

WINDAR s

renovables o
Contrato de suministro a Largo Plazo

Integracion de actividades logisticas de producto
terminado

COMPASS

TRANSWORLD _ me
LOGISTICS Mejora del coste logistico

Participada 51% Gamesa y 49% Grupo Bergé

Reduccion de costes de almacenamiento
Contrato de servicio a Largo Plazo
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Los resultados 2007 reflejan la solida
capacidad de crecimiento, la importante

gestion del circulante y el impacto del

arrangue de base industrial internacional Aerogeneradores
(MM EUR) 2007
v Segundo aiho consecutivo
Ventas 2.800 con crecimiento por
encima del 45%

EBITDA 393 m v Efecto de puesta en marcha

EBITDA/Ventas 149 de nuevas instalaciones en
i w EEUU y China
0 v" Mejora significativa del

LLUSA LISk 7 @ circulante desde 2005 (52%)

CAPEX 120 |EERA

Nota: Magnitudes 2007 presentadas no auditadas. Datos conforme a IFRS
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Crecimiento en entregas >20%, con
mayor contribucion de EEUU y China, y
mayor peso de la maquina de 2 MW perogeneradores:

(Gamesa =

Actividad
MWe vendidos 2007 Mix geografico de ventas (MWe)

3.289 MWe 347

(+46% vs. 2006) 23%

15% 13%
i aw

485 MW Espaia EEUU China Resto Resto
DIES)?V?’I;I:I’(I:(SD Europa Mundo
Mix de producto (MWe vendido)
2.919 MW
entregados -115 MW
(+22% Var. GDA®
vs. 06) @
(1) Var. stock de producto terminado facturado ExW, disponible para la entrega H G8Xx H G5x

523 Var. stock de producto terminado no facturado
3) MW entregados 2006: 2.402
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La fuerte actividad del 4T y una mejora

progresiva en la gestion del coste
contribuyen a la recuperacion del
margen EBITDA Acrogeneradares:

_____________________________________________________________________________________________

Evolucion del margen EBITDA

Media 2006 |  1T07 Media 2007 |

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacién Tecnoldgica, S.A.




Mejora significativa del nivel de
circulante sobre ventas

Aerogeneradores:
Mejora de Circulante

Medidas que han permitido Reduccion del WC/Ventas (%)

la mejora del circulante:

Programacion y Produccion en
funcion de necesidades de Cliente

Planificacion sincronizada de
componentes

Aumento del nivel de entrega

Record de montaje en Noviembre
(505 MW)

Facturacion ExW

Anticipos de nuevos contratos 2005 2006 2007
>1.200 MW firmados en 4T B Circulante (WC) / Ventas
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Aumento de la actividad a traves de la

mejora de la productividad por empleado

y de la optimizacion del CAPEX

Ventas
(MM EUR)

Personas

Capex
(MM EUR)

Nota: Magnitudes 2007 presentadas no auditadas. Datos conforme a IFRS

Productividad por empleado
2006 § 200/ Ventas MM EUR / Personas

1.922 | 2.800
4.900 | 6.470
156 | 120

Aerogeneradores:
Mejora de Productividad

0,433
21 B
2006 2007
Evolucion Ventas - Capex (MM EUR)
2.800
1.922
1.280
155 156
120
2005 2006 2007
—— Ventas —— CAPEX

Los datos de plantilla hacen referencia al area de aerogeneradores y corporativa

28/02/2008
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Adecuacion de las provisiones de Gamesa 7%
garantias al mix de mercado y a la venta

\’l.-" ‘

Aerogeneradores:
Provisiones de Garantia

Evolucion de la Dotacion Provision Garantias

%o Dotacion
Provision
Garantias

anual /
Ventas

v Periodo de garantia estandar: 2 aiios

., ] Dotacion
v Adecuacion al mix de mercado ordinaria

3,5-4,5%

v Incidencias de palas en EEUU at[i);f:?aqz%?ﬂ

Nota: Dotacién en el momento de la venta del 100% de la totalidad del gasto futuro estimado por garantia
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2007, gestion del Valor de
los parques Yy focalizacion en
Ia eJ ecu CIO n Parques Eolicos:

Claves del Periodo

Orientacion a Clientes Estratégicos
Cooperacion del cliente en las fases iniciales del proyecto
Mas de 2.100 MW de parques edlicos comprometidos con Clientes

Cumplimiento de compromisos de entrega
Focalizacion en la ejecucion y entrega de parques
Gestion del Riesgo: Reduccion de stock de parques en GDA

Gestion orientada a la propuesta de valor de los parques

Concentracion en Mercados de Rentabilidad
60% de la cartera de parques en desarrollo en Espaiia y EEUU
Estados Unidos, fuente principal de crecimiento

Asignacion de Prioridades
En funcion de la visibilidad y de la rentabilidad de los parques

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.




La actividad de promocion de parques

permite el crecimiento de la cartera de
parques en desarrollo, a la vez que se -
focaliza en activos de mayor visibilidad Avones de Cartere

21.100

5.857 MW Validados
(+19% vs 2006)

6%

Evolucion de la cartera de MW

B Espana B Resto Europa © EEUU
@ China B Resto Mundo

Dic. 05 Dic. 06 Dic. 07
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Visibilidad contractual para mas

de 2 anos de actividad, en
mercados de rentabilidad

Parques Edlicos:
Visibilidad contractual

2 1 60 MW de Desglose geografico (MW)

Parques Edlicos g0 5% 4%
comprometidos con

clientes _ _ _

100% con Grandes Consolidacién en Mercados

£ . Estratégicos (Espana y EEUU
Cuentas Estratégicas gicos (Espana y EEUU)
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2007, crecimiento de ventas con mejora
del EBITDA/MW por priorizacion de Gamesa =7 5%

I
".. X

proyectos y un mayor avance de parques
en stock Parques Edlicos

(MM EUR) 2007
Ventas 576 @

v" Mayor contribucion parques
vendidos al CAP (1) en 2007

v Mayor avance de parques en GDA

v" Reduccion del MWe vendido por
EBITDA 88 w focalizacién en la entrega de GDA

v Plusvalia media (170.000
EBITDA/MWe 0210 |EEILDY ’ JE‘/’; :’?’)m ia (

v" Priorizacion de proyectos

v Mayor madurez de parques en

WC/Ventas 90% stock

(1) Certificado de Aceptacion Provisional. Implica la venta del parque con toda la inversion asociada
Nota: Magnitudes 2007 presentadas no auditadas. Datos conforme a IFRS
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Crecimiento de ventas en firme del

17%, con reduccion de GDA y mayor

contribucion de las ventas al CAP Parques Edlicos:
Actividad

MWe vendidos 2007 Mix geografico de ventas (MWe)

421 MWe 42%
(-28% vs. 2006 por V de GDA)

560 Mw Espaiia EEUU Alemania Italia Portugal Francia

Venta en
Firmeo Venta en Firme: Mix PLA - CAP

(+17%
vs 06)

60% 40%

(1) Entrega de la propiedad del parque al cliente, incluye parques vendidos

al PLA y al CAP. MW vendidos en firme en 2006: 477 (3)
(2) Variacién de stock de parques en grado de avance B Venta al CAP @ Venta al PLA )

(3) Permisos, Licencias y Autorizaciones

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.
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Desde la gestion orientada a la actividad
Gamesa %

hacia la propuesta de Valor de los
Pa I'CI Uues Parques Edlicos:

Propuesta de Valor

\’l.-" ‘

| Priorizacion de proyectos por:
v" Rentabilidad
v" Asignacion eficiente de Aerogeneradores
v Plazo de ejecucion Efecto de

venta de
] promocion

Efecto de
venta al CAP
y al PLA

210

Evolucion del EBITDA/MWe (000 EUR)

2006 | 3M07 6M07 9M07 12M07
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Aumento del Circulante en Parques por
mayor madurez de los parques en stock

Parques Eolicos:
Circulante

Evolucion del WC (MM EUR)
Avance en el desarrollo de los

parques

1.350 MW en cartera con PLA no
vendidos en firme (+68% vs. 2006)

... de los que 324 MW en cartera con
PEM no vendidos en firme (+60% vs.
2006)

En proceso de reduccion del
stock de GDA:

19% de reduccion del stock de
parques en 2007 2006 2007

E Circulante (MM EUR)

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.




e

(Gamesa =

“
\’l.-" ‘

Indice de Contenidos

n Claves del Periodo

a Aerogeneradores

B Parques Edlicos

B Resumen 2007 y Perspectivas

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.




Continua la tendencia de
crecimiento de la unidad de
negocio solar Solar:

Claves del Periodo

El nivel de contratacion con clientes alcanza los 28,5 MWp

Crecimiento de ventas del 63% respecto a 2006

Focalizacion en la ejecucion y en la entrega
36 MWp construidos (x6 volumen de construccion en 2006)

En un entorno de incertidumbre regulatoria en Espaia con fuerte
presion en los plazos de entrega

Actual regulacion expira en Septiembre 2008

Expectativa de reduccion de primas con reduccion del precio de
componentes

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.




Resultados 2007, crecimiento con

mejora de margenes y mantenimiento
de circulante

Ventas 207 m v Mayor contribucion de la

construccion a las ventas
EBITDA 26 . ,
v Mejora de margenes
Margen EBITDA 13% m

(MM EUR)

0 v Mantenimiento del nivel
LSS 32 - de circulante sobre ventas

Nota: Magnitudes 2007 presentadas no auditadas. Datos conforme a IFRS
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18 meses después, el desarrollo de las 4
acciones estratégicas y los 10 programas
clave de gestion permiten avanzar en el
Taal I Modelo de Gestio.
Crecimiento Sostenido y Rentable oA ce Seston

Acciones Estratégicas Objetivos Estratégicos

Focalizacion Mercados y Clientes
Estratégicos

Optimizacion _de_ la cadena de v CAC 05-07 del 19% en
SHININISES Crecimiento EBITDA, superior al
Diferenciacion Tecnoldgica objetivo del 15%

Gestion del Portafolio de Negocio

v ROCE del 16%, cumpliendo

10 Programas de Gestion | Rentabilidad con el objetivo con un afio

Estructura organizativa =z
= Medioambiente, salud y seguridad de antelacion

= Sistemas de informacion

= Innovacion

= Creacion de valor al cliente v DFN/EBITDA en 0,5, por

= Gamesa Operating System . 8 S

= Gestion de la Cadena de Suministro _Solld?Z debajo del objetivo de 2,5x
= Internacionalizacion Financiera

= Equipos multidisciplinares en 2008
= Alianzas Estratégicas

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacién Tecnoldgica, S.A.




Avance en 2007/

Resumen 2007

Politica y estrategia comercial
Planificacion sincronizada de la produccion y entrega de aerogeneradores
Cooperacion del cliente en las fases iniciales del proyecto en parques

El ritmo de produccion del 4T alcanza los 3.600 MW / aino

9 nuevos centros productivos puestos en marcha en 18 meses
Culminacion de la puesta en marcha de 7 instalaciones en Europa, EEUU y China

Inicio de actividad en 2 nuevas instalaciones en China (multiplicadoras y palas)
Preparacion del arranque de la planta de generadores en China

Gestion de la cadena de suministro basada en gestion de cuellos de botella y
desarrollo de una plataforma internacional de suministro en China y EEUU

Superacion de los 700 MW de PEM de parques

Disminucion continua del stock de GDA en parques (-139 MWe en 2007)

Diseio, fabricacion y acopio del 80% de los componentes prototipo de la G10x

Alianzas Estratégicas con suministradores clave en competencias no core

Consolidacion del negocio Solar en 18 meses alcanzando 26 MM EUR EBITDA 07

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A. 35
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Reconocimiento de un buen G ‘*«.
performance .

Resumen 2007

Obtencion de la categoria In Accordance del Global Reporting Initiative en
el informe de Sostenibilidad

KLD Clobal Climate 100 Reconocida entre las 100 empresas a nivel mundial que mas aportan a la
@ st e lucha contra el cambio climatico por el KLD Global Climate 100 Index

_ = Premio ala mejor /iniciativa ambiental dentro de la X Edicion de los
i U  Premios de Medioambiente convocados por Garrigues y Expansion, por su
N Ambiente

iniciativa: “La tecnologia aplicada a la lucha contra el cambio climatico”.

: Premio “2007 Excellence Leadership Awards: Energy” por el International
i1 Technology Forum (ITF)

r' Entre las 5 compaiias con mejores resultados globales dentro del IBEX 35
I JDhservatorio en el estudio publicado por el Observatorio de la Responsabilidad Social

de Responsabilidad Sociol

R g Corporativa

Incluida en indices internacionales de sostenibilidad y de energias limpias

Dow Jones
S&P Global Clean Energy Index e (. Sustainability Indexes

FTSE4Good

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.
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Perspectivas 2008 i

Perspectivas 2008

Buenas perspectivas de crecimiento en mercados estratégicos

! v" Mantenimiento de la posicion de liderazgo de Europa, con objetivos

Perspectivas § definidos a 2020

de Mercado v Incremento de la contribucion de EEUU y Asia (China e India)

y Demanda Enfoque Cliente: Visibilidad contractual para los proximos 2 afios en
. aerogeneradores y en parques

Primer montaje de prototipo de G10x en 2008

Mantenimiento en 2008 del ritmo de produccion de 3.600 MW/aiio
alcanzado en 4T 2007
> . v/ Gestion de la cadena de suministro

Desafios de v En capacidad y servicio
Proceso | v En calidad y entrega a tiempo

2008 i v Presion en coste de materias primas y componentes
. v/ Implantacion del Six Sigma en operaciones
Implantacion del Synchronous Manufacturing System en China
Aumento de los suministros locales por region

Confirmacion del CAC 05-08 del EBITDA superior al 15%
Confirmacion del ROCE del 16% en 2008
Confirmacion del nivel DFN / EBITDA por debajo de 2,5x en 2008

Objetivos
Estratégicos

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacién Tecnoldgica, S.A.
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Gestion del Portafolio de Gamesa §0)
Negocio

Desinversion del
Negocio Solar

Situacion de Gamesa Solar

v Desarrollo de un Plan de Negocio que requiere la internacionalizacion de la compaiiia
(expansion por Sur de Europa)

v Prevision a la baja de las nuevas tarifas en Espaia
v" Necesidad de negociacion en compras de paneles
v Fortaleza del negocio: la ingenieria en la ejecucion
v Area de mejora: conocimiento tecnolégico

Puesta en Valor del Negocio Solar

Venta del 100% de Gamesa Solar a First Reserve Corporation

261 MM EUR de Valor Empresa, de los cuales 53 MM EUR son deuda
financiera neta

Plantilla asociada de 116 personas

Nota: Operacion sujeta a condiciones suspensivas
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El Plan de Negocio 2006-2008 da
paso a la transformacion de =
Gamesa Corporacion Tecnologica Lo tramsformacion

Calidad



Sesion de preguntas y respuestas

Gracias

28/02/2008 Copyright 2008 - Gamesa Corporacién Tecnoldgica, S.A.




Advertencia

“El presente documento ha sido elaborado por Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A., quien lo difunde exclusivamente a efectos informativos.

Este documento contiene enunciados que son manifestaciones de futuro, e incluye declaraciones con respecto a nuestra intencidn, creencia o expectativas
actuales sobre las tendencias y acontecimientos futuros que podrian afectar a nuestra condicion financiera, a los resultados de nuestras operaciones o al valor
de nuestra accion.

Estas manifestaciones de futuro son garantias del desempefio e implican riesgos e incertidumbres. En consecuencia, los resultados reales pueden diferir
considerablemente de los resultados de las manifestaciones de futuro, como consecuencia de diversos factores, riesgos e incertidumbres, tales como factores
econdmicos, competitivos, regulatorios o comerciales. El valor de las inversiones puede subir o bajar, circunstancia que el inversor debe asumir incluso a
riesgo de no recuperar el importe invertido, en parte o en su totalidad. Igualmente, el anuncio de rentabilidades pasadas, no constituye promesa o garantia
de rentabilidades futuras.

Los datos, opiniones, estimaciones y proyecciones que se incluyen en el presente documento se refieren a la fecha que figura en el mismo y se basan en
previsiones de la propia compaiiia y en fuentes de terceras personas, por lo que Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A. , no garantiza que su contenido sea
exacto, completo, exhaustivo y actualizado y , consecuentemente, no debe confiarse en él como si lo fuera.

Tanto la informacidon como las conclusiones contenidas en el presente documento se encuentran sujetas a cambios sin necesidad de notificacion alguna.
Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A. no asume ninguna obligacion de actualizar plUblicamente ni revisar las manifestaciones de futuro, ya sea como
resultado de nueva informacion, acontecimientos futuros o de otros efectos. Los resultados y evolucion sefialados podrian diferir sustancialmente de aquellos
sefialados en este documento.

En ningun caso debera considerarse este documento como una oferta de compra o venta de valores, ni asesoramiento ni recomendacion para realizar
cualquier otra transaccion. Este documento no proporciona ningln tipo de recomendacion de inversion , ni asesoramiento legal, fiscal, ni de otra clase, y
nada de lo que en él se incluye debe ser tomado como base para realizar inversiones o tomar decisiones.

Todas y cada una de las decisiones que cualquier tercero adopte como consecuencia de la informacion, reportes e informes que contiene este documento, es
de exclusiva y total responsabilidad y riesgo de dicho tercero, y Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A. no se responsabiliza por los dafios que pudieran
derivarse de la utilizacion del presente documento o de su contenido.

Este documento ha sido proporcionado exclusivamente como informacion y no puede ser reproducido o distribuido a cualquier tercero, ni puede ser publicado
total o parcialmente por ninguna razdn sin el previo consentimiento por escrito de Gamesa Corporacion Tecnoldgica, S.A.”
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Sobre Gamesa

@ Gamesa es una empresa especializada en tecnologias para la sostenibilidad energética, principalmente la edlica.
Lider en Espafia y esta situada entre los primeros fabricantes de aerogeneradores a nivel mundial, con una cuota
de mercado del 15,6% en 2006.

@ En el ejercicio 2007, las actividades de energias renovables llevaron a Gamesa a facturar 3.273 MM. EUR con una
plantilla de 6.945 personas.

@ Gamesa ha instalado mas de 13.000 MW de sus principales lineas de producto en 20 paises, situados en 4
continentes. El equivalente anual de esa produccién supone el consumo eléctrico de una ciudad como Madrid
durante 6 afos, y ha permitido el ahorro de 7,5 millones de toneladas/afio equivalentes de petréleo y una
reduccion de emisiones de 51,9 millones de toneladas/ano de CO2.

@ Con una cartera de mas de 21.100 MW edlicos en promocion, en Europa, América y Asia, y delegaciones en 13
paises, Gamesa se sitUa asimismo como una de las principales companias a nivel mundial en la promocién y
desarrollo de parques edlicos.

Relacion con Inversores +34 94 43176 11
Maite Bermejo mbermejo@gamesacorp.comj
Leire Martinez Imartinez@gamesacorp.com
Beatriz Garcia bgovejero@gamesacorp.com
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Anexo

Estados Financieros Consolidados

Cuenta de Resultados (Mill. €)
| 2006 | 2007

Facturacion 2.401 3.274 Activos Fijos Netos
Trabajos Inmovilizado 47 49 Fondo de Comercio y Otros Activos
Consumos -1.627 -2.347 Activos Corrientes
Personal -187 -241 Activos act no continuadas
Otros Gastos -223 -267 Caja

EBIT'_)A _ 411 468 Activos ¢/p cobertura
Amo_rtllzaaones -63 -80 Total Activos
Provisiones -87 -138 Capital y Reservas

EBIT 262 250 o

Resultados financieros -53 -79 Beneficio Neto

Rdos Enajenacion Act. no Corrientes 17 30 Intereses Minoritarios
Pta.Equival & Dot. F.Com 0 1 Provisiones y otros
Beneficio antes de Impuestos 227 203 Deuda Financiera c/p y I/p
Impuestos -29 20 Otros Pasivos

Beneficio dp. Impuestos 198 223 Pasivos act no continuadas
Intereses Minoritarios 2 -3 Pasivos ¢/p cobertura
Beneficio Neto op. continuadas 200 220 Total Pasivo

Beneficio Neto 313 220

Nota: Las cifras presentadas no estan auditadas.
28/02/2008

Copyright 2008 - Gamesa Corporacién Tecnoldgica, S.A.

Balance (Mill. €)

2006 | 2007

449 479

422 498

2.553 2.709
1

278 652

26

3.702 4.365

772 1.036

313 220

1 2

163 254

950 888

1.502 1.956
2

7

3.702 4.365



Anexo

Estados Financieros Aerogeneradores

Cuenta de Resultados (Mill. €)
| 2006 | 2007

Facturacion 1.922 2.800 Activos Fijos Netos
Trabajos Inmovilizado 45 48 Fondo de Comercio y Otros Activos
Consumos -1.310 -2.050 Activos Corrientes
Personal -152 -202 Activos act no continuadas
Otros Gastos -180 -204 Caja

EBIT'_)A _ 325 393 Activos c/p cobertura
Amo_rtllzaaones -57 -76 Total Activos

Provisiones -82 -140 Capital y Reservas

EBIT 185 178 .

Resultados financieros -46 -67 Beneficio Neto

Rdos Enajenacion Act. no Corrientes 13 29 Intereses Minoritarios
Pta.Equival & Dot. F.Com 1 Provisiones y otros
Beneficio antes de Impuestos 152 141 Deuda Financiera ¢/p y I/p
Impuestos -13 13 Otros Pasivos

Beneficio dp. Impuestos 139 154 Pasivos act no continuadas
Intereses Minoritarios 0 0 Pasivos ¢/p cobertura
Beneficio Neto op. continuadas 140 154 Total Pasivo

Beneficio Neto 135 154

Nota: Las cifras presentadas no estan auditadas.
28/02/2008
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Balance (Mill. €)

006 | 2007

406 452
335 401
1.997 2.161
243 544

17

2,981 3.575
455 577
135 154

0 1

149 236
874 630
1.369 1.977
2,981 3.575



Anexo

Estados Financieros Parques Eolicos

Cuenta de Resultados (Mill. €)

Facturacion

Trabajos Inmovilizado

Consumos

Personal

Otros Gastos

EBITDA

Amortizaciones

Provisiones

EBIT

Resultados financieros

Rdos Enajenacién Act. no Corrientes
Pta.Equival & Dot. F.Com
Beneficio antes de Impuestos
Impuestos

Beneficio dp. Impuestos
Intereses Minoritarios

Beneficio Neto op. continuadas
Beneficio Neto

Nota: Las cifras presentadas no estan auditadas.
28/02/2008

2006 | 2007
472 576

Activos Fijos Netos

2 0 Fondo de Comercio y Otros Activos
-335 -444 Activos Corrientes
-20 -22 Activos act no continuadas
-18 -22 Caja
101 88 Activos ¢/p cobertura
-4 -3 Total Activos
9; 92 Capita_l y Reservas
5 9 Beneficio Neto
1 1 Intereses Minoritarios
0 Provisiones y otros
88 83 Deuda Financiera c/p y I/p
-10 -1 Otros Pasivos
78 83 Pasivos act no continuadas
2 -3 Pasivos c/p cobertura
80 80 Total Pasivo
237 80
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Balance (Mill. €)

006 | 2007

146 141
3 3
566 697
1
128 81
1
843 923
176 412
237 80
1 2
9 11
281 238
138 181
1
843 923



Anexo

Estados Financieros Solar

Cuenta de Resultados (Mill. €) Balance (Mill. €)

2006 | 2007
127 207

Facturacion Activos Fijos Netos

Trabajos Inmovilizado 0 0 Fondo de Comercio y Otros Activos 0 2
Consumos -107 -167 Activos Corrientes 107 135
Personal -3 -5 Activos act no continuadas

Otros Gastos -2 -9 Caja 2 23
EBIT'_)A _ 16 26 Activos ¢/p cobertura

Amo_rt_lzaaones 0 -1 Total Activos 112 162
E:’:_'rs 'ones 12 22 Capita_l y Reservas 1 9
Resultados financieros -1 -3 Beneficio Neto 10 18
Rdos Enajenacion Act. no Corrientes 0 Intereses Minoritarios

Pta.Equival & Dot. F.Com 0 Provisiones y otros 0 0
Beneficio antes de Impuestos 14 23 Deuda Financiera c/p y I/p 38 65
Impuestos -5 -5 Otros Pasivos 63 63
Beneficio dp. Impuestos 10 18 Pasivos act no continuadas

Intereses Minoritarios Pasivos c/p cobertura 7
Beneficio Neto op. continuadas 10 18 Total Pasivo 112 162
Beneficio Neto 10 18

Nota: Las cifras presentadas no estan auditadas.
28/02/2008
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